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Uvod

KaDA smo se odlu¢ili da 2014. godine preduzmemo jedno istraZivanje o sva-

kodnevnom Zivotu crnogorskog stanovnistva, bili smo suoceni sa brojnim

tesko¢ama, pocev od teorijsko-metodoloskih problema povezanih sa teren-

skim istrazivnjem, do veoma oskudnih finansijskih i drugih resursa za spro-

vodenje jednog tako obimnog i teorijsko-metodoloski zahtjevnog istrazivanja.

Nepostojanje istrazivanja o svakodnevnom Zivotu u Crnoj Gori, koja bi nam
posluzila kao empirijska baza za poredenje sa istrazivanjem koje smo namjera-
vali da preduzmemo, takode nam je bilo ozbiljna prepreka. U zemljama okru-
zenja najéesée su predmet istrazivanja bili pojedini aspekti svakodnevnog Zivo-
ta, dok su integralni pristupi svakodnevnom Zivotu izuzetno rijetki i u regionu,
ali i drugim inostranim zemljama, ili su nama nedovoljno poznati.

Odyredenie pojma ,,svakodnevni Zivot” i ,,stilovi Zivota”
ye poj

Drugi problem je definisanje i operacionalizacija osnovnog istrazivatkog poj-
ma: svakodnevni zivot. Sam pojam svakodnevnog Zivota imao je istorijski ra-
zlic¢ita znacenja. U antickom svijetu svakodnevica je sfera privatnosti koju ispu-
njavaju Zene, djeca i robovi i koja se ne ti¢e slobodnog gradanina. Hri$¢anstvo
prezire ovozemaljsko, a svakodnevica je to per definitionem. U tome je sli¢no
shvatanjima anti¢kog svijeta. Medutim, svakodnevica moze biti i poligon za re-
alizaciju osnovnih hri$¢anskih vrijednosti putem posveéenosti molitvi i religij-
skim ritualima. Sa prosvjetiteljskim idealima koji u centar drustevnih zbivanja
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stavljaju ljudski intelekt i njegove voljno-moralne potencijale, svakodnevni zi-
vot dolazi u Zizu interesovanja. Pozitivizam se prema svakodnevnom Zivotu
odnosi sa odredenim nipodastavanjem jer svijet svakodnevnog zivota ne moze
biti predmet pozitivnih saznanja. Drustvena previranja s kraja XIX i pocetka
XX vijeka i naro¢ito Frojdovo djelo Psibopatologija svakodnevnog Zivota ukazu-
ju da potisnuti psihicki sadrzaji, koji se vezuju za iskustva svakodnevnog zivo-
ta, snazno uti¢u ne samo na psihicke procese, nego i na drustvene interakcije.

U gotovo svim socioloskim pravcima manje ili vise analizirane su teorijsko-
epistemoloske i metodoloske pretpostavke jedne sociologije svakodnevnog zi-
vota u koje ovom prilikom ne¢emo ulaziti jer ée to biti detaljnije prikazano za-
jedno sa istrazivackim rezultatima u posebnoj monografiji. U toj raznolikosti
mogu se jasno uociti osnovne razlike u pristupima.

Kako isti¢e profesorica Spasi¢, prva razlika je u tome $to svakodnevno ,,...ula-
zi u sociologiju u dva osnovana vida: kao govor o svakodnevnom i kao govor
iz svakodnevnog” (1, str. 10). U prvom slu¢aju sve prakse i ponasanja pojedi-
naca proucavaju se kao elementi koji ¢ine dio zajednicke drustvene stvarnosti,
kako u njenom nastanku, tako i u razli¢itim pojavnim oblicima. U drugom
slucaju svakodnevni Zivot se prouc¢ava kao relativno odvojeno podrudje drus-
tvene stvarnosti, za koje je potreban drugadiji (ili bar komplementarni) teorij-
sko-metodoloski pristup.

Nave$¢emo pet specifi¢nosti sociologije svakodnevnog Zivota koje proisti¢u
iz navedene dihotomije. Prvo, u klasi¢noj razlici izmedu ,,apstraktnog” i ,kon-
kretnog” u kojoj se krecu teorijska promisljanja o drustvu, sociologija svakod-
nevnog Zivota je na nivou ,,konkretnog”. Umjesto da je njihov predmet intere-
sovanja drustvo u cjelini, opste odlike kulture i sociologije svakodnevnog Zivota
bave se konkretnim dogadajima svakodnevnog zivota (1bid., str. 10). Sociologi-
ja svakodnevnog zivota je u tom pogledu suprotstavljena kategorijalnom mislje-
nju karakteristi¢cnom za drustvene teorije. Dok teoretic¢ari drustva sa polaznim
apstraktnim kategorijama operi$u kao sa empirijskim datostima, sociolozi sva-
kodnevnog Zivota nastoje da pokazu kako, polaze¢i od konkretnih pojedinaca
i konkretnih odnosa, te kategorije nastaju, transformisu se ili nestaju.

Drugo, kao posljedica usmjerenosti na konkretno, zajednic¢ko razli¢itim so-
cioloskim pristupima svakodnevnom Zivotu je istrazivacka usmjerenost prema
pojedincu, njegovim svakodnevnim praksama iz kojih pojedinac izgraduje svoj
odnos prema drustvu (Spasié).

Treée, buduéi da su sociolozi svakodnevnog Zivota usmjereni na konkretnog
pojedinca, konkretne dogadaje, uvijek ih je neophodno situirati u prostoru i
vremenu, jer se jedino u jasnim prostorno-vremenskim koordinatama moze sa-
gledati kako se pojedina¢ne aktivnosti planiraju, izvode, prepli¢u.



SVAKODNEVNI ZIVOT I STILOVI ZIVOTA SOCIJALNIH SLOJEVA U CRNOJ GORI 109

Cetvrto, veé po definiciji, svakodnevni Zivot uklju¢uje ponavljanja i rutine,
$to svakako ne treba shvatiti kao da je on zajednicki imenitelj tih rutinizova-
nih, obi¢nih ponasanja pojedinca, jer se u njemu odvijaju i dogadaji i ponasa-
nja koji su neocekivani, neobi¢ni, dramati¢ni.

Peto, sociolozi svakodnevnog Zivota u svoje analize uklju¢uju i analizu zna-
¢enja koje pojedinci pridaju svojim i tudim aktivnostima, bez obzira na atri-
bute koji se pridaju takvim znacenjima.

Ako bismo pokusali da damo osnovne socioloske odrednice pojma ,,svakodnev-
ni zivot”, onda bismo mogli redi sljedece: svakodnevni Zivot podrazumijeva aktiv-
nosti, ponasanja, sa manje ili vi$e ciljnom usmjereno$¢u, sa manje ili vise jasnim
znacenjima vlastitih i tudih aktivnosti i ponasanja, koje pojedinci svakodnevno
upraznjavaju i ponavljaju, kako bi se prilagodili ili mijenjali uze ili Sire drustve-
no okruzenje u skladu sa svojim Zeljama, potrebama i interesima i vrijednostima.

Ovaj na$ pokusaj definicije svakodnevnog zivota dopunili smo i odredni-
com koju moZemo nadi u gotovo svim socioloskim teorijama o svakodnevnom
zivotu, a u kojima se ukazuje da su te aktivnosti i ponasanja na veoma razli-
¢ite nadine povezani sa drustvom, bilo da su ta ponasanja determinisana na
jednom nevidljivom nivou interiorizovanim iskustvima pojedinca kroz proces
socijalizacije, kao $to to uklju¢uje Burdijeov pojam habitus, ili su nekada su-
protstavljena preovladuju¢im drustvenim stavovima i vrijednostima, kao kod
teoreti¢ara socijalnih problema (Merton i Nisbet). Bez obzira na razlike koje
postoje medu teoreticarima svakodnevnog Zivota, ne postoji nijedan od njih
koji bi svakodnevni Zivot posmatrao kao posebnu sferu realnosti, odvojenu od
drustva i podredenu posebnim pravilima funkcionisanja, nezavisnim od drus-
tveno-kulturnog konteksta.

Budu¢i da je nase istrazivanje prvenstveno usmjereno na opis stilova Zivota
socijalnih slojeva u Crnoj Gori, poku$aéemo da ukazemo na istorijsku genezu
i konstitutivna svojstva ovog pojma.

Prva sistemati¢nija socioloska istrazivanja sredinom XIX vijeka u brojnim
evropskim zemljama bila su usmjerena prema svakodnevnom Zivotu siromasnih
socijalnih slojeva, u cilju predupredenja socijalnih pobuna i preventivnog dono-
Senja niza socijalno-politickih mjera. Prvobitno je kori$¢en jedan Sirok i dosta
neodreden pojam ,nacin zivota”. Ovaj pristup je karakterisala izrazita kvan-
tifikacija koja u to vrijeme iz ovih pragmatickih potreba nigdje tako sistemat-
ski nije sprovodena kao u pogledu stvaranja i raspodjele porodi¢nog budzeta
i budZzeta vremena, nadina ishrane, prisustva socijalnih bolesti i praéenja niza
socijalno-demografskih varijabli. Obilje kvantitativnih podataka je dosta me-
hanicki integrisano i stvarani su sloZeniji sinteti¢ki pojmovi jedino na osnovu
pozitivisti¢kih tehnika prikupljanja i interpretacije podataka. Pored tog Sirokog
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i dosta neodredenog pojma, kasnije su koris¢eni pojmovi kvalitet zivota, stil Zi-
vota. Pojam Zivotni standard bilo je znacajno lakse kvantifikovati jer se zasni-
vao na ekonomskim kvantitativnim podacima koje je bilo mnogo lakse sinteti-
zovati u kvantitativne pokazatelje i indekse. Medutim, u skladu sa navedenim
nasljedem, nigdje se nije sistemati¢nije nastojalo da se primijeni sociografski
pristup kao u opisu stilova Zivota socijalnih slojeva, nazalost sa malom ili ni-
kakvom vezom sa nekim operacionalizovanim teorijskim pristupom, iako je
pojam stila Zivota neprikladan pukoj empirijskoj kvantifikaciji.

Zivotni stilovi dobijaju svoje zna¢enje u modernom dobu, a Dejvid Cejni ih
u najsirem znacenju opisuje kao ,,...sopstvene ili tude naéine djelovanja” (155,
str. 12). Prema ovom autoru, oni su neodvojivi dio modernog doba jer nastaju
u drustvenoj interakciji na nacine koji bi bili neshvatljivi ljudima u predmo-
dernim dru$tvima. Zato Cejni smatra da Zivotni stilovi predstavljaju niz obi-
¢aja i stavova koji dobijaju znacaj u odredenim drustvenim kontekstima (155,
str. 13). Stavise, drustveni stilovi se javljaju kao obrasci organizovane drustve-
ne kontrole nad tek nastalim dru$tvenim neizvjesnostima masovnog drustva
(155, str. 22). Prema chniju, bazi¢nu osnovu za razumijevanje stilova zivota u
modernim drustvima ¢ini konzumerizam, a konzumerizam je i sustina drus-
tvenog razvoja modernizma. Ako su li¢ni ukusi vazni za izgradnju li¢nog sti-
la Zivota, oni su nezamislivi van konteksta potrosacke kulture. Svi oni aspekti
koji konstituisu Zivotni stil mogu se u krajnjem slucaju razumjeti u kontekstu
konzumerizma — ukusi, kulturni obrasci, jezi¢ka znalenja, sistem vrijednosti,
oblici grupnog povezivanja i sve ono $to ¢ini simboli¢ku sferu svakodnevnog
zivota. Spoljasnost, senzibiliteti, estetizacija savakodnevnog Zivota, sve se to u
krajnjem slucaju korijeni i neposredno ili posredno izvodi iz potrosacke kul-
ture. Buduéi da prema Cejniju Zivotne stilove mozemo razumjeti u kontekstu
masovnog potroSackog drustva, oni ¢ine osobene drustvene identitete, koje pr-
venstveno grade kulturno-simboli¢ka znacenja odredene drustvene grupe. Indi-
vidualne osobine i znadenja opet nemaju svoje relativno autonomno postojanje,
ve¢ imaju drustvenu pozadinu. Istini za volju, Cejni prihvata dvojnost identite-
ta (drustveni i individualni), ali individualnom ne daje poseban status, relativ-
no nezavisan od drustvenog identiteta. U krajnjem sluc¢aju, individualni iden-
titet svodi na drustveni, bez obzira na to $to individualni situira u privatnu, a
drustveni u javnu sferu. Ovom distinkcijom u stvari nista ne objasnjava u ka-
kvom su medusobnom odnosu ove dvije sfere kao nosioci dva tipa identiteta.

Kako Cejni objagnjava sve veée interesovanje za Zivotne stilove, najbolje objas-
njava nesto duzi citat koji slijedi:

»Sada moZzemo sumirati kulturni znadaj sve veée zainteresovanosti za zivotne
stilove u XX veku, $to je zapravo povod ovoj knjizi. Znacaj se sastoji u prihvatanju
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novih simboli¢kih obrazaca drustvenog statusa (to jest zivotnih stilova) koji pred-
stavljaju tipi¢an primer medusobno zavisnih aspekata identiteta, tj. kako drus-
tveni subjekti dozivljavaju sebe kao entitete koji su deo novih vrsta mreza koje
se odnose na ‘mi’ i ‘nas’, a bitno se razlikuju od ‘oni’ i ‘njih’ i kao pojedince koji
istovremeno imaju zaseban i jedinstven Zivot. Prema tome, Zivotni stilovi nude
niz sredstava na osnovu kojih mozemo postati onakvi kakvi bismo zeleli da bu-
demo, a koja su razumljiva u vremenu i prostoru u kome zivimo” (155, str. 152).

Savremena potro$acka drustva u velikoj mjeri niveli$u brojne individualne ra-
zlike medu ljudima, pa ih Cejni nalazi u drustvenim identitetima. Cejnijevo shva-
tanje Zivotnih stilova vi$e predstavlja apologizaciju potrosacke kulture savremenih
postindustrijskih dru$tava nego njegovo kriticko prosudivanje. To ne znadi da je
ve¢im dijelom opravdano odbaciti Cejnijevo shvatanje Zivotnih stilova, bar ne na
opisnom nivou, ali je u najmanju ruku jednostrano tumacenje njihove drustve-
ne geneze. Cejni glorifikuje konzumerizam u objasnjenju nastanka stila zivota i
aspekata koji ¢ine njegovu osobenost jer na svaki nacdin Zzeli da zaobide klasno-
slojnu vertikalu podjele. Zato ima neopravdano kriticki odnos prema Burdijeu.

Dr Spasic (str. 171-172) isti¢e da se kod nasih autora stil Zivota definise pre-
ko zadovoljavanja potreba, ¢ime potrebe determini$u i suzavaju sam pojam. U
novijim definicijama potrebe ustupaju mjesto pojmu ,,potro$nje” ili ,upotre-
be” (Ibid., 172). Time se teZiste sa onoga $to je ljudima unaprijed dato pomje-
ra ka onome §to ljudi stvarno ¢ine. Vazno je istaéi da se ovdje pojam potrosnje
shvata u najsirem znacenju: ne samo materijalnih dobara, nego i simboli¢kih
dobara. Termini ,upotreba” i ,potro$nja” imaju nekih razlika. ,Upotreba” vi-
Se inklinira aktivnoj, kreativnoj participaciji pojedinaca, dok je pojam potros-
nja bliZe znacenju potro$nje pojedinaca u masovnoj kulturi. U svakom sluca-
ju, pojam stila Zivota povezuje se sa proucavanjem simbolickih praksi. Stilove
zivota primarno odreduju preko nematerijalnog, simboli¢kog, kulturnog. Szi-
love Zivota zato mozemo definisati kao vrednosne obrasce ponasanja pojedinaca
i grupa koji uticu na izbor potrosnje materijalnib, ali prvenstveno nematerijal-
nibh dobara i koji su u datom prostoru i vremenu specificni za te pojedince i grupe.

Ciljevi istraZivanja

Kao $to smo ranije pomenuli, nijesmo imali po¢etnu empirijsku osnovu u
nekom ranijem sli¢nom istrazivanju u Crnoj Gori, usljed ¢ega nase istrazivanje
ima naglaseno eksplorativni i deskriptivni karakter. Zato nasi ciljevi ne proizi-
laze iz neke ¢vr$ée teorijsko-hipoteticke osnove, iako je nas ukupan istrazivacki
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dizajn prije blizi Burdijeovom teorijskom nasljedu, pa i fenomenoloskom pri-
stupu, nego drugima.

Prvi, osnovni cilj je da se opi$u dominantna podruéja svakodnevnog Zivota
ispitanika i njihova strukturalna svojstva: potro$nja, porodi¢ni Zivot, profesio-
nalni Zivot, odnos gradana prema drustvu i drzavi, slobodno vrijeme, kultur-
ne prakse, vrijednosne preferencije socijalnih slojeva, budzet vremena i zado-
voljstvo zivotom.

Drugi cilj je da se varijable svakog od devet podruéja svakodnevnog Zivota
ispitaju u vezi sa izabranim socijalno-demografskim i socioloskim obiljezjima:
polom, staro$cu, obrazovanjem, zanimanjem i mjestom stanovanja.

Tredi cilj je da na osnovu integracije podataka, primjenom deskriptivne, ne-
parametrijske statistike i multivarijantnih statistickih metoda, opisemo stilove
zivota socijalnih slojeva u Crnoj Gori: vi$e klase, stru¢njaka, privatnika i sa-
mozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. radnika, nkv. i pkv. radnika,
poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Cetvrti cilj je da opisemo svakodnevni zivot stanovnika Crne Gore prema
osnovnim sociodemografskim i socioloskim obiljezjima.

Uzorak

Uzorak za ovo istrazivanje ¢ini 805 ispitanika iz sva tri regiona Crne Go-
re i Podgorice. Iz sjevernog regiona ispitan je 271 ispitanik (33,7%), iz central-
nog 89 (11,1%), juznog 206 (25,6%) i Podgorice 239 (29,7%). Iz gradova je is-
pitano 653 (81,5%) ispitanika i iz sela 152 (18,9%).

Primijenjen je slu¢ajni izbor. U prvom stepenu su birane opstine, u drugom
biratka mjesta, a u tre¢em slu¢ajnim izborom sa svakog biratkog mjesta po 8
ispitanika. U istrazivanje je uklju¢eno 156 birac¢kih mjesta.

Instrument istraZivanja

S obzirom na veliki broj podru¢ja svakodnevnog Zzivota obuhvaéenih ovim
istrazivanjem, niti u domadim, niti u inostranim istrazivanjima nijesmo mogli
pronadi upitnik koji bi pokrivao ako ne sve, onda bar veéinu ispitivanih podru¢-
ja. Drugi problem je proizilazio iz implicitno sadrzanog teorijskog stanovista u
operacionalizaciji pitanja. Nase polazno stanoviste je bilo da, osim kada je rije¢ o
osnovnim socijalno-demografskim, socioloskim i sociockonomskim obiljezjima
ispitanika, akcenat primarno stavimo na konkretne dogadaje, aktivnosti, prak-
se ispitanika i njegove subjektivne stavove u vezi sa tim aktivnostima, praksama.
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Nijesmo se upustali u objektivnu procjenu opravdanosti odredenih stavova o po-
jedinim praksama u ispitivanim podrugjima, ¢ak i kada je to bilo neophodno.
Npr., kada je rije¢ o potro$nji materijalnih dobara, na¢inima i vrstama potros-
nje, nijesmo to poredili sa slicnim pokazateljima za tu demografsku kategori-
ju u Crnoj Gori, niti u zemljama okruZenja. To bi u analitickom pogledu dalo
vrijedne informacije, ali bi veoma prosirilo i opteretilo ina¢e empirijskim poda-
cima veoma bogat rad. Zato smo to ostavili za drugu priliku, ukoliko budemo
u mogu¢nosti da ovo istrazivanje finalizujemo u jednoj obimnoj monografiji.
Da bismo rijesili dva navedena problema, odluc¢ili smo se da za pojedine
oblasti iskoristimo pitanja iz izvanrednog upitnika odli¢nog istrazivanja prof.
dr Slobodana Cvejic¢a i saradnika: ,,Suzivot sa reformama. Gradani Srbije pred
izazovima tranzicijskog nasleda” (2), na ¢emu mu ovom prilikom jo§ jednom
izrazavamo veliku zahvalnost. Pitanja za znac¢ajan broj poglavlja: kulturne prak-
se, vrijednosne preferencije socijalnih slojeva, budZet vremena i zadovoljstvo Zi-
votom, kao i pitanja 43, 44. i 45. sam sim konstruisao, pri ¢emu sam bio suo-
¢en sa brojnim isku$enjima, pocev od osnovnog metodoloskog zahtjeva da na
osnovu sinteze pitanja o konkretnim aktivnostima, praksama dobijem sintete-
ti¢nu sliku kakvo je videnje ispitanika o tim praksama, do toga kako da pomi-
rim zahtjeve za ograni¢enim brojem nominalnih varijabli zbog toga $to su one
neprihvatljive za multivarijantne statisti¢ke metode, a upravo takve nominalne
varijable mogu pruziti znacajne kvalitativne podatke o svakodnevnom Zivotu.
Prvi dio upitnika (do 42. pitanja) u cjelini smo preuzili iz navedenog istra-
zivanja Cvejica i saradnika (2) (vidjeti prilog na kraju rada). Pitanja od 1. do 8.
obuhvataju osnovne sociodemografske i socioloske varijable (mjesto stanova-
nja, grad, region, pol, starost, $kolska sprema, zanimanje i bra¢no stanje, prilog
upitnik na kraju rada). Pitanje 8. sadrzi niz posebnih pitanja o svakom ¢lanu
domadinstva (srodstvo sa ispitanikom, pol, zavrSena godina $kolovanja, sadas-
nje radno mjesto), a pitanja od 9. do 13. odnose se na seriju posebnih pitanja o
visini zakupa stana/kuce, vlasnickom odnosu, opremljenosti stana/kuée i pri-
hodima svih ¢lanova domadinstva iz svih izvora u toku jedne godine.
Sljedeca grupa pitanja (od 14. do 23, vidjeti upitnik na kraju rada) odnosi
se na nacin, mjesta nabavljanja, vrste i stepen potrosnje razli¢itih roba (odjeéa
i obuda, sredstva za li¢nu higijenu, mjese¢ni troskovi za ishranu, stan i komu-
nalije, kupovina van mjesta borvka i dr.).
Pitanja od 24. do 26. odnose se na broj ¢lanova koji su u toku prethodne godi-
ne koristili godi$nji odmor, kvalitet, vrstu i mjesto kori$¢enja godi$njeg odmora.
Pitanja od 27. do 34. ti¢u se nadina formiranja i tro$enja porodi¢nog budzeta,
te koji ¢lan domacinstva odluc¢uje o svakodnevnoj potrosnji porodi¢nog budze-
ta i kupovini trajnih potro$nih dobara. Posebno se traze informacije o tome da
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li su neke od potreba nezadovoljene u duzem periodu, koje alternativne radnje
se preduzimaju kada nestane novac za potrebe domadinstva, da li se razmislja o
prodaji stana kao rjesenju za neka bitna pitanja ¢lanova domadinstva. Na kraju
ovog bloka postavljeno je pitanje da li ¢lanovi domadinstva sopstvenim radom
u domacinstvu zadovoljavaju potrebe za odredenim proizvodima i uslugama.

Pitanja 35. i 36. odnose se na odlu¢ivanje o obavljanju poslova u domaéin-
stvu medu ¢lanovima porodice i odlué¢ivanje o preuredenju i podjeli stambenog
prostora medu ¢lanovima porodice, kao i aktivnostima vezanim za provodenje
godi$njih odmora, $kolovanje djece, njihovo bavljenje sportom, ucenje jezika,
muzike i sl. Pitanje 38. odnosi se na dono$enje vaznih odluka izmedu ispitani-
ka i drugih ¢lanova porodice vezanih za profesionalne aktivnosti.

Pitanja 38. i 39. odnose se na sukobe medu ¢lanovima porodice i razloge
tih sukoba.

Pitanjem 40. traze se informacije o tome u koje tri Zivotne situacije je ispi-
taniku najvaznije poznanstvo sa drugim osobama te da ih rangira po redoslje-
du vaznosti. Pitanje 41. odnosi se na sticanje dodatnih znanja djece mlade od
15 godina.

Pitanjima od 42. do 45. traze se informacije o zavisnostim od psihoaktiv-
nih supstanci i drugim bihevioralnim zavisnostima, kao i o postojanju drugih
socijalno-patoloskih pojava medu ¢lanovima porodice ispitanika, o procjeni
uspjesnosti porodi¢nog funkcionisanja, uz izdvajanje tri najnegativnije osobine
u tom funkcionisanju, po redosljedu znacaja. Ova pitanja smo sami formulisali.

Blok pitanja od 41. do 59. tretira razli¢ite aspekte profesionalnog zivota. Pi-
tanjima od 46. do 49. traze se informacije o sada$njem radnom mjestu i dru-
gim povremenim poslovima ispitanika koji su zaposljeni, o motivima obavlja-
nja posla i na¢inima na koje ispitanici najée$ée pronalaze poslove. Blok pitanja
od 50. do 53. odnosi se na nezaposljene. Pitanjem 50. i 51. traze se informacije
koliko dugo su ispitanici nezaposljeni i iz kojih razloga, a pitanjem 52. da li je
ispitanik dosada trazio posao i na koje sve nadine, dok se pitanjem 52 A nastoji
saznati da li ispitanik posjeduje dodatna znanja i vje$tine vazne za lakse nala-
zenje posla. U 53. pitanju od ispitanika se trazi da odgovori koje bi sve uslove
i okolnosti bio spreman da prihvati (ili ne prihvati) da bi sebi i svojoj porodici
osigurao neophodna sredstva za Zivot, a pitanjem 54. se trazi da od svih nave-
denih mogu¢nosti jednoj da prednost.

U 55. pitanju se i od zaposljenih i od nezaposljenih trazi misljenje ko najvise
stiti interese zaposljenih, a u pitanju 56. da li su na radnom mjestu bili suo¢eni
sa ostvarenjem osnovnih radnih prava, odnosno mobingom i seksualnim uzne-
miravanjem. Sljede¢a dva pitanja odnose se na Zivotne planove. Pitanje 57. od-
nosi se na postojanje (ili nepostojanje) zivotnih planova za sljede¢ih pet godina
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u pogledu karijere, $kolovanja, stanovanja, planiranja porodice, a 58. pitanjem se
od ispitanika trazi da kaZe $to je bio razlog da je neki vazan Zivotni plan propao.

Blok pitanja od 59. do 66. odnosi se na klasnu samopercepciju, drustveni
i politicki angazman ispitanika i najbolje nac¢ine djelovanja u cilju zastite in-
teresa ¢lanova drustva. Pitanjima 59. i 60. od ispitanika se trazi da navede tri
stvari po redosljedu vaznosti za napredovanje u crnogorkom drustvu, a zatim
da prema vlastitom misljenju iznese najvazniju, a pitanjem 61. da iskaze stepen
aktivnosti u razli¢itim udruZenjima, pocev od crkvenih i sportskih, preko rad-
ni¢kih sindikata i profesionalnih udruzenja, do humanitarnih i drugih orga-
nizacija. Pitanje 62. odnosi se na pripadnost ispitanika nekoj politickoj stran-
ci, a 63. pitanjem se trazi misljenje ispitanika o tome koja politicka stranka
najbolje izrazava njegove interese, bez obzira na to da li je ili nije ¢lan te poli-
ticke stranke. Pitanje 64. odnosi se na samopercepciju klasne pripadnosti ispi-
tanika, a 65. pitanjem od ispitanika je trazeno misljenje o tome koja ustanova
ili organizacija u drustvu najbolje moze da §titi interese ¢lanova drustva, da bi
se 66. pitanjem trazilo miSljenje o tome kojim na¢inom djelovanja je najbolje
mogucde zastititi interese ¢lanova drustva, pocev od glasanja na izborima, pre-
ko uli¢nih demonstracija, pobuna i Strajkova, preko li¢nih veza, sve do vlasti-
tog rada, zalaganja i uspjeha na poslu.

Blok pitanja od 67. do 72. kao i pitanje 75. odnose se na slobodno vrijeme.
U 67. pitanju od ispitanika se trazi da rangiraju po redosljedu znacaja tri ak-
tivnosti kojima najradije Zele da se bave u slobodno vrijeme, a 68. pitanje od-
nosi se na to da li tim svojim omiljenim aktivnostima mogu da se posvete ko-
liko bi Zeljeli, dok se 69. pitanjem od ispitanika trazi da navedu razloge zbog
¢ega se tim aktivnostima ne mogu posvetiti koliko bi Zeljeli. Pitanjem 70. od
ispitanika se trazi da po redosljedu vaznosti rangiraju tri aktivnosti koje nika-
ko ne bi zeljeli da rade u slobodno vrijeme. Najzad, 71. pitanje odnosi se na to
da li u slobodno vrijeme ispitanik voli da ide u kupovinu i $to kupovina pred-
stavlja za njega, kao i to $to je za njega kao kupca najvaznije kada ide u kupo-
vinu (pitanje 72, upitnik prilog na kraju rada).

Da bismo ispitali rasirenost, intenzitet i strukturu odredenih kulturnih prak-
si, konstruisali smo jednu petostepenu skalu Likertovog tipa sa 25 ajtema, u
koju smo ukljutili osnovne kulturne prakse (pitanje 73, upitnik prilog na kra-
ju rada). Bili smo suoéeni sa brojnim problemima prilikom konstrukeije ove
skale. Prvo, nijesmo imali reprezentativne podatke o zastupljenosti odredenih
kulturnih praksi medu crnogorskim stanovni$tvom u ranijim istrazivanjima da
bismo po nivou zastupljenosti u svakodnevnom Zivotu mogli da ih adekvatno
reprezentujemo u pogledu broja i sadrZaja tvrdnji za odredenu kulturnu prak-
su. Sljede¢i problem bio je $to smo morali uraditi konzistentnu skalu. Da bismo
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to postigli, odludili smo se da ispitamo intenzitet praktikovanja odredenih kul-
turnih sadrZaja, pri ¢emu su izostale vrijednosne ocjene ispitivanih kulturnih
praksi. To ne znadi da je ovaj drugi pristup nepotreban, ve¢ da smo se iz razlo-
ga racionalnosti i konzistentnosti morali odluditi za prvo rjesenje. Takode smo
se odlucili za prvo rjeSenje jer smo posli od uvjerenja da praktikovanje odrede-
nog kulturnog sadrzaja podrazumijeva i pozitivan vrijednosni stav prema tom
praktikovanju (pitanje 73, upitnik prilog na kraju rada).

Bududi da muzic¢ki sadrzaji pruzaju saznajno najoptimalnije moguénosti ka-
da je rije¢ o kulturnim praksama, 74. pitanje odnosi se na nacine koje ispitani-
ci koriste da bi dosli do Zeljenih vrsta muzike.

U 75. pitanju od ispitanika je trazeno da navedu tri teme o kojima najradije
pri¢aju u slobodno vrijeme i da ih ranguju u tri ranga po redosljedu znacaja teme.

Pitanjem 76. nastojali smo da ispitamo budzZet vremena u kljuénim podru¢-
jima svakodnevnog Zivota.

Pitanje 77. sadrzi desetostepenu skalu od devet tvrdnji, kojom smo nastojali
da ispitamo stepen zadovoljstva Zivotom stanovni$tva Crne Gore u klju¢nim
podruéjima svakodnevnog Zivota, gdje 1 oznac¢ava maksimalno nezadovoljstvo,
a 10 maksimalno zadovoljstvo. Osam prvih tvrdnji obuhvataju ta podrudja, a
ajtem 77.9 odnosi se na stepen zadovoljstva svakodnevnim zivotom u cjelini.

Pitanje 78. sadrzi petostepenu skalu Likertovog tipa od 19 tvrdnji, koju smo
konstruisali da bismo ispitali dominantne drustvene vrijednosne orijentacije:
nacionalizam i autoritarnost, s jedne strane, a individualizam, s druge.

Najzad, 79. pitanjem od ispitanika smo trazili da od 19 tvrdnji o vrijedno-
snim orijentacijama izdvoji tri tvrdnje i poreda ih po redosljedu znalaja.

Teorijsko-metodoloske napomene

Istakli smo da se zbog eksplorativnog karaktera naseg istrazivanja ne polazi
od neke ¢vriée teorijsko-hipotetic¢ke osnove. Kao $to smo naglasili, to je uslov-
ljeno brojnim razlozima o kojima je bilo rije¢i. To svakako ne zna¢i da prili-
kom planiranja istrazivackog dizajna nijesmo imali u vidu teorijske pristupe
koji su najblizi nasem shvatanju svakodnevnog zivota i stila Zivota, bez obzi-
ra na to $to su oni viSe implicitno prisutni nego $to su eksplicitno razradeni.
To je, prije svega, Burdijeovo teorijsko nasljede, a zatim fenomenoloski pravci.
Poceéemo od ovih drugih.

U samom poimanju ukupne drustvene stvarnosti svakodnevi svijet Zivota ima
centralno znacenje: ,Drustveni svet je prvenstveno svet svakodnevnog Zivota
onakav kakav ga prozivljavaju, procenjuju i tumace zdravim razumom obdareni
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ljudi, uklju¢eni u saznajno i emocionalno saobra¢anje u svakodnevnom Zivotu”
(Natanson, navedeno prema profesorici Spasié, 1, str. 61). Bez obzira na razli¢ita
suzenja izvornih fenomenoloskih odrednica svakodnevnog Zivota, svi nastavljaci
izvornog Huserlovog uc¢enja slazu se u ranije iznesenom polaznom stanovistu da
je svijet svakodnevnog Zivota osnovi predmet interesovanja fenomenoloski orijen-
tisanih sociologa. Cini se da izmedu izvornog Huserlovog shvatanja ovog pojma
i nastavljaéa njegovog uéenja (Sic, Shutz, Lukman i dr.) u tom pogledu nema su-
stinske razlike. Medutim, nastavljadi fenomenoloskog pravca naglasavaju intersu-
bjektivni aspekt: svakodnevni zivot ne ¢ini samo dio subjektivnog iskustva poje-
dinca, ,,...nije moj privatni svet, ve¢ je intersubjektivan; fundamentalna struktura
njegove realnosti je da nam je zajednicki” (Shutz, Lukman, 1974, navedeno pre-
ma L. Spasi¢, 1, str. 65). Bez obzira na razlike medu teoreti¢arima fenomenolos-
ke orijentacije na koje se ta intersubjektivnost sve moze uspostaviti, fenomenolozi
tim stavom svijet svakodnevnog zivota stavljaju i u ZiZu interesovanja sociologa.

Nama je fenomenoloski pristup postao prihvatljiv ve¢ njihovim gotovo aksi-
omatskim stavom da svijet svakodnevnog Zivota predstavlja realnost dostupnu
nasim mislima i osje¢anjima, te je prvi korak u tom pravcu njen opis, a drugi da
je taj svijet intersubjektivan, brojnim vezama i na brojnim nivoima isprepletan
sa drugim ljudima. Dakle kao intersubjektivan, dio je i dru$tvene stvarnosti.

Nas istazivacki dizajn u velikoj mjeri podrzava osnovne postavke fenomeno-
loske sociologije svakodnevnog Zivota. Prije svega, nasim upitnikom obuhva-
¢ene su brojne varijable za dosta detaljan opis gotovo svih vaznijih podrudja
svakodnevnog zivota, a ve¢inom pitanja traze se informacije i kako pojedinci
dozivljavaju ne samo sebe u odredenom podrudju svakodnevnog zivota prema
drugima, nego kako percipiraju i te druge. Istini za volju, u nizu podrudja ne-
mamo informacije i kako drugi dozivljavaju ispitanike. Niz drugih epistemo-
loskih postavki koje sre¢emo kod sociologa svakodnevnog zivota fenomenolos-
ke orijentacije, kao $to su odredenost u prostoru i vremenu, ciljna usmjerenost
i dr. podrzava na$ istrazivacki dizajn. Svi ti elementi, kojim na§ istrazivacki di-
zajn podrzava fenomenoloski pristup, prema nasem misljenju, jesu od relativ-
no manjeg znacaja pred ¢injenicom da samo djelimi¢no podrzava Burdijeovo
teorijsko nasljede, koje smatramo najsveobuhvatnijom i saznajno najplodnijom
teorijom za sociologiju svakodnevnog Zzivota i stilova zivota jer, naprosto, re-
zultati brojnih istrazivanja razli¢itih aspekata svakodnevnog Zivota podrzava-
ju osnovne Burdijeove teorijske stavove (16, 88, 89, 90, 91, 92).

Burdijeov teorijsko-pojmovni aparat nije ograni¢en apstraktnim $emama, ne-
go je maksimalno otvoren za uvijek nova iskustva i saznanja. Sljedstveno tome,
u istrazivanjima koristi i kvalitativne i kvantitativne metode prikupljanja poda-
taka, komparativne metode i strukturalne analize, konstrukciju i destrukeiju,
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stalno redefiniSudi svoje polazne istrazivacke ciljeve. Njegovi centralni pojmovi
habitusa, polja i prakse imaju vi$estruka znacenja, pri ¢emu ih je tesko svesti na
bilo koje od njih ili njihovu kombinaciju. Posebno su saznajno plodne analize
povezanosti ovih pojmova (16, 82, 88, 89, 90). Pomo¢u ovih pojmova Burdije
pokazuje da bez onoga $to se dogada u svakodnevnom Zzivotu ne mozemo ra-
zumjeti i objasniti mnoga tradicionalna socioloska pitanja. On nekim tradici-
onalnim sociolosko-eckonomskim znadenjima daje $iri i saznajno znatno boga-
tiji smisao. Takav je pojam kapitala, koji ¢ini sva materijalna i nematerijalna,
kulturna, simboli¢na dobra. Potro$nju ne svodi na materijalnu, nego ni$ta ma-
nje i na kulturnu, simboli¢ku. U datim uslovima kulturna potro$nja odreduje
vrstu i opseg drugih oblika potro$nje, uklju¢ujudi i materijalnu. Pojam polja
ostavlja moguénost za razli¢ita tumadenja. Polja predstavljaju segmente drus-
tva u kome se sukobljavaju interesi razlicitih aktera, koji primjenom posebnih
strategija nastoje da pobolj$aju svoj polozaj u skladu sa svojim habitusom (/bi-
dem, 1, str. 290). Ova polja su relativno autonomni mikrokosmosi, ¢iji meha-
nizmi reprodukcije su specifi¢ni i nesvodljivi na druga polja. U tom smislu su
pojmovi ,,polja” suprotstavljeni funkcionalistickom pojmu ,,sistema”.

Poseban ,vezivni” pojam je pojam ,habitus”. Habitus ¢ine trajne prenosive
dispozicije, koje su u osnovi praksi. To je sklop ste¢enih obrazaca misljenja, po-
nasanja i vrednovanja koji omogucava uspostavljanje veze izmedu drustvenih
struktura i li¢ne istorije (1, str. 292). Habitus nastaje socijalizacijom, a mno-
gi od navedenih procesa koji formiraju habitus odvijaju se na nesvjesnom ni-
vou. Da li, mozda, habitus u po ne¢emu podsje¢a na Frojdov pojama ,,Nad-Ja”
koji takode nastaje socijalizacijom? Mozda, iako se ¢ini da je Frojdov pojama
»Nad-Ja” na prvi pogled sli¢an, ali dosta uzi od Burdijeovog pojma habitusa.

Pojam prakse za Burdijea ima posebnu analiticku vrijednost. Prakse, kao zbir
pojedina¢nih iskustava koje se stalno ponavljaju, gradivno su tkivo svakodnev-
nog zivota, a svakodnevica je za Burdijea svojevrsna sinteza cjelokupnog pred-
meta sociologije (Ibidem, 1, str. 286).

Ovim sporadi¢nim napomenama o nekim kljué¢nim Burdijeovim teorijskim
pojmovima vrlo smo daleko da opiSemo i razumijemo ogroman Burdijeov teo-
rijski opus, koji je ina¢e poznat i iz prevoda njegovog najznacajnijeg djela (16).

Poznato je da je u kasnijim radovima Burdije pojam polja zamijenio poj-
mom klase. Za razliku od krutog deterministi¢kog shvatanja pojma klase u
marksisti¢ckom teorijskom nasljedu, Burdijeovo shvatanje pojma klase je mno-
go kompleksnije. Klasa se ne moze definisati na osnovu dominantnog svojstva,
npr. ekonomskog poloZaja pojedinaca, ve¢ klase konstitituiSe na osnovu grupi-
sanja i klasifikovanja svakodnevnih praksi. Pripadnike jedne klase ¢ine njihovi
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zajednicki habitusi, pri ¢emu nije rije¢ o klasno svjesnim, nego klasno nesvje-
snim procesima formiranja zajednickih habitusa.

Bilo je neophodno lapidarno iznijeti ove osnovne pojmove i Burdijeovo shva-
tanje klasa, koje je ostvarilo veliki uticaj na klasnu analizu u savremenoj socio-
logiji. Iako smo u ovom istrazivanju prihvatili Burdijeove pojmove, prije svega
pojam prakse i polja, kapitala, habitusa i dr., a prije svega pojmove prakse i po-
lja (klase) kojima smo nastojali da u istrazivanju damo i odredene operacionalne
ekvivalente, na§ dominantni interes usmjeren je na stilove Zivota odredenih so-
cijalnih slojeva, koji se upravo razlikuju po onim svakodnevnim praksama koje
smo ispitivali u razli¢itim podruéjima svakodnevnog Zivota. Kasnije empirijske
analize uglavnom ¢e potvrditi osnovne Burdijeove stavove prema kojima se sti-
lovi zivota razli¢itih grupa (u ovom slu¢aju socijalnih slojeva) znacajno razliku-
ju. Ove diferencijacije Burdije je opisao u svom poznatom djelu Distinkcija (16).

Metodoloski zahtjevi i tehnike koje zahtijeva Burdijevo ukupno teorijsko
nasljede isuvise su kompleksni da bismo ih obuhvatili kvantitativnim metoda-
ma, ma koliko one bile sadrZajne, a metode statisticke analize rafinirane. One
zahtijevaju brojne komplementarne kvalitativne metode prikupljanja i analize
podataka, etnopsiholoske, socijalno-psiholoske i socijalno-antropoloske pri-
stupe, $to daleko nadilazi objektivne okvire jednog ovakvog istrazivanja. Ipak,
najznacajniji problem o stilovima Zivota socijalnih slojeva je inspirisan Burdi-
jeovom teorijom, iako smo se zbog izuzetne sloZenosti operacionalizacije Bur-
dijeovih teorijskih postavki zadovoljili da nasi rezultati na jednom posrednom,
opStem nivou potvrde osnovne teorijske stavove iznesene u Distinkciji (16).

Metodologija istrazivanja

Podaci ovog istrazivanja obradeni su u programu SPSS. — Za analizu po-
dataka pored deskriptivne statistike, kori$¢en je t-test, ANOVA, X?-test i Man
Vitnijev test. Za korelacionu analizu kori$¢eni su Pirsonov i Spirmanov koe-
ficijent korelacije.

X2-test smo izra¢unavali na osnovu modifikovanih reziduala. Na osnovu
modifikovanih reziduala vr$ili smo kvadriranje. Onda smo odredili statisti¢-
ku znacajnost kvadriranih skorova zato $to kvadrirani skorovi zapravo pred-
stavljaju ekvivalent shi skora. Tako smo odredivali zna¢ajnost, a koji je potre-
ban stepen znacajnosti dobijali smo dijeljenjem uobicajenog stepena znadajnosti
sa brojem ¢elija u matrici.

Od multivarijantnih metoda kori$éena je varimaks faktorska analiza i dvo-
struka klaster analiza.
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POTROSNJA

Soc1oLoGIjA potros$nje karakterise se stalnim prosirenjem predmeta istra-
zivanja, tako da je tesko naéi neko novije podruéje socioloskih istrazivanja
koje je dobilo toliko razli¢itih znacenja, naro¢ito onih izvan uobic¢ajenih eko-
nomskih tumacenja. Klasi¢no ekonomsko shvatanje, prema kome potrosa¢

u kupovini dobara trazi optimalni odnos izmedu cijene i kvaliteta, izgleda

jednostrano, bez obzira na to sa koje teorijske pozicije sociolozi posmatra-

ju odnos potrosaca i drustva. Kriti¢ki nastrojeni sociolozi prema dru$tvima
masovne potro$nje, u kojima je pojedinac izmanipulisan da sve vise i neu-
mjerenije tro$i, uklju¢ujuéi i robe za kojima nema stvarne potrebe, preko te-
oreti¢ara koje u procesim globalizacije vide nastojanja da se kamufliraju kla-

sno-slojne razlike, pa sve do savremenih srednjih rjesenja gdje je potro$nja u

»funkciji” potvrdivanja i o¢uvanja socijalnog identiteta — imaju zajednicko

da su socijalna znacenja potro$nje brojnija i $ira od onih koje nudi klasi¢na

ekonomska teorija potro$nje, koja ukljucuje i vrlo pojednostavljeno poima-
nje da proizvodnja odreduje potrosnju.

U svakom slucaju, novije teorije potros$nje znatno su proéirile i tematske i sa-
znajne okvire, bilo da je rije¢ o teorijama potro$nje u kojima se zagovara drus-
tvena reprodukcija i klasna diferencijacija (16, 72, 73) ili o potro$nji ,,u funk-
ciji” formiranja identiteta putem preferiranja odredenog zivotnog stila (74, 75,
76). Sve one pokrecu viSe vaznih pitanja, nego $to daju odgovora, pogotovo te-
meljno empirijski zasnovanih. U svijetlu svih ovih saznanja otvorena su brojna
pitanja o ulozi i namjeni potro$nje u savremenim drustvima. Jedno od njih je
kako potro$nja uti¢e na drustvene odnose, bez obzira na to da li je izraz struk-
turnih nejednakosti ili ne, i na koje sve na¢ine potro$nja podrzava ili ¢ak utice
na nove kulturne prakse, kako se pod njenim uticajem mijenja kulturna ideo-
logija. Vrsta potro$nje i mjesta potro$nje nijesu samo, pa ni prvenstveno, dik-
tirani racionalnim razlozima i potrebama, ve¢ uklju¢uju i $iri krug varijabli na
simboli¢kom planu, koje pored slojno-klasnih ¢inilaca proizilaze i iz posebnih
ukusa, kulturnih praksi, kulturnog kapitala. Sve to ima dalekosezne posljedi-
ce koje u modernim drustvima uti¢u na formiranje sistema vrijednosti mladih
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i izgradnju identiteta. Rjeda istrazivanja djecije potrosacke kulture sve ovo po-
tvrduju (77, 78, 79), kao i ona koja ukazuju na dominaciju negativnih poslje-
dica djetije potrosacke kulture (80, 77).

Izbor vrste robe povezan je sa odredenim slojno-klasnim pozicijama, ali i
nadini potro$nje odrazavaju razlike u socijalnim identitetima pojedinih sloje-
va. Nadini potro$nje prave i u¢vr$¢uju obrasce ponasanja slojeva i jacaju drus-
tvene odnose (81).

Za sociologiju potro$nje od posebnog su znacaja radovi Pjera Burdijea, ko-
ji potro$nju vidi kao proces koji reprodukuje obrasce koji predstavljaju dife-
rencijalne ukuse i podsti¢u subjektivno prihvatljiv nadin vodenja Zivota u po-
stoje¢im objektivnim okolnostima (16). Ove objektivne okolnosti se odnose
na klasna ograni¢enja vezana za materijalno bogastvo (ekonomski aspekt), vr-
ste znanja (kulturni) i pristup mrezama (socijalni kapital). U skladu sa tim,
klasa oblikuje potrosacke orijentacije i djeluje tako da na klasnim osnovama
reprodukuje drustvene odnose. Burdije u ovome pokazuje sli¢nosti sa mar-
ksistickom orijentacijom ili, ta¢nije, sa vulgarizovanom ekonomistickom ver-
zijom marksizma. Medutim, te sli¢nosti su vise spoljne, formalne, nego unu-
tra$nje, sustinske, $to se najbolje ogleda u mehanizmima reprodukcije koji se
odvijaju preko habitusa. Habitus je stec¢eni sistem generativnih $ema koje se
prilagodavaju posebnim uslovima u kojima se konstituisu. Prenosenje obra-
zaca ponasanja u potros$nji sa roditelja na djecu habitus omoguc¢ava u¢enjem
kulturnih vrijednosti u vezi sa razli¢itim dimenzijama potrosnje, u skladu sa
objektivnim ogranicenjima kulturnog kapitala, spoljnim drustvenim uslovi-
ma (uticaji $kole i drustvenih mreza) (82, 83) i korisnos¢u socijalnih mreza
za prisustvo drustvenim institucijama (83, 84). Ovi mehanizmi su vazni u
drustvenom prenosu kapitala, ali se prenos ,kapitala” odvija i mimo tih for-
malizovanih procedura. Tome doprinose i personalne karakteristike poveza-
ne sa razli¢itim koli¢inama kulturnog kapitala (85). Pokazuje se da su Seme
kulturnih orijentacija u korelaciji sa grupnim pozicijama u drustvenom pro-
storu, mjereno u odnosu na formalne pokazatelje kulturnog kapitala, npr.
obrazovanje i profesionalni status. Ovi autori prikazuju razli¢ite na¢ine an-
gazovanja u potro$nji na osnovu kulturnih tumacenja vrijednosti specifi¢ne
potrosnje (86, 87).

Budu¢i da Zivimo u potrosackom drustvu, potrosnja je najvaznija dimenzi-
ja svakodnevnog zivota i pojedinca i porodice. Zadovoljavanje nasih osnovnih
bioloskih potreba vezano je za svakodnevnu neophodnu potro$nju. Vrsta, sa-
drzaj i nacin ishrane i odijevanja vazne su pretpostavke kvaliteta Zivota i u zna-
¢ajnoj mjeri se diferenciraju prema slojnim razlikama. Medutim, zadovoljenje
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niza drugih potreba povezano je sa distribucijom porodi¢nog budzeta, nadini-
ma njegovog formiranja, odluc¢ivanja u raspodjeli i dr.

U ovom istrazivanju smo ispitivali razli¢ite aspekte potrosnje, koji ne poci-
vaju na dosljednoj operacionalizaciji odredene teorijske koncepcije, iako je po-
cetni teorijski orijentir primarno sadrzan u Burdijeovom teorijskom nasljedu,
o ¢emu je ve¢ ranije bilo rije¢i. To ne zna¢i da nijesmo imali u vidu i druge te-
orijske postavke, iako su one u kona¢noj analizi od manjeg znalaja.

U prvom poglavlju najprije je ¢e biti rije¢i o materijalnim aspektima potros-
nje socijalnih slojeva u Crnoj Gori (visina potro$nje, struktura potro$nje i na-
¢ini formiranja budzeta u domaéinstvima, odlu¢ivanju o raspodjeli i potros-
nji budzeta domadinstva).

U drugom poglavlju analizira¢emo strukturu potrosnje socijalnih slojeva
prema vrstama proizvoda i usluga i mjestima potros$nje i povezanost ovih as-
pekata potro$nje sa vrstama kapitala.

Najzad, u tre¢em poglavlju bice rije¢i o povezanosti slojne pripadnosti i na-
¢inima razrjeSavanja socijalne depravacije, ukljuc¢ujuéi i uticaj kulturnog i so-
cijalnog kapitala pripadnika razli¢itih socijalnih slojeva.

Kulturni kapital odredili smo prema najvisem stepenu $kolske spreme u
domadinstvu. Osim sa ovim pokazateljem kulturnog kapitala sve aspekte po-
tro$nje poredili smo prema polu, starosti i mjestu stanovanja jer su ostale neza-
visne varijable (slojna pripadnost i kulturni kapital mjeren preko najveéeg obra-
zovnog nivoa) osnova diferencijacije i poredenja razli¢itih aspekata potrosnje.

Prije nego $to predemo na ove posebne aspekte, opisa¢emo kako smo for-
mirali kljuéni pokazatelj potrosnje — indeks potrosnje.

Indeks potrosnje

Klju¢ni pokazatelj potro$nje je indeks potrosnje koji éemo najvise koristiti u
daljim statistickim analizama. Klju¢ za izradu tog indeksa dobio sam od prof.
Mladena Laziéa i dr Irene Petrovi¢, na ¢emu im dugujem veliku zahvalnost.

Indeks je formiran na osnovu indeksa prihoda po ¢lanu domadinstva (13,

14, 15, 24, 25. 1 26. pitanje). Indeks potrosnje ima sljede¢u razdiobu:

—od3do6.....ooiii 1
—od7do10......coiiiii... 2
—odlldol4........coovuin.... 3
—od15do 18, 4
— 19iviSe. ..o S

Naveséemo i prosje¢na mjese¢na primanja po ¢lanu domadinstva.
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Tabela 1. Prosje¢na mjese¢na potrosnja za hranu socijalnih slojeva u Crnoj Gori

Socijalni slojevi N Iznos u eurima

1. Visa klasa 29 421,03
2. Struénjaci 188 335,43
3. Sitni privatnici i samoz. 47 402,34
4. Sluzbenici i tehnidari 222 293,18
5. Kv. i vkv. radnici 128 240,78
6. Nkv. i pkv. radnici 56 191,07
7. Poljoprivrednici 10 173
8. Potklasa 124 199,15
Ukupno: 804

[zmedu poljoprivrednika, sitnih privatnika i samozaposljenih razlike u mje-
se¢nim primanjima po ¢lanu domadinstva su Cetiri i po puta, $to je velika ra-
zlika s obzirom na relativno siromastvo stanovnistva Crne Gore. Broj poljo-
privrednika u uzorku je izuzetno mali, tako da rezultatate za poljoprivrednike
treba uzeti s velikom rezervom, imaju vie ilustrativni karakeer.

Aritmetic¢ka sredina za indeks potro$nje je 2,812. Standardna devijacija izno-
s 0,97366. Distribucija ima veliku zakrivljenost, naginje ka nizim primanjima.

Tabela 2. Frekvencije indeksa potro$nje

Redni broj | Distribucija indeksa | N Validni procenat
1. od3do6 29 3,6%
2. od 7 do 10 357 44,3%
3. od 11 do 14 197 24,5%
4. od 15 do 18 189 3,5%
5. preko 19 33 4,1%
Ukupno: 805 100,0%

Zapaza se da je najvedi broj u drugoj, potprosje¢noj kategoriji (44,3%) ili
oko prosjeka (24,5%), $to objasnjava ranije navedenu zakrivljenost distribucije
prema potprosje¢nom indeksu potro$nje (vidjeti grafikon 1).

U daljoj analizi ispitali smo razlike u distribucijama indeksa potro$nje pre-
ma polu, starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti 1 mjestu stanovanja.

Pol. Primijenili smo t-test. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Starost. Koriséen je Spirmanov koeficijent korelacije. Izmedu starosti i in-
deksa potrosnje postoji negativna korelacija (Ro = -0,145; p < 0,000). Stariji

znacajno manje troSe od mladih.
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Grafikon 1. Grafi¢ki prikaz indeksa potro$nje
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Obrazovanje. Spirmanov Ro = 0,192; p < 0,000. Sa porastom obrazovnog
nivoa raste i indeks potro$nje.

Sloj. Na osnovu ANOVA testa nadene su statisticki znc¢ajne razlike medu
slojevima u indeksu potro$nje (F = 14,381; p < 0,000).

Pripadnici viseg sloja imaju znacajno visi indeks potro$nje od svih ostalih —
od stru¢njaka (I-] = 0,46451; p < 0,012), sitnih privatnika i samozaposljenih
(IJ = 0,52238; p < 0,017), kv. i vkv. radnika (I-] = 0,84402; p < 0,000), nkv.
i pkv. radnika (I-] = 1,21121; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 1,48621; p <
0,000) i pripadnika potklase (I-] = 1,27169; p < 0,000).

Stru¢njaci imaju manji indeks potro$nje samo od pripadnika vise klase, a
znacajno visi od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 0,30638; p <0,001), kv. i vkv.
radnika (I-] = 0,37951; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-J = 0,74669; p <
0,000), poljoprivrednika (I-] = 1,02169; p < 0,001) i pripadnika potklase (I-
J = 0,80718; p < 0,000), dok se jedino ne razlikuju od sitnih privatnika i

samozaposljenih
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Sitni privatnici i samozaposljeni imaju znacajno nizi indeks potro$nje jedino
od pripadnika vise klase, a znacajno visi od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,32164; p
< 0,041), nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,68883; p < 0,000), poljoprivrednika (I-]
= 96383; p < 0,003) i pripadnika potklase (I-] = 0,74931; p < 0,000), a ne ra-
zlikuju se jedino od stru¢njaka, sluzbenika i tehnicara.

Sluzbenici i tehni¢ari imaju znacajno visi indeks potro$nje od nkv. i pkv. rad-
nika (I] = 0,44032; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] = 0,71532; p < 0,017) i
pripadnika potklase (I-J = 0,50080; p < 0,000), a zna¢ajno nizi od pripadni-
ka vi$e klase i stru¢njaka. Ne razlikuju se samo od sitnih privatnika i samoza-
posljenih i kv. i vkv. radnika.

Kv. i vkv. radnici imaju znacajno nizi indeks potro$nje od pripadnika vise
klase, i stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljeniha znacajno visi od nkv.
i pkv. radnika (I-] = 0,44032; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] = 0,71532; p <
0,017) i pripadnika potklase (I-J = 0,50080; p < 0,000), dok se jedino ne ra-
zlikuju od sluzbenika i tehnicara.

Nkv. i pkv. radnici imaju zna¢ajno manji indeks potrosnje od svih osta-
lih, osim od poljoprivrednika i pripadnika potklase, od kojih se znacajno ne
razlikuju.

Sli¢no nkv. i pkv. radnicima, poljoprivrednici imaju zna¢ajno manji indeks
potro$nje od svih ostalih, osim od nkv. i pkv. radnika i pripadnika potklase,
od kojih se zna¢ajno ne razlikuju u pogledu indeksa potrosnje.

Pripadnici potklase imaju zna¢ajno manji indeks potrosnje od svih ostalih,
osim od nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika, od kojih se znac¢ajno ne razlikuju.

Jasno se moze uoditi pozitivna veza izmedu indeksa potrosnje i slojene pri-
padnosti: §to je visi indeks potro$nje, visi je i sloj i vice versa. To je potvrdila i
korelaciona analiza: Spirmanov Ro = -0,313; p < 0,000. Predznak je negati-
van jer je najvisi sloj skorovan sa 1, a najnizi sa 8.

Mjesto stanovanja. X* = 13,463; df = 8; p < 0,097. Izmedu mjesta stanova-
nja i indeksa potro$nje ne postoje statisticki znacajne razlike. Jedini znac¢ajan
rezultat je da ostali gradovi u Crnoj Gori, osim Podgorice, imaju znacajno vi-
$i indeks potrosnje od sela (I-] = 0,22791; p < 0,015), dok izmedu Podgorice i
ostalih gradova nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Mozemo zakljuditi da indeks potro$nje konsekventno diferencira grupe pre-
ma starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti, a djelimi¢no i mjestu stanovanja.
Mladi znacajno vise troe od starijih, visokoobrazovani od srednjeobrazovanih
i niskoobrazovanih, pripadnici visih drustvenih slojeva od nizih, ispitanici u
gradovima od onih na selima.
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Opvi rezultati ukazuju da intenzitet potro$nje ima jasne slojne distinkcije, ali
i distinkcije u pogledu kulturnog kapitala (16). Naime, najobrazovaniji znacaj-
no vie tro$e od srednjeobrazovanih i niskoobrazovanih.

Formiranje i distribucija porodiinog budzeta — nacini
Sformiranja i odlucivanja o distribuciji kucnog budzeta

Nadini formiranja i distribuiranja porodi¢nog mjese¢nog budzeta od strane
¢lanova domadinstva uveliko usmjeravaju nac¢ine i mjesta potro$nje, ali jasno
ukazuju i na distribuciju porodi¢nog autoriteta i porodi¢ne mo¢i. Posebno su
znacajni oni oblici porodi¢nog odlué¢ivanja vezani za rjeSavanje teskih finan-
sijskih kriza, koje porodicu mogu pogoditi iz najrazlicitijih razloga, ili za rje-
Savanje nekih klju¢nih Zivotnih ciljeva ($kolovanje djece, kupovina stana i sL.).
Ove probleme nastojali smo osvijetliti sa nekoliko pitanja (od 27. do 30, upit-
nik, prilog na kraju rada).

Nacini formirvanja porodicnog budZeta — obrazovanje. Primjenom X*-te-
sta nijesu utvrdene statisti¢ki znacajne razlike u nadinu formiranja porodi¢-
nog budzeta.

Nadini formiranja porodicnog budzeta — sloj. Medu drustvenim slojevima
postoje statisticki znacajne razlike u pogledu uéestvovanja ¢lanova porodice u
formiranju porodi¢nog budzeta (X*= 49,563; df = 21; p < 0,000). Stru¢njaci
znacajno manje od o¢ekivanih frekvencija daju u zajednicku kasu, svako zadr-
Zava svoj novac, a postoji dogovor o tome ko $ta placa. Suprotno tome, u po-
rodicama nkv. i pkv. radnika znacajno ve¢i dio zarade ide u zajednicku kasu,
a manji ¢lanovi zadrZzavaju za sebe.

[zmedu nadina formiranja porodi¢nog budzeta i indeksa potrosnje posto-
je statisti¢ki znacajne razlike (X?= 21,443; df = 8; p < 0,006). Ispitanici ko-
ji su rekli da dio zarada svih ¢lanova ide u zajedni¢ku kasu, a dio zadrZavaju
za sebe znadajno rjede pripadaju drugoj klasi indeksa potro$nje. Ispitanici ko-
ji su rekli da zarade svih ¢lanova idu u zajedni¢ku kasu znacajno rjede pripa-
daju trecoj grupi indeksa potro$nje. Zapaza se da su individualisti¢ke tenden-
cije u nadinu formiranja porodi¢nog budzeta uodljivije kod onih sa relativno
vi$im indeksom potrosnje.

Rasporedivanje novca za svakodnevnu potrosnju — obrazovanje. X* = 49,065;
df =20; p < 0,000. Kod ispitanika sa srednjim i vi$§im obrazovanjem ¢erka naj-
¢e$ée rasporeduje novac za svakodnevnu potro$nju, dok kod onih sa osnovnim
obrazovanjem ¢erka to ¢ini znacajno rjede.
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Rasporedivanje novca za svakodnevnu potrosnju — sloj. Postoje statisticki
znacajne razlike medu drustvenim slojevima prema tome koji ¢lan domacéin-
stva najé¢esée rasporeduje novac za svakodnevnu potrosnju (X2 = 49,058; df =
28; p < 0,000). Kod sluzbenika i tehnicara djeca (¢erka) znacajno vise raspo-
reduju novac za svakodnevnu potro$nju, a kod kv. i vkv. radnika supruznik, a
supruznici nkv. i pkv. radnika znacajno manje rasporeduju novac za svakod-
nevnu potro$nju. Najzad, kod pripadnika potklase svakodnevno tro$enje nov-
ca znacajno vise kontroliSe rodbina.

Opvi rezultati pruzaju jednu $iru lepezu odlucivanja ¢lanova porodice o sva-
kodnevnom troSenju novca, koja se kreée od jedne specifiéne varijante djeci-
jeg paternalizma (sloj sluzbenika i tehnicara) i Zenskog matrijarhata (kv. i vkv.
radnici) do tradicionalnog patrijarhalnog obrasca distribucije budzeta (pripad-
nici potklase).

Izmedu toga koji ¢lan domadinstva rasporeduje novac za svakodnevnu po-
tro$nju i indeksa potro$nje postoje statisticki znacajne razlike (X = 38,765; df
=7; p < 0,001). Porodice u kojima dijete (najéesée ¢erka) kontrolise novac za
svakodnevnu potro$nju znacajno ¢e$ée pripadaju treéoj grupi indeksa potrosnje.

Odlucivanje o vecoj kupovini i ulaganjima u slucaju neslaganja — obrazova-
nje. X* = 40,623; df = 20; p < 0,004. Kod srednjeg, viSeg i visokog obrazova-
nja baka znadajno ¢e$ée rasporeduje budzet za svakodnevnu potrosnju, a kod
onih sa nizim obrazovanjem znacajno rjede.

Odlucivanje o vecoj kupovini i ulaganjima u slucaju neslaganja — sloj. Medu
drustvenim slojevima postoje statisti¢ki znacajne razlike u pogledu donosenja
kona¢ne odluke kod ve¢ih kupovina i ulaganja (X* = 47,45; df = 28; p < 0,012).

Zanimljivo je napomenuti da slojna pripadnost nema veéeg uticaja na to ko
u porodici ima odlu¢ujuéu rije¢ kod donosenja odluke o ve¢im kupovinama
i ulaganjima, $to ukazuje da se u ovim slu¢ajevima ipak mora postiéi svojevr-
sni konsenzus.

Iako nijedan rezultat nije posebno znacajan, ipak ¢emo izdvojiti neke ko-
ji su relativno znacajniji. Supruge nesto vise odlu¢uju kod sitnih privatnika i
samozapo$ljenih, mada je izrazena i tendencija da odlu¢uju i svi zajedno. Kod
nkv. i pkv. radnika i pripadnika potklase muskarci relativno manje odlu¢uju
o velikim kupovinama i ulaganjima. Jedini izuzetak od ovih tendencija su pri-
padnici potklase, u kojima takve odluke znacajno ¢esée donosi bliska rodbi-
na koja zivi u istom domacinstvu (djed i/ili baba, a relativno ée$ée baba), $to
ukazuje na neke anahroni¢ne patrijarhalne obrasce u uskim segmentima cr-
nogorskog drustva.

Mjesecno planiranje kucnog budzeta — obrazovanje. Nijesu nadene statisti¢-
ki znacajne razlike prema obrazovanju.
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Mjesecno planiranje kuinogbudzeta — sloj. Postoje statisticki znacajne razli-
ke medu drustvenim slojevima u raspodjeli porodi¢nog budzeta za svaki mje-
sec (X?=30,420; df = 14; p < 0,007).

Jedini vazniji rezultat je da pripadnici potklase znacajno ¢e$ée ne rasoreduju
novac unaprijed, nego pokrivaju troskove u hodu. Jo§ jedan rezultat treba ipak
istadi: pripadnici vise klase u planiranju mjese¢nog porodi¢nog budzeta raspo-
reduju novac za stanovanje, hranu, higijenu, dZeparac i ostale redovne troskove.

Ako bismo pokusali da u zaklju¢ku nademo neki zajednicki imenitelj kao
$to je to bio slucaj sa ranije analiziranim nac¢inima potrosnje, gdje se ispitanici
dosta jasno slojno diferenciraju, teze bismo uspjeli. Iako se ta slojna dimenzija
jasno vidi kod nadina na koji se pravi porodi¢ni budzet, ona je u preostala tri
slu¢aja manje jasna. Takode, nijesu utvrdene korelacije sa indeksom potrosnje.

Izmedu nadina rasporedivanja porodi¢nog budzeta za svaki mjesec i indeksa
potro$nje nijesu nadene statisti¢ki zna¢ajne korelacije (Ro = -0,058; p < 0,099).
Vidjeli smo da su uticaji distribucije novca na svakodnevnu potro$nju vise za-
visni od nekih manje ili vi$e specifi¢nih kulturoloskih obrazaca, nego od sloj-
ne pripadnosti. S druge strane, u opstoj ckonomskoj krizi pripadnici slojeva
(izuzev potklase) ne Zele da preuzmu odgovornost za kona¢no donosenje vaz-
nih odluka o velikim kupovinama i ulaganjima ukoliko bi se one pokazale kao
pogresne, sa mogu¢im posljedicama po porodi¢nu stabilnost. To se moze pri-
hvatiti kao vrlo razlozno ponasanje ako se zna da su ta ulaganja danas poveza-
na sa ogromnim rizicima. Najzad, izgleda da je danas pripadnicima veéine so-
cijalnih slojeva tesko planirati mjese¢ni porodi¢ni budzet kada je on redovno
insuficijentan u nekoj sferi porodi¢ne potro$nje i kada je tesko planirati ¢esto
iznenadne finansijske izdatke.

Nadini i struktura potrosnje u domacinstvn

U sljedecoj analizi nastoja¢emo da prikazemo kako ispitanici tro$e budzet
za zadovoljenje osnovnih i drugih potreba i kako se snalaze ako neke vazne po-
trebe ¢lanovi domadinstva ne mogu zadovoljiti na adekvatan nacin zbog nedo-
statka nov¢anih sredstava; ko odlu¢uje o svakodnevnoj distribuciji finansijskih
sredstava, a posebno o onoj kod kupovine trajnih potro$nih dobara, te nadini-
ma rjeSavanja teskih finansijskih kriza. Pokusa¢emo da opisemo svojevrsne ti-
pove potro$nje domacdinstava. Sve ove aspekte potrosnje nastoja¢emo da stavi-
mo u kontekst osnovnih sociodemografskih i socioloskih obiljezja.

Nabavljanje odjece i obuée — obrazovanje. X* = 37,704; df = 8; p < 0,000.

Statisticki je znacajan rezultat. Niskoobrazovani podbacuju na: ,Trudimo se
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da odrzimo kvalitet, a da cijena ostane niska”, a prebacuju na: ,,Pazljivo traga-
mo za niskom cijenom”. Visokoobrazovani prebacuju na: ,, Kupujemo kvalitet-
nu robu”, dok podbacuju na: ,, Tragamo za niZom cijenom”.

Nabavljanje odjece i obuée — sloj. X* = 107,074; df = 125 p < 0,000. Pripad-
nici vi$e klase, sitni privatnici i samozaposljeni znacajno ¢esée kupuju kvalitet-
nu robu, ne vodedi ra¢una o cijeni.

Strudnjaci zna¢ajno ¢e$ée nastoje da odrze kvalitet robe, a da cijena bude $to
niza, dok pripadnici potklase znacajno rjede. Stru¢njaci znacajno rjede traga-
ju za nizom cijenom, a nkv. i pkv. radnici i pripadnici potklase znacajno cesée.

X?=175,321; df = 16; p < 0,000. Ispitanici koji kupuju kvalitetnu robu, ne
vodedi mnogo ra¢una o cijeni i oni koji nastoje da odrze kvalitet, a da cijena
bude $to niza, znacajno rjede pripadaju drugoj grupi indeksa potros$nje.

Najzad, oni koji dobijaju odje¢u i obuc¢u kao pomo¢ znacajno ¢esée pripadaju
petoj grupi. Ovaj nalaz je na prvi pogled neocekivan, ali samo na prvi pogled
jer oni koji najviSe imaju ¢esto dobijaju razne vrste materijalnih dobara zbog
ocekivanja protivusluga, koje je realno o¢ekivati s obzirom na to da finansijski
najmo¢niji imaju i najve¢u drustvenu i politicku mo¢.

Potrosnja sredstava za licnu higijenu — obrazovanje. Primijenjen je Spirma-
nov koeficijent korelacije — Ro = 0,193; p < 0,000. Obrzovaniji znacajno vi-
Se pored osnovnih trose i luksuznija sredstva za higijenu.

Potrosnja sredstava za licnu higijenu — sloj. X*= 107,526; df = 14; p < 0,000.
Nkv. i pkv., poljoprivrednici i pripadnici potklase znac¢ajno ¢e$ée u obzbjede-
nju sredstava za li¢nu higijenu troSe samo osnovne stvari, a stru¢njaci znacaj-
no rjede. Stru¢njaci pored osnovnih znacajno ¢esée trose i luksuznija sredstva,
dok nkv. i pkv. radnici, poljoprivrednici i pripadnici potklase znacajno rjede.

X?=265,639; df = 8; p < 0,000. Oni koji trose samo osnovne stvari za hi-
gijenu znacajno ¢e$ée pripadaju prvoj i drugoj grupi indeksa potrosnje. Ispita-
nici koji pored osnovnih tro$e i luksuznija sredstva za higijenu znacajno rjede
pripadaju prvoj i drugoj, a znacajno ¢e$ée trecoj, Cetvrtoj i petoj grupi indek-
sa potrosnje.

Mjesecna potrosnja za hranu — obrazovanje. Ro = 0,172; p < 0,000. Obra-
zovaniji znadajno vise tro$e na ishranu.

Mjesecna potrosnja za hranu — sloj. Najprije ¢emo prikazati mjese¢nu po-
tro$nju za hranu po socijalnim slojevima.

Zapaza se da pripadnici vi$e klase skoro dva i po puta mjese¢no vise trose na
hranu nego poljoprivrednici. Prema mjese¢nom izdvajanju za hranu, pripadni-
cima vise klase najsli¢niji su sitni privatnici i samozaposljeni.



SVAKODNEVNI ZIVOT 1 STILOVI ZIVOTA SOCIJALNIH SLOJEVA U CRNOJ GORI 133

Tabela 3. Prosje¢na mjese¢na potro$nja domadinstva
za hranu socijalnih slojeva u Crnoj Gori

Socijalni slojevi N Iznos u eurima
1. Visa klasa 29 421,03
2. Struénjaci 188 335,43
3. Sitni privatnici i 47 402,34
samozaposljeni

4. Sluzbenici i tehni¢ari 222 293,18
S. Kv. i vkv. radnici 128 240,78
6. Nkv. i pkv. radnici 56 191,07
7. Poljoprivrednici 10 173
8. Potklasa 124 199,15
Ukupno: 804 421,03

Zanimljivo je napomenuti da potklasa nema najmanja izdvajanja za hranu,
$to se moze objasniti ¢injenicom da nju znacajnim dijelom ¢ine penzioneri ko-
ji imaju relativno niske, ali sigurne mjese¢ne izvore prihoda.

Prema ANOVA testu, postoje statisticki znacajne razlike u mjese¢nim izdaci-
ma domadinstava razli¢itih socijalnih slojeva za hranu (F = 18,901; p < 0,000).
Pripadnici vi$e klase znacajno vi$e mjese¢no izdvajaju za hranu od svih ostalih,
izuzev sitnih privatnika i samozaposljenih; od stru¢njaka (I-] = 85,60895; p <
0,008), sluzbenika i tehnicara (I-] = 128,01646; p < 0,000), kv. i vkv. radni-
ka (I]J= 180,25323; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 229,96305; 0,000),
poljoprivrednika (I-] = 248,03448; p < 0,000) i pripadnika potklase (I-] =
221,88126; p < 0,000).

Stru¢njaci znac¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za hranu od pripadnika vise
klase i od sitnih privatnika i samozaposljenih (I-] = — 66,91489; p < 0,011),
dok od svih ostalih izdvajaju znacajno vise; od sluzbenika i tehnicara (I-] =
42,40751; p < 0,008), kv. i vkv. radnika (I-] = 94,64428; p < 0,000), nkv. i
pkv. radnika (I-] = 144,35410; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 162,42553;
p < 0,002) i pripadnika potklase (I-] = 136,27231; p < 0,000).

Sitni privatnici i samozaposljeni izdvajaju znacajno viSe mjese¢no za hranu
od stru¢njaka, sluzbenika i tehnicara (I-] = 109,32241; p < 0,000), kv. i vkv.
radnika (I-J = 161,55918; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 211,26900; p
< 0,000), poljoprivrednika (I-] = 229,34043; p < 0,000) i pripadnika potklase
(IJ = 203,18720; p < 0,000), a jedino se ne razlikuju od pripadnika vise klase.

Sluzbenici i tehnicari zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za hranu od pri-
padnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, a znacajno

vide od kv. i vkv. radnika (I-] = 52,23677; p < 0,004), nkv. i pkv. radnika (I-]
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= 101,94659; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 120,01802; p < 0,022) i pri-
padnika potklase (I-] = 93,86479; p < 0,000).

Kv. i vkv. radnici zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za hranu od pripadnika
vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehni-
¢ara, a znadajno vi$e od pripadnika potklase (I-] = 41,62802; p < 0,041), dok
se od nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika znacajno ne razlikuju u pogledu
mjese¢nih izdataka za hranu.

Nkv. i pkv. radnici i poljoprivrednici znac¢ajno manje izdvajaju za hranu od
pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbe-
nika i tehnicara, dok se u pogledu mjese¢nih izdvajanja za hranu nkv. i pkv.
radnici ne razlikuju od kv. i vkv. radnika, poljoprivrednika i pripadnika pot-
klase, a poljoprivrednici se ne razlikuju od kv. i vkv. radnika, nkv. i pkv. rad-
nika i pripadnika potklase.

Pripadnici potklase zna¢ajno manje izdvajaju za hranu od pripadnika vise
klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara,
kv. i vkv. radnika, a ne razlikuju se od nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika.

Moze se zakljuditi da visina mjese¢nih izdataka za hranu raste sa pozicijom
sloja u drustvenoj ljestvici, sa malim izuzecima. Taj zaklju¢ak potvrduje i korela-
ciona analiza: Spirmanov Ro = 0,377; p < 0,000, 5to je samo potvrda prethod-
nog zaklju¢ka. Takode, izmedu mjese¢nih izdataka za ishranu i indeksa potros-
nje nadena je statisticki znacajna pozitivna korelacija (Ro = 0,334; p < 0,000).

Mjesecni troskovi za stan i komunalne usluge — obrazovanje. Ro = 0,201; p
< 0,000. Obrazovaniji znac¢ajno vise trose na stan i komunalne usluge.

Mjesecni troskovi za stan i komunalne usluge — sloj. Na osnovu ANOVA testa
nadene su statisticki zna¢ajne razlike medu slojevima u pogledu mjese¢nih iz-
dataka za stan i komunalne usluge (F = 12,356; p < 0,000). Pripadnici vise
klase za stan i komunalne usluge izdvajaju mjese¢no znacajno vise od stru¢-
njaka (I-] = 28,78320; p < 0,033), sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 45,72539; p <
0,001), kv. i vkv. radnika (I-] = 62,04068; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-
J = 88,78510; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 99,01724; p < 0,000) i pri-
padnika potklase (I-] = 71,24305; p < 0,000). Jedino se ne razlikuju od sitnih
privatnika i samozaposljenih.

Stru¢njaci izdvajaju za stan i komunalne usluge mjese¢no znacajno manje od
pripadnika vi$e klase, a zna¢ajno vise od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 16,94219;
p < 0,012), kv. i vkv. radnika (I-] = 33,25748; p < 0,000), nkv. i pkv. radni-
ka (IJ = 60,00190; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 70,23404; p < 0,001)
i pripadnika potklase (I-] = 42,45985; p < 0,000), a ne razlikuju se samo od

sitnih privatnika i preduzetnika.
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Sitni preduzetnici i samozaposljeni mjese¢no znadajno vise izdvajaju za stan
i komunalije od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 29,33580; p < 0,007), kv. i vkv.
radnika (I-] = 45,65110; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 72,39556; p <
0,000), poljoprivrednika (I-] = 82,62766; p < 0,000) i pripadnika potklase (I-
J =54,85347; p < 0,000), dok se zna¢ajno ne razlikuju od pripadnika vise kla-
se i stru¢njaka.

Sluzbenici i tehni¢ari zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za stan i komunal-
ne usluge od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozapo-
Sljenih, a zna¢ajno vise od kv. i vkv. radnika (I-] = 16,31529; p < 0,030), nkv.
i pkv. radnika (I-] = 43,05971; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 53,29186;
p < 0,015) i pripadnika potklase (I-] = 25,51766; p < 0,001).

Kv. i vkv. radnici zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za stan i komunalije
od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluz-
benika i tehnicara, a znacajno viSe od nkv. i pkv. radnika, a ne razlikuju se od
poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za stan i komuna-
lije od pripadnika viSe klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih,
sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. radnika, dok se ne razlikuju samo od poljo-
privrednika i pripadnika potklase. Poljoprivrednici zna¢ajno manje mjese¢no
izdvajaju za stan i komunalne usluge od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sit-
nih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i pripadnika potklase. Pripadni-
ci potklase zna¢ajno manje mjese¢no izdvajaju za stan i komunalne usluge od
pripadnika vie klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbe-
nika i tehnicara, a od ostalih se znacajno ne razlikuju.

Vtlo sli¢no mjese¢nim izdacima za ishranu, mjese¢ni izdaci za stan i komu-
nalne usluge su utoliko visi ukoliko je sloj na visoj stepenici u socijalnoj stratifi-
kaciji. Izmedu mjese¢nih izdataka za stan i komunalije i indeksa potro$nje po-
stoji statisticki visoko znadajna pozitivna povezanost (Ro = 0,343; p < 0,000).

Nacdin ishrane — obrazovanje. Primijenili smo korelacionu analizusa Spir-
manovim koeficijentom korelacije. Obrazovaniji zna¢ajno ¢e$ée uzimaju brzu
hranu na ulici (Ro = 0,235; p < 0,000); znacajno &esée koriste kuénu dosta-
vu hrane (Ro = 0,220; p < 0,000); zna¢ajno &e$ée odlaze u restorane (Ro =
0,256; p < 0,000); znacajno ¢e$ée odlaze na rucak/veceru kod prijatelja i/ili
rodbine (Ro = 0,136; p < 0,000).

Nacin ishrane — sloj. Primijenili smo korelacionu analizu Spirmanovim ko-
eficijentom korelacije. Sto je sloj visi, to ispitanici vise konzumiraju brzu hra-
nu (Ro =-0,220;p < 0,000); znacajno ¢esée koriste hranu za kuénu dostavu i
znadajno ¢e$ée odlaze u restorane (Ro = -0,297; p < 0,000).
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Nijje nadena povezanost sa slojnom pripadno$¢u izmedu odlazaka kod pri-
jatelja ili rodbine na rucak ili veceru.

Nacini kupovine potrepstina za domacinstvo — obrazovanje. X* = 14,308;
df = 4; p < 0,006. Postoje znacajne razlike. Visokoobrazovani ¢esée idu u ve-
¢u nabavku jednom nedjeljno, a rjede kupuju kad ponestanu stvari.

Nacini kupovine potrepstina za domacinstvo — sloj. X* = 48,921; df = 14;
p < 0,000. Stru¢njaci zna¢ajno manje od o¢ekivanih frekvencija stvari kupuju
jedanput mjese¢no, a pripadnici potklase zna¢ajno manje u veée nabavke idu
jedanput nedjeljno.

Medu slojevima nema znacajnih razlika u pogledu kupovine prema potre-
bi, kada nestanu stvari.

Kupovine van mjesta boravka — obrazovanje. lzmedu obrazovanja i kupo-
vine van stalnog mjesta boravka nijesu utvrdene statisticki zna¢ajne korelacije.

Kupovine van mjesta bovavka — sloj. Primijenjen je Spirmanov koeficijent
korelacije (Ro = -0,209; p < 0,000). Sto ispitanici pripadaju vioj klasi, to vi-
$e kupuju van mjesta boravka. Prema o¢ekivanju, kompatibilan sa ovim nala-
zom je i rezultat da sa porastom indeksa potro$nje znac¢ajno raste i ucestalost
kupovina van mjesta boravka (Ro = 0,215; p < 0,000).

Kupovina neprehrambenih proizvoda u trénim centrima, prodavnicama u
centru, u blizini stana, kineskim radnjama i na buvljim pijacama — obrazova-
nje. Primijenjen je Spirmanov koeficijent korelacije. Obrazovaniji znacajno ce-
$¢e kupuju u Soping-centrima (Ro = 0,169; p < 0,000) i prodavnicama u centru
grada (Ro = 0,177; p < 0,000), dok kada je rije¢ o kupovinama u prodavnica-
ma u blizini stana nijesu utvrdene korelacije. Niskoobrazovani znacajno éesée
kupuju u kineskim radnjama (Ro = -0,120; p < 0,001) i na buvljim pijacama
(Ro = -0,143; p < 0,000).

Kupovina neprehrambenih proizvoda u trénim centrima, prodavnicama u cen-
tru, u blizini stana, kineskim radnjama i na buvljim pijacama — sloj. U ovoj
analizi primijenili smo Spirmanov koeficijent korelacije. Pripadnici vise klase
znacajno ¢e$ée idu u trzne centre, a znacajno rjede posjecuju kineske radnje i
buvlje pijace (r = -0,210; p < 0,000).

U pogledu posjeé¢ivanja prodavnca u centru grada i prodavnica blizu stana
sa slojnom pripadno$éu nijesu utvrdene korelacije. Sto je sloj nizi, to se znacaj-
no ¢esée od ocekivanih frekvencija posje¢uju kineske radnje (r = -0,152; p <
0,000) i buvlje pijace (r = 0,149; p < 0,000).

Ispitanici sa vi$im indeksom potro$nje znacajno ¢esée posje¢uju trine cen-
tre (r = 0,347; p < 0,000) i prodavnice u centru grada (r = 0,131; p < 0,000),
dok oni sa nizim indeksom znacajno ¢e$ée od ocekivanog posje¢uju kineske

radnje (r = -0,153; p < 0,000) i buvlje pijace (r = -0,131; p < 0,000). Izmedu
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indeksa potro$nje i posje¢ivanja prodavnica u blizini stana nijesu utvrdene sta-
tisticki znacajne korelacije.

Ove korelacije izmedu mjesta kupovine i slojne pripadnosti, odnosno indek-
sa potro$nje, o¢ekivane su i kompatibilne jer smo ranije nasli visoke pozitivne
korelacije izmedu slojne pripadnosti i indeksa potro$nje.

Vrsta robe koja se najéesée kupuje u razlicitim prodajnim objektima — sloj. U
ovoj analizi primijenili smo X*-test.

Hyana. Medu razlicitim slojevima postoje statisticki znacajne razlike pre-
ma prodajnim objektima u kojima kupuju hranu (X*= 78,103; df = 28; p <
0,000). Pripadnici viSe klase zna¢ajno rjede od oéekivanih frekvencija kupu-
ju hranu u prodavnicama u blizini stana. Sluzbenici i tehnicari znacajno ¢esée
zbog kupovine hrane posje¢uju buvlje pijace.

Odjeéa i obuca. Pripadnici razli¢itih slojeva znadajno se razlikuju po pro-
dajnim objektima u kojima kupuju odje¢u i obuéu (X = 94,002; df = 28; p
< 0,000). Visa klasa i stru¢njaci znacajno ¢esée od olekivanih frekvencija ku-
puju odje¢u u Soping-centrima, a sluzbenici i tehnic¢ari u kineskim radnjama.
Nkv. i pkv. radnici znacajno manje kupuju u Soping-centrima, a znacajno vise
u prodavnicama u blizini stana.

Kozmetika. U pogledu kupovine kozmetike postoje statisticki znacajne, ali
blage razlike medu drustvenim slojevima (X = 44,472; df = 28; p < 0,025).
Nijedna razlika nije narocito znadajna, no ipak ¢emo izdvojiti relativno naj-
znacajnije. Sluzbenici i tehnicari znacajno ¢e$ée kupuju kozmetiku na buvljim
pijacama, a zna¢ajno manje u $oping-centrima. Stru¢njaci zna¢ajno manje ku-
puju kozmetiku u prodavnicama u blizini stana.

Sredstva za higijenu. Medu razli¢itim socijalnim slojevima postoje statisti¢-
ki znacajne razlike u izboru objekata za kupovinu sredstava za higijenu (X*=
60,799; df = 28; p < 0,000). Sluzbenici i tehnicari kupuju sredstva za higije-
nu u blizini stana znacajno ¢e$ée od ocekivanih frekvencija.

Oprema za domacinstvo. Drustveni slojevi se medusobno znacajno razliku-
ju u izboru objekata za kupovinu opreme za domacéinstvo (X = 63,698; df =
28; p < 0,000). Sluzbenici i tehniéari u cilju kupovine opreme za domaéinstvo
znacajno ¢esce posjecuju buvlje pijace, visa klasa Soping-centre, kv. i vkv., nkv.
i pkv. radnici prodavnice u centru grada.

Tehnicka roba. U izboru objekata za kupovinu tehni¢ke robe drustveni slo-
jevi u Crnoj Gori znacajno se razlikuju (X*= 77,671; df = 28; p < 0,000). U
cilju kupovine tehnicke robe kv. i vkv. radnici znacajno ¢esée posje¢uju kine-
ske radnje, pripadnici viSe klase Soping-centre, a nkv. i pkv. radnici i poljopri-
vrednici prodavnice u blizini stana.
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Motivacija za kupovinu

Na pitanje da li volite da idete u kupovinu i $ta kupovina predstavlja za vas
226 (35,3%) je odgovorilo: veliko zadovoljstvo; 243 (37,9%) da je to aktivnost
koju obavljaju rutinski, 156 (24,3%) da je to aktivnost koju nerado obavljaju,
a 16 (2,5%) da tu aktivnost nikada ne obavljaju. Kao $to se vidi, motivacija za
kupovinu je dosta podijeljena, iako ve¢ina kupovinu dozivljava kao rutinsku
i neprijatnu aktivnost. Motivaciju za kupovinu posmatrali smo po demograf-
skim i socioloskim obiljezjima.

Pol i motivacija za kupovinu. Medu polovima postoje statisticki znacajne
razlike u pogledu motivacije za kupovinu (X* = 184,250; df = 3; p < 0,000).
Zene znatajno ¢esée odlaze u kupovinu sa velikim zadovoljstvom, a muskar-
ci znacajno rjede. Primjera radi, samo 10% muskaraca ide u trgovinu sa veli-
kim zadovoljstvom, a 50% zena. Kada je rije¢ o rutinskoj aktivnosti, situacija
je obrnuta. Muskarci znacajno ¢esée odlazak u trgovinu dozivljavaju kao ne-
prijatnu aktivnost, a zene znacajno rjede. Najzad, muskarci znacajno ¢esée ne
odlaze u trgovinu, a Zene znacajno rjede.

Starost i motivacija za kupovinu. Postoje statisticki znacajne razlike u motivaci-
ji za kupovinu prema starosti (X*= 48,202; df = 6; p < 0,000). Mladi do 30 go-
dina znacajno ¢esée sa velikim zadovoljstvom odlaze u kupovinu, a stariji od 51
godine znacajno rjede. Obrnut je zaklju¢ak za trgovinu kao aktivnost koju obav-
ljaju rutinski. Najzad, stariji od 51 godine znacdajno ¢esée ne odlaze u trgovinu.

Obrazovanje i motivacija za kupovinu. Ispitanici se znacajno razlikuju u mo-
tivaciji za kupovinu prema obrazovanju (X*= 23,876; df = 6; p < 0,001). Ni-
skoobrazovani znadajno rjede sa velikim zadovoljstvom odlaze u kupovinu, ali
zato znacajno ¢e$ée trgovinu dozivljavaju kao rutinsku aktivnost, dok je viso-
koobrazovani kao takvu dozivljavaju znacajno rjede. Razlike u motivaciji za tr-
govinu prema slojnoj pripadnosti nijesu nadene.

Mjesto stanovanja i motivacija za trgovinu. Medu stanovnicima razli¢itih
tipova naselja postoje statisticki znacajne razlike prema motivaciji za trgovi-
nu (X*= 15,761; df = 6; p < 0,015). Stanovnici drugih gradova, osim Podgo-

rice, znacajno Cesée trgovinu dozivljavaju kao aktivnost koju nerado obavljaju.

Krz'terz’jumi za trgovz’nu

U tabeli 4 prezentovani su najvazniji kriterijumi ispitanika za trgovinu. Go-
tovo svi ponudeni kriterijumi, izuzev robe odredene marke, znacajni su, ali je
najznacajniji pristupacnost cijene, a zatim kvalitet i raznovrsnost robe (tabela
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Tabela 4. Kriterijumi za trgovinu i stepen njihove vaznosti

Red. broj Stepen vaznosti
pitanja Kriterijumi Nevazno Vazno Veoma vazno
N % N % N %

76.01 Blizina prodavnice 129 16,1 339 42,2 335 41,7
76.02 Kvalitet robe 35 4,4 327 40,8 440 54,9
76.03 Roba odredene marke 359 44,8 329 41,0 114 14,2
76.04 Raznovrsnost robe (ponude) 55 6,9 351 43,8 395 49,3
76.05 Pristupacne cijene 4354 207 25,8 551 68,8

4). Svaki od navedenih kriterijuma analizirali smo prema demografskim i so-
cioloskim obiljezjima.

Pol. Prema blizini prodavnica (72.01) medu polovima nijesu nadene stati-
sti¢ki znadajne razlike, ali prema kvalitetu robe (72.02) jesu (t = -3,544; p <
0,000). Zenama je kvalitet robe zna¢ajno vazniji.

Medu polovima nijesu nadene statisticki znac¢ajne razlike ni kada je u pita-
nju roba odredene marke (72.03), ali prema raznovrsnosti robe jesu (t = -3,370;
p < 0,001). Zenama je zna¢ajno vaznija raznovrsnost robe (72.04). Najzad, ze-
nama je bitnija pristupanost cijena (t = -2,856; p < 0,004).

Starost. Sto su ispitanici stariji, znacajnija im je blizina prodavnica (r = 0,210;
p < 0,000, pitanje 72.01). Po ostalim kriterijjumima nijesu utvrdene korelacije.

Obrazovanje. Sto su obrazovaniji, manje im je zna¢ajna blizina prodavnica
(Ro = 0,125; p < 0,000). Izmedu obrazovanja i kvaliteta robe nadena je po-
zitivna korelacija: obrazovanijima je znacajniji kvalitet robe (Ro = 0,176; p <
0,000, pitanje 72.02).

Izmedu obrazovanja i robe odredene marke (72.03) kao i raznovrsnosti robe
(72.04) nijesu nadene korelacije. Medutim, obrazovanijima su znadajnije pri-
stupacne cijene (Ro = 0,077; p < 0,029, pitanje 72.05).

Sloj. Izmedu slojne pripadnosti i kriterijjuma za kupovinu nijesu nadene sta-
tisti¢ki znadajne razlike, osim po kvalitetu robe (72.02), gdje poljoprivredni-
ci znadajno ¢e$ée smatraju da je kvalitet nevazan, a znacajno rjede da je vazan
(X*=2,868; df = 14; p < 0,003).

Mjesto stanovanja. Stanovnici sela znacajno ¢e$ée smatraju da je blizina pro-
davnice nevazna, a znaajno rjede da je veoma vazna (X*= 21,818; df = 4; p
< 0,000).

Medu stanovnicima razli¢itih tipova naselja nijesu nadene statisticki znacaj-
ne razlike prema kvalitetu robe kao kriterijumu za kupovinu. Stanovnici dru-
gih gradova, osim Podgorice, znadajno rjede smatraju da je vazno kupiti robu
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odredene marke, a znaajno ¢e$ée smatraju da je veoma vazno (X*= 10,904;
df = 4; p < 0,008, pitanje 72.03).

Stanovnici drugih gradova, osim Podgorice, znacajno ¢esée smatraju da je
za odluku o kupovini robe nevazna raznovrsnost izbora robe, a Podgori¢ani
to smatraju znacajno rjede (X*= 17,784; df = 4; p < 0,001).

Stanovnici drugih gradova, osim Podgorice, znacajno ¢e$ée isticu da za ku-
povinu nije vazna pristupacnost cijene, dok stanovnici sela znacajno rjede sma-
traju da je vazna, a znacajno ¢e$¢e da je veoma vazna. Podgori¢ani znadajno
rjede isti¢u da je za kupovinu nevazna pristupa¢nost cijene (X2 = 25,686; df =

4; p < 0,000, pitanje 72.05).

Godisnji odmor

Vazan aspekt potrosnje je i kori$¢enje godi$njeg odmora. U naSem istrazi-
vanju na njega se odnose pitanja 24, 25. i 26. (upitnik, prilog na kraju rada).

Tabela S. Broj korisnika godi$njeg odmora

Broj ¢lanova N Procenat | Validni procenat

1 117 14,5 30,8

2 124 15,4 32,6

3 65 8,1 17,1

4 61 7,6 16,1

5 13 1,6 3,4
Ukupno: 380 47,2 100,0
Nijesu isli na god. odmor 425 52,8
Ukupno: 805 100,0

Izmedu broja ¢lanova koji idu na godi$nji odmor i indeksa potrosnje posto-
ji statisti¢ki visokoznacajna pozitivna korelacija (Ro = 0,385; p < 0,000). Sto
je vedi indeks potro$nje, to veéi broj ¢lanova ide na godi$nji odmor.

Od onih koji su i8li na godi$nji odmor samo je 22,5% ljetovalo u hotelu, dok
je 30,4% ljetovalo u privatnom smjestaju, 2,9% u kampu, 38,9% kod rodbine
i prijatelja i 5,3% u vlastitoj vikendici. Vise od 2/3 ispitanika godi$nji odmor
je provelo u Crnoj Gori.

Izbor turistickih objekata za provodenje godisnjeg odmora — obrazovanje. X*
=25,359; df = 8; p < 0,001. Niskoobrazovani znac¢ajno ¢esée provode godisnji
odmor kod rodbine i prijatelja, a visokoobrazovani znacajno rjede.
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Izbor turistickih objekata za provodenje godisnjeg odmora — sloj. Medu soci-
jalnim slojevima postoje statisti¢ki znacajne razlike u izboru turisti¢kih objeka-
ta za provodenje godi$njeg odmora (X*= 81,719; df = 28; p < 0,000). Sluzbe-
nici i tehnic¢ari znac¢ajno ¢e$ée provode godisnji odmor kod rodbine i prijatelja,
a strunjaci znacajno rjede.

I[zmedu izbora turisti¢kih objekata za provodenje godisnjeg odmora i indeksa
potro$nje postoje statisticki znacajne razlike (X*= 159,886; df = 12; p < 0,000).

Clanovi porodica ispitanika koji godi$nji odmor provode u hotelu znaéajno
rjede pripadaju tre¢oj klasi indeksa potro$nje, a znacajno ¢esée cetvrtoj i petoj.
Oni koji idu u privatni smjestaj znacajno rjede pripadaju tre¢oj, a znacajno Ce-
$¢e Cetvrtoj grupi indeksa potro$nje. Ispitanici koji idu kod rodbine i prijatelja
znacajno ¢e$ée pripadaju tre¢oj, a znadajno rjede Cetvrtoj i petoj grupi indeksa
potrosnje. Najzad, ispitanici koji godi$nji odmor provode u svojoj kudi ili vi-
kendici znacajno ¢esée pripadaju drugoj grupi.

Moze se zapaziti da sa atraktivno$¢u izbora turistickih objekata za provo-
denje godi$njeg odmora generalno opada indeks potrosnje. Kazemo general-
no jer to opadanje nije uvijek linearno.

Izbor zemalja za provodenje godisnjeg odmora — obrazovanje. X* = 20,405;
df = 6; p < 0,002. Visokoobrazovani znacajno ¢e$ée provode godi$nji odmor
van zemlje, a niskoobrazovani nigdje.

Izbor zemalja za provodenje godisnjeg odmora — sloj. Medu razli¢itim drus-
tvenim slojevima postoje statisticki znacajne razlike u izboru zemalja u kojima
¢e provesti godis$nji odmor (X?= 53,791; df = 21; p < 0,000) Stru¢njaci zna-
¢ajno rjede provode godi$nji odmor u Crnoj Gori, a nkv. i pkv., kv. i vkv. zna-
¢ajno vise, dok pripadnici potklase znac¢ajno ¢es$ée ne idu na godisnji odmor.

[zmedu zemlje provodenja godi$njeg odmora i indeksa potrosnje postoji sta-
tisti¢ki visoko znacajna povezanost (Ro = 0,589; p < 0,000). Sto ispitanici ima-
ju visi indeks potros$nje, to znacajno ¢esée provode godisnji odmor u evropskim
i vanevropskim zemljama.

Preko polovine ispitanika uopste nije bilo na godi$njem odmoru, a od ma-
nje od polovine koji su bili samo nesto vise od petine provelo je odmor u ho-
telu. Najzad, skoro 70% ispitanika godi$nji odmor je provelo u Crnoj Gori,
mali procenat u evropskim zemljama, a sasvim simboli¢an u vanevropskim.

Uprkos ovim nalazima, zapaza se znacajna povezanost izbora objekata za
provodenje godis$njeg odmora i posje¢ivanja evropskih i vanevropskih zema-
lja sa slojnom pripadnos$é¢u i indeksom potro$nje. Sa slojnom pripadnoséu
postoji pozitivna povezanost jer pripadnici gornjeg dijela drustvene ljestvi-
ce znacajno eSée provode godisnji odmor u hotelima, a oni koji pripada-
ju donjem dijelu u manje komfornim objektima; oni koji odmor provode u
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hotelima imaju znadajno visi indeks potro$nje i znacajno ¢esée godisnji od-
mor provode u evropskim i vanevropskim zemljama, a oni koji imaju niZi in-

deks u Crnoj Gori.

Ponasanje clanova porodice u stanjima

finansijskibh problema i deprivacija

U tranzicionim drustvima porodice u veéini socijalnih slojeva suocavaju se
sa brojnim osuje¢enjima zbog insuficijencije nov¢anih sredstava. Za mnoge su
ta rjeSenja vrlo teska i gotovo nepremostiva, ve¢ zavisno od veli¢ine problema
povezanih sa finansijskim osuje¢enjima. Nadini razrje$avanja takvih nerjesivih
situacija su vrlo razli¢iti u razlic¢itim slojevima, pri ¢emu se ispoljava velika do-
misljatost u nastojanju da se izde iz gotovo nerjesivih situacija.

Da bismo sagledali te probleme, ispitali smo da li postoji deprivacija u ade-
kvatnom zadovoljenju potreba ¢lanova porodice u jedanaest ispitivanih situa-
cija (vidjeti pitanje 31, upitnik, prilog na kraju rada).

Arimetic¢ka sredina za skalu od 0 do 11 je 3,62. Indeks deprivacije izratu-
nali smo kao broj deprivacija po ispitaniku, sabrali deprivacije i podijelili ih sa
brojem ispitanika. Kako je ta depravacija procentualno zastupljena u pojedi-
nim porodi¢nim situacijama?

Tabela 6. Deprivacija u pojedinim situacijama,
izraZena u brojevima i procentima

Red. broj Deprivacija N %
1. Kvalitetna ishrana 99 12,4
2. Preuredenje stambenog prostora 367 45,9
3. Odrzavanje stambenog prostora 228 28,6
4. Nabavka automobila 428 53,6
5. Nabavka neophodnih ku¢nih aparata

182 | 22,9

(3poret, frizider, masina za ve$ i dr.)

6. Nabavka drugih kuénih aparata koji nijesu neophodni,
ali olaksavaju ili uljepsavaju zivot u domadinstvu (kuhinjski 305 38,4
aparati, muzicki, video-uredaji, kompjuteri)

. Odlazak na ljetovanje/zimovanje (putovanja) 461 | 578
8. Nabavka odjece i obude 126 15,8
. Odlazak u restorane i kafice 269 | 33,8
10. Posjete prijateljima 126 15,8
11. Kulturne potrebe (koncerti, pozorita, bioskopi, 325 40.9

kupovina knjiga i sl.).
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Zapazaju se znacajne deprivacije osnovnih bioloskih potreba (za hranom
i odijevanjem), ali i osnovnih kulturnih potreba u procentima koji nijesu za-
nemarljivi (tabela 6). Medutim, visoki su i onih koji sebi ne mogu da priuste
osnovne kuéne aparate (22,9%), a skoro 40% porodica ne moze da nabavi kuéne
aparate koji podizu kvalitet Zivota i vi$e ne ¢ine nikakav luksuz, npr. kompjute-
ri. U visokim procentima ispitanici isticu da ne mogu da preurede i odrzavaju
zivotni prostor, kupe automobil ili odu u restoran ili kafi¢. Najzad, iznenadu-
juée visok procenat ispitanika ne moze sebi da priusti godi$nji odmor — ¢ak
57,8%. Svi ovi podaci zajedno nedvosmisleno ukazuju na nizak kvalitet Zivota
zbog znacajnog suzenja zadovoljavanja osnovnih potreba. Za takav zaklju¢ak
ilustrativni su i podaci iz tabele 7.

Tabela 7. Brojevi i procenti nezadovoljenih potreba ispitanika

Red. broj Broj nezadovoljenih potreba Procenat
0. Bez ijedne 19,4
1. Jedna 10,2
2. Dvije 10,2
3. Tri 13,7
4. Cetiri 13,5
S. Pet 7,0
6. Sest 7,7
7. Sedam 6,3
8. Osam 3,6
9. Devet 3,4
10. Deset 3,9
11. Jedanaest 1,2

Dvije petine ispitanika ima nezadovoljene tri i viSe potreba, a ¢ak tre¢ina
vise od pet potreba (tabela 7). U cjelini, ispitanci su suoceni sa velikim osuje-
¢enjima Cesto osnovnih egzistencijalnih, ali i kulturnih potreba.

Obrazovanje. Primjenom Spirmanovog koeficijenta korelacije izmedu obra-
zovanja i indeksa deprivacije nadena je negativna korelacija (Ro = — 0,143;
p < 0,000). Drugim rije¢ima, niskoobrazovani su znacajno vise deprivirani.

Zanimljivo je napomenuti da smo primjenom X*-testa na$li da su niskoo-
brazovani vi$e deprivirani u svakoj od 11 ponudenih oblasti nego oni sa sred-
njim, viSim i visokim obrazovanjem, sa izuzetkom 31.7 (,odlazak na ljetova-
nje”), gdje nijesu nadene statisticki znacajne razlike.
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Posebno nas je interesovalo kako se indeks deprivacije diferencira prema sloj-
noj pripadnosti i indeksu potrosnje.

Slojna pripadnost. Na osnovu ANOVA testa nadene su statisti¢ki znac¢ajne
razlike izmedu drustvenih slojeva po indeksu deprivacije (F = 9,364; p < 0,000).

Pripadnici vi$e klase su zna¢ajno manje deprivirani nego strué¢njaci (I-] =
-1,35213; p < 0,018), sluzbenici i tehnicari (I] = -1,77462; p < 0,002), kv. i
vkv. radnici (I = -1,25189; p < 0,034), nkv. i pkv. radnici (I-] = — 3,60345;
p < 0,001), poljoprivrednici (I-] = -3,60345; p < 0,001) i pripadnici potkla-
se (I-] = -2,86151; p < 0,000), dok se jedino ne razlikuju od sitnih privatnika
i samozaposljenih.

Struénjaci su znacajno vise deprivirani od pripadnika vise klase, sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih (I-] = 1,03591; p < 0,027), a znacajno manje od nkv.
i pkv. radnika (I-] = -1,75132; p < 0,000) poljoprivrednika (I-] = -2,25132; p
< 0,016) i pripadnika potklase (I-] = -1,50939; p < 0,000).

Sitni privatnici i samozaposljeni su zna¢ajno manje deprivirani od stru¢nja-
ka, sluzbenika i tehni¢ara (I-] = -1,45841; p < 0,002), kv. i vkv. radnika (I] =
-0,93567; p < 0,056, na granici znaajnosti), nkv. i pkv. radnika (I-] = -2,78723;
p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = -3,28723; p < 0,001) i pripadnika potkla-
se (I] = -2,54530; p < 0,000). Ne razlikuju se samo od pripadnika vise klase.

Sluzbenici i tehnidari su znadajno viSe deprivirani od pripadnika vise klase,
sitnih privatnika i samozaposljenih, a zna¢ajno manje od nkv. i pkv. radnika
(IJ = 1,32883; p < 0,002). Ne razlikuju se od kv. i vkv. radnika i stru¢njaka.

Kv. i vkv. radnici su znacajno vi$e deprivirani nego pripadnici vise klase, sit-
ni privatnici i samozapo§ljeni (na granici znacajnosti), a zna¢ajno manje nego
nkv. i pkv. radnici (I-] = -1,85156; p < 0,000), poljoprivrednici (I-] = -2,35156;
p < 0,013) i pripadnici potklase (I-] = -1,60963; p < 0,000), dok se znacajno
ne razlikuju od stru¢njaka, sluzbenika i tehnicara.

Nkv. i pkv. radnici znac¢ajno su viSe deprivirani od pripadnika vise klase, stru¢-
njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. rad-
nika, dok se od poljoprivrednika i pripadnika potklase znacajno ne razlikuju.

Isto $to smo istakli za nkv. i pkv. radnike vazi i za poljoprivrednike i pri-
padnike potklase, samo su znalajnosti razlika za nkv. i pkv. radnike osjetno
veée nego za poljoprivrednike i u pogledu znacdajnosti razlika nkv. i pkv. rad-
nici mnogo su sli¢niji pripadnicima potklase.

Moze se zapaziti da depriviranost raste sa padom sloja na drustvenoj ljestvi-
ci, uz mali izuzetak kv. i vkv. radnika koji o¢igledno imaju vi$e moguénosti da
svoju finansijsku situaciju poprave dodatnim radom. Ovu pravilnost potvrdi-
la nam je i korelacija indeksa deprivacije i indeksa potrosnje (Ro = -0,312, p <
0,000). Sto je visi indeks potro$nje deprivacija je niza i vice versa.
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Nacini rjesavanja akutnib finansijskib kriza

Nadini na koje porodice reaguju na prevazilazenje akutnih finansijskih kri-
za su razliciti, ali uglavnom nepovoljni, $to se vidi iz tabele 8.

Tabela 8. Natini rje$avanja akutnih finansijskih kriza

Nadini rjesavanja Frekvencije Procenat

1. Tro$imo ustedevinu 2 2

2. Odri¢emo se nekih stvari kako bismo smanjili potro$nju 254 31,6
3. Pozajmljujemo novac od prijatelja/rodaka/poznanika 211 26,2
4. Podizemo kredite ili koristimo dozvoljeni minus 143 17,8
S. Trudimo se da ne$to dodatno zaradimo 84 10,4
6. Prodajemo stvari iz kude 103 12,8
7. Ostalo 7 9

Nepoznato 1 )1

Ukupno: 805 100,0

Ispitanici gotovo nemaju ustedeni novac u slucaju nedostatka finansijskih
sredstava, ve¢ se skoro tre¢ina odri¢e nekih neophodnih stvari da bi rijesila
akutne finansijske probleme, a vi$e od ¢etvrtine pozajmljuje novac koji se obi¢-
no vra¢a drugim pozajmljivanjem. Koriste kratkoro¢ne kredite ili dozvoljeni
minus pod vrlo nepovoljnim finansijskim uslovima ako ne uspiju da probleme
rijeSe na drugi nadin ili ¢ak prodaju stvari iz kuée. Tek 10,4% nastoji da finan-
sijske probleme rijesi nalazenjem dodatnog posla.

Treba istadi rezervu prema podacima o ustedevini jer ¢e nam analize poka-
zati da ipak postoji kategorija porodica koja u sluc¢aju finansijskih kriza kori-
sti u$tedevinu.

Nacini rjesavanja akutnib finansijskib kriza — obrazovanje. X*> = 26,003;
df = 10, p < 0,004. Postoje statisticki znacajne razlike u na¢inima rjesavanja
akutnih finansijskih kriza. Ispitanici sa srednjim i vi$im obrazovanjem u slu-
¢ajevima akutnih finansijskih kriza se znacajno ¢e$ée trude da nesto dodat-
no zarade.

Nadini rjesavanja akutnib finansijskib kriza — sloj. Medu porodicama ra-
zli¢itih drustvenih slojeva postoje statisticki znacajne razlike u nadinu rjesava-
nja akutnih finansijskih kriza (X*= 38,765; df = 7; p < 0,001). Jedina znacaj-
na razlika je da nkv. i pkv. radnici znacajno manje trose ustedevinu nego $to
bi se o¢ekivalo. Porodice koje trose ustedevinu imaju znacajno nizi indeks po-
tro$nje u prvoj i drugoj grupi, a znacajno visi u Cetvrtoj i petoj. Porodice koje
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se odri¢u nekih stvari kako bi smanjile potro$nju imaju znacajno visi indeks
potro$nje u drugoj grupi. Porodice koje pozajmljuju novac od prijatelja, roda-
ka ili poznanika imaju znacajno visi indeks potro$nje u drugoj grupi, a znacaj-
no nizi u etvrtoj. Najzad, porodice koje prodaju stvari iz kuce imaju znacaj-
no vi$i indeks potrosnje u prvoj grupi.

Zapazaju se odredene pravilnosti: porodice koje koriste najneprihvatljivije
mjere za rje$enje akutnih finansijskih kriza imaju nizi indeks potro$nje, prije
svega one koje prodaju stvari iz kuée, koje se odri¢u nekih osnovnih stvari da
bi smanjile potrosnju ili pozajmljuju novac od rodbine, prijatelja i poznanika.
S druge strane, one porodice koje imaju ustedevinu ili imaju uslova da podi-
gnu kredit, bez obzira na to $to su ti kratkoro¢ni krediti posebno nepovoljni,
u boljoj su situaciji da rijese akutne finansijske krize. Svega 103 (12,8%) nasto-
ji da izaberu strategiju koja uklju¢uje aktivan odnos za prevazilazenje krize —
nalazenje dodatnog plaé¢enog posla.

Najzad, svega je 7,8% ispitanika spremno da pribjegne prodaji stana kao po-
sljednjoj mjeri da bi rijesilo neki veliki porodi¢ni problem, najéesée zbog osa-
mostaljivanja, a zatim zbog ulaganja u biznis. Skoro dvije petine su rekli da za
time nemaju potrebe, a ostali da nemaju viska stambenog prostora ili u sli¢-
nom procentu jednostavno ne razmisljaju o takvoj moguénosti.

Prodaja stana kao nacin rjesvanja nekib bitnih Zivotnih problema — ob-
razovanje. Primjenom X*-testa nijesu nadene statisticki znadajne razlike
u prodaji stana kao nac¢inu rje$avanja nekih bitnih Zivotnih problema po
obrazovanju.

Prodaja stana kao nacin rjesvanja nekib bitnib Zivotnih problema — sloj. Ka-
da se javi razmisljanje da se zbog bitnih porodi¢nih problema proda stan, me-
du drustvenim slojevima postoje statisti¢ki znacajne razlike u izboru problema
koji zahtijevaju prodaju stana (X*= 88,279; df = 42; p < 0,000). Pripadnici vi-
Se klase znacajno ¢esée bi prodali stan radi ulaganja u posao, ali i rjede isti¢u
da nemaju viska stambenog prostora. Pripadnici potklase znacajno ¢esée isti¢u
da za tim nema potrebe. Izmedu razmisljanja o prodaji stana zbog bitnih po-
rodi¢nih problema i indeksa potro$nje medu drustvenim slojevima nijesu na-
dene statisti¢ki znacajne razlike.

Samoprovizija

Prolongirana ekonomska kriza, koja pogada domacinstva u veéini drustve-
nih slojeva, ublazavana je angaZovanjem ¢lanova domadéinstva da sopstvenim
radom u domadinstvu ublaze posljedice krize i lakse zadovolje bar osnovne
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potrebe. Iz tabele 9 uocava se da su ove moguénosti za zadovoljavanje razlici-
tih potreba koristili ispitanici od polovine do preko dvije tre¢ine domacéinsta-
va, $to indirektno ukazuje na tezinu i dugotrajnost krize.

Tabela 9. Sopstveni rad ¢lanova u domadinstvu radi zadovoljenja potreba
za odredenim proizvodima i uslugama

Redni ) ) Da Ne
broj Proizvodi usluge N % N %
34.01 Proizvodnja hrane i pi¢a iz sopstvene baste 482 60,3318 39,8
34.02 Popravka instalacija, kre¢enje, popravka aparata 393 49,5401 50,5
34.03 Prepravka odjede, Sivenje, pletenje 437 55,2354 44,8
34.04 Ezi&zaﬁzfzfrixgjai?jﬁmcg odmora 523 6710257 32.9
Ukupno: 791 100,0
Nepoznato 14 1,7

Ukupno: 805 100,0

Kako se samoprovizija slojno diferencira ispitali smo primjenom X*-testa,
a znacajnost razlika izmedu domadinstva koje sopstvenim radom u domacéin-
stvu zadovoljavaju potrebe za odredenim proizvodima i uslugama i onih koji
to ne zadovoljavaju primjenom t-testa.

Proizvodnja hrane i pica iz sopstvene baste — obrazovanje. X* = 19,693; df
=2; p < 0,000. Niskoobrazovani znacajno rjede proizvode hranu i piée iz sop-
stvene baste, a srednje, vise i visokoobrazovani znacajno esce.

Proizvodnja hrane i pica iz sopstvene baste — sloj. Ispitanici iz porodica koje
proizvode hranu i pice iz sopstvene baste znac¢ajno se slojno diferenciraju (X?
= 17,284; df = 7; p < 0,016). Poljoprivrednici zna¢ajno rjede proizvode hranu
i pi¢e za sopstvene potrebe, a znacajno ¢esée ne proizvode.

Domacdinstva u kojima ¢lanovi proizvode hranu i pi¢e imaju znadajno visi
indeks potro$nje nego ona u kojima ne proizvode (t = 2,848; p < 0,015).

Popravka instalacija, krelenje, popravka aparata — obrazovanje. X* = 18,678;
df = 2; p < 0,000. Visokoobrazovani znacajno ¢e$ée vrse popravku instalacija,
krece i popravljaju kuéne aparate.

Popravka instalacija, krecenje, popravka aparata — sloj. Clanovi domaéin-
stava ¢iji ¢lanovi vr$e popravku instalacija, krecenje, popravku aparata u do-
madinstvu znacajno se slojno razlikuju od onih koji ne obavljaju ove poslove
(X =17,403; df = 7; p < 0,015). Pripadnici vise klase znacajno ¢esée obavljaju
popravku instalacija, kre¢enje i popravku aparata, a znacajno rjede ne obavlja-
ju ove popravke. Domadinstva u kojima se vrsi popravka instalacija, kre¢enje,
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popravka aparata imaju znacajno visi indeks potro$nje od onih u kojima se ovi
poslovi ne vrie (t = 3,994; p < 0,000).

Prepravka odjece, Sivenje, pletenje — obrazovanje. X*=18,678; df=2; p<0,000.
Niskoobrazovani znacajno rjede prepravljaju odje¢u, $iju i pletu za potrebe
domadinstva.

Prepravka odjece, Sivenje, pletenje — sloj. Clanovi domaéinstava koji obavlja-
ju prepravku odjele, $ivenje, pletenje za sopstvene potrebe znacajno se razliku-
ju po slojnoj pripadnosti od onih koji te poslove ne obavljaju (X* = 23,245; df
=7; p < 0,002). Pripadnici potklase zna¢ajno rjede obavljaju popravku odje-
ée, Sivenje i pletenje, a znacajno ¢e$ée ne obavljaju ove poslove. Domadinstva
koja za vlastite potrebe vr$e prepravku odjeée, Sivenje, pletenje imaju znacajno
veéi indeks potrosnje nego ona koja ne vr$e ove poslove za sopstvene potrebe
(t = 5,930; p < 0,000).

Redovno éuvange djece, njega bolesnib i starih — obrazovanje. Nijesu nade-
ne statisti¢ki znacajne razlike po obrazovanju u pogledu ¢uvanja djece, njege
bolesnih i starih.

Redovno cuvangje djece, njega bolesnib i starih — sloj. Slojevi se medusobno zna-
¢ajno ne razlikuju po tome ko u porodici ¢uva djecu i njeguje bolesna i stara lica.

Domac¢instva ¢iji ¢lanovi redovno ¢uvaju djecu, njeguju bolesne po indeksu
potrosnje ne razlikuju se od onih koji to ne rade (t = 0,122; p < 0,903).

Zavrsne napomene

Potrosnja je najvaznija dimenzija svakodnevnog zivota i pojedinca i porodi-
ce. Zadovoljavanje nasih osnovnih bioloskih potreba vezano je za svakodnevnu
potro$nju. Medutim, vrsta, sadrzaj i na¢in ishrane i odijevanja su vazne pret-
postavke kvaliteta Zivota i u znacajnoj mjeri se diferenciraju prema slojnim ra-
zlikama. Zadovoljenje niza drugih potreba povezano je sa distribucijom poro-
di¢nog budzeta, na¢inima njegovog formiranja, odlu¢ivanja u raspodjeli i dr.

U ovom poglavlju smo nastojali da sve vaznije socioloske aspekte potro$nje
ispitamo prvenstveno primjenjuju¢i indeks potrosnje i analizirajudi slojne ra-
zlike u potro$nji, ne izostavljajudi i socijalno-demografska obiljezja.

Najznacajniji zaklju¢ak ovog poglavlja je da su vrsta i struktura potro$nje,
izbor objekata potro$nje, ucestalost kupovina, pa i nadin formiranja porodi¢-
nog budzeta u pozitivnoj povezanosti sa visinom indeksa potrosnje, kulturnim
kapitalom i slojnom pripadnos¢u.

Indeks smo razvrstali u pet grupa — od prve sa najnizim indeksom potros-
nje, do pete — sa najvisim. Posebno treba ista¢i da u prve dvije najnize grupe
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dolazi skoro 50% ispitanika, a u Cetvrtoj i petoj je tek nesto vise od éetvrtine.
Zapaza se da mladi, obrazovaniji, iz vi$ih drustvenih slojeva, iz gradova, imaju
relativno najvisi indeks potro$nje, dok se ne razlikuju samo po polu.

Nabavljanje odjeée i obude, potro$nja sredstava za li¢nu higijenu, kozmetiku
i sredstava za ¢i$¢enje su u visokoj pozitivnoj povezanosti sa slojnom pripadno-
$¢u i indeksom potrosnje, $to je oéekivano s obzirom na to da su ova dva pita-
nja usla u indeks potro$nje; oni koji pripadaju visim socijalnim slojevima i ima-
ju visi indeks potro$nje kupuju kvalitetniju obuéu, ne vodeéi ra¢una o cijeni,
luksuznija sredstva za ¢iséenje, luksuzniju kozmetiku i vice versa.

Najvisi od najnizih socijalnih slojeva ¢etiri i po puta vise mjese¢no izdvajaju
za hranu. Izdaci za hranu, stan i komunalne usluge su u visokoj pozitivnoj pove-
zanosti sa pozicijom sloja u socijalnoj stratifikaciji i visinom indeksa potrosnje.

Pripadnici vie klase koji imaju i visi indeks potro$nje ¢e$ée narucuju hra-
nu, robu siroke potro$nje kupuju na duzi rok nego oni u nizim socijalnim slo-
jevima i sa nizim indeksom potrosnje. Ipak, najznacajnije su razlike u tome da
kupuju kvalitetniju robu u velikim objektima specijalizovanim za tu vrstu ro-
be (hranu u trznim centrima, a drugu robu u $oping-centrima za relativno ni-
zu cijenu u odnosu na kvalitet), dok pripadnici nizih slojeva i nizeg indeksa
potro$nje ¢esée neselektivno kupuju nekvalitetnu robu u kineskim radnjama i
na buvljim pijacama. U ovom pogledu su donekle izuzetak sluzbenici i tehni-
¢ari koji po nadinu trgovine, izboru robe i objekata prije pripadaju nizim ne-
go vi$im socijalnim slojevima.

Motivaciju i kriterijume za kupovinu sagledali smo prema osnovnim demo-
grafskim i socioloskim obiljezjima. Zene suu gotovo svim aspektima znacajno
motivisanije za kupovinu od muskaraca, mladi od starijih, obrazovani od neo-
brazovanih, Podgori¢ani od stanovnika drugih gradova.

Medu pet kriterijuma za kupovinu robe najvazniji je pristupacnost cijena,
a zatim kvalitet i raznovrsnost. Kriterijumi se po demografskim i socioloskim
obiljezjima ispitanika znadajno razlikuju. Zenama su znaéajno vazniji kvali-
tet, raznovrsnost i dostupnost cijena, a starijima blizina prodavnica. Obrazo-
vanijima je znacajniji kvalitet i pristupaéne cijene robe, a manje im je znacaj-
na blizina prodavnica.

Prema mjestu stanovanja najkontradiktorniji su stanovnici drugih grado-
va, osim Podgorice: znacajno ¢e$¢e smatraju da je vazna roba odredene marke,
a istovremeno smatraju da je nevazna raznovrsnost robe, a pristupa¢nost cije-
ne je za njih manje vazna nego Podgori¢anima, a pogotovu stanovnicima sela.

Masovnost odlaska ¢lanova porodice na godi$nji odmor, izbor objekata za
odmor i drzave u kojima se koristi takode se zna¢ajno diferenciraju prema
slojnoj pripadnosti i indeksu potrosnje. Pripadnici visih slojeva i oni sa visim
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indeksom potro$nje znacajno ¢esée idu u veéem broju, odsjedaju ili u hoteli-
ma ili u privatnom smjestaju i odmor relativno ¢e$ée koriste u evropskim, pa
i vanevropskim zemljama. Pripadnici nizih socijalnih slojeva znacajno rjede
idu na godi$nji odmor, a kada i idu to je u manjem broju, kod rodbine i prija-
telja ili u vlastitom stanu, kuéi ili vikendici i, po pravilu, u Crnoj Gori. Treba
napomenuti da vise od 50% ispitanika i ¢lanova njihovih porodica nijesu i3-
li na godi$nji odmor.

Zanimljivo je ista¢i da jedino izmedu indeksa potrosnje, pa i slojne pripad-
nosti i izbora osoba u domaéinstvu za rasporedivanje novca za svakodnevnu
potro$nju, krupne kupovine i ulaganja, kao i planiranje raspodjele budzeta
za svaki mjesec nijesu nadene statisticki znac¢ajne veze. Istini za volju, jedino
pripadnici vise klase racionalnije planiraju mjese¢nu raspodjelu porodi¢nog
budZeta, ali ranije smo vidjeli i na¢ine izbora, objekte kupovine razli¢itih po-
tro$nih dobara. Dvije su osnovne tendencije u ovom domenu: ili je u pitanju
dominacija Zenskih ¢lanova (sitni privatnici i samozaposljeni, kv. i vkv. radni-
ci), ili arhai¢ni patrijarhalni obrasci (pripadnici potklase). Jedina veza izmedu
slojne pripadnosti i indeksa potro$nje nadena je sa na¢inom formiranja poro-
di¢nog budzeta: stru¢njaci ¢e$¢e nastupaju individualisticki — dio zarada ide
u zajedni¢ku kasu, a dio zarada svako zadrzava za sebe, dok nkv. i pkv. radni-
ci vedi dio zarada daju za zajedni¢ku kasu, a manji zadrzavaju za sebe. Sa ovim
individualistickim tendencijama u nac¢inu formiranja porodi¢nog budzeta je
povezan i indeks potro$nje.

Posebno je znac¢ajan odjeljak o deprivaciji porodica u zadovoljavanju potre-
ba ¢lanova domadinstva u jedanaest zivotnih situacija zbog finansijskih proble-
ma. Te depravacije su teske i vrlo rasirene jer viSe od 70% porodica ispitanika
ne uspijeva da odrzava ili preureduje stambeni prostor u skladu sa svojim po-
trebama, preko 50% da kupi automobil, skoro ¢etvrtina da kupi osnovne kué-
ne aparate, a sa savremenijim aparatima i blizu 60%. Kao posljedica svega to-
ga dvije petine porodica ispitanika ima nezadovoljene tri i viSe potreba, a ¢ak
tred¢ina vise od pet potreba. Svi ovi podaci zajedno nedvosmisleno ukazuju na
nizak kvalitet Zivota crnogorskog stanovnistva zbog znacajnog suzenja zado-
voljavanja osnovnih potreba. Samo 12,8% ispitanika u izboru strategije za pre-
vazilazenje krize koristi aktivni pristup — dodatnu zaradu.

Zanimljivi rezultati su dobijeni i kada je rije¢ o samoproviziji jer izmedu
obavljanja ku¢nih poslova i usluga i slojne pripadnosti, kao i indeksa potro$nje
nadene su statisti¢ki znacajne pozitivne veze, sa izuzetkom redovnog ¢uvanja
djece, njege starih i bolesnih lica, gdje ta povezanost nije nadena. Vjerovatno
kao jedan od efikasnih nacina prevazilazenja kriznih situacija visi slojevi sa-
mostalno obavljaju brojne ku¢ne poslove, $to je u izvjesnoj mjeri neoc¢ekivano.
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Posebno neocekivan je rezultat da znacajno manje od ostalih poljoprivrednici
pribavljaju hranu i pi¢e iz sopstvene baste. Indeks potrosnje onih koji samostal-
no obavljaju niz ku¢nih poslova je znac¢ajno visi nego onih koji to ne praktikuju.

Postoji statisticki visokoznac¢ajna povezanost izmedu slojne pripadnosti i in-
deksa potro$nje i indeksa deprivacije. Visi slojevi su znacajno manje deprivi-
rani nego nizi, a oni sa visokim indeksom potro$nje imaju znadajno nizi in-
deks deprivacije.

U periodima ozbiljnih finansijskih kriza porodice biraju relativno nepovoljne
nacine da ih prevazidu: vise od tre¢ine smanjuju izdatke za osnovne potrebe, a
skoro ¢etvrtina pozajmljuje novac od rodbine i prijatelja, koji se naj¢esée vraca
novim pozajmicama ili ¢ak prodaju stvari iz kuée. Ovim najnepovoljnijim na-
¢inima razrje$avanja akutnih finansijskih kriza pribjegava blizu 70% porodica
ispitanika, dok na relativno povoljnije na¢ine — tro$enje ustedevine, podiza-
nje krakoro¢nih kredita ako za to imaju uslova (ma koliko bili nepovoljni) ili
angazovanje na dodatnoj zaradi otpada preostalih 30%.

Porodice koje se odri¢u nekih stvari da bi smanjile potro$nju, pozajmljuju
novac od prijatelja, rodaka, poznanika ili one koje prodaju stvari iz kuée zna-
¢ajno ¢esée pripadaju nizim klasama indeksa potrosnje, a one koje trose uste-
devinu ili imaju uslove za podizanje kratkoro¢nih kredita ili koriste dozvolje-
ni minus znacajno ¢e$ée pripadaju visim klasama indeksa potro$nje.

Nase rezultate pokusaéemo da aktuelizujemo u kontekstu nekih Burdijeo-
vih teorijskih stavova. Burdijeova teorija pruza okvir za istrazivanje ckonom-
skih, socijalnih i kulturnih faktora u integrativhom procesu odredenja klasa
i klasnih razlika (88, 89, 90, 91, 92). Potrosnja je klju¢ni faktor habitusa i od
posebnog je znadaja u slici o identifikaciji novih srednjih slojeva u zemljema u
razvoju (93, 94).

Ekonomski aspekti slojne diferencijacije su naro¢ito naglaseni, tako da eko-
nomski kapital na osnovu rezultata naseg istrazivanja predstavlja najuodljiviju
osnovu slojne diferencijacije, $to se vidi po brojnim pokazateljima, pocev od
visine indeksa potrosnje, mjese¢nih izdvajanja za hranu, komunalije i dr. Me-
dutim, zapaza se da je ta diferencijacija otra i da prakti¢no ne postoje jasno
profilisani socijalni slojevi jer sitni preduzetnici i samozaposljeni, pa i stru¢nja-
ci, i po visini indeksa potro$nje, strukturi potro$nje, mjestima potro$nje blizi
su vi$oj klasi nego srednjim slojevima, kojima bi po definiciji trebalo da pripa-
daju. Srednji sloj sluzbenika i tehnicara je po strukturi potro$nje, mjestima na
kojima kupuju robu, vrijednosnim kriterijjumima za izbor roba blizi slojevima
u donjem djjelu drustvene ljestvice nego gornjim, tako da su, posmatrajudi ih
preko dimenzija potrosnje, bliZi donjim nego srednjim slojevima.
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U gjelini, visi i niZi socijalni slojevi se dosta ostro diferenciraju prema goto-
vo svim ispitivanim aspektima potro$nje, $to je uslovljeno kumulativnim dej-
stvom ekonomskog, kulturnog i socijalnog kapitala visih slojeva. Ostra ekonom-
ska polarizacija (gdje prakti¢no nema srednjih slojeva, bar kada se posmatraju
svi ranije navedeni aspekti potro$nje. Dru$tvenu mo¢ i ugled visi slojevi u cr-
nogorskom drustvu (vladajuéa nomenklatura, struénjaci, sitni privatnici i sa-
mozaposljeni u nagem uzorku) potvrduju ne samo veé¢im indeksom potro$nje u
svim domenima, nego i na simboli¢ne nadine, kupovanjem kvalitetnije i luksu-
znije robe u ve¢im $oping-centrima, kao i roba koje distingviraju njihove uku-
se od mase, odnosno nizih socijalnih slojeva (luksuzne kozmetike i sredstava
za li¢nu higijenu. To su istovremeno i najvidljiviji i najdirektniji nadini kojima
ispoljavaju dinstinkciju u ukusima od nizih socijalnih slojeva. Izrazene razli-
ke u ekonomskom i kulturnom kapitalu visih slojeva Zele se jasno pokazati u
svim aspektima potrosnje, gdje simboli¢ka znacenja potrosnje stoje ,,u funkci-
ji” u¢vriéenja slojnih razlika i njihovoj reprodukeciji (ne samo kroz simboli¢ka
znacenja odredenih roba, ve¢ i usluga —ljetovanje u dobrim hotelima, po mo-
guénosti u inostranstvu).

Osiromasenje crnogorskog kao i srpskog drustva tokom 90-ih godina pros-
log vijeka dovelo je do jace slojne polarizacije nego u Srbiji (24, 28, 32, 36,
58, 59). Ove razlike najvise su se manifestovale u potrosnji. Ali dok je u Srbi-
ji ipak uocljiva i izvjesna toleranciji u prenosenju ukusa od visih slojeva prema
nizim (2), to je u Crnoj Gori manje zastupljeno i vidljivo, $to se moze objasni-
ti nastojanjem visih slojeva za eksluzivitet u izboru, vrsti, mjestima kupovine i
motivaciji za kupovinu robe kao potvrdu dominacije ekonomskog, kulturnog
i socijalnog kapitala visih slojeva. Pored ovih razloga, na potrebu da se ocuva
svojevrsni ekskluzivitet u ukusima, uticala je manja raznovrsnost i dostupnost
razlic¢ith vrsta roba u Crnoj Gori, bar do prve decenije ovog vijeka, a pogotovu
raznovrsnost ekskluzivne robe. Inale, i u Crnoj Gori i u Srbiji u ovom tranzici-
onom periodu nije doslo do nestanka socijalnih razlika, a kao i u Srbiji, osnov-
na linija diferencijacije bila je izmedu manuelnih i nemanuelnih slojeva (2, str.
132). Takode, kao i u Stbiji akumulirani resursi iz socijalistickog perioda bili
su kao i u veéini isto¢nih drustava vazni, posebno za pripadnike nomenklature.

Ipak, treba ukazati i na neke atipi¢ne situacije koje je moguée objasniti odrede-
nim anahronim kulturoloskim obrascima. Iako stru¢njaci i pripadnici vise klase
pokazuju nesto vise racionalnosti u formiranju i distribuciji porodi¢nog budze-
ta, ipak se ispitanici znaajno ne diferenciraju niti prema kulturnom kapitalu,
niti prema slojnoj pripadnosti. To se vjerovatno moze obnjasniti prikrivenim,
ali dosta ja¢im uticajem Zena u porodi¢nom odlu¢ivanju kada je rije¢ o finan-
sijama, ali i u drugim aspektima porodi¢nog zivota, naroc¢ito kod nizih slojeva.
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Najzad, postoji jo$ jedna znacajna specifi¢nost. Socijalna deprivacija je veo-
ma izrazena i ona se jasno diferencira prema ekonomskom, kulturnom i soci-
jalnom kapitalu, $to je u skladu sa svim dosadasnjim rezultatima koji najve¢im
dijelom idu u prilog Burdijeovim teorijskim postavkama (16, 88, 89, 90, 91,
92). Ono $to je ipak neocekivano jeste da pripadnici visih slojeva manje koriste
aktivne strategije kada su zahvaéene nekom vrstom deprivacije, nego $to bi se
na osnovu svih dosada iznesenih nalaza moglo ocekivati. Da li na neke aspek-
te slojne reprodukcije uti¢u i specifiéniji anahronizmi koji se korijene u dosko-
ra tradicionalnim, kolektivistickim obrascima, stvar je jednog posebnog istra-
zivanja. Ove specifi¢nosti tesko je objasniti Burdijeovim teorijskim nasljedem,
ali one u ukupnom kontekstu ipak imaju periferni znacaj.

Na kraju ovog poglavlja znacajno je ista¢i nekoliko ogranicenja koja su mo-
gla uticati da se neki Burdijeovi stavovi, npr. oni o napadnoj potrosnji, ne mo-
gu dovoljno ispoljiti u nasem istrazivanju. Rasipanje u tehnickim proizvodima,
koje podrazumijeva ova napadna potro$nja, treba da potvrdi visu slojnu pozici-
ju, legitimizujuéi i stru¢nost pripadnika tih slojeva. Izbor odredene hrane, kul-
turnih sadrzaja, stil i na¢in odijevanja, izbor parfema potvrduje posebne sloj-
ne ukuse, kojima se izgraduju posebni potrosacki, a time i drustveni identiteti.

Prvi razlog je nasa struktura uzorka, gdje zbog veoma ogranicenih finan-
sijskih sredstava za terensko istrazivanje nijesmo u relativno zadovoljavaju¢em
broju mogli da obuhvatimao sve vaznije socijalne slojeve kao $to su poljopri-
vrednici, a neke nijesmo uopste uspjeli da obuhvatimo, kao $to su srednji i kru-
pni preduzetnici, dok su viSu klasu ¢inili uglavnom predstavnici donjeg dijela
vise klase. Razlozi zbog kojih to nijesmo uspjeli nijesu samo finansijske priro-
de. Postojali su veoma veliki otpori da se srednji i visi slojevi vise klase privo-
le na saradnju. Kada su i prihvatili saradnju u rijetkim slu¢ajevima, pod uslo-
vom da sami ispunjavaju upitnik, ispunjavali su ga dosta selektivno, tako da su
ti upitnici bili neupotrebljivi u kona¢noj obradi. U takvoj situaciji srednji slo-
jevi bili su reprezentovani samo preko sluzbenika i tehnicara, dok su, kao $to
smo tokom ¢itave analize vidjeli, po potrosa¢kom i slojnom identitetu bili bli-
zi viSem sloju nego sluzbenicima i tehni¢arima, a to su stru¢njaci i sitni pri-
vatnici i samozaposljeni. Na osnovu nasih saznanja o potrosackom identite-
tu donjeg sloja vise klase, pa zatim sitnih privatnika i samozaposljenih koji su
najbliZzi ovom sloju vise klase, a zatim stru¢njaci, mogli smo opravdano pret-
postaviti da su srednji i visi slojevi vi$e klase skloniji jo§ ekstremnijoj potros-
nji uoposte, a posebno potrosnji materijalnih i kulturnih dobara koje ligitimi-
$u njihovu drustvenu posebnost i mo¢.

Bez obzira na ova metodoloska ogranicenja, srednje klasa u nasem istrazivanju
(sluzbenici i tehniéri) je slaba, posebno kao akter potrosnje. U postglobalisti¢koj
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eri prvenstveno za srednju klasu veZu se svi pojmovi kao §to su potrosacko drus-
tvo, potroSacka kultura, potrosacki identitet, potrosacko trziste.

Drugi razlog je da se, prema nasem misljenju, Burdijeov teorijski koncept
moze ograni¢eno i u grubim konturama primijeniti na nedovoljno razvijena
potrosacka drustva. Npr., neki ukusi kao vazni aspekti habitusa, u drustvima
sa nedovoljno raznovrsnom, kvalitetnom robom, robom koja ¢esto ne zadovo-
ljava minimalne estetske standarde ne mogu se dovoljno razviti. Takva drus-
tva ne stimuli$u diferenciranje ukusa, niti favorizuju potrosacki i, Sire, slojni
identitet u potro$nji. Za pripadnike vise klase te okolnosti ne predstavljaju zna-
¢ajnija ogranicenja u potro$nji jer zahvaljujuéi znacajnim ekonomskim resursi-
ma sva ta ogranicenja premosc¢avaju kupovinom u inostranstvu, naro¢ito pro-
izvoda koji legitimi$u njihove dominantne slojne pozicije i veliku drustvenu
mo¢ (skupa kola, odjevni predmeti, ljetovanja u ckskluzivnim ljetovalistima),
ali i znac¢ajne kulturne proizvode (npr. skupocjene umjetnicke slike, skulptu-
re) i kulturne sadrzaje (posjecivanje najve¢ih kulturnih i sportskih manifesta-
cija u inostranstvu i dr.).



PORODICNI ZIVOT

Grupa pitanja koja slijedi odnosi se na organizaciju svakodnevnog Zivota u
porodici. Prvo ¢emo sagledati distribuciju porodi¢nih poslova medu ¢lanovi-
ma porodice (tabela 10).

Tabela 10. Podjela porodi¢nih poslova medu ¢lanovima porodice

Kuvanje Pranje Cis¢enje Peglanje Briga o Kontrola

sudova maloj djeci |  $kolskih

obaveza

35,1 35,2 35,3 35,4 35,5 35,6
Clanovi N| % [N| % |[N| % | N| % |[N| % |[N| %
domadinstva
Supruga 445| 55,9(425| 53,3|405| 50,8| 425| 53,5|271| 49,2(260| 475
Suprug 60| 75| 60| 75| 61 77| 60| 76| 43| 78| 60| 11,0
Cerka 33| 41| 59| 74| 67| 84 S5S| 69| 22| 40| 19| 35
Baka 25 3,1 19 24| 17 2,1 15 19| 8 5] 9 1,6
Deka — 2 0,3 — 3 0,4 — 1 0,2
Drugi Zenski ¢lan 84| 10,6 82| 10,3| 86| 10,8 82| 10,3 1 02| 32 5,9
Drugi muski ¢lan — — — — 1 02 2 0,4
Plaé¢ena pomoé 6| 08| 6| 08 9 L1 8 10| 6 L1| 4| 07
Svi zajedno 64 8,0| 68 85| 76 9,5 57 72| 87| 158| 76| 13,9
Svako za sebe 15 19| 17 2,1 20 2,5 31 39| 4 07| 17 3,1
Ostalo 52| 65| 55| 69| 53| 66| 53| 67| 63| 14| 63| 115
Ukupno: 796 100,0 {797 | 100,0|797| 100,0| 794 | 100,0 | 551 100,0| 547 100
(684%) |  (68%)

Nepoznato 9 Ll1| 8 L1| 8 Lol 11 1,4(254| 316|258 32%
Ukupno: 805 | 100,0 | 805 | 100,0 | 805 | 100,0 | 805| 100,0|805| 100,0 | 805 100

U tabeli 10 zapaza se da Zene obavljaju oko 50% svih ku¢nih poslova, a er-
ke i drugi zenski ¢lanovi jo§ izmedu 15 i 20%, dok muskarci obavljaju tek ne-
sto oko 7%. Porodi¢ni poslovi su jo§ izrazito Zenski jer ,svi zajedno” ¢ine iz-

medu 8i9%.
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Posebno nam je zanimljivo da sagledamo polne razlike u obavljanju ku¢nih
poslova. Medu slojevima nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike u sljede¢im
kuénim poslovima: kuvanje, pranje sudova i ¢iS¢enje i peglanje. Kada je rije¢
o peglanju, nadene su statisticki znacajne razklike (X*=79,010; df = 49; p <
0,004). Nijedna zasebna ¢elija nije posebno znacajna.

U pogledu brige o maloj djeci takode su nadene statisticki znacajne razlike
(X*=76,662; df = 49; p < 0,007). Odgajanje djece sluzbenici i tehni¢ari zna-
¢ajno ¢esée prepustaju ¢erkama. U porodicama nkv. i pkv. radnika djecu zna-
¢ajno ce$ée podize ,neko drugi”.

U pogledu kontrole skolskih obaveza medu slojevima postoje statisticki zna-
¢ajne razlike (X*=72,397; df = 49; p < 0,017). Kontrolu skolskih obaveza stru¢-
njaci znadajno vi$e prepustaju odraslim ¢erkama, a nkv. i pkv. radnici znacaj-
no ¢e$ée prepustaju ,nekome drugome”.

Najveée kontroverze oko ku¢nih poslova javljaju se kada se njihovo obavlja-
nje posmatra prema polu.

Pol i obavljanje kuinih poslova

Pol i kuvanje. Postoje znacajne razlike u percepciji ko kuva u porodici pre-
ma polu (X?= 64,683; df = 6; p < 0,000). Muskarci zna¢ajno manje govore
da su supruge te koje kuvaju nego $to bi se o¢ekivalo, a znacajno vise da su to
oni nego $to bi se otekivalo. Zene govore suprotno: one znacajno éesée kuva-
ju nego muskarci.

Pranje sudova i garderobe. X* = 56,899; df = 6, p < 0,000. Muskarci isti-
¢u da se supruge zna¢ajno manje bave pranjem sudova i garderobe, ali i da se s
druge strane, bave vise. Zene smatraju da se one znacajno vise bave ovim po-
slom; muskarcima ne priznaju da se njime bave jer je samo 1,7% zena reklo da
se njihovi muzevi bave pranjem sudova i garderobe.

Ciséenje i pol. X*=77,283; df = 6; p < 0,000. Zakljudak je isti kao prethod-
ni, uz dodatak da muskarci ocjenjuju da neki drugi ¢lan vise doprinosi ¢isée-
nju nego $to bi se oéekivalo, dok to Zene ne priznaju.

Peglanje i pol. X*=77,776; df = 6; p < 0,000. Ponovo imamo isto neslaga-
nje kao u prethodnom slu¢aju, sa uklju¢enim jo§ jednim ¢lanom domadinstva
nasuprot Zenama.

Briga 0 maloj djeci i pol. X*> = 44,035; df = 6; p < 0,000. Muskarci smatra-
ju da se znacajno vise brinu za djecu nego $to Zene kazu.

Kontrola skolskih obaveza i pol. X* = 44,035; df = 6; p < 0,000. Muskarci

kazu da se znac¢ajno vise bave skolskim obavezama djece nego Zene.
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Donosenje porodicnih odluka o vaznim porodicnim poslovima

Posebno nas je zanimalo ko u porodici odlucuje o raspodjeli vaznih poslo-
va za funkcionisanje porodice (preuredenje stambenog prostora, podjela pro-
stora na ¢lanove domadéinstva, nadin kori$¢enja prostora ¢lanova domacéinstva,
nacin provodenja godisnjeg odmora, $kolovanje djece, dodatne aktivnosti dje-
ce, vidjeti pitanje 36, upitnik na kraju rada).

Tabela 11. Donosenje odluka o vaznim porodi¢nim poslovima

Clanovi domaé. Preured. Podjela Nacdin Nacin Skolova- | Dodatne
stambenog | prostora | kori$¢enja | provodenja| nje djece | aktivnosti
prostora prostora | godi$njeg djece
odmora
36.1 36.2 36.3 36.4 36.5 36.6
N %| N %| N %| N %| N %| N %
Supruga 375 472|347 44,0 351 43,6| 316 41,5|243 397|244 40,6
Suprug 218 2751222 28,1| 219 272|232 305|186 30,4| 182 30,3
Cerka 40 S,0| 37 47| 34 42| 31 41| 29 47| 31 52
Sin 8§ 1,0 6 08 8 1,0 1 01 3 05 4 07
Baka 46 58| 52 6,6| 51 63| 36 47| 42 69| 39 6,5
Deka 3 04| 3 04 — 3 04| 3 05 3 05
Drugi Zenski 17 2,1 11 14| 14 1,7 2 03 3 05 3 05
¢lan
Drugi muski 5 06 5 06 1 01 2 03 1 02 1 02
¢lan
Pla¢ena pomo¢ — — — — — 1 0,1
Svi zajedno 72 91| 91 11,5 97 12,0| 117 154 97 15,8| 77 12,8
Svako za sebe 4 0,5 9 1,1| 10 12| 14 1,8 2 03| 13 22
Ostalo 6 08 6 08 7 09 6 08 3 05 3 05
Ukupno: 794 98,6|789 98,0|792 984|761 94,5| 612 76,0| 601 74,7
Nepoznato 11 14| 16 20| 13 16| 45 5,6|193 240|204 253
Ukupno: 805 100,0 | 805 100,0 | 805 100,0 | 805 100,0 | 805 100,0 | 805 100,0

Iz tabele 11 vidi se da supruge ne dominiraju samo u obavljaju porodi¢nih po-
slova, nego i u donosenju porodi¢nih odluka, iako je ta dominacija nesto manja:
u obavljanju porodi¢nih poslova dominirale su u 50% slu¢ajeva, a u donosenju
porodi¢nih odluka o vaznim porodi¢nim pitanjima prosje¢no nesto iznad 40%.

Znadajna je razlika u tome $to muskarci obavljaju kuéne poslove prosje¢no u
8% slucajeva, a u odlucivanju prosje¢no sa blizu 30%, $to ukazuje na jedan pse-
doegalitarni model (porediti tabele 10 i 11). Muskarci skoro éetvorostruko vise
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ucestvuju u odlu¢ivanju nego u obavljaju porodi¢nih poslova, a Zene prosje¢no
za petinu manje ucestvuju u donosenju porodi¢nih odluka u odnosu na proce-
nat onih koje obavljaju kuéne poslove. O¢igledno je da su derivati patrijarhalnih
odnosa jo$ uvijek naglaseni u crnogorskoj porodici, $to se moze najbolje sagle-
dati upravo po tome ko donosi odluke u obavljanju vaznih porodi¢nih poslova.

Sli¢ne tendencijfi zapazaju se i kada je rije¢ o drugim mladim Zenskim ¢la-
novima porodice. Cerka takode prosje¢no vise ucestvuje u obavljanju kuénih
poslova nego $to odlucuje, ali je mnogo veca razlika kod drugog zenskog ¢la-
na koji $est puta viSe ucestvuje u obavljanju ku¢nih poslova nego u donosenju
odluka o njima (uporediti tabele 10i 11). Suprotnu tendenciju imamo kada je
rije¢ 0 babama ispitanika. One skoro tri puta vi$e ucestvuju u donosenju poro-
di¢nih odluka nego u obavljanju porodi¢nih poslova. Ovo odstupanje je pot-
puno u duhu patrijarhalnog morala, gdje se o¢ekuje da mladi bespogovorno
slu$aju starije, $to je jos$ jedna potvrda na$eg ranijeg stava da u crnogorskoj po-
rodici postoje znacajni ostaci patrijarhalnog morala, makar u anahronim obli-
cima kao $to je natprosje¢no uce$ée baba ispitanika u odludivanju.

U nastavku ¢emo ispitati da li postoje statisticki znacajne razlike medu slo-
jevima u odludivanju o porodi¢no vaznim poslovima.

Odlucivanje o kucinim poslovima i sloj

Preuredenge stambenog prostora. Medu slojevima postoje statisticki znacajne
razlike prema tome ko u porodici odlu¢uje o preuredenju stambenog prostora
(X*= 69,464; df = 49; p < 0,029). Sitni privatnici i samozaposljeni znacajno
¢e$ée isti¢u da stambeni prostor ureduju svi zajedno, a nkv. i pkv. radnici sma-
traju da takve odluke znacajno ¢esée donosi baba.

Podjela stambenog prostora na clanove domacinstva. U odludivanju o po-
djeli stambenog prostora na ¢lanove porodice medu slojevima postoje znacaj-
ne razlike (X*=78,271; df = 49; p < 0,005). Nijedno polje nije posebno zna-
¢ajno; kod nkv. i pkv. baba se vise pita, dok kod sluzbenika i tehni¢ara manje.
Kod sluzbenika i tehnic¢ara se supruga znacajno vise pita. Kod nkv. i pkv. zna-
¢ajno manje se pitaju ,,svi zajedno”, a kod potklase znacajno vise ,,svi zajedno”.

Nacin koristenja prostora.

Nacdin provodenja godisnjeg odmora. Medu slojevima postoje statisticki zna-
¢ajne razlike u odludivanju o provodenju godisnjeg odmora (X*=79,010; df =
49; p < 0,004). Kod nkv. i pkv. radnika znacajno vise se pitaju babe, kod pri-
padnika potklase zna¢ajno manje suprug, a kod sitnih privatnika i preduzet-
nika ,,svi zajedno”.
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Skolovanje djece. U odluc¢ivanju o $kolovanju djece medu slojevima posto-
je statisticki znacajne razlike (X? = 76,662; df = 49; p < 0,007). Sluzbenici i
tehnicari znacajno ¢e$ée ,,svi zajedno”, dok nkv. i pkv. radnici znacajno ¢esée
smatraju da je to baba.

Dodatne aktivnosti. Najzad, u odluc¢ivanju o tome kojim ¢e se dodatnim ak-
tivnostima djeca baviti medu slojevima postoje statisticki znacajne razlike (X2
=72,397; df = 49; p < 0,017). Strué¢njaci znacajno ¢e$ée odludivanje o dodat-
nim aktivnostima ostale djece prepustaju odraslim ¢erkama, poljoprivredni-
ci takode znacajno ¢esée ¢erkama, dok sluzbenici i tehnidari znacajno rjede to
odludivanje prepustaju ¢erkama. Kod nkv. i pkv. radnika o tome kojim ¢e se
dodatnim aktivnostima djeca baviti znacajno ¢esée odlu¢uju babe.

Odlucivanje o kuénim poslovim i pol. Medu polovima postoje statisticki znacaj-
ne razlike u odlu¢ivanju o na¢inu preuredenje stambenog prostora (X*= 28,103;
df =7; p < 0,000). Muskarci ocjenjuju znacaj supruga u odludivanju o preurede-
nju stambenog prostora manjim od ocekivanog. Polovi se medusobno znacajno
razlikuju u pogledu odlu¢ivanja o podjeli stambenog prostora na ¢lanove doma-
¢instva (X2 = 28,920; df = 7; p < 0,000). Zaklju¢ak je identi¢an prethodnom.

U odluéivanju o na¢inu kori$¢enja prostora ¢lanova domaéinstva medu po-
lovima postoje statisticki znacajne razlike (X*= 31,702; df = 7; p < 0,000). Isto
kao prethodni zaklju¢ak. Muskarci i Zene se razlikuju po istom $ablonu. Ka-
da se odlu¢uje o nacinu kori$¢enja godi$njeg odmora, medu slojevima posto-
je statisticki znacajne razlike (X*= 16,381; df = 7; p < 0,022). Muskarci kazu
da znacajno manje odlu¢uju o nadinu kori$¢enja godisnjeg odmora, dok Zene
smatraju da muskarci znacajno vise odlucuju.

U pogledu odlucivanja o skolovanju djece nijesu nadene statisti¢ki znacajne
razlike medu polovima (X?= 0,864; df = 7; p < 0,997), kao ni kada se odlu-
¢uje o dodatnim aktivnostima djece (X*= 7,587; df = 7; p < 0,370).

Kada je rije¢ o vaznim poslovnim odlukama (promjeni posla, napredovanju
u karijeri, pronalazenju dodatnog posla), uocava se naglaseni individualizam
jer ¢ak 72,9% ispitanika o tome samostalno odlucuje; konsultuje se sa bra¢-
nim partnerom 10,6%; sa porodicom 10,5%; sa roditeljima 3,7% i sa drugim
osobama 2,2%. Uodljivo je da pored samostalnog odlucivanja ¢lanovi porodi-
ce u donosenju odluka takode igraju vaznu ulogu.

Medu slojevima postoje statisticki znacajne razlike u odlu¢ivanju ispitani-
ka o zna¢ajnim profesionalnim poslovima (X*= 53,432; df = 28; p < 0,005).
Struénjaci znc¢ajno manje sami odlu¢uju. Sitni privatnici zna¢ajno ¢e$ée vazne
profesionalne odluke donose sa porodicom. Suprotno tome, pripadnici potkla-
se znacajno ¢esée samostalno odlucuju.
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Zapaza se da pripadnici vi$ih slojeva zna¢ajno manje odlu¢uju sami, iako bi
u ovim slojevima trebalo ocekivati naglaseniji individualizam. U sklopu rani-
jih rezultata, gdje pripadnici visih slojeva posjeduju vise skrivene modi, uticaja
i privilegija, ovaj rezultat nije neo¢ekivan.

Izmedu indeksa odludivanja i dono$enja vaznih profesionalnih odluka na-
dene su statisticki znadajne razlike (X*= 40,909; df = 16; p < 0,001). Ispita-
nici koji odlu¢uju sami znacajno rjede su zastupljeni u petoj grupi indeksa po-
tros$nje, a oni koji odluc¢uju sa roditeljima znacajno ¢esée se nalaze u petoj grupi
indeksa potrosnje.

Sukobi u porodici

Poznato je da je porodica konfliktna zajednica jer se u njoj suceljavaju vr-
lo razli¢iti interesi i velika oéekivanja da ¢e svi ti interesi zbog prirode poro-
di¢nih odnosa koji se zasnivaju na bliskosti, intimnosti i solidarnosti biti za-
dovoljeni. To je naj¢esée nemogude. U ovom istrazivanju nijesmo nastojali da
ispitamo dubinu i intenzitet tih konflikata jer bi to zahtijevalo poseban upit-
nik. Cilj nam je bio da prikazemo aktere i najéesée pojavne oblike tih sukoba.

Bez obzira na to $to je ocekivano da su nesuglasice rasirene u savremenim
porodicama, zabrinjavajuce je da su one u savremenoj crnogorskoj porodici u
raznim pojavnim oblicima prisutne u skoro 80% slucajeva. Ako se ima u vidu
dejstvo dugogodisnje kumulativne krize na gotovo sve oblasti drustvenog zi-
vota i svakodnevnog Zivota pojedinaca, ovaj nalaz ne iznenaduje.

Tabela 12. Sukobi medu ¢lanovima porodice

Redni broj | Sukobi medu ¢lanovima N %
1. Sukobi izmedu supruznika 304 37,7
2. Sukobi izmedu roditelja i djece 320 39,8
3. Sukobi izmedu roditelja i njihovih roditelja 32 4,0
4. Ostalo (sam, sukobi sa rodbinom, komsijama i sl.) 43 5,3
5. Nepoznato 106 13,2
6. Ukupno: 805 100

Sukobi medu {lanovima porodice — obrazovanje. Ne postoje razlike po obra-
zovanju u pogledu ¢lanova porodice koji ué¢estvuju u sukobu.

Sukobi medu clanovima porodice — sloj. Posebno nas je zanimalo da li me-
du slojevima crnogorskog drustva postoje znacajne razlike u uées¢u porodié-

nih aktera u sukobima i dosli smo do saznanja da postoje (X* = 58,739; df =
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21; p < 0,000). Jedina dva znacajna rezultata su da pripadnici potklase znacaj-
no ¢edée navode ostale razloge za svadu (rodbina, komsije, gazde), a stru¢njaci
se znacajno ¢esée svadaju sa svojim roditeljima.

Aketeri sukoba u porodicama znacajno se razlikuju i prema indeksu potros-
nje (X*=237,221; df = 12; p < 0,000). Ispitanci u ¢ijim porodicama najéesée
dolazi do nesuglasica izmedu roditelja i djece znac¢ajno rjede se nalaze u dru-
g0j, a znacajno ¢e$ée u trecoj grupi indeksa potro$nje.

Vrste sukoba — obrazovanje. Izmedu razlicitih obrazovnih nivoa nijesu na-
dene razlike u vrsti sukoba po obrazovanju.

Interesovalo nas je zbog ¢ega se najéesée javljaju nesuglasice. Od ispitanika
smo trazili da navedu tri najéeséa razloga. Iz svake od tri grupe odgovora iz-
dvojili smo po tri najfrekventnija (tabela 12).

Tabela 13. Razlozi sukoba prema tri izbora i tri najfrekventnija odgovora u svakom izboru

Redni Novac, finansije Neracionalna potro$nja Raspodjela porodi¢nih
broj porodi¢nog budzeta poslova
pitanj N  Validni procenat N Validni procenat N  Validni procenat
39.1 173 29,3 27 4,6 65 11,0
39.2 S7 24,2 18 7,6 26 11,0
39.3 12 11,5 6 5,8 14 13,5

Procenti su izra¢unati od broja ispitanika koji su izvrsili izbore (prvi izbor —
591, drugi izbor — 236 i treéi izbor svega 104). Ispitanici su u visokim procen-
tima izbjegavali da pruze odgovore na ovo pitanje, o¢igledno smatrajuéi to in-
timnom sferom porodi¢nog Zivota. Medutim, glavni izvor sukoba u prva dva
izbora je u krajnjem slucaju nepovoljna finansijska situacija, a kao tre¢i u sva
tri izbora javlja su sukob oko raspodjele obavljanja porodi¢nih poslova. Prisje-
timo se da se taj sukob mogao nasludivati kada je bilo rije¢i o neslaganjima su-
pruznika oko toga ko vise ucestvuje u obavljanju niza kuénih poslova — od
kuvanja do kontrole skolskih obaveza djece.

Razlozi sukoba u prvom izboru — sloj. Medu slojevima postoje znacajne ra-
zlike u razlozima sukoba po prvom izboru (X?= 56,167; df = 35; p < 0,013).
Struénjaci se znadajno ¢e$ée sukobljavaju oko raspodjele poslova u domaéin-
stvu, a pripadnici vi$e klase oko problema ucenja i studiranja djece.

Sukobi prema prvom izboruznacdajno se diferenciraju i prema indeksu potros-
nje (X*=78,382; df = 20; p < 0,000). Porodice u kojima postoje sukobi zbog
novca znacajno ¢e$ée se nalaze u drugoj grupi indeksa potrosnje, a znacajno rje-
de u petoj. Ako je rije¢ o sukobima u raspodjeli porodi¢nih poslova, znacajno
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¢e$ée se nalaze u petoj grupi indeksa potrosnje. Porodice u kojima su sukobi
oko no¢nih izlazaka djece znacajno rjede se nalaze u drugoj, a znadajno ¢esée
u ¢etvreoj grupi indeksa potro$nje. Najzad, ako su se sukobi javljali zbog nesa-
glasnosti misljenja, znacajno ¢e$ée su pripadale tre¢oj grupi indeksa potrosnje.
U daljoj analizi interesovalo nas je koje vrste sukoba su povezane sa njiho-
vim akterima u porodici (X*= 353,358; df = 48; p < 0,000). Svade supruzni-
ka znacajno ¢e$ce su povezane sa noveem, finansijama i zaradivanjem, a zatim
sa vaspitanjem djece i zbog ljubomore; znacajno rjede zbog sukoba sa supruzni-
kom zbog djecije neposlusnosti, problema u u¢enju i izlazaka, a znacajno esée
zbog sukoba sa djecom zbog dje¢ije neposlusnosti, problema u u¢enju, noénih
izlazaka i dzeparca. Najzad, sukobi roditelja i djece znacajno rjede su nastajali
zbog djedije ljubomore i ljubavnih problema.
Sukobi izmedu roditelja i njihovih roditelja znacajno ¢esée su nastajali zbog
sukoba misljenja i ostalih stvari (godi$nji odmor, stambeni problemi i dr.).
Poredenjem aktera sukoba i drugog izbora razloga za sukob dobijene su stati-
sti¢ki znacajne razlike, ali osjetno slabije (X*= 66,752; df = 45; p < 0,019). Jedi-
na znadajna razlika je da se roditelji znacajno ¢esée svadaju oko vaspitanja djece.
Najzad, izmedu aktera sukoba u porodici/domacinstvu i razloga sukoba po tre-
¢em izboru nadene su statisticki znacajne razlike (X*=82,885;df=45;p<0,000).
Ispitanici, svrstani u kategoriju ,,ostalo”, znac¢ajno ¢esé¢e dolaze u sukobe zbog
nesaglasnosti u misljenjima.

Najvaznije situacije u Zivotu za poznanstvo sa drugz'm ljua’ima

Socijalna podrska i pomo¢ bliskih osoba u kriznim Zivotnim situacijama
vrlo je jaka u tradicionalnim dru$tvima, ¢ime se u takvim dru$tvima osjet-
no ublazavaju stresni dogadaji i moguca dezintegracija li¢nosti, a pojedinac u
znak podrske jo$ intezivnije vezuje za socijalnu grupu. U savremenim zapad-
nim dru$tvima ta podrika je manja i selektivnija. Isto¢ne civilizacije (Kina, Ja-
pan, Juzna Koreja i dr.) ove tradicionalne obrasce veoma su uspjesno povezale
sa postindustrijskim dru$tvenim modelom, $to je svakako jedan od znacajnih
faktora njihove drustvene stabilnosti.

Od ispitanika smo trazili da prema redosljedu znacaja rangiraju tri situaci-
je u zivotu u kojima im je najvaznije poznanstvo sa prijateljima, rodacima, ko-
msijama i sl. (tabela 14, vidjeti pitanje 40, prilog na kraju rada). Taj redosljed
je prezentovan u tabeli 14.

Koliko god da je u prvom rangu o¢ekivano da je na prvom mjestu poznan-
stvo sa pravim ljudima zbog pronalazenja redovnog, dodatnog i boljeg posla,
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Tabela 14. Tri situacije u Zivotu (po redosljedu znacaja) u kojima je
najvaznije poznanstvo drugih ljudi

Rang Tri situacije

Nalazenje redov- DruzZenje u PruZanje savjeta Regulisanje

nog, dodatnog i slobodno i podrske razli¢itih admin.

boljeg posla vrijeme poslova
N % N % N % N %

Prvi rang (40.1) 221 27,9 27 4,6 65 11,0 —
Drugi rang (40.2) — 109 13,7 140 17,7 95 12,0
Tredi rang (40.3) _ 135 171 | 102 129 107 136

toliko je neocekivano da se na drugom mjestu u prvom rangu javilo druze-
nje u slobodno vrijeme, a u drugom i tre¢em rangu druzenje je izbilo na prvo
mjesto. Takode je dosta neocekivano da se na treem mjestu u prvom rangu,
a na drugom mjestu u drugom i treem rangu javilo pruzanje savjeta i podrs-
ke. Ova dva izbora su komplementarna: pruzanje savjeta i podrske treba oce-
kivati od bliskih osoba u opustenoj atmosferi, kakvu pruza slobodno vrijeme.

Ovaj nalaz je veoma znac¢ajan ne samo iz teorijskih, nego jo§ vie iz prak-
ti¢nih razloga jer ukazuje da bi se brojni egzistencijalni i, kao $to ¢emo vidjeti,
profesionalni problemi stanovnistvalakse podnosili kada bi se pojedinci osjecali
manje socijalno izolovani, bespomo¢ni i otudeni. Crnogorsko drustvo karak-
terisalo se brojnim i sadrzajnim socijalnim vezama (prijateljskim, komsijskim,
rodbinskim, bratstveni¢kim i dr.), koje su se osnazivale o brojnim svakodnev-
nim i povremenim manifestacijama drustvenosti, koje su u periodu tranzici-
je otigledno oslabljene ili pokidane. Novi neoliberalni kapitalisti¢ki obrasci
su brojnim tradicionalnim manifestacijama drustvenosti u Crnoj Gori strani,
daleki, neprepoznatljivi i neprihvatljivi i za stanovni$tvo bolni. Iako nevidlji-
vi i neprepoznatljivi na bihevioralnom planu, ti sukobi starih i novih kulturo-
loskih obrazaca znacajno duze traju od ekonomskih i, dugoro¢no posmatraju-
¢i, imaju vi$u cijenu i od ekonomske tranzicije. Najbolji primjer za to je jedna
vrlo razvijena socijalna patologija milion gastarbajtera iz SFR] iz 60-ih i 70-ih
godina proslog vijeka, ¢ije velike razmjere i tezina socijalno-patoloskih pojava
optrecuju drustva i danas; u pocetku su te pojave bile vidljive, a danas manje
vidljive, ali zato niSta manje ozbiljne (razvodi brakova, dezintegracije porodi-
ca, mentalne bolesti, bolesti zavisnosti, samoubistva i kriminal).

Cini nam se da je zato vrlo pogresno uvijerenje da su novi kulturoloski obrasci
nespojivi sa starim. Aktuelni podaci upravo nam ukazuju da je to neophodno,
¢emu najbolji primjer daju navedene azijske zemlje. Ovi procesi su dugotrajni
i spori, ali neophodni. Zrela drustva se upravo prepoznaju po sistemati¢nosti,
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upornosti i strpljenju da se plodno povezu naizgled nespojivi kulturoloski obras-
ci, kako bi se izbjegli psihi¢ki lomovi ¢itavih generacija.

Poznanstvo drugih osoba po prvom rangu — obrazovanje. Niskoobrazova-
ni znac¢ajno rjede su dobijanje poslovnih informacija smatrali prvom u rangu
vaznosti, a visokoobrazovani znacajno ¢esée (X? = 11,536; df = 4;p < 0,021),
iako znacajnost razlika nije narocito velika.

Poznanstvo drugibh osoba po prvom rangu — sloj. Izmedu slojne pripadnosti i
zivotnih situacija u kojim je najvaznije poznanstvo drugih osoba (prvi rang iz-
bora) nadene su statisti¢ki znadajne razlike (X*= 86,626; df = 35; p < 0,0000).

Sitni privatnici i samozaposljeni znacajno ¢e$ée traze poznanstvo drugih
osoba kod dobijanja poslovnih informacija i kontakata. Nkv. i pkv. radnici po-
znanstvo drugih osoba znacajno ¢e$ée traze kada su im potrebni savjet i podrs-
ka. Pripadnicima potklase znacajno ¢e$ée je vazno poznanstvo drugih osoba
kada nastoje da obezbijede laksi pristup zdravstvenim ustanovama, a znacaj-
no manje zbog pruzanja savjeta, podrske.

Izmedu poznanstva sa osobama koje mogu pomodéi u najvaznijim Zivotnim
situacijama i indeksa potrosnje postoje statisti¢ki znacajne razlike (X*= 87,251;
df = 36; p < 0,000). Ispitanici koji poznanstvo drugih osoba traze zbog pro-
nalaZenja redovnog, dodatnog ili boljeg posla znacajno se rjede nalaze u tre¢oj
grupi indeksa potrosnje.

Oni kojima je poznanstvo drugih osoba vazno zbog dobijanja poslovnih
informacija i kontakata znadajno rjede se nalaze u drugoj, a znac¢ajno ce$ée u
cetvreoj grupi indekisa potro$nje. Ispitanici kojima je poznanstvo sa drugim
osobama vazno zbog dobijanja savjeta i podrske znacajno ¢esée se nalaze u de-
tvrtoj grupi indeksa potrosnje.

Poznanstvo drugih osoba po drugom rangu — obrazovanje. Niskoobrazova-
nim znacajno rjede, a visokoobrazovanim znacajno ¢e$ée najvaznije je poznan-
stvo s drugim osobama radi pronalazenja redovnog, dodatnog ili bolje plac¢e-
nog posla (X*=20,133; df = 4; p < 0,000).

Poznanstvo drugih osoba po drugom rangu — sloj. Izmedu slojne pripadno-
sti i Zivotnih situacija u kojim je najvaznije poznanstvo drugih osoba (drugi
rang izbora) nijesu nadene statisti¢ki znac¢ajne razlike.

Izmedu regulisanja razli¢itih administrativnih poslova (drugi rang) i in-
deksa potro$nje postoje statisticki znacajnerazlike (X*= 62,155; df = 36; p <
0,004). Ispitanici koji pripadaju trecoj klasi indeksa potrosnje znacajno rjede
u drugom rangu isti¢u regulisanje administrativnih obaveza, a znacajno ce$ée
na pruzanju savjeta i podrske.

Poznanstvo drugib osoba po trecem rangu — obrazovanje. Nijesu nadene sta-
tisticki znadajne razlike.
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Poznanstvo drugih osoba po trecemrangu — sloj. 1zmedu slojne pripadnosti i
zivotnih situacija u kojim je najvaznije poznanstvo drugih osoba (treéi rang iz-
bora) nadene su statisti¢ki znacajne razlike (X?= 100,723; df = 63; p < 0,002).
Nkv. i pkv. radnici znacajno ¢e$ée isti¢u davanje pozajmica u noveu, a poljo-
privrednici regulisanje raznih administrativnih poslova.

Ispitanici koji isti¢u poklanjanje i razmjenu poslovnih dobara znacajno rjede
pripadaju drugoj klasi indeksa potro$nje, a ispitanici koji insistiraju na dobijanju
poslovnih informacija znac¢ajno ¢e$¢e pripadaju trecoj klasi. Pripadnici treée kla-
se indeksa potro$nje istovremeno znacajno rjede insistiraju na pristupu zdravstve-
nim ustanovama, a zna¢ajno ¢e$ée na poklanjanju i razmjeni poslovnih dobara.

Posebna znanja i vjestine

Socijalizacija djece predadolescentnog uzrasta za sticanje posebnih znanja i vje-
Stina obogacuje njihov svakodnevni Zivot i kvalitet porodi¢nog Zivota u cjelini,
doprinosi boljem kori$¢enju potencijala li¢nosti, jaca samopouzdanje i doprinosi
osnazivanju li¢nosti za kasniju profesionalnu kompeticiju. Ovom prilikom izdvo-
jeno je pet oblasti u kojima mladi najéesée sti¢u posebna znanja i vjestine (vidjeti
pitanje 41, prilog na kraju rada). Frekvencije i procenti prikazani su u tabeli 15).

Tabela 15. Posebna znanja i vjestine djece mlade od 15 godina

Da Ne Nema djece mla- | Ukupno: | Nepo- | Ukupno:

de od 15 godina Znato
Znanja i vjestine N % N % N % N % N %| N %
Strani jezik 155 193] 92 11,4| 523 65,0 770 95,7| 35 4,3]|805 100,0

Muzika i druge 83 10,3|162 20,1 525 65,2 |770 95,7 35 4,3(805 100,0

umjetnosti
Racunarstvo 88 10,9156 19,4 525 65,2 769 95,5| 36 4,5|805 100,0
Tehni¢ka znanjai | 60 7,5|183 22,7 525 65,2 |768 95,4| 37 4,6|805 100,0
vjestine

Sport 134 16,6|112 13,9| 523 65,0 |769 95,5| 36 4,5|805 100,0

Od djece koja su mlada od 15 godina veliki procenat sti¢e posebna znanja
i vjeStine; prema oéekivanju najviSe iz ucenja stranog jezika (skoro dvije tre-
¢ine), a u sportu preko polovine, dok ostala znanja i vjestine sti¢e oko treéine
djece koja su mlada od 15 godina. U daljoj analizi svakako je vazno ispitati da
li je sticanje ovih posebnih znanja i vjestina povezano sa slojnom pripadnoséu
te indeksom potro$nje.
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Strani jezik — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike po
obrazovanju prema ucenju stranog jezika djece ispitanika.

Strani jezik — sloj. X*>=35,198; df = 7; p < 0,000. Djeca sluzbenika i tehni-
¢ara, mlada od 15 godina, znacajno ¢e$ée ule strane jezike van nastave, a djeca
pripadnika potklase znacajno rjede. Ispitanici koji $alju djecu na vannastavno
ucenje stranih jezika imaju znadajno visi indeks potrosnje (t = 3,006; p < 0,003).

Muzika i druge umjetnosti — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacaj-
ne razlike po obrazovanju ispitanika u pogledu uzimanja ¢asova muzike i dru-
gih umjetnosti njihove djece.

Muzika i druge umjetnosti — sloj. Djeca sluzbenika i tehni¢ara, mlada od 15
godina, znacajno ¢esée uzimaju ¢asove muzike i drugih umjetnosti, a znacajno
rjede ne uzimaju (X*= 24,27; df = 7; p < 0,001). Ispitanici ¢ija djeca uzimaju
¢asove iz muzike i drugih umjetnosti imaju znacajno visi indeks potrosnje ne-
go oni Cija djcca ne uzimaju ove ¢asove.

Ralunarstvo — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike pre-
ma obrazovanju u poznavanju racunarstva djece ispitanika.

Racunarstvo — sloj. X*=29,589; df = 7; p < 0,000. Djeca sluzbenika i tehni-
¢ara se znacajno Cesce obuéavaju u ra¢unarstvu van $kole, a istovremeno se zna-
¢ajno rjede ne obucavaju. Prema indeksu potrosnje nijesu nadene znadajne razlike.

Tehnitka znanja i viestine — obrazovanje. X* = 8,409; df = 2; p < 0,015.
Djeca ispitanika sa srednjim obrazovanjem posjeduju znacajno veéa tehnicka
znanja i vjestine.

Tehnicka znanja i vjestine — sloj. Ne postoje statisticki znacajne slojne ra-
zlike niti prema indeksu potrosnje djece koja sti¢u, odnosno koja ne stic¢u teh-
ni¢ka znanja i vje$tine van $kolske nastave.

Sport — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike prema bav-
lienju sportom djece ispitanika razli¢itog obrazovnog nivoa.

Sport — sloj. Izmedu pripadnosti sloju i bavljenja sportom djece mlade od
15 godina nijesu nadene statisticki znacajne razlike. Medutim, u odnosu na
indeks potrosnje razlike su statistic¢ki znacajne: djeca ispitanika koji imaju vi-
$i indeks potro$nje znacajno se vise bave sportom.

Zavisnosti od psiboaktivnib supstanci i bibevioralne zavisnosti

Serijom od deset pitanja, koja sadrze odgovore u binarnoj razdiobi (pitanja
42.1-5 1 43.1-5, upitnik, prilog na kraju rada), ispitali smo da li postoje pro-
blemi medu ¢lanovima porodice povezani sa pretjeranim uzimanjem psihoak-
tivnih supstanci ili sa kompulzivnim upraznjavanjem odredenih aktivnosti,
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ta¢nije da li u pogledu ovih kompulzivnih, zavisni¢kih ponasanja postoje sta-
tisticki znacajne razlike medu slojevima. Prije toga, pogledajmo zbirne tabe-
le ovih poremecaja.

Tabela 16. Zbirni pokazatelji zavisni¢kih ponasanja od psihoaktivnih supstanci i
socijalno-patoloskih pojava u porodici (pitanja od 42.1 do 42.5)

Zavisnosti od psihoaktivnih supstanci
N %
Da 441 54,8
Ne 364 45,2
Ukupno: 805 100,0

Probleme bar zbog jednog zavisni¢kog ponasanja od psihoaktivnih supstanci
imalo je ¢ak 54,8% ispitanika, naj¢esée je rije¢ o alkoholu i duvanu. Taj proce-
nat je u jednom na$em ranijem istrazivanju medu mladima zbirno bio visi (140).

Problemi zbog kompulzivnog upraznjavanjaodredenih aktivnosti su jos uvi-
jek manje rasprostranjeni nego zavisnosti od psihoaktivnih supstanci (tabela 17),
iako rezultati jednog naseg skorasnjeg istrazivanja pokazuju da su bihevioral-
ne zavisnosti rasprostranjenije od zavisnosti od psihoaktivnih supstanci (154).

Tabela 17. Zbirni pokazatelji kompulzivnog upraznjavanja aktivnosti

Kompulzivno upraZnjavanje aktivnosti
N %
Da 205 25,5
Ne 600 74,5
Ukupno: 805 100,0

Prema zavisnosti od psihoaktivnih supstanci i postojanju socijalno — pato-
loskih pojava nijesu nadene statisticki znacajne razlike po obrazovanju, osim
kada je rije¢ o zavisnosti od alkohola, a prema sloju kada je rije¢ o postojanju
socijalno-patoloskih pojava u roditeljskim porodicama ispitanika.

Zavisnost od alkohola — obrazovanje. X* = 12,620; df = 2; p < 0,002. Ispi-
tanici sa nizim obrazovanjem znacajno ¢e$ée su imali ¢lana roditeljske poro-
dice koji je alkoholicar.

Slojna pripadnost i postojanje socijalno-patoloskib pojava u porodici. U pogle-
du zavisnosti od alkohola medu slojevima su nadene statisticki znacajne razli-
ke (X*=42,01; df = 7; p < 0,000). Nkv. i pkv. radnici su zna¢ajno ¢e$ée zavi-

sni od alkohola. Medu slojevima postoje statisti¢ki znacajne razlike u pogledu
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zavisnosti od duvana (X?=19,943; df = 7; p < 0,002). Kv. i vkv. radnici su zna-
¢ajno ¢e$ée zavisni od duvana. Prema zavisnosti od drugih psihoaktivnih sup-
stanci medu slojevima nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Slojevi se znacajno razlikuju po razvodu i razdvajanju roditelja ispitanika
(X*=23,154; df = 7; p < 0,002). Pripadnici potklase znacajno &e$ée su isku-
sili razvod i razdvajanje roditelja, a znac¢ajno rjede nijesu iskusili.

Medu socijalnim slojevima nijesu nadene statisticki znacajne razlike prema
zastupljenosti socijalno-patoloskih pojava u roditeljskim porodicama, iako je
rezultat blizu granice znadajnosti (X*= 13,622; df = 7; p < 0,058). Iako razli-
ke nijesu statisticki znadajne, ipak treba primijetititi da vi$a klasa nesto ¢esée
ima socijalno-patoloske pojave u roditeljskoj porodici nego $to bi se oéekivalo.

Poslije rekodiranja, gdje smo pet pitanja sveli na binarnu razdiobu (vidje-
ti tabelu 16), izvedenu varijablu smo poredili po slojnoj pripadnosti i indeksu
potro$nje. Izmedu slojeva postoje statistic¢ki znacajne razlike po prisustvu zavi-
snosti od psihoaktivnih supstanci i socijalno-patoloskih pojava u roditeljskim
porodicama (X?= 18,497; df = 7; p < 0,010). Medu ¢lanovima roditeljskih po-
rodica kv. i vkv. radnika znacajno ¢e$¢ée su prisutne socijalno-patoloske pojave.

Prema indeksu potro$nje nijesu nadene statisticki znadajne razlike.

Kompulzivno upragnjavanje aktivnosti i obrazovanje. Izmedu obrazovanja i
kompulzivnog gledanja televizije, prejedanja, seksualnih problema i poreme-
¢aja, pretjerane upotrebe mobilnih telefona nijesu nadene statisticki znacajne
razlike. Jedino su visokoobrazovan znacajno skloniji kompulzivnom korisée-
nju interneta, iako je znadajnost razlika skoro na granici (X*= 6,380; df = 2;
p < 0,041).

Slojna pripadnost i kompulzivno upraznjavanje aktivnosti. Izmedu slojne pri-
padnosti i pretjeranog kori$¢enja interneta, dugog gledanja televizije, prejeda-
nja, scksualnih problema i poremeéaja nijesu utvrdene statisti¢ki zna¢ajne ra-
zlike. Jedino su nadene statisticki znacajne razlike izmedu slojne pripadnosti
i svakodnevne pretjerane upotrebe mobilnih telefona (X? = 16,352; df = 7; p
< 0,022). Sitni privatnici i samozaposljeni zna¢ajno &e$ée koriste mobilne te-
lefone nego $to bi se ocekivalo.

Poslije rekodiranja, gdje smo pet pitanja sveli na binarnu razdiobu (vidje-
ti tabelu 17), izvedenu varijablu smo poredili po slojnoj pripadnosti i indeksu
potro$nje. Ne postoje statisticki zna¢ajne razlike prema kompulzivnom upra-
znjavanju razlic¢itih aktivnosti izmedu drustvenih slojeva.

Kompalzivno upraznjavanje razlic¢itih aktivnosti znacajno se razlikuje pre-
ma indeksu potro$nje (X = 13,103; df = 4; p < 0,011). Ispitanici koji kompul-
zivno upraznjavaju razlicite aktivnosti zna¢ajno ¢e$¢e imaju manji indeks po-
trosnje, a oni koji ne upraznjavaju znacajno rjede imaju manji indeks potrosnje.
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Ocjena uspjesnosti porodicnog funkcionisanja u razlicitim sferama

Petostepenom intervalnom skalom obuhvaéeno je deset vaznih oblasti po-

rodi¢nog Zivota (vidjeti pitanje 44, upitnik na kraju rada).

Tabela 18. Korelacije izmedu slojne pripadnosti i deset aktivnosti i pojava porodi¢nog Zivota

Varijable Ro Znat.
44.01 | Odnosi medu ¢lanovima porodice -0,125 P < 0,000
44.02 | Stambena situcija -0,118 P < 0,001
44.03 | Finansijska situacija -0240, P < 0,000
44.04 | Otvorenost, bliskost medu ¢lanovima porodice -0,127 P < 0,000
44.05 | Povezanost, solidarnost -0,158 P < 0,000
44.06 | Uskladenost roditelja u metodima vaspitanja djece -0,165 | P < 0,000
44.07 | Zajednitka interesovanja roditelja -0,112 | P < 0,002
44.08 | Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom 0,009 P < 0,780
44.09 | Povezanost ¢lanova porodice sa prijateljima 386 P < 0,096
44.10 | Zdravstveno stanje ¢lanova porodice -0,093 P < 0,008

44.1. Sto je sloj visi, to su odnosi medu ¢lanovima porodice bolji.

44.2. Sto je pozicija sloja na drustvenoj ljestvici visa, to je stambena situa-

cija bolja.

44.3. Kao u prethodna dva slucaja, isto vazi za finansijsku situaciju.
44.4. Sa porastom sloja jacaju otvorenost, bliskost medu ¢lanovima porodice.

44.5. Takode, visi slojevi pokazuju ve¢u povezanost, solidarnost.

44.6. Sa porastom sloja ja¢a uskladenost roditelja u metodama vaspitanja djece.
44.7. Sa rastom sloja jacaju zajednicka interesovanja roditelja.

44.8.144.9. Nijesu nadene korelacije izmedu slojne pripadnosti i povezano-
sti ¢lanova porodice sa rodbinom i prijateljima.
44.10. Sa porastom sloja bolje je zdravstveno stanje ¢lanova porodice, iako
je ova korelacija relativno najslabija.
Jedina tri rezultata koja su statisti¢ki znacajna su vezana za pitanja: 44.2,
44.3. i 44.10. Tacnije, oni koji imaju visi indeks potro$nje imaju bolju stam-
benu, finansijsku situaciju i zdravstveno stanje, iako je ova posljednja korelaci-
ja relativno slaba — skoro na granici znacajnosti.
Od ispitanika smo potom trazili da izdvoje tri ranga najnegativnijih poja-
va. U svakom rangu naveli smo po tri pojave po redosljedu znacaja u svakom
rangu. Rang i pozicije u okviru ranga izvodili smo na osnovu veli¢ine frekven-
cija (tabela 20).
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Tabela 19. Korelacije izmedu indeksa potro$nje i deset aktivnosti i pojava porodi¢nog Zivota

Varijable Pirsonov r.| Znad.
44.01 | Odnosi medu ¢lanovima porodice 44 0,216
44.02 | Stambena situcija 0,090 0,011
44.03 | Finansijska situacija 0,322 0,000
44.04 | Otvorenost, bliskost medu ¢lanovima porodice 0,058 0,100
44.05 | Povezanost, solidarnost 0,044 0,219
44.06 | Uskladenost roditelja u metodima vaspitanja djece 0,015 0,686
44.07 | Zajedni¢ka interesovanja roditelja 0,028 0,443
44.08 | Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom -0,057 0,105
44.09 | Povezanost ¢lanova porodice sa prijateljima -0,022 0,534
44.10 | Zdravstveno stanje ¢lanova porodice 0,071 0,044

Kao daleko najnegativniju pojavu ispitanici percipiraju lo$u finansijsku si-
tuaciju koja se pojavljuje na prvom mjestu u prvom i drugom rangu, a kao tre-
¢a u tre¢em rangu. Zatim slijedi stambena situacija koja se pojavljuje kao dru-
ga u prvom i drugom rangu (tabela 20).

Tabela 20. Tri ranga najnegativnijih aktivnosti i pojava u porodi¢nom zivotu

Oblast porodi¢nog Zivota N Validni

procenat
Prvi 1. Finansijska situacija 181 24,9
rang 2. Stambena situacija 129 17,7
3. Zdravstveno stanje 112 15,4
Drugi |1 Finansijska situacija 189 26,3
rang 2. Stambena situacija 101 14,0
3. Zajednicka interesovanja roditelja 76 10,6
3a. Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom 76 10,6
Tredi 1. Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom 99 14,1
rang 2. Zdravstveno stanje ¢lanova porodice 93 13,3
3. Finansijska situacija 90 12,9

Zanimljivo je istaéi da se poslije zdravstvenog stanja kao najnegativnija jav-
lja povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom koja ukazuje na dvije vazne ¢i-
njenice: prva je da su odnosi porodica ispitanika sa rodbinom ¢esto poreme-
¢eni i druga da se ta poremedenost o¢igledno tesko dozivljava, izmedu ostalog
i zato $to ti poremecaji imaju hroni¢an tok. Iz tabele 20 vidi se da oni dolaze
odmah poslije brige o zdravstvenom stanju porodice, a agregatni skorovi u ta-
beli 21 jo§ upecatljivije potvrduju ovaj nalaz.
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Tabela 21. Agregatni skorovi za deset aktivnosti i pojava u porodi¢nom Zivotu,
pocev od najnegativnije do najmanje negativne

Redni br. % Broj obl. Oblast porodi¢nog Zivota
po znacaju por. Zivota
1. 23,41 44.03 | Finansijska situacija
2, 14,63 44.02 | Stambena situacija
3. 12,85 44.10 | Zdravstveno stanje ¢lanova porodice
4, 9,77 44.08 | Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom
5. 8,94 44.07 | Zajednicka interesovanja roditelja
6. 8,87 44.06 | Uskladenost roditelja u metodama vaspitanja djece
7. 6,23 44.04 | Otvorenost, bliskost medu ¢lanovima porodice
8. 5,72 44.01 | Odnosi medu ¢lanovima porodice
9. 5,25 44.09 | Povezanost ¢lanova porodice sa prijateljima
10. 4,28 44.05 | Povezanost, solidarnost medu ¢lanovima porodice

Agregatni skorovi samo su potvrdili raniji redosljed, samo $to smo dobili jos
sinteti¢nije podatke: finansijska situacija je daleko najnegativnija pojava u po-
rodi¢nom Zivotu, zatim stambena situacija i zdravstveno stanje ¢lanova poro-
dice, a povezanost ¢lanova porodice dolazi na visoko ¢etvrto mjesto. Zajednié-
ka interesovanja roditelja kao najnegativnija pojava su na petom, a uskladenost
roditelja u metodama vaspitanja djece na $estom. Da li ispitanici dozivljavaju
da zajednic¢ka interesovanja roditelja imaju za posljedicu smanjena interesova-
nja za ispitanike, tesko je reéi, a jos je teze pretpostaviti da li su zajednicka in-
teresovanja protivteza i kompenzacija za njihovu neuskladenost u metodama
vaspitanja djece.

Na kraju, ispitali smo povezanost tri ranga sa obrazovanjem, slojnom pri-
padno$¢u i indeksom potrosnje.

Aktivnosti i pojave u porodici — obrazovanje. Primijenjena je korelaciona
analiza. Zapaza se da sa porastom obrazovanja raste zadovoljstvo prvenstve-
no zdravstvenim stanjem ¢lanova porodice, zajednic¢kim interesovanjima ro-
ditelja i stambenom situacijom, a zatim povezanos$éu ¢lanova porodice i finan-
sijskom situacijom (tab. 22). Jedina negativna korelacija ti¢e se odnosa medu
¢lanovima porodice, koji su nesto bolji u porodicama nizeg obrazovanja. U
svim drugim oblastima porodi¢nog zivota nijesu nadene korelacije. Ocigled-
no je da su uskladenost vaspitnih metoda roditelja prema djeci, povezanost
¢lanova porodice sa prijateljima, kao i solidarnost medu ¢lanovima porodi-
ce slabija strana porodi¢nog zivota u Crnoj Gori. Izgleda da crnogorsku po-
rodicu karakteri$u jaki antagonizmi medu ¢lanovima, ali i sa blizim socijal-
nim okruZzenjem.
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Tabela 22. Korelacije izmedu aktivnosti i pojava u porodici i obrazovanja

Red. broj | Aktivnosti i pojave u porodici Korelacije Znacajnost
1. Finansijska situacija 0,100 0,005
2. Stambena situacija 0,125 0,000
3. Zdravstveno stanje ¢lanova porodice 0,187 0,000
4. Povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom 0,110 0,002
5. Zajednicka interesovanja roditelja 0,143 0,000
6. Uskladenost roditelja u metodama vaspitanja djece 0,035 0,338
7. Otvorenost, bliskost medu ¢lanovima porodice 0,017 0,636
8. Odnosi medu ¢lanovima porodice -0,070 0,048
9. Povezanost ¢lanova porodice sa prijateljima 0,011 0,775
10. Povezanost, solidarnost medu ¢lanovima porodice 0,004 0,796

Tri ranga najnegativnijih aktivnosti ipojava prema obrazovanju i slojnoj
pripadnosti

Prvi rang najnegativnijib pojava i aktivnosti u porodici — sloj. Izmedu sloj-
ne pripadnosti i prvog ranga za najnegativnije aktivnosti i pojave u porodi-
ci nadene su statisti¢ki znacajne razlike (X*= 93,883; df = 63; p < 0,007).
Stru¢njaci znacajno rjede manifestuju povezanost ¢lanova porodice sa rod-
binom, a medu sluzbenicima i tehni¢arima znacajno je rjede lose zdravstve-
no stanje ¢lanova porodice. U drugom i tre¢em izboru nije nadena statisti¢-
ki znacajna povezanost sloja sa najnegativnijim aktivnostima i pojavama u
porodici.

Prvi rang najnegativnijih pojava i aktivnosti u porodici — obrazovanje.
X?*= 60,562; df = 18; p < 0,000. Niskoobrazovani znacajno e$ée isti¢u
kao najnegativniju pojavu u porodici lo$e zdravstveno stanje, a zatim sla-
bu povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom, dok srednje i viSe obrazovani
znadajno rjede navode lose zdravstveno stanje. Izmedu prvog ranga najne-
gativnijih aktivnosti i pojava u porodici i indeksa potro$nje nadene su sta-
tisticki znadajne razlike (X?= 110,640; df = 36; p < 0,000). Ispitanici koji
imaju lo$u finansijsku situaciju znac¢ajno ¢esée se nalaze u drugoj grupi in-
deksa potro$nje, a znac¢ajno rjede njihovi roditelji imaju zajednic¢ka intere-
sovanja. Oni koji se nalaze u petoj klasi znacajno ¢e$ée su povezani sa rod-
binom i prijateljima.

Izmedu drugog ranga najnegativnijih aktivnosti i pojava u porodici i in-
deksa potro$nje nadene su statisticki zna¢ajne razlike (X*= 71,003; df = 36;
p < 0,000). Ispitanici koji su znacajno ¢e$ée povezani sa rodbinom i prijate-
ljima znacajno ¢e$¢e pripadaju petoj grupi indeksa potrosnje.
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Zavrsne napomene

Raspodjela porodi¢nih poslova i porodi¢no odludivanje o svakodnevnim
porodi¢nim poslovima i pogotovu ono o dugoro¢nijim porodi¢nim interesi-
ma klju¢ni su sadrzaji porodi¢nog zivota. Ako su neki nalazi do kojih smo dos-
li o¢ekivani, drugi svjedoce o znacajnim, gotovo strukturalnim promjenama
u crnogorskoj porodici.

U crnogorskim porodicama zene i dalje same obavljaju gotovo sve porodi¢-
ne poslove u oko 50% i vise slucajeva, a muskarci veéinu poslova sami obavlja-
ju sedam puta manje (sa izuzetkom skolskih obaveza, gdje Zene pomazu dje-
ci u obavljanju $kolskih obaveza ¢etiri i po puta ¢e$ée). Pored Zena, relativno
najveée uc¢esée imaju drugi Zenski ¢lanovi porodice, prije svih neki drugi Zen-
ski ¢lan, zatim ¢erka i najzad baba. Osim kada je rije¢ o odgajanju djece i kon-
troli njihovih $kolskih obaveza, Zenski ¢lanovi sami obavljaju i do 20% osta-
lih porodi¢nih poslova.

Obavljanje kuénih poslova moze se posmatrati kao specifi¢an vid potro$nje
ako se postavi pitanje finansijskog vrednovanja prvenstveno zenskog rada u ku-
¢i. Medutim, pregovaranje medu supruznicima o kuénim poslovima posredno
je povezano sa potro$njom domacinstva u sferi tehnologija za obavljanje ku¢-
nih poslova. Poredenjem ku¢nih poslova u 33 zemlje generalno se pokazalo da
u porodicama sa nizim primanjima ¢lanovi domadinstva obavljaju osjetno vi-
Se ku¢nih poslova nego oni u porodicama sa visokim primanjima. Medutim,
relativne razlike su jo§ veée ako se poredi zenski rad u porodicama sa niskim
i visokim prihodima veéine tih zemalja. U porodicama sa niskim primanjima
zene su relativno znatno vi$e optereé¢ene kuénim poslovima nego one sa vi-
$im primanjima (76). Rezultati ukazuju da raznovrsnija i kvalitetnija opremlje-
nost kué¢nim aparatima u porodicama sa viSim primanjima utice na smanjenje
zenskog rada u porodici. Znadajan elemenat pregovaranja o kuénim poslovi-
ma je prihod koji partneri ostvaruju. Istrazivaci isticu da se u ovim analizama
jos uvijek nedovoljno uzima u obzir ne samo tehnoloska opremljenost doma-
¢instva, nego i pla¢ena pomo¢, narudivanje gotovih jela iz restorana ili pripre-
mljenih iz marketa i druge usluge u kuénim poslovima, $to znacajno smanju-
je udio zenskog rada u domacéinstvima sa vi§im primanjima, odnosno Zenama
koje su u stanju da sve te dodatne vidove pomoéi u robi i uslugama plate (97,
98, 99, 100). Ove nejdnakosti u kori$¢enju razli¢itih potrosackih resursa mo-
gu dovesti do statusnih ili ¢ak klasnih razlika, $to u ranijim istrazivanjima ni-
je dovoljno uzimano u obzir (101, 102, 103, 104).

Kada je rije¢ o dono$enju porodi¢nih odluka u vezi sa kuénim poslovima, on-
da se ipak zapazaju znacajne promjene. Iako su se jos zadrzale pseudoegalitarne
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tendencije u porodi¢nom odludivanju jer muskarci skoro ¢etvorostruko vise
ucestvuju u porodi¢nom odlucivnju nego u obavljanju porodi¢nih poslova, a
zene za petinu manje same odlucuju nego $to obavljaju porodi¢ne poslove —
ipak Zene za vise od 50% ces$é¢e nego muskarci same odlu¢uju o preuredenju,
raspodjeli i na¢inu kori$¢enja stambenog prostora, a prosje¢no u vise od ce-
tvtine slu¢ajeva kada je rije¢ o koris¢enju godi$njeg odmora, skolovanju djece
i dodatnim aktivnostima djece. Posebno je zanimljivo da u relativno visokom
procentu u donosenju svih ovih odluka ucestvuju i babe, a zatim éerke ispi-
tanika. Kada je rije¢ o babama koje znacajno vise uéestvuju u odlucivanju ne-
go u obavljanju ku¢nih poslova, moze se govoriti o nekim anahronim patrijar-
halnim obrascima u savremenoj crnogorskoj porodici. Mnogo je vaznije da su
zene u ¢jelini dominantne ne samo u obavljanju porodi¢nih poslova, nego i u
porodi¢nom odlu¢ivanju, $to ukazuje na strukturalne promjene u savremenoj
crnogorskoj porodici. To se vidi i kada se procesi odlu¢ivanja posmatraju pre-
ma slojnoj pripadnosti. Iako postoje blage tendencije egalitarnog odludivanja
u vi$§im slojevima, a patrijarhalnog u radnic¢kim, to je periferan nalaz u odno-
su na ¢injenicu da odludivanjeu porodi¢nim poslovima (sa manjim izuzecima)
muskarci ¢esto prepustaju zenama i ¢erkama, a nkv. i pkv. radnici babama. Na
pitanje da li je rije¢ 0 modernom matrijarhatu u savremenoj crnogorskoj poro-
dici trebala bi pouzdaniji odgovor da pruze posebna, produbljenija istrazivanja
ovog problema. Suprotno oéekivanjima, ¢ak ni nosioci veéeg kulturnog kapi-
tala (stru¢njaci) ne uti¢u na preno$enje pozeljnih kulturnih obrazaca na djecu,
ve¢ tu funkeiju u socijalizaciji imaju ¢erke. U tom pogledu ovi nalazi bi se tes-
ko doveli u vezu sa Burdijeovom teorijom o osnovama socijalne diferencijacije.

Vidjeli smo da ¢lanovi domadinstava u nizim socijalnim slojevima primje-
njuju odredene kolektivisti¢ko-patrijarhalne strategije u odlu¢ivanju o vaznim i
pogotovu kriznim Zivotnim situacijama, pri ¢emu su nosioci tih strategija izvan
uzeg porodi¢nog jezgra i to njace$ée zenskog roda (babe). U socijalnim sloje-
vima sa nizim materijalnim, kulturnim i socijalnim kapitalom koriste se stra-
tegije koje se zasnivaju na tradicionalnim, ali jo§ viSe anahronim socijalnim i
kulturnim obrascima mobilizacije srodni¢kih struktura za prevazilazenje oz-
biljnijih problema, a pogotovu dugotrajnijih kriznih situacija.

Da muskarci veoma tesko prihvataju drugadija videnja svega $to je rec¢eno
od vlastitih najbolje pokazuju rezultati distribucije porodi¢nih poslova i poro-
di¢nog odlucivanja po polu. Svako od partnera vidi sebe kao dominantnijeg u
porodi¢nim poslovima i donosenju porodi¢nih odluka, s tim $to je ta slika ko-
ju pruzaju Zene znatno bliza realnosti. Prostim negiranjem ¢injenica, $to pred-
stavlja jedan dosta primitivni odbrambeni mehanizam, muskarci nastoje da
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odrze drustveno ocekivanu idealizovanu sliku o sebi, tesko prihvatajuéi novu
realnost u crnogorskim porodicama.

Najzad, vazne promjene u profesionalnoj karijeri ispitanici u preko 70% slu-
¢ajeva sami donose, ali znacajnu ulogu igra i porodica. Suprotno oc¢ekivanji-
ma, pripadnici viih slojeva vazne profesionalne odluke znacajno ¢esée donose
uz pomo¢ i podrsku ¢lanova porodice. Pripadnici visih slojeva znacajno ma-
nje odlu¢uju sami, iako bi u ovim slojevima trebalo o¢ekivati naglaseniji in-
dividualizam. U sklopu ranijih rezultata, gdje ¢lanovi porodica visih slojeva
posjeduju vise skrivene modi, uticaja i privilegija, dakle vise materijalnog, kul-
turnog i socijalnog kapitala, ovaj nalaz je ocekivan i u skladu je sa Burdijeo-
vom teorijom (16).

S obzirom na dosada navedene brojne probleme sa kojima se suo¢avaju crno-
gorske porodice, nesuglasice i sukobi medu ¢lanovima porodice su dosta izraze-
ni (u blizu 80% slucajeva onih koji su odgovorili), gotovo podjednako izmedu
roditelja i izmedu roditelja i djece. Iako po slojnoj pripadnosti postoje statisti¢-
ki znacajne razlike one su dosta specifi¢ne jer se sukobi odvijaju izvan uzeg po-
rodi¢nog jezgra, stru¢njaci se zna¢ajno ¢e$ce sukobljavaju sa roditeljima, a ¢la-
novi porodica potklase sa rodbinom, komsijama, gazdama i sl.

U daljoj analizi trazena su tri osnovna razloga po redosljedu znacaja, kako
ih vide ispitanici. Glavni izvor sukoba u prva dva izbora je u krajnjem slucaju
nepovoljna finansijska situacija, a kao tredi u sva tri izbora javlja su sukob oko
raspodjele obavljanja porodi¢nih poslova. Prisjetimo se da se taj sukob mogao
naslu¢ivati kada je bilo rije¢i o nesaglasnosti supruznika oko toga ko vise uce-
stvuje u obavljanju niza kuénih poslova — od kuvanja do kontrole $kolskih
obaveza djece.

Sukobi se diferenciraju i prema slojnoj pripadnosti: stru¢njaci se znacajno
¢e$ée sukobljavaju oko raspodjele poslova u domadinstvu, a pripadnici vise kla-
se oko problema udenja i studiranja djece. Zanimljivo je napomenuti da su su-
kobi oko raspodjele kuénih poslova izrazeniji u visim slojevima zato $to su Zze-
ne u ovim slojevimai dosta ravnopravne u kulturnom kapitalu, a ¢esto blizu
muskarcima i u raspolaganju finansijskim resursima. Zato sve teze prihvataju
inferiornu poziciju u porodici, usljed ¢ega i postoji velika konfliktnost stavo-
va muskaraca i zena oko distribucije porodi¢nih poslova i donosenja odluka o
distibuciji ovih poslova i dono$enja vaznih i dalekoseznijih odluka. Ti suko-
bi u viSoj klasi medu supruznicima su najostriji zbog prenosenja kulturnog i
socijalnog kapitala na djecu, gdje muskarci, koji pripadaju nomenklaturi, po-
kazuju ¢esto pretjerane i nerealne ambicije u obrazovnim postignu¢ima djece,
kako bi u krajnjem ishodu djeci intergeneracijski osigurali dominantne sloj-
ne pozicije. U cilju ostvarenja ovih ambicija ocevi su spremniji da u sukobu sa
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majkama djecu pridobiju neumjerenim dZeparcima, pretjeranim kupovinama
luksuzne robe, noénim zabavama i sl., ¢emu se majke Cesto protive, nastojeci
da uspostave standarde i granice u svim ovim vidovima potros$nje materijalnih
i kulturnih dobara svoje djece.

Prema indeksu potrosnje takode su nadene statisticki znacajne razlike: su-
kobi zbog lose finansijske situacije znacajno ¢e$ée su povezani sa drugom gru-
pom indeksa potrosnje. Ako je rije¢ o sukobima u raspodjeli porodi¢nih poslo-
va znacajno ¢esce se nalaze u petoj grupi indeksa potrosnje. Porodice u kojima
su sukobi zbog no¢nih izlazaka djece znadajno rjede se nalaze u drugoj, a zna-
¢ajno ¢esée u cetvroj grupi indeksa potro$nje. Najzad, ako su se sukobi jav-
ljali zbog nesaglasnosti misljenja, zna¢ajno ¢e$ée su pripadale trecoj grupi in-
deksa potrosnje.

Uocava se da u nizim socijalnim slojevima dominiraju sukobi zbog lose fi-
nansijske situacije, dok su u vi§im vezani za ostvarenje ambicija roditelja za vi-
sok profesionlni status djece i kontrolu ponasanja djece u ostvarenju tih rodi-
teljskih ambicija, a ravnomjernija raspodjela porodi¢nih poslova kao razlog za
sukob takode je ¢e$¢a u visim drustvenim slojevima.

Na pitanje u kojim Zivotnim situacijama je najvaznije druzenje sa drugim
ljudima na prvom mjestu u prvom izboru ispitanici su kazali zbog pronalaze-
nja redovnog, dodatnog i boljeg posla. Medutim, neoc¢ekivano se na drugom
mjestu u prvom rangu javilo druzenje u slobodno vrijeme, a u drugom i tre-
¢em rangu druzenje je izbilo na prvo mjesto.

Ovaj nalaz je veoma vazan jer pokazuje da bi se brojni egzistencijalni i pro-
fesionalni problemi stanovni$tva lak$e podnosili kada bi se pojedinci osjecali
manje socijalno izolovani, bespomo¢ni i otudeni.

Visim socijalnim slojevima su poznanstva sa drugim ljudima vazna zbog do-
bijanja poslovnih informacija i kontakata i znacajno ¢e$ée pripadaju visim gru-
pama indeksa potrosnje. Nizi socijalni slojevi sa nizim klasama indeksa potros-
nje poznanstva drugih osoba najéesée traze zbog savjeta i podrske, kao i lakseg
rje$avanja administrativnih i zdravstvenih problema.

Potvrduje se da visi socijalni slojevi zahvaljujuéi ve¢oj drustvenoj modi ima-
ju bolji pristup institucijama i $iru socijalnu mrezu koja im to omoguéava. Na
taj nadin povezuju ekonomski, kulturni i socijalni kapital, ¢ime osiguravaju i
reprodukuju svoje klasno-slojne pozicije, $to je u skladu sa ranije pominjanim
Burdijeovim stavovima.

Od djece koja su mlada od 15 godina veliki procenat sti¢e posebna znanja
i vjestine; prema ocekivanju najviSe iz uéenja stranog jezika (skoro dvije tre-
¢ine), a u sportu preko polovine, dok ostala znanja i vjestine stic¢e oko treéine
djece koja su mlada od 15 godina. Iako djeca iz porodica sa vis$im indeksom
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potro$nje znadajno ¢e$ée sticu neka posebna znanja i vjestine, izmedu ostalog
i zato $to imaju bolje finansijske moguénosti, posebno je zanimljivo da su to
ipak najcesée djeca iz porodica sluzbenika i tehnic¢ara. To nije slu¢ajno: pripad-
nici ovog drustvenog sloja nastoje da preskoce svoju srednju stratifikacionu po-
ziciju i u nizu drugih aspekata svakodnevnog Zivota, ali to svakako mogu po-
sti¢i uveanjem kulturnog kapitala djece — stimulisanjem razvijanja posebnih
znanja i vjestina. Vidjeli smo da su sluzbenici i tehnicari po izboru vrsta pro-
izvoda, kvalitetu proizvoda, cijeni, mjestima kupovine blizi nizim socijalnim
slojevima, a u favorizovanju sticanja posebnih znanja i vjestina za djecu visim.
Da li se u preraspodjeli ukupnih materijalnih resursa krije posebna strategija,
u kojoj se privremena deprivacija u materijalnoj potro$nji prihvata radi ostva-
renja dalekoseznijih ciljeva preskakanja iz srednjih slojnih pozicija u vise pu-
tem povecanja specifi¢nih znanja i vjestina (kulturni kapital) i socijalnog ka-
pitala, §to u modernim dru$tvima omogucava potomcima relativno najbrzi
uspon uz drustvenu ljestvicu?

Posebnu paznju posvetili smo socijalno-patoloskim pojavama u porodici.
Zavisnosti od alkohola i duvana ¢e$ée su u radnickim slojevima, a razdvajanje
i razvod roditelja medu pripadnicima potklase.

Kada je rije¢ o bihevioralnim zavisnostima razlike medu slojevima nijesu na-
dene, osim kod sitnih privatnika i samozaposljenih koji su zavisniji od mobil-
nih telefona, dijelom uslovljeno i prirodom profesionalne djelatnosti. Sa nizim
indeksom potro$nje korelira veéa stopa bihevioralnih zavisnosti.

Na kraju ovog poglavlja, ispitali smo stepen zadovoljstva ispitanika funk-
cionisanjem porodice u deset klju¢nih aktivnosti i pojava porodi¢nog Zivota
(pitanje 44. upitnika). Evidentna je visoka povezanost zadovoljstva u svim na-
vedenim oblastima i slojne pripadnosti: pripadnici visih slojeva znacajno su za-
dovoljniji u svim navedenim podru¢jima, osim u povezanosti ¢lanova porodi-
ce sa prijateljima, gdje nijesu utvrdene korelacije. Imajuéi u vidu i neke ranije
nalaze, izgleda da je povezanost porodica sa rodbinom i prijateljima jedna od
slabijih strana porodi¢nog Zivota.

Koje tri aktivnosti i pojave od deset navedenih ispitanici smatraju najnega-
tivnijim. Kao daleko najnegativniju pojavu ispitanici percipiraju losu finansij-
sku situaciju koja se pojavljuje na prvom mjestu u prvom i drugom rangu, a
kao tre¢a u tre¢em rangu. Zatim slijedi stambena situacija koja se pojavljuje kao
druga u prvom i drugom rangu. Zanimljivo je ista¢i da se poslije zdravstve-
nog stanja kao najnegativnija javlja povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom
koja ukazuje na dvije vazne ¢injenice: prva je da su odnosi porodica ispitanika
sa rodbinom ¢esto poremedeni i druga da se ta poremedenost ocigledno tesko
dozivljava, izmedu ostalog i zato §to ti poremecaji imaju hronic¢an tok. Analiza
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agregatnih skorova za deset navedenih oblasti porodi¢nog Zivota samo je po-
tvrdila ove osnovne analaze.

Najzad, ispitali smo slojnu povezanost indeksa potro$nje sa tri najnegativni-
je pojave i aktivnosti. Stru¢njaci zna¢ajno rjede imaju dobre odnose sa rodbi-
nom, a sluzbenici i tehnicari znadajno rjede imaju lose zdravstveno stanje ¢la-
nova porodice. Ispitanici koji imaju lo$u finansijsku situaciju znacajno ¢esée se
nalaze u drugoj grupi indeksa potro$nje, a oni koji imaju dobre odnose sa rod-
binom i prijateljima u petoj grupi.

Tako su rezultati djelimi¢no protivrje¢ni kada je rije¢ o odnosima ispitani-
ka sa rodbinom i prijateljima, izgleda da nesto bolje odnose imaju pripadnici
visih klasa, iako su ti sukobi u razli¢itom intenzitetu i trajanju prisutni u po-
rodicama skoro 80% ispitanika. Ispitanici sa losijim indeksom potro$nje zna-
¢ajno ¢esée navode finansijske probleme u porodici.

Gotovo u svim aspektima porodi¢nog zivota zadovoljniji su pripadnici visih
slojeva od nizih koji su na osnovu znatno ve¢e materijalne i kulturne potros-
nje i veceg socijalnog kapitala izgradili socijalni identitet i reprodukciju svojih
klasno-slojnih pozicija. Istini za volju, taj socijalni identitet je ponekada polju-
ljan zbog sukoba bra¢nih partnera oko ciljeva socijalizacije djece u postignu-
¢u kvalitetnijeg obrazovanja (kulturni kapital) te o¢uvanja i prenosenja soci-
jalnih veza, zasto se posebno zalazu muskarci kao predstavnici nomenklature,
ali i zbog sukoba bra¢nih partnera u distribuciji porodi¢nih poslova i porodi¢-
nom odludivanju.

Nizi socijalni slojevi su u velikoj mjeri liSeni vecine atributa materijalnog,
kulturnog i socijalnog kapitala. Naj¢es¢e ne nalazeéi aktivne strategije za su-
protstavljanje brojnim deprivacijama traze izlaz u daljim redukcijama osnovnih
potreba i u pojatanom socijalnom povezivanju unutar porodice, domadinstva
i drugih srodnickih struktura uz svojevrsnu dominaciju kolektivistickih obra-
zaca svakodnevnog Zivota pod vodstvom starijih bliskih rodaka Zenskog pola.
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Savremena drustva su drustva profesija. Zato je profesija konstitutivni ele-
menat slojne diferencijacije i strukture drustva, a mjesto u socijalnoj stratifi-
kaciji znacajno uti¢e na vertikalnu dru$tvenu mobilnost. Pored porodi¢nog,
profesionalni Zivot najvazniji je za odvijanje svakodnevnog Zivota i fenomeno-
logiju Zivotnih stilova.

Posebno treba ista¢i da je procenat ispitanika koji su stalno ili privremeno
nezaposljeni visok i iznosi blizu 30%. Medutim, ukoliko se uzme u obzir od-
nos radno aktivnih i radno pasivnih, onda je taj odnos 52% : 48%.

Slojevi se znacajno razlikuju prema zaposljenosti (X*= 133,113; df = 7; p
< 0,000). Stru¢njaci su znadajno rjede nezaposljeni, a pripadnici potklase zna-
¢ajno ¢esce. Razlozi trazenja povremenog ili dodatnog posla (za nezaposljenc)
prema frekvencijama i procentima dati su u tabeli 23. U pogledu nalazenja do-
datnog posla, bez obzira na to da li je ispitanik zaposljen ili nije, i slojne pri-
padnosti, odnosno indeksa potrosnje, nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Motivi za nalazenje novog posla — obrazovanje. Prema motivima za nala-
zenje novog posla nema znadajnih razlika izmedu razli¢itih obrazovnih nivoa.

Motivi za nalazenje novog posla — sloj. Izmedu motiva za nalazenje dodatnog
posla i slojne pripadnosti nadene su statisticki znacajne razlike (X*= 54,028;
df = 28; p < 0,002). Nkv. i pkv. radnici znacajno ¢e$ée isticu ,,nesto drugo”,
ne obja$njavajuéi preciznije §to pod tim podrazumijevaju.

Tabela 23. Razlozi trazenja povremenog posla (ukoliko je nezaposljen/a) ili dodatnog posla

Razlog N Procenat | Validni | Kumulat.

procenat | procenat
Nema dodatnog posla 576 71,6 71,6 71,6
Sigurnije zadovoljenje osnovnih Zivotnih potreba 135 16,8 16,8 88,3
Zivotni standard 49 6,1 6,1 94,4
Li¢na satisfakcija, hobi 44 5,5 5,5 99,9
Nesto drugo 1 0,1 0,1 100
Ukupno: 805 100 100
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Prema indeksu potro$nje takode postoje statisticki znacajne razlike (X*=
37,943; df = 16; p < 0,002).

Ispitanici koji dodatni posao traze zbog sigurnijeg zadovoljavanja osnovnih
zivotnih potreba znacajno ¢e$ée pripadaju drugoj grupi indeksa potrosnje, a
oni koji dodatni posao traze zbog li¢ne satisfakeije i hobija znac¢ajno ¢esée pri-
padaju petoj grupi indeksa potrosnje. Inace, motivi za trazenje dodatnog po-
sla od 28,4% koji su ga nasli su sljededi: skoro 60% ispitanika od onih koji
traze dodatni posao to rade zbog osnovnog prezivljavanja, dok manje od pe-
tine posao traze iz li¢ne satisfakcije, hobija, a nesto viSe od petine da bi po-
digli zivotni standard.

Tabela 24. Nadini trazenja dodatnog ili povremenog posla

Nacin N Procenat| Validni | Kumulat.
procenat | procenat
Preko oglasa, konkursa 18 2,2 7.9 7,9
Preko posrednickih agencija 9 1,1 4,0 11,9
Preko poslovnih veza iz osnovnog posla 41 5,1 18,1 30,0
Preko rodaka, prijatelja, poznanika 111 13,8 48,9 78,9
Na drugi neformalan nadin 48 6,0 21,1 100,0
Ukupno: 227 28,2 100,0
Nijesu trazili dopunski posao 578 71,8 7.9
Ukupno: 805 100,0

Ispitanici do dopunskog posla naj¢esée dolaze koriste¢i neformalne roda¢-
ke, prijateljske veze (48,9%), drugih neformalnih nacina (21,1%) i preko po-
slovnih veza iz osnovnog posla (18,1%), $to se opet svodi na neformalne veze.

Na’dini nalagenja dodatnog posla — obrazovanje Postoje statisticki znacaj-
ne razlike po obrazovanju prema nadinima nalazenja dodatnog posla (X? =
18,699; df = 8; p < 0.017).

Nadini nalazenja dodatnog posla — sloj. Izmedu slojne pripadnosti i nadi-
na na koji ispitanici nalaze dodatne poslove nadene su statisti¢ki znac¢ajne ra-
zlike (X?=50,222; df = 28; p < 0,006). Sluzbenici i tehnicari znacajno ¢esée
dopunske poslove pronalaze preko rodaka i prijatelja.

[zmedu nacina nalazenja posla i indeksa potrosnje postoje statisticki znacaj-
ne razlike (X?= 32,540; df = 16; p < 0,008). Ispitanici koji pripadaju drugoj
grupi indeksa potro$nje znacajno ¢esée dodatne poslove nalaze preko rodaka i
prijatelja, a oni koji pripadaju Cetvrtoj grupi znacajno rjede.

Prosje¢no vrijeme nezaposljenosti je 4 godine i 7 mjeseci.
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Duzina nezaposljenosti — obrazovanje. Primjenom Spirmanovog koeficijen-
ta korelacije utvrdena je negativna korelacija izmedu duzine nezaposljenosti i
obrazovanja (Ro = — 0,304; p < 0,000). Niskoobrazovani su zna¢ajno duze
nezaposljeni.

Duzina nezaposljenosti — sloj. Izmedu slojne pripadnosti i duZine nezaposlje-
nosti nijesu nadene statisticki znacajne razlike. Sa indeksom potro$nje jesu: $to su
ispitanici duze nezapogljeni, indeks potrosnje je manji (Ro = — 0,173; p < 0,015).

Tabela 25. Razlozi gubitka posla

Razlog N | Procenat | Validni | Kumulat.
procenat | procenat

Tehnologki visak 39 4,8 17,3 17,3

Poslodavac prestao da radi 27 3.4 11,9 29,2

Dobio/la otkaz 26 3,2 11,5 40,7

NalaZenje drugog posla 15 1,9 6,6 47,3

Zbog bolesti/povrede napustio/la stari 4 0,5 1,8 49,1

i nasao/la novi posao

Zbog starosti 11 1,4 4,9 54,0

Zbog porodi¢nih razloga (briga o djeci) 22 2,7 9,7 63,7

Nikada nije bio/la zaposljen/na 73 9.1 32,3 96,0

Nije trazio/la posao jer su branili partner/ka/suprug/a 4 0,5 1,8 97.8

Nesto drugo? 5 0,6 2,2 100,0

Ukupno: 226 28,1 100,0

Nije trazio-la posao 579 71,9

Ukupno: 805 | 100,0

U dvije tred¢ine slu¢ajeva onih koji su ostali bez posla posao su izgubili iz
objektivnih razloga i bez svoje krivice (tehnoloski visak, poslodavac prestao da
radi, dobio otkaz bez vlastite krivice), a u viSe od Eetvrtine slu¢ajeva iz subjektiv-
nih razloga, ali opet bez vlastite krivice (bolest, povreda, starost i sl.), a samo u
malom broju u izvjesnom smislu vlastitom krivicom (trazenje drugog posla, nije
trazio/la jer mu je/joj branio/la suprug/supruga, odnosno partner/partnerka).

Ne postoje statsticki zna¢ajne razlike u razlozima gubitka posla izmedu ra-
zli¢itih obrazovnih nivoa, razli¢itih slojeva i prema visini indeksa potro$nje.

Vise od polovine ispitanika koji su godinama bez posla ne trazi posao (133
ili 51,2%), 64 (24,6%) posao trazi preko trzista rada, 29 (11,2%) preko prija-
telja i rodaka i 20 (7,7%) prateéi oglase u novinama, dok su ostali naéini pro-
centualno marginalni. Zbog neefikasnosti navedenih institucija i osoba za na-
lazenje posla vise od polovine odustaje i prepusta se sticaju sretnih okolnosti.
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Nacdini trazenja novog posla poslije gubitka posla — obrazovanje. Postoje stati-
sticki znacajne razlike izmedu razli¢itih obrazovnih nivoa prema nacinima tra-
zenja novog posla (X*=26,086; df = 12; p < 0,010). Visokoobrazovani znacaj-
no rjede ne traze novi posao, a znac¢ajno ¢e$cée traze prateci oglase u novinama.

Nalini tragenja novog posla poslije gubitka posla — sloj. Prema nadinima tra-
zenja posla ispitanici se slojno znacajno ne razlikuju, ali se ne razlikuju ni po
indeksu potrosnje.

Posjedovanje posebnih znanja i vjestina znacajno povecava $nse za dobijanje
stalnog posla i pove¢ava Sanse za dobijanje dodatnih poslova. O tome u kojim
frekvencijama i validnim procentima ispitanici raspolazu ovim posebnim zna-
njima i vjeStinama moze se vidjeti u tabeli 26.

Tabela 26. Posebna znanja i vjestine ispitanika

Broj pit. Znanja i vjestine Procenat
52a01 Strani jezici 29,4
52202 Radunari 33,9
52203 Muzika i druge umjetnosti 9,8
52204 Tehnic¢ka znanja i vjedtine 39,0
52205 Voznja 37,1

Prosje¢no nesto vise od &etvrtine ispitanika (26,73%) posjeduje neka poseb-
na znanja i vjestine; tre¢ina ima dobro poznavanje rada na ra¢unaru, a ne$to
manje od tre¢ine sluzi se stranim jezicima.

Posebna znanja i vjestine (strani jezici) — obrazovanje. Visokoobrazovani
daleko viSe poznaju u strane jezike nego niskoobrazovani (X*= 102,291; df =
12; p < 0,000).

Posebna znanja i vjestine (strani jezici) — sloj. Izmedu poznavanja stranih
jezika i slojne pripadnosti postoje statisti¢ki znadajne razlike (X* = 34,644; df
=7; p < 0,008). Nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje poznaju strane jezike, a
strucnjaci znacajno vise.

Ispitanici sa znanjem stranih jezika zna¢ajno se razlikuju po indeksu potros-
nje (X*=42,382; df = 4; p < 0,000). Ispitanici koji slabije znaju strane jezike
znacajno ¢e$ée pripadaju drugoj grupi indeksa potro$nje, a koji bolje poznaju
znacajno ¢e$ce ne pripadaju ovoj drugoj grupi.

Poznavanje rada na racunaru — obrazovanje. Visokoobrazovani znacajno
bolje poznaju rad na ra¢unaru nego niskoobrazovani (X*= 127,149; df = 2;

p < 0,000).
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Poznavanje rada na raéunaru — sloj. U pogledu poznavanja rada na racu-
naru nadene su statisti¢ki znacajne razlike medu slojevima (X*= 30,802; df =
7; p < 0,000). Poljoprivrednici znac¢ajno slabije, a stru¢njaci zna¢ajno bolje vla-
daju tehnikama rada na ra¢unarima.

Ispitanici sa poznavanjem rada na ra¢unaru znacajno se razlikuju po indek-
su potro$nje (X*= 27,606; df = 4; p < 0,000). Ispitanici koji slabije pozna-
ju rad na ra¢unaru znacajno ¢e$ée pripadaju drugoj grupi indeksa potro$nje,
a koji bolje poznaju znacajno ¢e$ée ne pripadaju ovoj drugoj grupi. Ispitanici
koji bolje poznaju rad na ra¢unaru znacajno ¢e$ée pripadaju Cetvrtoj grupi in-
deksa potrosnje.

Muzika i druge umjetnosti — obrazovanje. Visokoobrazovani zna¢ajno bo-
lje praktikuju muziku i druge umjetnosti nego niskoobrazovani (X*= 22,412;
df = 2; p < 0,000).

Muzika i druge umjetnosti — sloj. Medu slojevima postoje statisticki zna-
¢ajne razlike u poznavanju muzike ili drugih umjetnosti (X = 20,688; df =
7; p < 0,004). Stru¢njaci znacajno bolje poznaju muziku i druge umjetnosti.

Ispitanici koji poznaju muziku i druge umjetnosti znacajno se razlikuju po
indeksu potro$nje (X*= 28,927; df = 4; p < 0,000). Ispitanici koji poznaju mu-
ziku i druge umjetnosti znacajno rjede se nalaze u drugoj grupi indeksa po-
tro$nje, a oni koji ne poznaju u drugoj grupi se nalaze zna¢ajno ce$ée. Ispitani-
ci koji poznaju muziku i druge umjetnosti znacajno ¢esée se nalaze u cetvrtoj
i petoj grupi indeksa potro$nje.

Posjedovange tehnickih znanja i viestina — obrazovanje. Ne postoje statisticki
znacajne razlike u obrazovanju prema posjedovanju tehni¢kih znanja i vjestina.

Posjedovanje tehnickib znanja i vjestina — sloj. Prema posjedovanju tehnié-
kih znanja i vjeStina ne postoje statisti¢ki znacajne razlike niti po slojnoj pri-
padnosti, niti po indeksu potros$nje.

Poznavanje vonje — obrazovanje. Niskoobrazovani znaajno slabije pozna-
ju voznju nego visokoobrazovani (X*= 14,708; df = 2; p < 0,001).

Poznavanje voznje — sloj. U poznavanju voznje postoje statisticki znacajne
razlike medu slojevima (X*= 34,644; df = 7; p < 0,000). Stru¢njaci zna¢ajno
bolje voze, a nkv. i pkv. radnici znadajno loije.

[zmedu indeksa potrosnje i voznje ne postoje statisticki znacajne razlike.

Kao §to smo na pocetku kazali, posjedovanje posebnih znanja i vjestina po-
vecava Sanse za dobijanje posla onih koji su nezaposljeni. Nas je interesovalo u
kojoj mjeri posjedovanje znanja i vjestina uti¢e na izbor kanala za trazenje po-
sla, odnosno da li biraju vise formalne ili neformalne kanale. Zato smo ukr-
stili pitanje 52. sa pitanjima 52al. do 52a5.
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Ispitanici koji nijesu trazili posao ¢e$ée ne znaju engleski (X*= 7,878; df =
3; p < 0,049). Oni koji ne traze posao zna¢ajno su manje upoznati sa radom
ra¢unara, a oni koji traze posao preko prijatelja i rodbine znacajno su vise upo-
znati (X*= 24,987; df = 3; p < 0,000) Ispitanici koji posjeduju znanje iz mu-
zike i drugih umjetnosti znacajno se ne razlikuju u pogledu nacina trazenja
posla od svih ostalih. Oni koji ne traze posao znacajno ¢esée nemaju tehnicka
znanja i vjestine, a oni koji traze posao preko prijatelja i rodbine znacajno ¢ée-
$¢e imaju (X2 = 22,325; df = 3; p < 0,000). Najzad, ispitanici koji prate ogla-
se ¢e$ée znaju da voze (X*= 14,273; df = 3; p < 0,003).

Sa izuzetkom poznavanja muzike i drugih umjetnosti, koje povecéavaju $anse
za zapo$ljenje u specifi¢nijim i rjedim grupama zanimanja, posjedovanje spe-
cifitnih znanja i vjestina je o¢igledno vrlo vazno jer jasno pokazuje da su ispi-
tanici koji ih ne posjeduju obeshrabreni da posao uopste traze. Medutim, po-
sjedovanje znanja i vjestina previSe ne povecava $anse za dobijanje posla putem
legalnih kanala jer su neformalni kanali zaposljavanja — angazovanjem prija-
telja i rodbine, o¢igledno najefikasniji i najbrzi put za zaposljenje.

Tabela 27. Poslovi koji su ispitanici spremni da rade da bi svojoj porodici
osigurali sredstva za zivot

Poslovi koje su ispitanici spremni da rade Da Ne
NValidni % |N  Validni %
53.1. Promijeniti mjesto stanovanja ako tako 382 71,0 156 29,0
dolazite do zaposljenja ili ve¢e zarade.
53.2. Raditi svaki pladeni posao. 299 55,6 239 44,4
53.3. Raditi i duze od normalnog radnog vremena. 425 79,1 112 20,9
53.4. Raditi istovremeno vi$e poslova, u vie firmi. 339 63,0 199 37,0
53.5. Da radite posao ispod svoje kvalifikacije, 372 69,7 162 30,3
ali za znatno visu platu.
53.6. Da iz stalnog radnog odnosa predete 230 43,01 305 57,0

na povremeni, ali znatno bolje plaéen
rad po ugovoru.

53.7. Raditi, uz stalan posao, i dodatne poslove po 424 79,1 112 20,9
ugovoru, honorarno.

53.8. Raditi neformalno, poslove u ,sivoj ekonomiji”. 205 38,2 332 61,8

53.9. Stedi nova znanja, vjestine, kvalifikacije. 391 73,2 143 26,8

53.10. | Zapoceti neki samostalan posao 371 692 165 30,8
(,samozaposliti se”).

53.11. Osnovati sopstvenu firmu ili firmu sa nekim 348 65,4 184 34,6

drugim vlasnicima.
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Mogude je da za jednostavnije poslove specifi¢ne vjestine povecéavaju $an-
se za dobijanje posla i bez posebnih neformalnih veza, pod uslovom da je ri-
je¢ o specifi¢nim vrstama posla. Takode, velika znanja i vjestine za trazenje i
vrlo kurentne poslove (kao $to je, na primjer, programiranje) ne podrazumije-
vaju neformalne veze da bi se dobio posao. Medutim, procenat takvih poslo-
va je vrlo mali i vrlo malo mijenja dominantne kanale zaposljavanja putem ne-
formalnih veza, koji su, u cjelini, vazniji od sticanja posebnih znanja i vjestina.

Kada je rije¢ o redovnim i dodatnim poslovima koje bi ispitanici radili pod
razlic¢itim i ¢esto nepovoljnim uslovima kako bi porodici osigurali sredstva za
zivot, iz tabele 27 vidi se da bi oko ili preko polovine svih ispitanika bilo spre-
mno na znatne poslovne zrtve kako bi porodici obezbijedili sredstva za Zivot
(53.1, 53.3, 53.5, 53.7, 53.9, 53.10) i jo$ oko 40% (53.4 i 53.11, 53.2). Jedini je
ogranicavajudi faktor, kada su manje spremni, nesigurnost posla; strah od gu-
bitka posla je o¢igledno velik, ali bi i tada od ¢etvrtine (53.8) do tredine (53.6)
prihvatili takav posao. U jednoj brutalnoj, nemilosrdnoj utakmici na trzistu
rada nezaposljenima nije ostavljena nikakva moguénost izbora.

Obrazovanje i slojna pripadnost i poslovi koje bi ispitanici bili
spremni da rade da bi svojoj porodici osigurali sredstva za Zivot

Tvrdnja 53.1 — obrazovanje. Niskoobrazovani bi znac¢ajno rjede bili spremni
da promijene mjesto stanovanja ako bi tako dosli do zaposljenja ili veée zarade,
dok bi oni sa srednjom i viSom $kolom znacajno ¢esée to uradili.

Tvrdnja 53.1 — sloj. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike medu sloje-
vima na pitanje 53.01 (promjena mjesta stanovanja radi vece zarade) niti 53.02
(raditi svaki plaéeni posao). Medutim, u pitanju 53.3 jesu (X?= 22,613; df =
7 p < 0,002).

Tvrdnja 53.2 — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Tvrdnja 53.3 — obrazovanje. Niskoobrazovani zna¢ajno bi rjede duze radili
od normalnog radnog vremena (X*= 14,784; df = 2; p < 0,001).

Tvrdnja 53.3 — sloj. Pripadnici potklase znacajno ¢e$ée ne bi radili duze
od normalnog radnog vremena, a znacajno rjede bi radili (X*= 53,2; df = 7;
p < 0,000).

Tvrdnja 53.4 — obrazovanje. Niskoobrazovani bi znacajno rede istovreme-
no radili vi$e poslova u vise firmi (X?= 14,061; df = 2; p < 0,001).

Tvrdnja 53.4 — sloj. Na pitanje da li bi istovremeno radili vise poslova u
vide firmi (53.04) medu slojevima postoje statisticki znacajne razlike (X*=
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25,561; df = 7; p < 0,001). Pripadnici visih slojeva bi zna¢ajno &e$ée radili vi-
Se poslova u vi$e firmi.

Tvrdnja 53.5 — obrazovanje. Ispitanici sa srednjim obrazovanjem znacajno
¢e$ée radili bi posao ispod svojih kvalifikacija, ali za znatno visu platu (X?=
12,198; df = 2; p < 0,002).

Tvrdnja 53.5 — sloj. X*> = 12,286; df = 7; p < 0,092, nije znacajan. Medu
slojevima nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike u pogledu pitanja da li bi
radili posao ispod svoje kvalifikacije, ali za znatno visu platu.

Tvrdnja 53.6 — obrazovanje. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike me-
du razli¢itim obrazovnim nivoima o tome da li bi iz stalnog radnog odnosa
presli na povremeni, ali znatno bolje pla¢en rad po ugovoru.

Tvrdnja 53.6 — sloj. Na pitanje da li bi iz stalnog radnog odnosa presli na
povremeni, ali znatno bolje pla¢en rad po ugovoru (53.06) medu slojevima su
nadene statisti¢ki znadajne razlike (X?= 19,265; df = 7; p < 0,007). Pripad-
nici potklase znacajno bi ¢esée iz stalnog presli na povrementi, ali znatno bolje
placeni posao, a znacajno rjede ne bi.

Tvrdnja 53.7 — obrazovanje. Niskoobrazovani zna¢ajno ¢e$ée ne bi radili
uz stalan posao i dodatne poslove po ugovoru, honorarno.

Tvrdnja 53.7 — sloj. Prema pitanju 53.07 da li bi uz stalan posao radili i do-
datne poslove po ugovoru, honorarno, medu slojevima postoje statisticki zna-
¢ajne razlike (X?=16,752; df = 7; p < 0,019).

Tvrdnja 53.8 — obrazovanje. Medu razli¢itim nivoima obrazovanja ne po-
stoje statisticki znacajne razlike prema neformalnom radu, u ,,sivoj ekonomiji”.

Tvrdnja 53.8 — sloj. X nije znacajan.

Tvrdnja 53.9 — obrazovanje. Niskoobrazovani znalajno rjede, a oni sa sred-
njim obrazovanjem znadajno ¢e$ée Zele steci nova znanja, vjestine i kvalifikacije.

Tvrdnja 53.9 — sloj. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike medu razlici-
tim obrazovnim nivoima u pogledu sticanja novih znanja, vjestina, kvalifikacija.

Tvrdnja 53.10 — obrazovanje. Niskoobrazovani su znacajno rjede spremni
da zapoé¢nu samostalan posao, da se ,,samozaposle”.

Tvrdnja 53.10 — sloj. U pogledu otpodinjanja nekog samostalnog posla
(53.10) medu slojevima su nadene statisticki znacajne razlike (X?=20,011; df
=7 p < 0,006).

Tvrdnja 53.11 — obrazovanje. Niskoobrazovani su znacajno rjede skloni da
osnuju samostalnu firmu ili firmu sa drugim vlasnicima.

Tvrdnja 11 — sloj. Najzad, u pogledu osnivanja samostalne firme ili firme sa
nekim drugim vlasnicima (53.11) medu slojevima postoje znacajne razlike (X*
= 19,246; df = 7; p < 0,007). Sluzbenici i tehnicari zna¢ajno ¢esée ne bi zapo-
¢eli neki samostalan posao tj. ,samozaposlili se”, a znacajno rjede bi zapoceli



SVAKODNEVNI ZIVOT I STILOVI ZIVOTA SOCIJALNIH SLOJEVA U CRNOJ GORI 187

neki samostalan posao. Situacija sa sitnim privatnicima i samozaposljenim je
obrnuta. Najzad, stru¢njaci bi znacajno ¢e$ée osnovali samostalnu firmu ili fir-
mu sa nekim drugim vlasnikom, a znacajno rjede ne bi.

Kada je rije¢ o povezanosti izbora poslova koje bi ispitanici radili da bi po-
rodici osigurali sredstva za Zivot i indeksa potro$nje, onda se zapaza da su je-
dino odgovori pod 53.5, 53.8, 53.10 i 53.11 u korelaciji sa indeksom potrosnje.

Oni koji su spremni da rade posao ispod svojih kvalifikacija, ali za znatno
visu platu (53.5) znacajno ¢esée pripadaju Cetvrtoj, a znadajno rjede drugoj gru-
pi (X?=11,301; df = 4; p < 0,023). Ispitanci koji kazu da bi radili i neformal-
no, poslove u ,,sivoj ekonomiji” (53.8), znacajno rjede pripadaju tre¢oj grupi in-
deksa potro$nje, to jest skloniji su da ovakve poslove odbijaju (X?= 11,596; p
< 0,021). Ispitanici koji bi zapoceli neki samostalan posao (,,samozaposlili se”,
odgovor 53.10) znacajno ¢e$ée pripadaju éetvreoj grupi indeksa potrosnje, a oni
koji ne bi zapo&eli samostalan posao znacajno rjede pripadaju ovoj grupi (X?=
19,215; df = 4; p < 0,001). Imamo i obrnutu situaciju: ispitanici koji ne bi za-
poceli samostalan posao znacajno ¢e$ée pripadaju trecoj grupi indeksa potros-
nje, a oni koji bi zapoceli samostalan posao znacajno rjede pripadaju ovoj tre-
¢oj grupi. Najzad, oni koji bi osnovali samostalnu firmu (53.11) znadajno Cedée
pripadaju ¢etvrtoj grupi indeksa potrosnje, a oni koji ne bi osnovali zna¢ajno
rjede pripadaju ovoj grupi (X*= 29,087; df = 4; p < 0,000).

Zapaza se da su pripadnici visih slojeva skloniji novim preduzetni¢kim po-
slovima, dijelom zbog boljeg socijalno-ckonomskog statusa, boljeg polozaja u
socijalnoj stratifikaciji, ekonomskog kapitala, ali i zbog veéeg samopouzdanja
usljed posjedovanja specijalnih znanja i vjestina i socijalnog kapitala. Zato $to
manje posjeduju sve navedene prednosti, pripadnici nizih slojeva manje su spre-
mni na rizike ako imaju bilo koji siguran posao. Zbog toga $to su radno opte-
re¢eni, ostaje im malo snage i energije za dodatne poslove.

Ispitanici sa viSe preduzetnitkog duha, kojima je glavni kriterijjum zarada,
ali ne van legalnih tokova, ¢e$ée pripadaju ¢etvrtoj i petoj grupi indeksa po-
tro$nje, dok ostale razlike uglavnom nijesu znacajne. Kao $to smo vidjeli, obi¢-
no je rije¢ i o osobama koje pripadaju vi$im slojnim i obrazovnim kategorijama
stanovnistva, $to ih osnazuje za preduzetnicke i sli¢ne poslove.

Ispitanici su po redosljedu znacaja naveli tri moguénosti kojima daju prednost:

1. Raditi uz stalan posao i dodatne poslove po ugovoru,

honorarno. ..o 16,5%
2. Zapoceti neki posao samostalan (,,samozaposliti se”)......... 16,1%
3. Raditi svaki pladeni posao ...l 15,5%

Sva tri izbora su sa vrlo sli¢cnim procentom ispitanika, te su oni gotovo ravno-
pravni. Interesovalo nas je da li se ispitanici diferenciraju po slojnoj pripadnosti.
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Izbor najvaznije tvrdnje od 53.1 do 53.11 — obrazovanje. X*> = 49,653; df
= 22; p < 0,001. Visokoobrazovani znacajno ¢e$ée kao najvaznije smatraju
da je potrebno steéi nova znanja i vjestine, a znacajno rjede treba raditi sva-
ki plaéeni posao. Po prvom izboru nema statisticki znacajnih razlika medu
slojevima. Po drugom su razlike statisti¢ki znacajne (X*= 19,675; df = 7; p
< 0,006). Preduzetnici i samozaposljeni su znacajno skloniji da zapo¢nu ne-
ki samostalan posao.

Po tre¢em izboru nadene su takode statisti¢ki znacajne razlike (X2 = 25,417;
df = 42; p < 0,013). Stru¢njaci znacajno rjede razmisljaju o zapocinjanju ne-
kog samostalnog posla, a sluzbenici i tehnicari znacajno ¢esée.

Tabela 28. Stavovi ispitanika o tome ko najvise titi interese zaposljenih

N Procenat Validni Kumulat.
procenat | procenat

Drzava 141 17,5 21,7 21,7
Nevladine organizacije 30 3,7 4,6 26,3
Sindikat 56 7,0 8,6 35,0
Svako treba sam da titi svoje interese 166 20,6 25,6 60,6
Politi¢ke stranke 48 6,0 7,4 68,0
Uprava preduzeéa 43 5.3 6,6 74,6
Ne znam, ne razmisljam o tome 165 20,5 25,4 100,0
Ukupno 649 80,6 100,0
Bez odgovora 156 19,4
Ukupno: 805 100

Izuzev u drzavu, ispitanici imaju malo povjerenja u drustvene i politicke
stranke da Ce $tititi njihove interese. U drzavu imaju relativno najveée povije-
renje, ali tek nesto viSe od petine ispitanika. Medutim, ¢etvrtina se uzda sa-
mo u sebe, toliko isto ne zna jer su neodlu¢ni, skoro petina nije odgovorila jer
u postojecoj situaciji ne moze da se opredijeli za bilo koga. Dakle, vise od 70%
ispitanika ne moze se osloniti na drustvene i polititke organizacije ili drzav-
ne institucije.

Ko najbolje stiti interese zaposljenih — obrazovanje. Niskoobrazovani zna-
¢ajno ¢e$ée smatraju da nevladine organizacije najbolje Stite njihove interese, a
ispitanici sa srednjom i viSom $kolom to isti¢u znacajno rjede.

Ko najbolje stiti interese zaposljenih — sloj. Prema slojnoj pripadnosti na-
dene su statisti¢ki znadajne razlike (X? = 64,883; df = 42; p < 0,013). Je-

dini bitan rezultat je da nkv. i pkv. radnici znac¢ajno ¢e$ée ne razmisljaju o
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tome ko najbolje $titi njihove interese. Nijesu nadene statisticki znadajne ra-
zlike medu slojevima po tome ko najvise §titi interese zapo$ljenih i indek-
sa potrosnje.

Tabela 29. Problemi na poslu

Redni Pitanje Da Ne Ukupno
broj N Validni % | N Validni % | N Validni %
56.1 | Neredovna plata 134 25,2397 49,3 | 531 66,0
56.2 | Neplacen prekovremeni rad 181 34,1|350 65,9 | 531 66,0
56.3 | Uskradivanje bolovanja 98 18,5 [ 431 81,5| 529 65,7
56.4 | Uskradivanje godi$njeg odmora 104 19,7 | 425 80,3 | 529 65,7
56.5 |Nedefinisani radni zadaci 107 20,2 | 422 79,8 | 529 65,7
56.6 | Omalovazavanje 47 8,9 481 91,1 528 65,6
56.7 | Seksualno uznemiravanje 7 1,3 (521 98,7 | 528 65,6
56.8 | Neupladivanje doprinosa 63 12,0 | 464 88,0 | 527 65,5

Sa prvih pet problema na poslu (neredovna plata, neplaéeni prekovremeni
rad, uskradivanje godiSnjeg odmora, nedefinisani radni zadaci) srece se skoro
¢etvrtina zaposljenih (23,54%), $to ukazuje da su zaposljenima u znacajnom
procentu uskraéena osnovna prava iz radnog odnosa. Ova osnovna prava po-
redili smo sa obrazovanjem i slojnom pripadnos¢u.

Neredovna plata — obrazovange. Ispitanici sa srednjim obrazovanjem zna-
¢ajno ¢e$ée su neredovno pladani, a visokoobrazovani znac¢ajno rjede (X2 =
39,326; df = 2; p < 0,000).

Neredovna plata — sloj. Struénjaci zna¢ajno manje imaju problema sa ne-
redovnom isplatom, a nkv. i pkv. radnici znadajno vise (X*= 27,021; df = 7;
p < 0,000).

Neplaceni prekovremeni rad — obrazovanje. Ispitanici sa srednjim obrazo-
vanjem znacajno ¢e$ée nijesu placani za prekovremeni rad, a visokoobrazova-
ni znadajno rjede (X?= 21,703; df = 2; p < 0,000).

Neplaceni prekovremeni rad — sloj. Sitni privatnici i samozaposljeni znacaj-
no rjede nijesu ispladeni za prekovremeni rad, a nkv. i pkv. radnici znac¢ajno ¢e-
S¢e (X = 34,496; df = 7; p < 0,000).

Uskracivanje bolovanja — obrazovanje. Visokoobrazovani zna¢ajno ¢esée isti-
¢u da im bolovanja nijesu uskraéena (X2 = 21,664; df02; p < 0,000).

Uskracdivanje bolovanja — sloj. Sluzbenicima i tehnic¢arima su znadajno ¢e-
$¢e uskraéena bolovanja, a stru¢njacima zna¢ajno manje (X*= 17,227, df = 7;

p< 0,016).
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Uskracivanje godisnjeg odmora — obrazovanje. Visokobrazovanima znacaj-
no ¢esce nije bio uskraéen godisnji odmor, iako razlike nijesu naroéito znacaj-
ne (X*=6,779; df = 2; p < 0,034).

Uskralivanje godisnjeg odmora — sloj. Kada je rije¢ o uskra¢ivanju godis-
njeg odmora, nedefinisanim radnim zadacima, omalovazavanju, seksualnom
uznemiravanju i neuplaéivanju doprinosa medu slojevima nijesu nadene stati-
sticki znacajne razlike.

Nedefinisani radni zadaci — obrazovanje. Visokoobrazovani su znacajno
desée isticali da nijesu imali nedefinisane radne zadatke (X*= 6,930; df = 2;
p < 0,031).

Kada je rije¢ o omalovazavanju i seksualnom zlostavljanju medu razli¢itim
obrazovnim nivoima nijesu nadene statisti¢ki znadajne razlike.

Neuplacivanje doprinosa — obrazovanje. Visokoobrazovani zna¢jano ¢esée
su isticali da su im doprinosi bili uplaéivani (X*= 11,530; df = 2; p < 0,003).

Zanimljivo je ista¢i da je jedina znacajna razlika u odgovorima na pitanje
o tome da li se na radnom mjestu suocavaju sa nekim problemima i indek-
sa potro$nje nadena samo na odgovoru 56.1. Naime, ispitanici koji su saop-
Stavali o neredovnoj plati kao najveéem problemu na poslu znadajno ¢esée
pripadaju drugoj klasi indeksa potrosnje, a oni koji nemaju neredovne plate
znacajno rjede pripadaju ovoj drugoj grupi (X* = 16,008; df = 4; p < 0,003).
Ispitanici koji nemaju problema sa redovnom isplatom plata znacajno ¢esée
pripadaju trecoj grupi indeksa potrosnje, a koji imaju znacajno rjede pripa-
daju tre¢oj grupi.

Izmedu 40% i 50% ispitanika napravilo je Zivotne planove u narednih pet
godina u klju¢nim zivotnim oblastima (posao, stan, porodica), $to je znaajan
procenat u odnosu na dosta obeshrabrujuce ranije podatke koji nijesu stimu-
lativni za pravljenje planova na duzi rok (tabela 30). Da li se ispitanici po ovim
planovima razlikuju po obrazovanju i slojnoj pripadnosti?

Tabela 30. Zivotni planovi ispitanika u narednih pet godina

Redni Pitanje Da Ne Ukupno

broj N Validni % | N Validni % | N Validni %
57.01 | U pogledu karijere 333 45,2 | 403 54,8 | 736 91,4
57.02 | U pogledu $kolovanja 194 26,5| 539 73,5 733 91,1

57.03 | U pogledu stanovanja (nalazenje, | 353 48,0 | 382 52,0 735 91,2
prosirenje, uredenje stana)
57.04 | U pogledu planiranja porodice 303 41,3 | 431 58,7 | 734 91,2
(vjencanja, rodenja djeteta, odva-
janja i sl.)
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Karijera — obrazovanje. Visokoobrazovani znacajno viSe planiraju karije-
ru u narednih pet godina, a niskoobrazovani zna¢ajno manje (X*= 39,243;
df = 2; p < 0,000)

Karijera — sloj. Stru¢njaci znadajno viSe planiraju karijeru, dok potklasa
znadajno manje (X*= 32,695; df = 7; p < 0,000).

S'kolomnje — obrazovanje. Visokoobrazovani znacajno vi$e planiraju kari-
jeru u narednih pet godina, a niskoobrazovani zna¢ajno manje (X*= 26,583;
df =2, p < 0,000).

S'kolomnje — sloj. Struénjaci znacajno vise planiraju $kolovanje u narednih
pet godina (X?= 18,622; df = 7; p < 0,009).

Stanovanje — obrazovanje. Visokoobrazovani znacajno vise planiraju nala-
zenje, proSirenje, uredenje stana u narednih pet godina, a niskoobrazovani zna-
¢ajno manje (23,504; df = 2; p < 0,000).

Stanovanje — sloj. Kada je rije¢ o planiranju stanovanja u sljede¢ih pet go-
dina, postoje statisti¢ki znacajne razlike (X*= 17,882; df = 7; p < 0,013) iako
nijedan pojedina¢ni rezultat nije posebno znacajan. Ipak, ako bismo izdvojili
relativno znacajnije, onda bismo mogli re¢i da pripadnici potklase imaju zna-
¢ajno manje planova u pogledu stanovanja u narednih pet godina, a sitni pri-
vatnici i samozaposljeni znadajno vise.

Planiranje porodice — obrazovanje. Visokoobrazovani imaju znacajno vise
planova u pogledu planiranja porodice u narednih pet godina, a niskoobrazo-
vani zna¢ajno manje (X? = 35,127; df = 2; p < 0,000).

Planiranje porodice — sloj. Sli¢no je i sa planiranjem porodice: medu sloje-
vima generalno postoje statisticki znacajne razlike (X*= 16,494; df = 7; p <
0,013), ali nijedan pojedinaéni rezultat nije znacajan. Ipak, relativno je najzna-
¢ajniji da kv. i vkv. radnici manje planiraju porodicu u narednih pet godina.

U pogledu planiranja karijere u narednih pet godina i indeksa potro$nje po-
stoje statisticki znacajne razlike (X? = 24,462; df = 4, p < 0,000). Ispitanici koji
planiraju radnu karijeru u narednih pet godina znacano ¢e$ée ne pripadaju dru-
goj klasi indeksa potrosnje, a znac¢ajno rjede pripadaju ovoj klasi. Suprotno tome,
ispitanici koji planiraju radnu karijjeru u narednih pet godina znacajno ¢esée pri-
padaju petoj klasi indeksa potro$nje, a znacajno rjede ne pripadaju petoj klasi.

Izmedu planiranja skolovanja u narednih pet godina i indeksa potrosnje po-
stoje statisti¢ki znadajne razlike (X*=22,714; df = 4, p < 0,000). Oni koji pla-
niraju $kolovanje u narednih pet godina znéajno rjede pripadaju drugoj klasi
indeksa potro$nje, a oni koji ne planiraju znacajno ¢esée pripadaju ovoj klasi
indeksa potro$nje. Ispitanici koji planiraju $kolovanje u narednih pet godina
znacajno Cesce pripadaju trecoj klasi indeksa potrosnje, a oni koji ne planiraju
znacajno rjede pripadaju ovoj klasi.
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Najzad, izmedu odgovora na pitanje 57.3 (planiranje stanovanja u narednih
pet godina) te pitanja 57.4 (planiranje porodice u narednih pet godina) i in-
deksa potrosnje nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Narodito nas je interesovalo iz kojih razloga su neki vazni zivotni planovi
ispitanika propali. U viSe od tri ¢etvrtine slucajeva ispitanicima su zivotni pla-
novi propali zbog spoljnih prepreka na koje nijesu mogli da uti¢u, zbog ¢ega je
petina ispitanika od ukupnog broja bila obeshrabrena da bilo $to planira. Samo
je manje od ¢etvrtine ispitanika kazalo da su se planovi ostvarivali prema oce-
kivanjima (tabela 31). To ukazuje da se ispitanici osje¢aju nemoéno da bilo $ta
znacajnije planiraju i promijene u Zivotu zbog spoljnih prepreka i osuje¢enja na
koje ne mogu da uti¢u, bez obzira na to da li ih dozivljavaju kao prst sudbine
ili kao nepovoljne, frustrirajue drustvene okolnosti.

Ispitanici koji planiraju $kolovanje u narednih pet godina znacajno ¢esée
pripadaju tre¢oj klasi indeksa potrosnje, a oni koji ne planiraju znacajno rjede
pripadaju ovoj klasi.

Obrazovanje i mjesto u socijalnoj stratifikaciji svakako su morali uticati na
ove razlidite Zivotne Sanse.

Razlozi propasti nekog vaznog Zivotnog plana — obrazovanje. Niskoobrazo-
vani isticu da znacdajno ¢e$ée nijesu bili u moguénosti da planiraju, dok viso-
koobrazovani isti¢u da su bili u moguénosti (X*= 30,306; df = 8; p < 0,000).

Razlozi propasti nekog vaznog Zivotnog plana — sloj. Izmedu uspjesnosti pla-
niranja i slojne pripadnosti nadene su statisti¢ki znacajne razlike (X?= 62,043;

df = 28; p < 0,000).

Tabela 31. Razlozi propadanja nekog vaznijeg Zivotnog plana

Razlog N Procenat | Validni | Kumulat.
procenat | procenat
58.01 Nijesam ni mogao/la da planiram 145 18,0 19,2 19,6
58.02 Planovi su bili dobri, ali nijesam imao/la 145 18,0 19,2 38,9
sre¢e da se ostvare
58.03 Planovi nijesu bili realni s obzirom na 85 10,6 11,3 50,1
okolnosti
58.04 Planovi su bili realni, ali su se okolnosti 200 24,8 26,5 76,7
promijenile
58.05 Uglavnom je sve teklo po planu 175 21,7 23,2 99,9
Ostalo 4 0,5 0,5 100,0
Ukupno: 754 93,7 100,0
Bez odgovora 51 6,3
Ukupno: 805 | 100,0
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Struénjaci znac¢ajno manje isti¢u da nijesu mogli da planiraju. Sitni privat-
nici i samozaposljeni su znac¢ajno manje odgovorili da ne mogu da planira-
ju, dok su kv. i vkv. radnici znacajno vie isticali da nijesu mogli da planiraju.
Nkv. i pkv. radnici su znacajno ¢e$ée isticali da su planovi bili dobri, ali da ni-
jesu imali srece.

Izmedu razloga nerealizacije vaznijih Zivotnih planova i indeksa potro$nje
nadene su statisticki znacajne razlike (X*= 46,070; df = 16; p < 0,000). Ispi-
tanici koji su odgovorili da su planovi bili dobri, ali nijesu imali sre¢e da im se
ostvare, znacajno ¢e$ce pripadaju drugoj klasi indeksa potro$nje, dok ispitani-
ci koji su isto odgovorili znacajno rjede pripadaju ¢etvrtoj grupi indeksa po-
tro$nje; Cetvrtoj grupi znacajno ¢e$ée pripadaju oni ¢iji planovi nijesu bili re-
alni s obzirom na okolnosti.

Precizniju sliku razloga zbog kojih odredeni planovi nijesu realizovani do-
bijamo ako poredimo buduée planove sa razlozima zbog kojih su neki raniji zi-
votni planovi propali (X*= 20,739; df = 4; p < 0,000).

Ispitanici koji nijesu pravili planove u pogledu karijere u narednih pet godi-
na znacajno ¢e$ée su odgovaralli da nijesu ni mogli da planiraju u odnosu na
one koji su pravili planove. Takode, oni koji nijesu pravili planove u pogledu
karijere u narednih pet godina, znacajno ¢esée su isticali da im je neki Zivotni
plan propao jer plan nije bio realna u odnosu na okolnosti.

Izmedu pravljenja planova u pogledu $kolovanja u narednih pet godina i
ranije propasti nekog vaznog zivotnog plana nijesu nadene statisticki znacaj-
ne razlike.

[zmedu planiranja stanovanja u narednih pet godina i propasti nekog rani-
jeg vaznog Zivotnog plana nadene su statisti¢ki znacajne razlike (X*= 12,155;
df = 4; p < 0,016). Oni koji su rekli da nijesu planirali u pogledu stanovanja
u narednih pet godina istakli su da im je vazni Zivotni plan propao jer ranije
nijesu ni mogli da planiraju.

Najzad, izmedu planiranja porodice u narednih pet godina i propasti nekog
ranijeg Zivotnog plana nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Zavrsne napomene

Nijjedno drugo Zivotno podruéje ne odslikava slojne razlike kao svi aspekti
poslovnog angazovanja pojedinca. To je i oéekivano jer su vrsta posla i kvali-
fikacije konstitutivni elementi slojne stratifikacije.

Prvi pokazatelj je da su visi slojevi znacajno rjede nezaposljeni nego nizi.
Motivi trazenja dodatnog posla takode zavise od slojne pripadnosti: dok je za
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pripadnike niZih slojeva trazenje posla prvenstveno uslovljeno sigurnijim za-
dovoljenjem osnovnih Zivotnih potreba, za pripadnike visih to je prvenstveno
satisfakcija i/ili hobi. Do tog posla ispitanici naj¢es¢e dolaze putem neformal-
nih veza (preko 70%) i jedino u tom pogledu nema znacajnijih razlika medu
slojevima.

Prosje¢no trajanje nezaposljenosti je éetiri godine i sedam mjeseci. U dvije
tredine slucajeva onih koji su ostali bez posla, posao su izgubili iz objektivnih
razloga i bez svoje krivice (tehnoloski visak, poslodavac prestao da radi, dobio
otkaz bez vlastite krivice), u vise od ¢etvrtine slu¢ajeva iz subjektivnih razlo-
ga, ali opet bez vlastite krivice (bolest, povreda, starost i sl.), a samo u malom
broju u izvjesnom smislu vlastitom krivicom (trazenje drugog posla, nije tra-
zio/la jer mu je/joj branio/la suprug/supruga, odnosno partner/partnerka). Za-
nimljivo je da u tom pogledu nijesu nadene znacajne razlike medu slojevima.

Posjedovanje posebnih znanja i vjestina znacajno povecava Sanse za dobijanje
stalnog posla i dodatnih poslova. Pripadnici visih slojeva znacajno ¢esée ima-
ju posebna znanja i vjestine koje im omogudavaju lakse nalazenje posla (zna-
nje stranih jezika, rada na ra¢unaru i poznavanje voznje). Jo$ je vaznije da su
oni koji nemaju specifi¢na znanja i vjestine obeshrabreni, zbog ¢ega uopste ne
traze posao i u cjelini imaju osjetno nizi indeks potro$nje.

Gotovo 90% ispitanika spremno je da po raznim osnovama prihvati dodat-
ne poslove i pod ¢esto nepovoljnim uslovima da bi porodici osigurali potrebna
sredstva za Zivot, s tim §to su pripadnici visih slojeva skloniji da prihvate legalne
poslove koji donose visu zaradu i da osnuju vlastitu firmu nego pripadnici nizih.

Postoji veliko nepovjerenje ili ambivalencija ispitanika o tome koje drustvene
organizacije i ustanove najbolje Stite interese zaposljenih. Iako ¢etvrtina sma-
tra da je to drzava, prema svim ostalim organizacijama i institucijama postoji
ili nepovjerenje ili neodlu¢nost, zbog ¢ega skoro ¢etvrtina smatra da se moze
osloniti jedino na sebe. U cjelini, preko 70% svih ispitanika pokazuje ili nepo-
vjerenje, neodlu¢nost ili, jednostavno, smatraju da se mogu osloniti samo na
sebe. To nepovjerenje ¢e$ée izrazavaju nizi slojevi, narocito nkv. i pkv. radnici.

Cetvrtina ispitanika ima ozbiljne probleme na poslu, prije svega zbog nere-
dovnog isplacivanja plata, nepla¢anja prekovremenog rada, uskracivanja godis-
njeg odmora, opet znadajno ¢e$ée pripadnici nizih socijalnih slojeva.

[zmedu 40% i 50% ispitanika napravilo je Zivotne planove za narednih pet
godina u klju¢nim Zivotnim oblastima (posao, stan, porodica). Medutim, zna-
¢ajno ¢e$ée planiraju karijeru, $kolovanje, stanovanje i povecanje porodice pri-
padnici visih slojeva i oni sa vi§im indeksom potro$nje.

Najzad, pripadnici socijalnih slojeva realnije su planirali u proslosti ostva-
renje nekog Zivotnog cilja nego pripadnici nizih, zbog ¢ega su pripadnici nizih
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socijalnih slojeva znacajno ¢e$ée odustajali od bilo kakvog planiranja u nared-
nih pet godina.

Sa malim izuzecima, svi analizirani aspekti profesionalnog Zivota bili su
uspje$niji u vis$im nego u nizim socijalnim slojevima, $to direktno ili indirek-
tno potvrduje Burdijeove stavove o klasno-slojnoj reprodukciji u ovom poseb-
nom podrudju svakodnevnog Zivota, o kojima je ranije bilo rije¢i (16, 88, 89,
90, 91, 92).

Pripadnici visih slojeva zauzimaju bolje profesionalne pozicije od pripadnika
nizih slojeva, izmedu ostalog, jer startuju sa znac¢ajno ve¢im kulturnim i soci-
jalnim kapitalom, koji uklju¢uje ne samo osjetno veée profesionalno obrazova-
nje, nego i posjedovanje niza posebnih znanja i vjestina neophodnih za nala-
zenje novog, boljeg posla ili o¢uvanja postoje¢eg, znacajno kraée su bez posla,
znacajno su uspje$nije ostvarili ranije Zivotne planove i napravili su znatno bo-
lie planove za budu¢nost.






ODNOS GRADANA PREMA DRUSTVU I DRZAVI

JEDNA od najvaznijih dimenzija svakodnevnog Zivota, bez obzira na to ko-
liko je gradani svakodnevno bili svjesni ili ne, jeste njihov dozivljaj djelat-
nosti drzavnih institucija, politickih organizacija, razli¢itih drustvenih or-
ganizacija i udruzenja u lakSem ostvarenju zivotnih ciljeva gradana. Dakle,
u ovom kontekstu djelatnost ovih institucija ne analiziramo prema nekim
objektivnim kriterjjumima, ve¢ kroz subjektivni doZivljavaj ispitanika koliko
te institucije, organizacije i drustvo u ¢jelini doprinose olaksavaju realizaci-
je svakodnevnih potreba gradana, a jo$ viSe koliko su u funkciji ostvarenja
njihovih srednjoro¢nih i dugoro¢nih ciljeva. Ovi odnosi, koji kratkoroé¢no,
srednjoro¢no i dugoro¢no uti¢u na nase svakodnevne aktivnosti, a da toga
nijesmo ni svjesni ili samo povremeno, kratkotrajno i nepotpuno, ¢ine ono
nevidljivo, ali veoma vazno nali¢je naseg svakodnevnog Zzivota, zbog koga
najvise dozivljavamo svakodnevni zivot kao spontano, nekontrolisano odvi-
janje dogadaja na koje malo moZzemo da uti¢emo. Svjesno ili nesvjesno do-
zivljavamo da je na$ najve¢i u¢inak da ni¢im ne poremetimo taj manje-vise
ustaljeni, predvidljivi red dogadaja, rijetko ili gotovo polusvjesno povezuju-
¢i ga sa djelatno$¢u drzavnih i drustvenih institucija, organizacija i udruze-
nja koje nekada sinhrono, a nekada nesinhrono, nekada namjerno, a neka-
da prikriveno odreduju sadrzaj i nadin odvijanja na$ih svakodnevnih Zivota,
a u znacajnoj mjeri i ono $to nazivamo zivotnom sudbinom. U ovom po-
glavlju nas ¢e primarno interesovati kako se ovi procesi doZivljavaju na su-
bjektivhom planu — kroz stavove i uvjerenja pripadnika razli¢itih socijal-
nih slojeva u Crnoj Gori.

1ri najvaénije stvari za napredowmje u cmogorskom drustvu

Da bismo saznali kako ispitanici percipiraju puteve socijalne promocije
u crnogorskom drustvu i da li postoji saglasnost izmedu te percepcije i nji-
hovih uvjerenja o tome $to bi trebalo da bude najvaznije za napredovanje u
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crnogorskom drustvu, postavljena su dva pitanja — 59. i 60. Od njihove kom-
patibilnosti zna¢ajno zavisi stepen kredibilnosti drustvenih institucija ispita-
nika i, u krajnjem slucaju, stepen povjerenja u crnogorsko drustvo.

Na 59. pitanje o tome da ispitanici izdvoje tri trenutno najvaznije stvari za
napredovanje u crnogorskom drustvu, uraden je indeks rangova po redosljedu
vaznosti, na taj nacin $to je prvi, najvazniji izbor dobio ponder tri, drugi —
dva, a tre¢i — jedan. Redosljed izgleda ovako:

— poznavanje pravih ljudi..............oo oo 41,13%:;
— porijeklo iz bogate porodice........... ... 36,67%;
— politicka angazovanost .............oiiiiiiiii i 34,42%.

Imajudi u vidu sve odgovore, ispitali smo postojanje razlika medu ispitani-
cima po polu, starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti i mjestu stanovanja.

Pol. Po prvom izboru nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike po polu (X?
= 6,901; df = 8; p < 0,547). Dakle, ispitanici, bez razlike, smatraju da je po-
znavanje pravih ljudi sine gua non napredovanja u crnogorskom drustvu.

Po drugom izboru nadene su statisticki znac¢ajne razlike (X*= 16,979; df =
8; p < 0,030). Zene znacajno ¢escée u drugom izboru isti¢u porijeklo iz bogate
porodice, a muskarci znacajno rjede.

Po tre¢em izboru nema statiticki znadajnih razlika (X*= 13,447, df = 8; p
< 0,097).

Starost. Nijesu utvrdene statitic¢ki znacajne razlike.

Obrazovanje. Po prvom izboru razlika je statisti¢ki znacajna (X* = 39,835;
df = 16; p < 0,001). Visokoobrazovani znacajno vise od ocekivanih frekven-
cija isticu da je ambicioznost najvaznija za sada$nje napredovanje u crnogor-
skom drustvu, dok ispitanici sa srednjim i vi§im obrazovanjem smatraju da je
najvaznije nepridrzavanje ljudi zakonskih propisa. Po drugom izboru razlike
su statisticki znacajne (X2 = 38,693; df = 16; p < 0,001). Ispitanici sa srednjim
i vi§im obrazovanjem viSe od o¢ekivanih frekvencija isti¢u da je ambicioznost
znacajna za sada$nje napredovanje u crnogorskom drustvu, dok visokoobrazo-
vani smatraju suprotno.

Po tre¢em izboru razlike su takode statisti¢ki znacajne (X*= 33,997; df =
16; p < 0,005). Visokoobrazovani znacajno vise od oéekivanih frekvencija sma-
traju da je ambicioznost najznadajnija, a znacajno manje da je to naporan rad.

Tri najvaznije stvari za sadasnje napredovanje u crnogorskom drustvu — sloj.
Po prvom izboru nijesu utvrdene statisti¢ki znacajne razlike (X*= 68,134; df
=56 p < 0,128).

Po drugom izboru utvrdene su statisti¢ki znacajne razlike (X*= 81,850; df
= 56; p < 0,014). Kv. i vkv. radnici znadajno viSe od oéekivanih frekvencija
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smatraju da je naporan rad klju¢ za napredovanje u crnogorskom drustvu, dok
poljoprivrednici isti¢u poslusnost.

Najzad, po tre¢em izboru nijesu utvrdene statisti¢ki zna¢ajne razlike (X*=
56,073; df = 16; p < 0,472).

T7i najvaznije stvari za sadasnje napredovanje u crnogorskom dyrustvu — mje-
sto stanovanja. Nadene su statisticki znacajne razlike na prvom izboru (X?=
27,716; df = 16; p < 0,034). Ispitanici Podgorice znacajno vise od o¢ekivanih
frekvencija smatraju da je kvalitetno obrazovanje sada najvaznije za brzo na-
predovanje u crnogorskom drustvu.

Po drugom izboru takode su nadene statisti¢ki znacajne razlike (X*= 28,770;
df = 16; p < 0,026). Pripadnici drugih gradova, osim Podgorice znacajno vi-
Se od ocekivanih frekvencija smatraju da je ambicioznost danas klju¢na za na-
predovanje u crnogorskom drustvu.

Po tre¢em izboru utvrdene su statisticki znacajne razlike (X* = 44,268; df
= 16; p < 0,000). Osim Podgorice, pripadnici drugih gradova znacajno manje
od ocekivanih frekvencija smatraju da za napredovanje nije vazno poznavanje
pravih ljudi, ali takode smatraju da politicka angazovanost jeste.

1ri najvaénije stvari za ndpredomnje u crnogorskom
drustvu prema misljenjima ispitanika

Koji su stavovi ispitanika o tome $to bi, prema njihovom misljenju, treba-
lo da budu tri najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu (pita-
nje 60). Ispitanici su ih izdvojili sljede¢im redosljedom po stepenu znacajnosti:

— kvalitetno obrazovanje................o i 43,8%;
—naporan rad ... ... 25,2%
— AMDICIOZNOST - . v v v v ettt et e e e e e 16,2%

Odmah mozemo zapaziti veliku protivurje¢not izmedu percepcije najpozelj-
nijih osobina za sada$nje napredovanje u crnogorskom drustvu i stavova ispita-
nika o tome koje bi osobine bile najpozeljnije za napredovanje. Sasvim suprot-
no atributima koje ispitanici smatraju po redosljedu vaznosti dominantnim za
napredovanje u crnogorskom drustvu danas (poznavanje pravih ljudi, porije-
klo iz bogate porodice i politika angazovanost), ispitanici iznose sopstvena
misljenja koja su sa stanovi$ta modernih drus$tava mnogo prihvatljivija: kvali-
tetno obrazovanje, naporan rad, ambicioznost.

Sagleda¢emo dominantne atribute koji su prema misljenju ispitanika naj-
vazniji za napredovanje u crnogorskom drustvu po polu, starosti, obrazova-
nju, slojnoj pripadnosti, mjestu stanovanja.
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T7i najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustou prema misljenju
ispitanika — pol. Postoje statisticki znalajne razlike po prvom izboru (X?=
20,223; df = 8; p < 0,010). Muskarci znacajno manje od ocekivanih frekven-
cija smatraju obrazovanje zna¢ajnim za napredovanje u crnogorskom drustvu,
a Zene znacajno viSe. Drugim rije¢ima, muskarci zna¢ajno manje, a Zene zna-
¢ajno vise smatraju da je kvalitetno obrazovanje klju¢no za napredovanje u cr-
nogorsko drustvu.

Tri najvagnije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu prema mislje-
nju ispitanika — starost. Izmedu starosti i stavova ispitanika o tri najvaznije
stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu nijesu utvrdene statisticki zna-
¢ajne korelacije.

Tri najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu prema mislje-
nju ispitanika — obrazovanje. Ispitanici se znacajno razlikuju u li¢noj percep-
ciji najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu po obrazovanju
(X*=30,561; df = 16; p < 0,015). Ispitanici sa srednjim i vi$im obrazovanjem
znacajno vise, prema li¢cnom misljenju, isti¢u ambicioznost kao klju¢ za napre-
dovanje u crnogorskom drustvu, a niskoobrazovani poznavanje pravih ljudi.

T¥i najvazgnije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu prema misljenju
ispitanika — sloj. Medu razlic¢itim slojevima postoje statisticki znacajne razli-
ke u li¢nim stavovima o tri najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom
drustvu (X*= 86,094; df = 56; p < 0,006). Pripadnici vise klase znacajno vi-
Se od ocekivanog isti¢u da je rizik u poslu najvazniji za napredovanje u crno-
gorskom drustvu, a pripadnici potklase isti¢u politicku angazovanost.

Tri najvagnije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu prema mislje-
nju ispitanika — mjesto stanovanja. Liéni stavovi o tri najvaznije stvari za na-
predovanje u crnogorskom drustvu znacajno se razlikuju prema mjestu stano-
vanja (X*= 33,874; df = 16; p < 0,006). Ispitanici koji Zive na selima zna¢ajno
¢esée od ocekivanog imaju stavove da je politicka angaZovanost najvaznija za
napredovanje u crnogorskom drustvu.

U daljoj analizi ispitali smo da li izmedu slojne identifikacije i pripadnosti
politickim strankama postoje statistic¢ki znacajne razlike. Pokazalo se da po-
stoje (X*=47,494; df = 16; p < 0,000). Ispitanici koji ne Zele da odgovore zna-
¢ajno &edée pripadaju visoj srednjoj klasi. Clanovi DPS-a znadajno éeiée pri-
padaju visoj klasi.

Posebno nas je interesovalo da li izmedu ¢lanstva u odredenoj politickoj par-
tiji i misljenja o tome da li ta ili neka druga partija najbolje izrazava njihove
interese postoji korespondencija ili ne. O¢igledno, ona je veoma visoka (X*=
611,393; df = 32; p < 0,000). Ispitanici koji su kazali da nijesu ¢lanovi nijed-

ne stranke znacajno rjede smatraju da je to DPS, a znacajno ¢e$ée da nijedana
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stranka ne izrazava njihove interese. Clanovi DPS-a znacajno CeS¢e smatraju
da njihove interese najbolje izrazava DPS. Clanovi SNP-a Crne Gore znadaj-
no vise smatraju da njihove interese najbolje zastupa SNP Crne Gore. Clano-
vi Demosa znacajno viSe smatraju da njihove interese najbolje zastupa Demos.
Najzad, ispitanici koji ne zele da odgovore da li su ¢lanovi neke partije, zna-
¢ajno ¢esée ne Zele da odgovore ni na pitanje da li neka partija najbolje zastu-
pa njihove interese.

Poredenjem samopercepcije klasne pripadnosti i procjenom o tome koja po-
liticka stranka najbolje izrazava njihove interese, bez obzira na to da li su ¢la-
novi te politi¢ke stranke ili ne, dosli smo do nekih zanimljivih rezultata. Na-
ime, oni koji su rekli da ne znaju koja je to stranka znadajno ¢esée pripadaju
srednjim i nizim slojevima (43 od 47 ili 91,48%). Oni koji su rekli da ne Ze-
le da odgovore na to pitanje takode znacajno ¢e$ée pripadaju srednjim i nizim
slojevima (95 od 114 ili 83,33%). Najzad, oni koji su kazali da nijedna stran-
ka ne izrazava njihove interese takode znacajno ¢e$¢e pripadaju srednjoj i ni-
zim klasama (133 od 141 ili 94,33%). U apsolutnom iznosu i u procentima u
svim navedenim slu¢ajevima dominira srednja klasa. Medutim, dok radnicki
i nizi slojevi pokazuju veliko nepovjerenje da njihove interese moze uspjesno
zastupati bilo koja pojedina¢na partija, srednja klasa je podijeljena jer oni ko-
ji sebe percipiraju kao pripadnike srednje klase smatraju da nijedna partija ne
moze zastupati njihove interese u 40,95% slucajeva, dok od svih koji smatraju
da DPS najbolje izrazava njihove interese 53,77% sebe percipiraju kao pripad-
nike srednje klase. Bez obzira na to da li je rije¢ o samopercepciji ili o stvarnoj
pripadnosti srednjoj klasi (vidjeli smo da izmedu jednog i drugog postoji pozi-
tivna korelacija), srednja klasa je ne samo u veéini aspekta potro$nje dosta po-
rotivurje¢na, nego i na nivou politi¢ko-ideoloske svijesti.

Aktivnosti u razlicitim organizacijama

Jedan od klju¢nih pokazatelja demokratskih potencijala ispitanika je stepen
njihovih svakodnevnih aktivnosti u razli¢itim organizacijama (vidjeti pitanje
61, prilog na kraju rada). On je prikazan u tabeli 32.

Iz tabele 32 vidi se da su ispitanici u ¢jelini nedovoljno aktivni u nekoj od
drustvenih, politickih ili nevladinih organizacija i da to aktivno angazovanje
kod onih koji su najvise angazovani (humanitarne organizacije) jedva prelazi
10%. Posebno je uocljivo da je to angazovanje narocito slabo u onim organiza-
cijama kojima se $tite njihova radna prava (radnicki sindikati — 2,5%) ili pro-
fesionalni interesi (profesionalne organizacije — 61.07).
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Tabela 32. Aktivnost u razli¢itim organizacijama

Organizacije Aktivan ¢lan | Neaktivan ¢lan| Nije ¢lan
61.01 | Crkvene ili religijske organizacije 54 (7,1%) 80 (10,5%) | 626 (82,4%)
61.02 | Sportske ili organizacije za rekreaciju | 58 (7,7%) 55 (7,3%) 645 (85,1%)
6103 |Umjernicke (likovne, muzitke itd), | 51 100 | 40 (53%) | 687 (90,6%)

obrazovne ili sli¢ne organizacije
61.04 | Radnicki sindikari 19 (2,5%) | 60 (7.9%) | 681 (89,6%)
61.05 | Organizacije za zastitu okoline 27 (3,6%) 32 (4,2%) | 698 (92,2%)
61.06 | Profesionalne organizacije 43 (5,7%) 43 (5,7%) 672 (88,7%
61.07 | Humanitarne organizacije 81 (10,7%) 53 (7,0%) 622 (82,3%)
61,08 |Bilo koje druge drustvene/ 44(59%) | 34 (45%) | 673 (89,6%)

nevladine organizacije

Na osnovu ove varijable mi smo napravili novu izvedenu varijablu, koja je
sinteti¢nija i jednostavnija za dalju statisti¢ku analizu, a da se pri tome ne gu-
bi jasna podjela na aktivne, neaktivne i one koji nijesu ¢lanovi makar jedne or-
ganizacije. Ta podjela izgleda ovako:

— aktivan makar u jednoj organizaciji ................. .. ... 27,0 %;
— neaktivan makar u jednoj organizaciji................... ... 28,1%
— nije ¢lan makar u jednoj organizaciji....................... 93,7%.

Sva tri modaliteta ove izvedene varijable anizira¢emo prema polu, starosti,
obrazovanju, slojnoj pripadnosti i mjestu stanovanja,.

Pol. X*=10,718; df = 1; p < 0,001. Muskarci su znacajno ¢e$ée aktivni od
zena. Prema neaktivnosti bar u jednoj organizaciji nijesu nadene statisticki zna-
¢ajne razlike prema polu. Prema nepripadanju bar jednoj od navedenih organi-
zacija takode nijesu utvrdene statisti¢ki znacajne razlike prema polu.

Starost. Primjenom t-testa utvrdene su statisti¢ki znacajne razlike samo u
prvoj kategoriji aktivnih (¢t = 13,683; p < 0,000). Prema ocekivanju, aktivnost
opada sa staro$¢u: oni koji nijesu aktivni ni u jednoj oblasti znacajno su ¢esée
starije osobe. U ostale dvije kategorije nijesu nadene statisticki znacajne razlike.
Prema aktivnosti postoje statisticki znacajne razlike (X?=13,310; df = 2; p <
0,001). Visokoobrazovani su znacajno ¢e$ée aktivni makar u jednoj organizaciji.

Obrazovanje. Prema neaktivnosti su takode utvrdene statisti¢ki znacajne
razlike (X?= 17,781; df = 2; p < 0,000). Niskoobrazovani su zna¢ajno manje
nekativni bar u jednoj organizaciji, a visokoobrazovani znacajno ¢esée. Viso-
koobrazovani osciliraju izmedu aktivnosti i neaktivnosti: ili su natprosje¢no
aktivni ili su natprosje¢no neaktivni.
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Slojna pripdnost. X* = 48,646; df = 7; p < 0,000. Strucnjaci su znacajno vi-
Se od ocekivanog aktivni bar u jednoj organizaciji, a kv. i vkv. radnici su zna-
¢ajno manje aktivni od oéekivanih frekvencija.

U pogledu neaktivnosti medu slojevima nadene su takode statisticki zna-
¢ajne razlike (X? = 48,646; df = 7; p < 0,000). Stru¢njaci su znacajno ce$ée
od o¢ekivanog neaktivni bar u jednoj organizaciji. Posto su oni visokoobrazo-
vani, ovi nalazi su artefakt obrazovanja; kao i visokoobrazovani, oni su pola-
rizovani ili na one koji su natprosje¢no aktivni makar u jednoj organizaciji, ili
natprosje¢no neaktivni opet makar u jednoj organizaciji. Nkv. i pkv. radnici i
pripadnici potklase znacajno ¢esée su neaktivni makar u jednoj organizaciji.

Postoje statisticki znacajne slojne razlike prema tome da li je neko uopse ¢lan
makar u jednoj organizaciji (X*= 30,689; df = 7; p < 0,000). Nkv. i pkv. radni-
ci su znacajno rjede medu onima koji nijesu ¢lanovi makar jedne organizacije.

Mjesto stanovanja. Pripadnici razlic¢itih naselja znacajno se razlikuju prema
stepenu aktivnosti (X?= 17,480; df = 2; p < 0,000). Ispitanici drugih grado-
va, osim Podgorice, znacajno su aktivniji od ocekivanih frekvencija, a ispita-
nici sa sela znacajno su manje aktivni.

Prema neaktivnosti nijesu utvrdene statisticki znacajne razlike.

Najzad, postoje statisticki znac¢ajne razlike prema tome da li su ispitanici
razli¢itih nivoa urbanizovanosti bili ¢lanovi makar jedne organizacije (X =
61,512; df = 2; p < 0,000). Ispitanici drugih gradova u Crnoj Gori, osim Pod-
gorice, znacajno ¢esée nijesu ¢lanovi bar jedne organizacije, a ispitanici Pod-
gorice znacajno cesce jesu.

Pripadnost politickim partijama

Pored opstedrustvene angazovanosti, nas je dalje zanimalo u kojoj mjeri su
ispitanici politi¢ki angaZovani. Ovu angaZovanost smo ispitali prema polu, sta-
rosti, obrazovanju, zanimanju, mjestu stanovanja.

Pol. X?>= 11,417; df = 4; p < 0,022. Zene su znatajno Cesée od muskaraca
kazale da ne Zele da odgovore na pitanje da li su ¢lanice neke politicke partije.

Starost. X*> = 25,383; df = 8; p < 0,001. Ispitanici do 30 godina su znacaj-
no ¢esée ¢lanovi Demosa.

Obrazovanje. X* = 17,244; df = 8; p < 0,028. Ispitanici sa srednjim i vi$im
obrazovanjem znacajno su ¢e$ée ¢lanovi Demosa.

Sloj. Prema ¢lanstvu u politi¢kim strankama postoje statisticki znacajne ra-

zlike u slojnoj pripadnosti (X* = 34,837; df = 7; p < 0,000). Pripadnici viSe
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klase su znacajno ¢esée od ocekivanih frekvencija ¢lanovi DPS-a. To je oceki-
vano, s obzirom na to da pripadnici viSe klase ¢ine vladaju¢u nomenklaturu.

Mjesto stanovanja. Izmedu partijske pripadnosti i mjesta stanovanja nijesu
utvrdene statisticki znacajne razlike.

Stranka koja najbolje izrazava interese ispitanika
bez obzira na lanstvo

Nezavisno od pripadnosti odredenoj politi¢koj stranci, zanimalo nas je
misljenje ispitanika o tome koja politi¢ka stranka najbolje izrazava interese

ispitanika.

Tabela 33. Stranka koja trenutno najbolje izrazava unterese ispitanika, bez obzira na ¢lanstvo

N | Procenat Validni | Kumulat.
procenat | procenat
Valid. Bosnjacka stranka (BS) — Amer Halilovi¢z | 22 2,7 3,0 3,0
ijaldemokr rtija Crn r
ol Coe 6o | 1[5 | 4a | sun
el moin g || s | e |
Demos — Miodrag Leki¢ S4 6,7 7.3 47,6
Ne zna 47 5,8 6,3 54,0
Nijedna stranka 141 17,5 19,0 73,0
Ne zeli da odgovori 114 14,2 15,4 88,4
Druge stranke 86 10,7 11,6 100,0
Ukupno: 741 92,0 100,0
Nepoz. 64 8,0
Ukupno 805 | 100,0

Ispitanici u vise od 50 % slucajeva nijesu Zeljeli da odgovore na ovo pitanje:
ili su rekli da ne znaju, ili nijesu htjeli da otkriju ime stranke, ili su jednostav-
no rekli ,nijedna stranaka”. Bez obzira na razlog, rije¢ je o najve¢em odbijanju
u odnosu na sva ostala pitanja. O¢igledno je bojazan od gubitka anonimnosti
kod ovog pitanja bila odlu¢uju¢a. Od onih koji su odgovorili, na ¢lanove DPS
otpada polovina odgovora. Znatno zaostaju DEMOS, Socijaldemokratska na-
rodna partija, SDP i Bo$njacka stranka (tabela 33).
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U sljede¢im analizama nastojaéemo da odgovorimo na pitanje da li u opre-
djeljenjima za pojedine partije postoje znacajne razlike po polu, starosti, obra-
zovanju, slojnoj pripadnosti, mjestu stanovanja.

Pol. X?=17,974; df = 8: p < 0,021. Muskarci znacajno ¢esée nego Zene isti-
¢u da ,druge stranke” najbolje izrazavaju njihove interese.

Starost. X* = 36,388; df = 16, p < 0,003. Ispitanici do 30 godina znacajno
ce$ée isti¢u da nijedna stranka ne izrazava njihove interese, a znacajno rjede su
u kategoriji ,,ne Zele da odgovore”.

Obrazovanje. Postoje statisticki znacajne razlike prema obrazovanju u pogle-
du ¢lanstva u politickim partijama (X? = 37,627; df = 16; p < 0,002). Ispita-
nici sa srednjim i vi§im obrazovanjem su znacajno ¢esée ¢lanovi Demosa, dok
su oni sa visokim obrazovanjem znacajno rjede.

Slojna pripadnost. X* = 117,571; df = 56; p < 0,000. Sitni privatnici i samo-
zaposljeni su znacajno ¢e$ée za SDP, a sluzbenici i tehni¢ari za Demos, dok po-
ljoprivrednici zna¢ajno ¢e$ée ne pripadaju nijednoj partiji. Budu¢i da ne po-
stoji statisticka povezanost izmedu ¢lanstva u DPS-u i odredenog sloja, stice
se utisak da su ¢lanovi ove stranke relativno ravnomjerno rasporedeni u vedi-
ni socijalnih slojeva.

Mjesto stanovanja. X*= 98,339; df = 16; p < 0,000. Ispitanici gradova u Crnoj
Gori, osim Podgorice, znatajno manje smatraju da bosnjacke stranke izrazavaju
njihove interese, a znacajno vise je to DPS, ali znac¢ajno vise odgovaraju i sa ,ne
znam’”. Ispitanici iz seoskih podrudja znacajno ¢esée isticu da njihove interese naj-
bolje izrazavaju bosnjacke stranke, ali i ,nijedna stranka”. Ispitanici iz Podgorice
znacajno Cesce isticu da ne znaju koja stranka najbolje izrazava njihove interese.

Postoje statisticki zna¢ajne razlike izmedu samopercepcije ispitanika o sloj-
noj pripadnosti i izbora polititke stranke koja najbolje izrazava njihove inte-
rese (X*=75,859; df = 32; p < 0,000). Ispitanici koji smatraju da pripadaju
viSoj srednjoj klasi znacajno ¢e$ée smatraju da DPS najbolje izrazava njihove
interese; oni koji smatraju da pripadaju nizoj klasi znacajno ¢e$ée kazu da ne
znaju; oni koji sebe vide kao pripadnike radnic¢ke klase znacajno ¢esée saop-
Stavaju ,,drugim klasama”.

Organizacija koja je najbolja zastitnica Sirib interesa clanova drustva

Ispitanici su iznijeli sljede¢u distribuciju o tome u kojoj organizaciji vide naj-
znacajnijeg zastitnika drustvenih interesa:
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—sindikati. ... 35 (4,3%);
— profesionalna udruzenja .......... ... .. oo 62 (7,7%);
—porodica. ... ui 166 (20 6%);
—nekodrugi........ooo 6 (0,7%);
— sam Covjek najbolje $titi svoje interes.................. 236 (29,3%).

Iako znacajan procenat ispitanika istie da drzava najbolje $titi $ire inte-
rese ¢lanova drustva, ipak se polovina ispitanika primarno oslanja na sebe i
porodicu, a ostale organizacije, uklju¢uju¢i profesionalne organizacije, poli-
ticke partije i sindikate, sustinski imaju marginalnu ulogu. To je izraz znadaj-
nog nepovjerenja u organizacije i institucije, iako ¢etvrtina ipak smatra da bi
drzava trebalo da im pomogne u ostvarenju njihovih interesa. Moze se pret-
postaviti da se drzava prvenstveno u tom slu¢aju posmatra kao glavna u rje-
Savanju socijalnih problema gradana, $to je ona uistinu bila u socijalistickom
periodu, pa je rije¢ o o¢uvanju istih obrazaca i u bitno izmijenjenim liberal-
no-kapitalistickim odnosima. Ovi podaci indirektno ukazuju i na anomi¢-
na osjecanja i pasivnoodbacujuéi negativisticki odnos gradana prema nekim
klju¢nim organizacijama drustva (politicke patije, sindikati, profesionalne
organizacije i sl.).

Da bismo potpunije osvijetlili ove stavove gradana o klju¢nim organizaci-
jama/institucijama u rje$avanju Sirih drustvenih problema gradana, anlizirali
smo ih prema polu, starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti, mjestu stanova-
nja, nacionalnoj i religioznoj identifikaciji.

Pol. Ispitanici se prema polu statisti¢ki znacajno ne razlikuju u misljenjima
koje organizacije ili ustanove najbolje $tite $ire interese ¢lanova drustva.

Starost. Nijesu utvrdene statisticki znacajne razlike.

Obrazovanje. Primjenom X*-testa nijesu utvrdene statisticki znacajne razli-
ke prema obrazovanju.

Sloj. X*= 62,684; df = 42; p < 0,021. Nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje od
ocekivanih frekvencija smatraju da sve navedene institucije ne $tite $ire intere-
se ¢lanova drustva, ve¢ isklju¢ivo oni sami. Suprotno tome, sluzbenici i tehni-
¢ari znacajno ¢e$ée od ocekivanih frekvencija smatraju da sve drustvene inte-
rese Stite navedene institucije.

Najbolji natini djelovanja za zastitu interesa clanova drustva

Samo je vise od Cetvtine ispitanika u izborima vidjelo najbolji na¢in za za-
Stitu interesa drustva, dok je skoro isto toliko (22,2%) smatralo da se ti inte-
resi mogu ostvariti zaobilaznim putem — poznanstvom sa pravim ljudima,
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Tabela 34. Najbolji nacini djelovanja za zastitu interesa ¢lanova drustva

N Validni

procenat
Glasanjem na izborima za odgovarajuée stranke 223 27,7
Uli¢nim demonstracijama, protestima i sl. 26 3.4
Masovnim pobunama 43 5,7
Strajkovima i drugim oblicima borbe u preduzeéima 51 6,7
Li¢nim vezama i poznanstvima s pravim ljudima 168 22.2
Vlastitim radom, zalaganjem i uspjechom u poslu 242 31,9
Na neki drugi natin (koji?) 5 0,6
Ukupno: 758 100,0

dok je 15,8% bilo za radikalne oblike suprotstavljanja vladaju¢oj nomenklatu-
ri (tabela 34). Dakle, blizu 40% ispitanika ne vidi da su legalni putevi najbo-
lji nadini za zastitu njihovih interesa. S druge strane, skoro tred¢ina (31,9%) vi-
di rad i zalaganje na poslu kao jedini nadin zastite svojih interesa. Detaljniju
analizu ovog opisa sagleda¢emo po polu, starosti, obrazovanju, slojnoj pripad-
nosti, mjestu stanovanja.

Pol. Prema polu nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Starost. X*=23,927; df = 12; p < 0,021. Mladi do 30 godina znadajno ¢esée
isti¢u masovne pobune, a stariji od 50 godina uli¢ne demonstracije, proteste i sl.

Obrazovanje. Prema obrazovanju nijesu utvrdene statisticki znac¢ajne razlike.

Slojna pripadnost. Pripadnici potklase znac¢ajno ¢e$ée kao nadin zastite in-
teresa ¢lanova drustva vide masovne pobune.

Mjesto stanovanja. X*> = 23,320; df = 12; p < 0,025. Pripadnici gradova, osim
Podgorice, znacajno manje vjeruju da su vlastiti rad, zalaganje i uspjeh kljucevi
za zastitu interesa ¢lanova drustva, a stanovnici Podgorice znacajno vise sma-
traju da su upravo rad i zalaganje klju¢ni.

Postoje statisti¢ki znacajne razlike izmedu nacina djelovanja ¢lanova drus-
tva i organizacija koje najbolje $tite interese ¢lanova drustva (X? = 220,859;
df = 36; p < 0,000). Ispitanici koji smatraju da se glasanjem na izborima naj-
bolje $tite interesi ¢lanova drustva znacajno ¢e$ée smatraju da je drzava najbo-
lji zastitnik interesa ¢lanova drustva, a zna¢ajno rjede da su to porodica i sam
¢ovjek. Ispitanici koji kazu da se danas interesi ¢lanova drustva najbolje mo-
gu zastititi $trajkovima i drugim oblicima borbe u preduzeéima znacajno ce-
$¢e smatraju da porodica najbolje $titi interese ¢lanova drustva, a oni koji sma-
traju da su li¢ne veze i poznanstva s parvim ljudima najbolji na¢ini djelovanja
da se zastite interesi ¢lanova drustva znacajno rjede smatraju da je drzava naj-
bolji zastitnik. Najzad, oni koji smatraju da su vlastiti rad i zalaganje najbolji
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nacin da se zastite interesi ¢lanova drustva, znadajno rjede smatraju da ih naj-
bolje $tite drzava i politi¢ke stranke, a znadajno viSe da sam ¢ovjek najbolje $ti-
ti svoje interese.

Zavrsne napomene

Kao §to smo u uvodnom dijelu ovog poglavlja istakli, odnosi izmedu grada-
na, drustvenih i politi¢kih organizacija i drzavnih institucija sastavni su dio sva-
kodnevnog Zivota i uti¢u na formiranje Zivotnih stilova ne samo u duzem peri-
odu, bez obzira na to koliko ih gradani bili svjesni ili ne. Na osnovu rezultata
u ovom poglavlju generalno mozemo zakljuditi da gradani prema drustvenim
i politickim organizacijama te drzavnim institucijama pretezno gaje nepovjere-
nje, rezignaciju i u odnosu na njih razvijaju anomicna raspolozenja i stanja. To
se najprije ogleda u velikom jazu izmedu percepcije ispitanika o tri najvazni-
je stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu — koje ¢ine poznavanje pra-
vih ljudi, porijeklo iz bogate porodice i politicko angaZzovanje i njihovog li¢nog
uvjerenja o tome $to bi trebalo da bude najvaznije, a to su: kvalitetno obrazo-
vanje, naporan rad i ambicioznost. Drustvo koje pretezno percipiraju kao drus-
tvo gotovo staleskih privilegija u ostroj je suprotnosti sa njihovim drustvenim
Vrijednosnim preferencijama zasnovanim na gotovo protestantskoj etici. To se
vidi po tome $to postoji velika nesaglasnost izmedu percepcije ispitanika Sto
su tri najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu i njihovih mi-
Sljenja koje bi trebalo da budu. Neodekivano, ali po starosti nijesu nadene sta-
tisticki znacajne razlike, $to samo po sebi ukazuje na svojevrsnu vrijednosnu
konfuziju u pogledu izbora sredstava za dru$tveno napredovanje pojedinaca.
Iako posjedovanje kulturnog kapitala diferencira ispitanike time $to oni sa ve-
¢im kulturnim kapitalom, prema vlastitim misljenjima, isti¢u ambicioznost
kao klju¢nu za napredovanje u crnogorskom drustvu, medu slojevima u tom
pogledu nijesu nadene statisticki znadajne razlike, izuzev $to visa klasa istice
da je najvazniji poslovni rizik. Ta podijeljenost moze se vidjeti i poredenjem
samopercepcije slojne pripadnosti i stavova o tome koja partija najbolje izraza-
va njihove interese, bez obzira na to da li su ¢lanovi te partije ili ne. Pripadni-
ci srednje klase i nizih slojeva ne opredjeljuju se za bilo koju partiju, ali se, za
razliku od nizih slojeva koji u svom negiranju bilo koje partije ostaju dosljed-
ni, pripadnici srednje klase istovremeno u preko 50% slucajeva opredjeljuju za
DPS, $to govori o njihovoj podijeljenosti i u izvjesnoj mjeri konfuziji.

Odredenu distinkciju medu socijalnim slojevima ipak mozemo zapaziti. Oni
koji imaju znadajno visi nivo materijalnog, kulturnog kapitala i pripadaju visim
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drustvenim slojevima ipak vise isti¢u ambicioznost i preuzimanje poslovnog rizi-
ka, a oni koji sve to imaju u manjoj mjeri znacajno ¢e$ée isti¢u naporan rad i so-
cijalni kapital (li¢ne veze, ukoliko ih imaju). Medutim, ovi nalazi su manje vazni.

Kao posljedica nemoguénosti da pomire realnost sa vlastitim drustvenim vri-
jednosnim orijentacijama javlja se izrazena pasivnost u angazovanju ispitanika
u razli¢itim dru$tvenim organizacijama. Iako su mladi muskarci, viseg obra-
zovnog nivoa i iz visih drustvenih slojeva, iz gradskih podrudja, u ¢jelini vise
aktivni, postoji izvjesna podijeljenost ne samo izmedu pomenutih grupa, nego
povremeno i unutar njih. Oko 90% ispitanika nijesu ¢lanovi nijedne drustvene
ili humanitarne organizacije. Posebno je uocljivo da je i pri ovako slaboj anga-
Zovanosti najmanja angazovanost u organizacijama koje bi trebalo da zastupa-
ju njihove vitalne interese — radni¢kim sindikatima i profesionalnim organi-
zacijama. Ako su pripadnici nizih slojeva znacajno ¢e$ce neaktivni, pripadnici
visih ¢esto osciliraju izmedu velike aktivnosti i velike neaktivnosti, $to iznova
govori o njihovoj podijeljenosti i vrijednosnoj konfuziji u odnosu na socijalnu
participaciju u dru$tvenim organizacijama i udruzenjima.

Posljedica svega navedenog je da je vise od polovine ispitanika apoliti¢cno —
ne pripada nijednoj stranci. Posebno su apoliti¢ni mladi do 30 godina. Stariji,
obrazovaniji, iz visih drustvenih slojeva znacajno su ¢esée ¢lanovi DPS. Prema
ocekivanju, postoji visoka pozitivna povezanost izmedu pripadnosti odrede-
noj politi¢koj stranci i uvjerenja da ona najbolje zastupa $ire drustvene intere-
se. Pripadnici nizih drustvenih slojeva su znacajno vise apoliti¢ni, dok su pri-
padnici srednjeg sloja ambivalentni: u sliénim procentima su ¢lanovi DPS ili
nijedne stranke.

Zanimljivo je da se ispitanici ne razlikuju ni po kulturnom kapitalu, slojnoj
pripadnosti u pogledu toga koje institucije i organizacije najbolje Stite interese
¢lanova drustva i koji su nadini za zastitu tih interesa, pa ni po polu ni staro-
sti. Jedino se mladi i pripadnici potklase znacajno vise zalazu za radikalne me-
tode zastite interesa ¢lanova drustva. Bez obzira na slabu izrazenost razlika po
klju¢nim demografskim i socioloskim obiljezjima, na osnovu frekvencija i pro-
centnih struktura zapaza se da klju¢ne politicke i profesionalne organizacije u
tom pravcu imaju marginalnu ulogu. Jedan znacajan procenat, vjerovatno kao
rezultat ranijeg socijalistickog nasljeda, i dalje u jakoj drzavi vidi glavnog zastit-
nika, ali polovina svih ispitanika uzda se primarno u sebe, a zatim u porodicu.

Rezultat pomenute podijeljenosti je da tek nesto vise od petine ispitanika
smatra da su izbori najbolji na¢in da se zastite interesi ¢lanova drustva, a 40%
smatra da se to moze udiniti ili poznanstvima sa pravim ljudima ili, kao $to
isticu studenti i pripadnici potklase, $trajkovima, masovnim pobunama, uli¢-
nim demonstracijama. Najzad, postoji i skoro tre¢ina drugih koji se uzdaju
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samo u sebe; smatraju da svoje interese mogu ostvariti samo sopstvenim ra-
dom i zalaganjem.

Zanimljivo je napomenuti da pripadnici srednje klase pokazuju relativno
najveée povjerenje u drustvene institucije, §to moze da bude i konformisti¢ko
nastojanje da se njihov podijeljeni socijalni identitet definise u pravcu pripad-
nosti vi$im socijalnim slojevima.

Posmatrano u ¢jelini, odnos gradana prema drustvu i drzavi odlikuje se zna-
¢ajnom dozom nepovjerenja ili, u najmanju ruku, velikom ambivalentnos¢u.
Iako pripadnici visih slojeva u cjelini zbog veéeg socijalnog kapitala koji ima-
ju pokazuju nesto veée povjerenje prema drustvenim i drzavnim institucijama
i organizacijama nego pripadnici nizih slojeva, visi slojevi (sa izuzetkom vise
klase koja ¢ini dio vladajuée nomenklature) pokazuju i najveéi stepen ambiva-
lentnosti. Nezadovoljstvo, nepovjerenje i zato anomic¢na stanja i raspolozenja
u manjoj ili ve¢oj mjeri prisutna su kod svih socijalnih slojeva, izuzev vise kla-
se. Zbog slabog socijalnog kapitala — nedostatka drustvenih veza koje bi im
omogucile laksi pristup drustvenim institucijama u cilju rje$avanja svakodnev-
nih problema — pripadnici nizih slojeva oslonac vide jedino u sebi i porodici,
a kada je re¢ o mladima i pripadnicima potklase u uli¢nim demonstracijama,
masovnim protestima. Istrazivali koji svoja istrazivanja temelje na marksisti¢-
kom teorijskom nasljedu veliki znadaj pridaju dru$tvenim pokretima u okviru

klasne analize drustva (105, 106, 107, 108).



SLOBODNO VRIJEME

VRIJEME dokolice je ono podru¢je svakodnevnog zivota u kome se indi-

vidualnost li¢nosti, li¢ni afiniteti i ukusi ispoljavaju na najcjelovitiji nadin.

Li¢nost je u slobodnom vremenu najmanje ograni¢ena spoljnim prepreka-

ma, te je slobodno vrijeme onaj dio kulturne potro$nje u kome najvise dola-

zi do izrazaja kreativnost li¢nosti. S razlogom se istice da je poslije ispitiva-
nja muzi¢kih ukusa dokolica ona oblast u kojoj se razli¢iti aspekti kulturne

potro$nje najpotpunije mogu sagledati (2, 195).

Iz tabele 35 vidi se da ispitanici upraznjavaju razli¢ite aktivnosti. Medutim,
upadljivo je da dominiraju tri aktivnosti: gledanje T'V-a, $etnja i druzenje sa
prijateljima. To ukazuje na prili¢nu stereotipnost u provodenju slobodnog vre-
mena, $to je ujedno vazan indikator relativno niskog kvaliteta Zivota.

Na 68. pitanje (prilog na kraju upitnika) — da li se svojoj omiljenoj akeiv-
nosti u slobodnom vremenu posveéujete koliko biste Zeljeli — 535 (67,3%) je
odgovorilo potvrdno, a 260 (32,7%) odre¢no.

Zanimljivo je da se spavanje po ucestalosti nalazi na ¢etvrtom mjestu u pr-
va dva izbora najomiljenijih aktivnosti, a u tre¢em izboru ¢ak na drugom mje-
stu (tabela 36).

Prvi najvazniji izbor je gledanje televizije. Druga dva po ulestalosti u okvi-
ru prvog izbora su Setnja i druZenje sa prijateljima (tabela 36). U drugom izbo-
ru na prvom mjestu je druzenje sa prijateljima, na drugom $etnja, a na tre¢em
gledanje televizije. U tre¢em izboru na prvom mjestu je druzenje sa prijatelji-
ma, na drugom spavanje, a na trecem Setnja.

Budu¢i da se osnovne kategorije odgovora u tri izbora ponavljaju i prepli-
¢u, ispitanike ¢emo samo u prvom izboru porediti prema osnovnim demograf-
skim i socioloskim obiljezjima.

Pol. Medu polovima su nadene statisticki znacajne razlike u pogledu izbora
najomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu (X? = 23,531; df = 6; p < 0,005).
Muskarci zna¢ajno manje u prvom izboru vole $etnju kao najomiljeniju aktivnost,
azZene znacajano vise. Osim toga, muskarci kao svoju najomiljeniju aktivnost u slo-
bodnom vremenu znacajno ¢esée isticu spavanje, leskarenje, a Zene znacajno rjede.
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Tabela 35. Aktivnosti koje ispitanici najée$ée upraznjavaju
u slobodno vrijeme

N Procenat Validni | Kumulat.
procenat | procenat

Gledanje TV-a 176 21,9 21,9 21,9
Setnja 141 17,5 17,6 39,5
Spavanje, leskarenje, drijemanje S4 6,7 6,7 46,2
Odlazak u bioskop 17 2,1 2.1 483
Citanje novina 18 2,2 2,2 50,6
Druzenje s prijateljima 117 14,5 14,6 65,1
Druzenje s rodbinom (osim uZe porodice) 21 2,6 2,6 67,7
Odlazak u pozoriste 4 0,5 0,5 68,2
Soping 18 2,2 2,2 70,5
Bavljenje sportom i rekreacijom 26 3,2 3,2 73,7
Kafana 14 1,7 1,7 75,5
Citanje knjiga 31 3,9 3.9 79.3
Izlazak u kafi¢ 23 2,9 2,9 82,2
Uredenje i uljepSavanje doma, njegovanje cvijeéa 24 3,0 3,0 85,2
Ruc¢ni rad, ,uradi sam” i sli¢ni hobiji 21 2,6 2,6 87,8
Izlazak u diskoteku ili klub 1 0,1 Nt 87,9
Dodatno obrazovanje i usavr$avanje
(pohadanje raznih tecajeva, ¢itanje struéne 9 1,1 1,1 89,0
literature)
Priprema kulinarskih specijaliteta 16 2,0 2,0 91,0
Kladionica i druge igre na sre¢u 5 ,6 ,6 91,7
Pecanje 24 3,0 3,0 94,6
Odlazak na utakmicu 13 1,6 1,6 96,3
Izleti (u prirodu, druge gradove,
obilazgk};storijskih s;;onglcnika isl) 12 1,5 L5 97.8
Gledanje filmova na videu, DVD-ju, ra¢unaru 6 0,7 0,7 98,5
Igranje kompjuterskih igrica 12 1,5 1,5 100,0
Ukupno: 803 99,8 100,0
Nepoznato 2 0,2
Ukupno: 805 100

Starost. Medu razli¢itim uzrastima postoje statist¢ki znac¢ajne razlike u po-
gledu najomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu u prvom izboru (X*=
38,233; df = 6; p < 0,000). Mladi do 30 godina znacajno rjede kao svoju naj-
omiljeniju aktivnost isti¢u gledanje televizije, a stariji od 51 godine znacajno
ce$¢e. Kada je rije¢ o druzenju sa prijateljima, situacija je obrnuta.
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Tabela 36. Tri aktivnosti u slobodnom vremenu u prvom, drugom
i tre¢em izboru po redosljedu znadaja

Izbori
Aktivnosti Prvi Drugi Tredi
Gledanje TV-a 176 (21,9%) 74 (9,2%) 53 (6,6%)
DruZenje sa prijateljima 117 (14,8%) 119 (14,8%) 97 (12,1%)
Setnja 141 (17,5%) 114 (14,2%) 64 (8,0%)
Spavanje 54 (6,7%) 50 (6,2%) 69 (8,6%)

Obrazovanje. Niskoobrazovani kao svoju najomiljeniju aktivnost u slobod-
nom vremenu znacajno ¢esée isti¢u gledanje televizije, a visokoobrazovani zna-
¢ajno rjede (X?= 18,718; df = 6; p < 0,005).

Sloj. Slojevi se medusobno blago razlikuju prema izboru najomiljenije akeiv-
nosti u slobodnom vremenu (X*= 32,558; df = 21; p < 0,051, na granici zna-
¢ajnosti). Stru¢njaci kao najomiljeniju aktivnost u slobodnom vremenu ¢esée
biraju $etnju, a nkv. i pkv. radnici znacajno rjede.

Mjesto stanovanja. Jedini znacajan rezultat je da Podgori¢ani znacajno rje-
de kao svoju najomiljeniju aktivnost u slobodnom vremenu biraju gledanje te-

levizije (X*= 15,861; df = 6; p < 0,015).

Razlozi za neispunjenje omiljenih aktivnosti u slobodnom vremenu

Na 68. pitanje (prilog na kraju upitnika) — da li se svojoj omiljenoj aktiv-
nosti u slobodnom vremenu posvecujete koliko biste zeljeli — 535 (67,3%) je
odgovorilo potvrdno, a 260 (32,7%) odre¢no. Nedostatak materijalnih sred-
stava je u prvom planu bio vazan za svega 43 (5,3%) ispitanika, a posredno za
124 (15,4%). Naime, oni su isticali da u to vrijeme ne mogu da se posvete omi-
ljenim aktivnostima jer moraju da zaraduju.

Od ukupnog broja 91 ispitanik (11,3%) te aktivnosti nije mogao sebi da
priusti zbog porodi¢nih obaveza. Muskarci su znacajno ¢esée od ocekivanih
frekvencija navodili finansijske razloge, a Zene optereéenost porodi¢nim oba-
vezama, zbog ¢ega nijesu mogli da se u slobodno vrijeme bave omiljenim aktiv-
nostima. Ovi rezultati su dosta sli¢ni onima koje na istu temu saopstava pro-
fesorica Spasi¢ (2, str. 196).

Prikaza¢emo kako su ovi razlozi povezani sa polom, staro$¢u, obrazovanjem,
slojnom pripadno$¢u i mjestom stanovanja

Pol. Glavni razlozi zbog kojih ne uspijevaju da se u slobodno vrijeme posve-
te svojim omiljenim aktivnostima za muskarce su nedostatak vremena zbog
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toga $to to slobodno vrijeme moraju posvetiti zaradivanju, a Zene zato §to to
slobodno vrijeme moraju posvetiti porodi¢nim obavezama i kuénim poslovi-
ma (X?=29,382; df=5; p<0,000).

Starost. Prema starosti nijesu utvrdene statisticki znacajne razlike.

Obrazovanje. X* = 36,967; df = 10; p < 0,000. Niskoobrazovani znacajno
e$ée isticu da te omiljene aktivnosti ne mogu sebi materijalno da priuste, a
znacajno rjede da to vrijeme moraju da posvete dodatnom zaradivanju. Ranije
smo vidjeli da niskoobrazovani ina¢e malo dodatno zaraduju iz razloga o ko-
jima je ranije bilo rije¢i, te nemaju mogu¢nosti da izdvoje finansijska sredstva
za omiljene aktivnost u slobodnom vremenu. Suprotno tome, oni sa srednjim
obrazovamnjem tim omiljenim aktivnostima ne mogu da se posvete zbog do-
datnog zaradivanja.

Slojna pripadnost. Prema slojnoj pripadnosti nijesu utvrdene statisticki zna-
¢ajne razlike.

Mjesto stanovanja. Prema mjestu stanovanja nijesu utvrdene statistic¢ki zna-
¢ajne razlike.

Naveséemo najznalajnije razloge zbog kojih ispitanici u tri izbora ne mo-
gu da koriste slobodno vrijeme i to prema polu, starosti, obrazovanju i slojnoj
pripadnosti.

Pol. Postoji statisticki zna¢ajna povezanost izmedu pola i aktivnog, odnosno
pasivnog kori$¢enja godisnjeg odmora kod prvog izbora: Zene znacajno cesée
koriste slobodno vrijeme na aktivan na¢in nego muskarci (X*=9,323; df = ;
p < 0,002). Kada je rije¢ o drugom izboru, nijesu utvrdene statisticki znacaj-
ne razulike prema polu.

Najzad, kod treéeg su opet Zene znacajno aktivnije koristile slobodno vrije-
me nego muskarci (X*= 5,410; df = 1; p < 0,020).

Starost. Samo kod prvog izbora nadene su statist¢ki znacajne razlike prema
starosti. Mladi znac¢ajno aktivnije koriste slobodno vrijeme nego stariji (X*=
23,668; df = 2; p < 0,000). Neocekivano, kod drugog i treceg izbora te razli-
ke nijesu statisti¢ki znacajne.

Obrazovanje. X* = 34,964; df = 10; p < 0,000. Niskoobrazovani na prvom
izboru imaju znacajno veée frekvencije od ocekivanih na prvom odgovoru —
»ne mogu sebi materijalno da priustim”, a zna¢ajno manje na drugom odgovo-
ru — ,nemam vremena — to vrijeme moram da posvetim zaradivanju”.

Ispitanici sa srednjim i vi§im obrazovanjem po prvom izboru imaju znacaj-
no veée frekvencije od oéekivanih na drugom odgovoru, ali zna¢ajno manje
(na granici) na tre¢em odgovoru — ,nemam vremena — to vrijeme moram da
posvetim porodi¢nim obavezama i ku¢nim poslovima”. Pripadnici ovog obra-
zovnog nivoa ne mogu da ispune svoje slobodno vrijeme onako kako bi Zeljeli
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iz dva razloga: primarno zbog toga $to slobodno vrijeme moraju da posvete do-
datnom zaradivanju, ali i zbog porodi¢nih obaveza. Ovom obrazovnom nivou
najvise pripada sloj sluzbenika i tehnicara, ¢iji rezultati su nekada kontrover-
zni, a nekada neodekivani.

Najzad, visokoobrazovani imaju znacajno vise frekvencije od o¢ekivanih na
prvom odgovoru — ,ne mogu sebi materijalno da priustim”. Dakle, oni zna-
¢ajno rjede nego ostali isti¢u da su im finansijski problemi razlozi zbog kojih u
slobodno vrijeme ne mogu da se posvete svojoj omiljenijoj aktivnosti.

Slojna pripadnost Prema prvom izboru nijesu utvrdene statist¢ki znacajne
razlike.

Najneomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu

Nas je posebno interesovalo koje aktivnosti ispitanici najmanje Zele da upra-
znjavaju u slobodno vrijeme. Na osnovu odgovora stice se utisak da su ispita-
nici vi$e odgovarali na aktivnosti koje upraznjava njihov partner/ka, a koje im
se ne svidaju nego o vlastitim neomiljenim aktivnostima. Ovdje smo takode
trazili tri izbora najneomiljenijih aktivnosti prema redosljedu njihovog znaca-
ja (vidjeti pitanje 70, prilog upitnik na kraju rada).

Kao $to se iz tabele 37 vidi, najneomiljenije aktivnosti su igranje kompjuter-
skih igrica, kladionice i druge igre na sre¢u, dok pecanje i spremanje kulinar-
skih specijaliteta dijele tre¢e mjesto. Analiziraéemo povezanost pola, starosti,
obrazovanja i slojne pripadnosti sa tri najneomiljenije aktivnosti

Pol. Daljom analizom smo utvrdili da ispitanici mnogo vi$e u odgovorima
projektuju $to njihov partner/ka ne bi zelio da radi u slobodnom vremenu, ne-
go $to govore o sebi. Potvrdu ovog stava dobijamo kada distribuciju prvog iz-
bora ukrstimo sa polom (X?= 122,334; df = 22; p < 0,000). Muskarci zna-
¢ajno viSe od Zena ne vole odlazak u pozoriste, Soping, ¢itanje knjiga, izlazak
u kafi¢, uljep$avanje i njegovanje enterijera u stanu/kudi, ru¢ni rad, pravljenje
kulinarskih specijaliteta; a Zene znacajno vi$e od muskaraca ne vole odlazak u
kafanu, kafi¢, kladionice i igre na sre¢u i odlaske na utakmice u prvom izboru.

U drugom izboru najneomiljenijih aktivnosti takode su utvrdene statisti¢-
ki znacajne razlike prema polu (X*= 151,462; df = 23; p < 0,000). Muskarci
znacajno manje od Zena kao najneomiljenije aktivnosti oznac¢avaju ¢itanje knji-
ga, uljepSavanje doma, dodatno obrazovanje, izlete u prirodu, a Zene znacajno
manje od muskaraca kao najneomiljenije aktivnosti oznacavaju: sport i rekre-
aciju, kladionice i igre na sre¢u, pecanje, odlazak na utakmice.
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Tabela 37. Najneomiljenije aktivnosti ispitanika u slobodnom vremenu
prema prvom izboru ispitanika

N Procenat | Validni | Kumulat.
procenat | procenat

Gledanje TV-a 23 2,9 2,9 2,9
Setnja 10 1,2 1,3 4,1
Spavanje, leskarenje, drijemanje 26 3,2 3,3 7.4
Odlazak u bioskop 12 1,5 1,5 8,9
Citanje novina 11 1,4 1,4 10,3
Druzenje s rodbinom (osim uze porodice) 14 1,7 1,8 12,0
Odlazak u pozorite 24 3,0 3,0 15,0
Soping 41 5,1 5,1 20,2
Bavljenje sportom i rekreacijom 20 2.5 2.5 22,7
Kafana 66 8,2 8,3 31,0
Citanje knjiga 22 2,7 2,8 33,7
Izlazak u kafi¢ 13 1,6 1,6 35,3
Uredenje i uljep$avanje doma, njegovanje cvijeéa 29 3,6 3,6 39,0
Ru¢ni rad, ,uradi sam” i sli¢ni hobiji 29 3,6 3,6 42,6
Izlazak u diskoteku ili klub 39 4,8 49 475
P e Ty |14 | 17 | 18| a9
Priprema kulinarskih specijaliteta 68 8,4 8,5 57,8
Kladionica i druge igre na sre¢u 98 12,2 12,3 70,1
Pecanje 68 8,4 8,5 78,6
QOdlazak na utakmicu 52 6,5 6,5 85,1
ilz{li;tis }()uo rf:ll;:irrl?lc([:, idslilsge gradove, obilazak istorij- 6 0.7 0.8 85.8
Gledanje filmova na videu, DVD-ju, ra¢unaru 10 1,2 1,3 87,1
Igranje kompjuterskih igrica 103 12,8 12,9 100,0
Ukupno 798 99.1 100
Nepoznato. 7 0,9

Ukupno: 805 100

U tre¢em izboru Zene su jo§ selektivnije (X* = 146,364; df = 22; p <
0,000). One znadajno ¢e$ée kao najneomiljenije aktivnosti oznacavaju: gle-
danje T'V-a, ¢itanje novina, dok muskarci znacajno vise od Zena kao najneo-
miljenije aktivnosti u slobodnom vremenu u tre¢em izboru isti¢u: odlaske u
pozoriste, odlaske u $oping, ¢itanje knjiga, izlaske u kafié, uljepSavanje do-
ma, dodatno obrazovanje, ru¢ni rad, pripremanje kulinarskih specijaliteta,
izlete u prirodu.
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Otigledno je da su i Zene i muskarci prvenstveno govorili o najneomiljeni-
jim aktivnostima kod svojeg partnera/partnerke. Generalno, mozemo zakljuditi
da su Zene znacdajno vise posveéene onim aktivnostima koje doprinose duhov-
nom i estetskom uzdizanju li¢nosti i u kratkoro¢nom i u dugoro¢nom trajanju.
Jedina izrazito ,zenska” aktivnost od ovih dominantnih tendencija su odlasci
u Soping. Zapaza se i da su Zene manji konformisti i selektivnije od muskara-
ca u izboru osoba sa kojima se treba druZiti: one su manje orijentisane prema
postovanju kolektivistickih obrazaca druzenja sa rodbinom, samo zbog toga
$to to nalazu brastvenic¢ko-rodovski tradicionalni obrasci, od muskaraca. Mus-
karci su ocigledno orijentisani na one aktivnosti u kojima se otvoreno ili pri-
kriveno ispoljavaju agresivnost, mo¢ i dominacija ili gdje se treba konformira-
ti preovladujudim standardima muskog ponasanja (odlazak u kafane, kafice).

Starost. Za ispitivanje postojanja razlika u praktikovanju najneomiljenijih
aktivnosti prema starosti primijenili smo X*-test. Postoje statisticki znc¢ajne ra-
zlike prema starosnim grupama u pogledu najneomiljenijih aktivnosti na pr-
vom izboru — 70.1 (X*= 72,936; df = 44; p < 0,004). Ispitanici preko 50 i
viSe godina znadajno vi$e od olekivanih frekvencija kao najneomiljeniju ak-
tivnost u prvom izboru navode spavanje, leskarenje i dr., a mladi od 30 godi-
na kao najneomiljenije u prvom izboru navode ¢itanje novina.

U drugom izboru X*= 65,547; df = 46; p < 0,000. Ispitanici do 30 godina
u drugom izboru od svih aktivnosti u slobodnom vremenu najmanje Zele da
spremaju kulinarske specijalitete, a poslije 50 godina to najvise Zzele.

U tre¢em izboru X = 83,358; df = 44; p < 0,000. Sasvim je neocekivan re-
zultat da mladi do 30 godina kao najneomiljeniju aktivnost u tre¢em izboru
navode profesionalno obrazovanje i usavr$avanje, ali zato kao znacajno manje
neomiljenu isti¢u gledanje filmova, dok je za starije od 50 godina gledanje fil-
mova najneomiljenija aktivnost. Iznenaduje velika intelektualna pasivnost mla-
dih do 30 godina, koji najmanje Zele da dio slobodnog vremena posvete pro-
fesionalnom obrazovanju i usvr$avnju, pa ¢ak nijesu motivisani ni za ¢itanje
novina u slobodno vrijeme.

S druge strane, ohrabruje $to stariji od 50 godina imaju potrebu za osmislje-
nijim i aktivnijim provodenjem slobodnog vremena jer u prvom izboru isti¢u
da najmanje Zele u slobodnom vremenu da spavaju i leskare, a u drugom naj-
manje neomiljene aktivnosti su im spremanje kulinarskih specijaliteta i ¢itanje
novina. Dok su mladi do 30 godina skloniji pasivnom provodenju dijela slo-
bodnog vremena, stariji od 50 godina sklonihji su da djelimi¢no aktivno i ak-
tivno provode slobodno vrijeme.

Obrazovanje. Izmedu obrazovanja i najneomiljenijih aktivnosti u prvom iz-
boru postoji statisti¢ki znacajna povezanost (X? = 84,87; df = 44; p < 0,000).
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Kada je rije¢ o tri izbora najneomiljenijih aktivnosti prema obrazovanju, za-
paza se da niskoobrazovani manje kockanje odbacuju od o¢ekivanih frekven-
cija od srednjeobrazovanih i visokoobrazovanih. Visokoobrazovani zna¢ajno
viSe od o¢ekivanih frekvencija pecanje smatraju najneomiljenijom aktivno$éu.

U drugom izboru povezanost obrazovanja i upraznjavanja najneomiljeni-
je aktivnosti takode je statisti¢ki znacajna (X*= 77,388; df = 46; p < 0,003).
Srednjeobrazovani znacajno vise od ocekivanih frekvencija video-igrice doziv-
ljavaju kao najneomiljeniju aktivnost u slobodnom vremenu, a visokoobrazo-
vani znacajno manje od ocekivanih frekvencija odbacuju ¢itanje knjiga.

U tre¢em izboru takode je nadena povezanost izmedu obrazovanja i upra-
znjavanja najneomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu (X? = 83,567; df44;
p < 0,000). Niskoobrazovani znadajno vise od ocekivanih frekvencija doziv-
ljavaju ¢itanje knjiga kao svoju najneomiljeniju aktivnost, a visokoobrazovani
znacajno manje. Niskoobrazovani zna¢ajno manje od ocekivanih frekvenci-
ja odbacuju izlete u prirodi kao najneomiljenije aktivnosti. Prema o¢ekivanju,
obrazovaniji su skloniji ¢itanju knjiga nego neobrazovani. Donekle, na prvi po-
gled, iznenaduje da su niskoobrazovani skloniji izletima u prirodi.

Slojna pripadnost. 1zmedu slojne pripadnosti i najneomiljenijih aktivnosti u
slobodnom vremenu u sva tri izbora nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Aktivno i pasivno provodenje slobodnog vremena

Bez obzira na ranije iznesenu stereotipnost, tri najpozeljnija izbora aktiv-
nosti u slobodnom vremenu, izmedu ostalog, uslovljena su finansijskim ogra-
ni¢enjima. Ovaj indikator relativno niskog kvaliteta Zivota ima i svoje u osno-
vi pozitivno nali¢je, a on se ogleda u ucestalosti druzenja sa prijateljima. Tiu
osnovi kolektivisti¢ki obrasci imaju vaznu funkciju u psiholoskom odupiranju
anomi¢nim raspolozenjima. Znacajnije pitanje nije vrsta kulturnih sadrzaja ko-
ji se konzumiraju, ve¢ i kakav odnos imaju korisnici prema njima (66). Aktiv-
nost podrazumijeva selektivnost i izgradene ukuse kulturne potrosnje, te zato
postoje stavovi da je ova podjela na aktivnu i pasivnu kulturnu potrosnju da-
nas aktuelnija nego podjela na visoku i nisku kulturu (2, str. 198). Na osno-
vu uklju¢ivanja nekoliko kriterijuma klasifikacije, kao $to je npr. da li odluka
da se opredijeli za neku aktivnost u slobodnom vremenu podrazumijeva svje-
snu, li¢nu odluku subjekta, da li ukljuuje izvjesni napor da se odredena aktiv-
nost otpo¢ne, da li su u pitanju mentalni ili fizicki napor i profesorica Spasi¢
je iznijela jednu prihvatljivu trostepenu klasifikaciju: pasivni, prelazni i aktivni

(2, str. 197-198). U pasivne oblike dokolice spadaju: gledanje TV-a, spavanje
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i ¢itanje novina. U ,prelazne™ druzenje sa prijateljima, druzenje s rodbinom,
odlazak u kafane, ¢itanje knjiga, odlazak u kafié, kladionicu, odlazak na uta-
kmicu, gledanje filmova na videu, igranje kompjuterskih igrica. U aktivne spa-
daju: $etnja, odlazak u bioskop, odlazak u pozoriste, Soping, bavljenje sportom,
uredenje doma, ru¢ni rad i hobiji, izlazak u diskoteku, dodatno obrazovanje,
priprema kulinarskih specijaliteta, pecanje, odlazak na izlet (2, 199). U tabe-
li su date procentne frekvencije i procentne strukture za tri stepena — pocev
od pasivnog do aktivnog,

Tabela 38. Pasivno, prelazno i aktivno provodenje slobodnog vremena

Aktivno i pasivno provodenje slobodnog vremena N Procenat | Validni | Kumulat.
procenat | procenat

Pasivno 248 30,8 30,9 30,9

Prelazni 242 30,1 30,1 61,0

Aktivno 313 38,9 39,0 100,0

Ukupno: 803 99,8 100,0

Nepozn. 2 0,2

Ukupno: 805 100

Iako su poredenja sa sli¢nim istrazivanjem u Srbiji dijelom neadekvatna jer
su u indeks aktivnosti u srpskom istrazivanju ukljuceni i drugi kriterijumi,
ipak treba pomenuti da stanovnici Crne Gore u 2015. pokazuju vise procente
aktivnog i poluaktivnog provodenja slobodnog vremena nego u Srbiji pocet-
kom ovog vijeka (2).

Naves$éemo najznadajnije razloge zbog kojih ispitanici u sva tri izbora ne
mogu da koriste slobodno vrijeme na aktivan nacin i to prema polu, starosti,
obrazovanju i slojnoj pripadnosti.

Pol. Postoji statisticki znacajna povezanost izmedu pola i aktivnog, odno-
sno pasivnog kori$¢enja godi$njeg odmora kod prvog izbora: Zene znacajno ¢e-
$¢e koriste slobodno vrijeme na aktivan na¢in nego muskarci (X*= 9,323, df
=1, p < 0,002). Kada je rije¢ o drugom izboru, nijesu utvrdene statisti¢ki zna-
¢ajne razulike prema polu. Najzad, kod treéeg su opet Zene znadajno aktivni-
je koristile slobodno vrijeme nego muskarci (X* = 5,410; df = 1; p < 0,020).

Starost. Samo kod prvog izbora nadene su statisticki znacajne razlike prema
starosti. Mladi znac¢ajno aktivnije koriste slobodno vrijeme nego stariji (X*=
23,668; df = 2; p < 0,000). Neocekivano, kod drugog i treéeg izbora te razli-

ke nijesu statisti¢ki znacajne.
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Obrazovanje. X* = 19,903; df = 4; p < 0,001. Visokoobrazovani znalaj-
no manje pasivno provode slobodno vrijeme, a niskoobrazovani znacajno vise.

Sloj. X*=30,802; df = 14; p < 0,006. Stru¢njaci znacajno vise aktivno pro-
vode slobodno vrijeme, a nkv. i pkv. radnici znacajno ¢esée pasivno.

T7i najomiljenije teme za razgovor u slobodnom vremenu

Na kraju ovog bloka pitanja o slobodnom vremenu posebno nas je intereso-
valo o ¢emu ispitanici najradije vode dijalog sa bliskim osobama. Ponudeno je
16 tema. Uradili smo indeks tri ranga za tri najomiljenije teme dijaloga ispi-
tanika sa bliskim osobama, tako $to smo rangove ponderisali: prvi rang je do-
bio tri poena, drugi rang dva poena i tredi rang jedan poen. Dobili smo sljede-
¢i redosljed najomiljenijih tema u slobodnom vremenu:

— PV SPOIT. ettt 37,99%;
—drugi:djeca. ... 31,68%;
— tredi: politicki dogadaji u Crnoj Gori..............oou.... 30,31%.

Procenti su dati u odnosu na ispitivana tri ranga, a ne prema ukupnim od-
govorima. Prvi i tredi izbor (sport i politika) inace su najée$ée teme u razgo-
vorima, naro¢ito muske populacije. Medutim, valja zapaziti da nije narocito
ocekivano da to budu i djeca. Moguée je da je do takvog rasporeda doslo pod
uticajem zenskog dijela populacije.

U daljoj analizi nastojali smo da sagledamo da li postoje razlike u navode-
nju postoje¢ih rangova prema polu, starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti
i tipu naselja.

Pol. Za ispitivanje razlika koristili smo Man — Vitnijev test. Razlike medu
polovima prema prvom izboru su zna¢ajne (U = 39996,00; p < 0,000). Kao
$to smo mogli i pretpostaviti, muskarcima je kod prvog izbora znacajniji sport.
Zenama su kod drugog izbora znadajnija djeca (U = 59721,500; p < 0,000).
Muskarcima su kod treéeg izbora znacajniji politicki dogadaji u Crnoj Gori
(U = 73593,00; p < 0,000).

Starost. Koristili smo Spirmanov koeficijent korelacije. Sa staro$¢u opada zna-
¢ajnost sporta kao najomiljenije teme u razgovoru sa drugovima i prijateljima
u (Ro=0,178; p < 0,000). Suprotno prethodnom nalazu, sa staro§¢u znacajno
raste isticanje djecijih problema kao najomiljenije teme razgovora u slobodno
vrijeme (Ro = 0,198; p < 0,000). Takode, sa staro$¢u raste znac¢aj unutrasnje
politike kao najomiljenije teme za razgovore (Ro = -0,299; p < 0,000). Ako je
sport najomiljenija tema za razgovore za mlade, onda su unutrasnja politika i
djeca najomiljenije teme za starije.
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Obrazovanje. Zanimljivo je napomenuti da redosljed tema i njihov znadaj
nijesu povezani sa obrazovanjem. Da li to zna¢i da su sport i politika najuni-
verzalnije teme, a u savremenom dobu sve vi$e i buduénost djece na koje zato
ne utic¢e obrazovni status ispitanika, tesko je reéi.

Slojna pripadnost. Koriéen je Spirmanov koeficijent korelacije. Prema pr-
vom pitanju nadene su negativne korelacije: $to je klasa niza, to je sport zna-
¢ajno omiljenija tema za razgovor u slobodnom vremenu i vice versa (Ro =
0,107; p < 0,002). Prema drugom i tre¢em odgovoru nijesu nadene statisti¢-
ki znacajne korelacije.

Mesto stanovanja. Takode je kori$éen Spirmanov koeficijent korelacije. Je-
dina nadena statisticki znac¢ajna korelacija je negativna: $to je mjesto stanova-
nja veée, to je znacajno viSe unutras$nja politika najomiljenija tema razgovora
sa bliskim osobama.

Zavrsne napomene

Posebno znacdajna oblast svakodnevnog zivota je nadin i sadrzaj kori$¢enja
slobodnog vremena. Prema sadrZaju, tri najomiljenije aktivnosti su gledanje
televizije u prvom izboru, a druzenje sa prijateljima u drugom i tre¢em. Za-
nimljivo je da se spavanje prema ucestalosti nalazi na ¢etvrtom mjestu u prva
dva izbora najomiljenijih aktivnosti u slobodnom vremenu, a u tre¢em izbo-
ru ¢ak na drugom mjestu.

Mozemo zakljuéiti da je uoceno veliko siromastvo u izboru tri aktivnosti
koje ispitanici najée$ée upraznjavaju prema redosljedu njihovog znac¢aja. Me-
dutim, skoro 2/5 (39%) u prvom izboru upraznjava druge aktivnosti na akti-
van nacin. Sli¢na je situacija i sa drugim i tre¢im izborom. Stice se utisak da
su ta ogranicenja u pogledu ucestalosti vi$e uslovljena spoljnim, objektivnim
¢iniocima nego siromastvom potreba za razli¢itim oblicima rekreacije, pogo-
tovu kada je rije¢ o prvom najvaznijem izboru.

Posmatraju¢i prema socijalno-demografskim varijablama, ipak se zapazaju
neke interesantne razlike. Zene, mladi i obrazovaniji znacajno aktivnije provo-
de slobodno vrijeme nego muskarci, stariji i manje obrazovani. Muskarci na-
vode da se omiljenim aktivnostima u slobodnom vremenu ne mogu posvetiti
zbog finansijskih problema, a Zene zbog porodi¢nih obaveza.

Niskoobrazovani kao razloge zbog kojih ne mogu da se prepuste omiljenim
aktivnostima znacajno ¢e$¢e navode materijalne probleme i zbog toga dodat-
ne poslove koje moraju da rade, a visokoobrazovani znacajno rjede. Visi slojevi
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znacajno ¢e$ée aktivno provode slobodno vrijeme, a nizi slojevi (nkv. i pkv. i
poljoprivrednici) znacajno ¢esée pasivno.

Tri najneomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu su igranje kompjuter-
skih igrica, kladionice i druge igre na sre¢u, dok pecanje i spremanje kulinar-
skih specijaliteta dijele tre¢e mjesto. Daljom analizom smo utvrdili da ispita-
nici mnogo vi$e u odgovorima o najneomiljenijim aktivnostima u slobodnom
vremenu projektuju $to njihov partner/ka ne bi Zelio da radi u slobodno vri-
jeme, nego $to govore o sebi. Muskarci znac¢ajno viSe od Zena u prvom izboru
ne vole odlazak u pozoriste, Soping, ¢itanje knjiga, izlazak u kafié, uljepsava-
nje i njegovanje enterijera u stanu/kudi, ru¢ni rad, pravljenje kulinarskih spe-
cijaliteta; a Zene znadajno viSe od muskaraca ne vole odlazak u kafanu, kafi¢,
kladionice i igre na sre¢u, odlaske na utakmice. Sli¢ni su odgovori u drugom i
tre¢em izboru. O¢igledno je da su i muskarci i Zene govorili o najneomiljeni-
jim aktivnostima partnera/partnerke, a ne o svojim.

Medu slojevima nijesu nadene statistic¢ki znacajne razlike u sva tri izbora za
najneomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu. Vi$e kao napomenu i ilustra-
ciju ipak primje¢ujemo da su najneomiljenije aktivnosti u slobodnom vremenu
one koje nijesu povezane sa obrazovnim statusom datog sloja: ¢itanje novina i
dodatno obrzovanje i usavr$avanje predstavljaju frustrirajuée aktivnosti za po-
ljoprivrednike, nkv. i pkv. radnike, te uredenje stana, Setnje u prirodi.

Posebno nas je interesovalo koje su tri najomiljenije teme za razgovor pre-
ma redosljedu ranga. Prva je sport, druga djeca, a treca politicka situacija u Cr-
noj Gori. Muskarci najée$ée govore o sportu, a Zene o djeci. Mladi vise o spor-
tu, a stariji o djeci i unutrasnjoj politici, dok se prema obrazovanju ne uocavaju
znacajne razlike. U prvom rangu pripadnici niZih slojeva znacajno ¢esée kao
najomiljeniju temu navode sport, dok slojne razlike nijesu nadene kod drugog
i tre¢eg ranga. Najzad, u urbanijim sredinama znacajno ¢e$ée je najomiljenija
tema za razgovor unutra$nja politika.

Generalno, moze se zaklju¢iti da su sadrzaji u slobodnom vremenu dosta si-
romasni i stereotipni, zbog ¢ega nijesu pretjerano izrazene niti obrazovne, niti
slojne razlike. Medutim, stice se utisak da tome mnogo vise doprinose objektiv-
ne moguénosti nego siromastvo potreba. Na takav zakljucak, izmedu ostalog,
posredno upuduje i ¢injenica da ispitanici i u tako sku¢enim okvirima, zbirno
posmatrajudi, ¢e$¢e biraju poluaktivne i aktivne nego pasivne nadine provode-
nja slobodnog vremena.



KULTURNE PRAKSE

PoD pojmom kulturne prakse podrazumijevamo sve kulturne potrebe, uku-
se i participaciju u potro$nji kulturnih sadrzaja, kao i vrijednosti koje upli-
vi$u ove potrebe, ukuse i stepen participacije kulturnih sadrzaja.

Kao $to s pravom isti¢e profesorica Spasi¢, Burdije je za svoje vrijeme iznio
gotovo revolucionarnu tezu o homologiji, prema kojoj ,...obrasci kulturne po-
tro$nje imaju socijalne osnove, da su ukus i drustveni sloj povezani, te da po-
stoji paralelizam izmedu kulturnog polja u koji su smesteni kulturni proizvodi
i drustvenog polja u kojem akteri zauzimaju polozaje” (2, str. 172). Dakle, kla-
se se ne razlikuju samo prema mjestu u procesu proizvodnje, nego i prema sim-
boli¢kim znalenjima koja se najbolje mogu sagledati anlizom kulturnih prak-
si. U tome poseban znacaj ima habitus koji sa¢injavaju interiorizovani obrasci
ponasanja, misljenja, sistema vrijednosti tokom socijalizacije. Ti procesi inte-
riorizacije zavise od klasnih uslova, a posebno od koli¢ina i vrsta kulturnog
kapitala (2, 172). Ako postoje objektivna ograni¢enja kapitala, onda pojedini
spoljni drustveni uslovi mogu imati kompezatornu ulogu (uticaj skole i drus-
tvene mreze). Glavno sredstvo medugeneracijskog transfera kapitala su centri
za obrazovanje (109, 110, 111) kao i korisnost socijalnih mreza za pristup in-
stitucijama (112, 113). Prenos kapitala se odvija i mimo ovih formalnih meha-
nizama. U tom procesu vazne su i karakteristike li¢nosti povezane sa razlici-
tim koli¢inama kulturnog kapitala (85). Niz studija pokazuje kako se razvijaju
seme kulturnih orijentacija koje su u korelaciji sa grupnim pozicijama u drus-
tvenom prostoru, mjereno u odnosu na formalne pokazatelje kulturnog kapi-
tala, npr. obrazovanje i profesionalni status (114, 115,86).

»Klasni habitusi u¢estvuju u podizanju simboli¢kih barijera izmedu
drustvenih grupa i doprinose njihovoj unutrasnjoj koheziji” (2, 173). Ra-
zlic¢ite prakse razli¢itih grupa uslovljavaju i hijerarhizaciju, ukazujuéi na
dominantnu, legitimnu univerzalno prihva¢enu kulturu i na suprotnoj
strani narodnu, manje prihvacenu i zato manje vrednu, ,nelegitmnu” kul-

turu (2, 173).
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Kao suprotnost Burdijeovom teorijskom konceptu javljaju se postmoderni-
sticka shvatanja, prema kojima se odnosi izmedu kulturne prakse i stilovi Zivo-
ta mogu objasniti iz njih samih. Najzad, tre¢a struja — teorija omnivora, pred-
stavlja svojevrsni eklekri¢ki spoj izmedu prethodne dvije (2,174).

Klasno-slojne pozicije su viestruko povezane sa kulturnim praksama, po-
¢ev od specificnih klasnih ukusa koji uti¢u na izbor, vrste i sadrzaje odrede-
nih kulturnih praksi, do njihove distribucije i nacina prostiranja u odredenom
polju. Iako je Burdije u ove analize ukljuc¢ivao i $iri drustveno-istorijski kon-
tekst kao najsiri referentni okvir analize, ¢ini se da on nije uvijek dovoljno za-
stupljen u posebnim istrazivanjima. Jedan od radova u ¢ijem centru analize je
upravo ovaj $iri drustveno-istorijski kontekst je rad Fishmana i Lizarda (116).
Osim $to ne dovode u pitanje shvatanje da drustveni polozaj sistematski obli-
kuje kulturne preferencije i ukuse (16, 117), oni isti¢u da makroistorijske pro-
mjene mogu snazno uslovljavati institucionalne prakse koje onda oblikuju in-
dividualne kulturne izbore. Navode primjere Portugalije i Spanije, koje su od
autoritarizma do demokratije 1970. prosle razli¢itim putevima. Revolucija u
Portugaliji je ukinula hijerarhije u brojnim drustvenim institucijama i oslobo-
dila ambiciozni program kulturne transformacije, $panska je mahom bila ori-
jentisana samo na preoblikovanje kulturnih institucija. U Portugaliji su ovi re-
volucionarni procesi uslovili duboku transformaciju drustvenih struktura, $to
je bilo praéeno preoblikovanjem kulturnih procesa — uklju¢ujuéi nadine de-
finisanja i prenos nacionalnog identiteta (118). Ovaj obrazac promjene bio je
sasvim drugadiji u Spaniji, gdje su promjene uglavnom bile ograni¢ene na pre-
uredenje politickih institucija, ostavljajuéi druge sfere (npr. obrazovanje) rela-
tivno netaknutim. Ova otvorenost u Portugaliji uticala je da je kulturne prakse
vi$e karakterisao omnivors, razli¢itost, a u Spaniji univors i poslije revopluci-
je 1970. godine. Ovim rezultatima autori nijesu doveli u pitanje Burdijeovo
teorijsko nasljede i njegovih sljedbenika (119, 120, 121), ve¢ ga samo konkre-
tizovali u jednom $irem drustveno-istorijskom kontekstu. Mi smo naveli ovo
istrazivanje zato $to ima i teorijske implikacije, iako nijesmo u istrazivackom
dizajnu obuhvatili ovaj aspekt. Medutim, saznanja koje nam je pruzilo za nas
su znacajna jer su neki globalni tranzicioni procesi modelirali odnose izmedu
kulturnih praksi i slojnih pozicija nasih ispitanika.

Odmah treba naglasiti da smo u ovom radu obuhvatili jedan relativno uzan
segment kulturnih praksi, $to je, kao $to smo ranije pomenuli, bilo uslovljeno
veoma obimnim upitnikom i veoma ograni¢enim finansijskim sredstvima za
realizaciju ovog istrazivanja.

Kulturne prakse u ovom istrazivanju ispitivali smo putem jedne petostepene
intervalne skale Likertovog tipa, koju smo za ove potrebe specijalno konstruisali.
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Skala sadrzi 25 pitanja sa petostepenim rasponom — od odsustva upraznja-
vanja odredene kulturne prakse do svakodnevnog upraznjavanja (vidjeti pri-
log — pitanje 73).

Prilikom izbora ajtema vodili smo ra¢una da pokrijemo osnovne kulturne
prakse stanovnistva, bez obzira na ¢injenicu da su moguénosti za participaciju
u njima u razli¢itim regionima Crne Gore dosta razli¢iti. Jednostavno, Zelje-
li smo da svi imaju potencijalno iste moguénosti za participaciju u razli¢itim
kulturnim sadrzajima. Najvaznije ograni¢enje ove skale je u tome $to smo pr-
venstveno obuhvatili pasivnu participaciju ispitanika u razli¢itim kulturnim
sadrzajima, iako je bilo znacajno da obuhvatimo i one koji na bilo kom nivou
ucestvuju u kreaciji kulturnih sadzaja. Kao $to smo ve¢ pomenuli, veliki obim
upitnika i vrlo ogranic¢ena finansijska sredstva nijesu nam omogu¢ili da prosi-
rimo skalu i u tom praveu.

Prvi zadatak u ovom prvom eksplorativnom istrazivanju bio je da utvrdi-
mo glavne krakteristike kulturnih praksi stanovni$tva Crne Gore, koje svaka-
ko ne mogu biti obuhvatne, s obzirom na nereprezentativnost skale sa stano-
vista moguc¢ih kulturnih praksi. Ipak, pretpostavljamo da su bar obuhvac¢ene
one vaznije, iako i one u relativno ograni¢enom pojavnom obimu.

Da bismo ispitali potencijalne kulturne prakse primijenili smo varimaks fak-
torsku analizu. Varimaks je pozeljan izbor kada slabije poznajemo konstruke
i kada ho¢emo da jasnije izdvojimo faktore, $to je ovom prilikom bio slucaj.

Bududi da se skala prvi put primjenjuje interesovalo nas je u kojoj mjeri je
uzorak pogodan za faktorizaciju. Kaiser — Meyer — Olkin test je visok i izno-
si 0,809, sto ukazuje da je uzorak pogodan za faktorizaciju.

Skalu od 25 ajtema podvrgli smo varimaks faktorskoj analizi (tabela 36). Iz-
dvojilo se pet faktora koji objasnjavaju 61,518% varijanse.

Na prvom najja¢em faktoru, koji objasnjava 19,744% varijanse, sa satura-
cijama iznad 0,500 izdvojili su se ajtemi: 1, 2, 3, 4, 5, 6 i 7 Najvele saturaci-
je imaju ajtemi koji opisuju ispitanike filmofile, kao i ljubitelje pop muzike i
sli¢cnih muzi¢kih Zanrova. Ovaj prvi faktor smo zato nazvali faktorom zapad-
ne pop kulture.

Na drugom faktoru, koji objasnjava 14,412% varijanse, sa saturacijama iznad
0,600 (sa izuzetkom dva) izdvojili su se ajtemi: 8, 9, 10, 11, 12, 13 i 14 Sa izu-
zetkom pitanja 14, svi ostali se odnose na participaciju ispitanika u informa-
tivno-politickim programima. Zato ovaj drugi faktor mozemo nazvati fakto-
rom informativno-politi¢kih programa.

Na tre¢em faktoru, koji objasnjava 12,18% varijanse, sa saturacijama iznad
0,500 izdvojili su se ajtemi: 15, 16, 17, 18, 19 1 20 Sa izuzetkom ajtema 19, ovaj
faktor opisuje poklonike onih kulturnih sadrZaja ¢iji se estetski nivo tesko
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Tabela 39. Matrica faktorskih zasi¢enosti ajtema

Faktori
1 2 3 4 S
1. Gledanje trilera ,849 ,089 ,098 | -,064 | -,009
2. Gledanje filmova sa dramskom radnjom 775 ,102 ,142 ,053 | -,021
3. Gledanje ostalih filmova 752 | -,010 ,028 173 | -,008
4. Gledanje klasi¢nih filmova 740 ,180 ,170 ,091 ,025
5. Gledanje horor filmova 734 -,017 -,054 ,008 -,030
6. Savremena muzika (pop, rock i dr.) ,570 | 215 ,190 | -,005 | -217
7. Ostala muzika, sli¢na pop muzici 559 | 5133 ,139 ,163 | -,010
8. Gledanje informativnih emisija na televiziji | -,025 811 -,011 -,140 ,139
9. Citanje dnevnih novina -,099 791 ,163 166 | -071
10. Citanje nedjeljnih novina 012 ;759 257 ,256 -,159
11. Gledanje obrazovnih emisija na televiziji ,132 ,730 ,110 -,224 ,139
12. Politicke emisije -,056 ,681 -,167 ,004 ,232
13. Citanje ¢asopisa ,128 471 413 407 | 5305
14. Zabavne emisije ,231 A51 | -,243 ,391 ,054
15. Citanje klasi¢ne literature ,199 ,106 757 | -206 ,080
16. Opera ,051 -,026 ;707 -,050 ,351
17. Klasi¢na muzika ,022 ,047 ,672 ,015 ,255
18. Pozoris$ne predstave ,075 136 ,661 | -,098 -117
D ok el | 2 | 0w | o | |
20. Citanje stru¢ne i nau¢ne literature ,298 ,028 548 | 5396 | -,014
21. Folk muzi¢ke emisije ,049 -,042 ,052 ,800 ,254
22. Turbo-folk 266 | -,020 | -,013 ;771 ,085
23. Gledanje rijaliti programa ,043 130 | 321 ,683 ,070
24. Izvorna narodna muzika -,109 ,099 11 ,205 ,860
25. Starogradska muzika -,049 ,128 154 ,153 ,824

Ekstrakciona metoda: princip glavnih komponenti
Rotaciona metoda: Kajzerova sa varimaks normalizacijom

moze dovesti u pitanje i zato ovaj faktor mozemo uslovno nazvati faktorom
elitne kulture.

Na ¢etvrtom faktoru, koji objasnjava 9,156% varijanse, sa saturacijama iznad
0,600 izdvojili su se ajtemi: 21, 22 i 23 Oni se odnose na folk, turbo-folk mu-
ziku i rijaliti programe i ovaj faktor moZemo u nesto prosirenijem znadenju na-
zvati faktorom $und kulture.

Najzad, na petom faktoru, koji objasnjava 6,01% varijanse, sa vrlo viso-
kim saturacijama iznad 0,800, izdvojila su se dva ajtema: 24 i 25. U nesto
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slobodnijoj interpretaciji ovaj faktor mozemo nazvati faktorom narodne
umjetnosti.

Prema ovim rezultatima, kulturne prakse stanovnistva Crne Gore su ra-
znolike i pretezno zadovoljavajuée jer dominiraju kulturni sadrzaji koji se ne
mogu svrstati u $und kulturu ili su njoj blizu. Podsje¢amo da su se ajtemi ko-
ji opisuju $und kulturu izdvojili tek na ¢etvrtom faktoru koji objasnjava samo
9,156% varijanse. Da li se ova relativno pozitivna slika kulturne participacije
moze pripisati nedovoljno reprezentativnosti uzorka?

Budu¢i da je nase implicitno teorijsko stanoviste da su kulturne prakse pri-
marno uslovljene socijalnom stratifikacijom i u Sirem pogledu socijalnom struk-
turom drustva, iako ne treba iskljuéiti i specifi¢nije antropoloske faktore, bilo
je neophodno ispitati povezanost faktora prije svega sa slojnom pripadnoséu,
a zatim sa najvaznijim socijalno-demografskim varijablama: polom, staro$¢u,
obrazovanjem i tipom naselja.

Pol. U ovoj analizi primijenili smo t-test za nezavisne uzorke. Na prvom
faktoru (zapadna pop kultura) nijesu utvrdene statisticki znacajne razlike pre-
ma polu.

Na drugom faktoru (informativno-politi¢ki programi) muskarci vise kon-
zumiraju informativne programe, iako razlike nijesu narotito znacajne (t =
2,325; p < 0,021). U skladu sa nalazima niza istrazivanja da se muskarci vi-
Se interesuju za javnu, a Zene za privatnu sferu, ovaj rezultat nije neocekivan.

Zene su vie zainteresovane za elitnu kulturu, iako ni ove polne razlike ni-
jesu statisticki narocito izrazene (t=-2,468, p<0,014). Ovoj razlici najvise do-
prinosi $to Zene vise prate klasi¢nu literaturu i pozori$ne predstave.

Na ¢etvrtom faktoru nema statisti¢ki znacajnih razlika prema polu, iako je
vrijednost t-testa na granici zna¢ajnosti (t = -1,945; p < 0,052). Zanimljivo je
da ipak Zene nesto viSe naginju $und kulturi. Interesovalo nas je koji od ajte-
ma ovom blagom naginjanju najvi$e doprinose. Zene znacajno vise vole rijali-
ti programe od muskaraca (t = -2,108; p < 0,035) i folk muziku (t = -2,320; p
< 0,021), dok u pogledu slusanja turbo-folk muzike nijesu utvrdene statisti¢-
ki znacajne razlike.

Narodnu umjetnost (peti faktor) vi$e konzumiraju muskarci. Iako ove ra-
zlike dostizu stepen statisticke znacajnosti (t = 2,176; p < 0,030), one nijesu
narocito izrazene.

Bez obzira na to $to polne razlike izmedu praktikovanja navedenih kultur-
nih sadrzaja nijesu naroc¢ito izrazene prema polu, ipak mozemo zapaziti da su
zene sklonije upraznjavanju rafiniranijih kulturnih sadrzaja, ali i onih kultur-
nih sadrzaja koji podiZu nase emocije (rijaliti programi i folk muzika) bez obzi-
ra na njihovu vrlo nisku estetsku vrijednost. S druge strane, muskarci pokazuju
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ve¢u glad za informacijama. Krajnje pojednostavljeno re¢eno: kulturne sadr-
zaje Zene nesto vise dozivljavaju emocionalno, a muskarci nesto vise racional-
no — participirajudi vi$e u informativnim sadrzajima mas-medija.

Starost. Prema ocekivanju, utvrdena je visoka negativna korelacija izmedu
starosti i upraznjavanja sadrzaja pop kulture. Naime, $to su stariji, sve manje
konzumiraju pop kulturu i vice versa (r = -0,370; p < 0,000).

Drugi faktor je u statisti¢ki visoko znadajnoj pozitivnoj vezi sa staro$¢u i kon-
zumiranjem razli¢itih informativnih programa (r = 0,307; p < 0,000). Dru-
gim rije¢ima: $to su ispitanici stariji, to vecu paznju i vrijeme posvecuju infor-
mativnim programima.

_ Tredi fakror je u negativnoj korelaciji sa starod¢u (r = -0,092; p < 0,009).
Sto su ispitanici stariji, to manje participiraju u elitnoj kulturi, odnosno, $to
su mladi, to su vi$e posveéeni zanrovim elitne kulture.

Izmedu starosti i ¢etvrtog faktora nema statisticki znacajne veze. To zna-
¢i da ne postoje znacajne starosne razlike izmedu razlic¢itih uzrasta u pogledu
konzumiranja $und kulture. Uostalom, poznato je da gotovo svi uzrasti lako
prihvataju $und kulturu jer njena recepcija ne zahtijeva posebne napore, niti iz-
gradene estetske kriterijume, a podsti¢e primitivne, nagonske porive u li¢nosti.

Najzad, peti faktor je u relativno visokoj pozitivnoj korelaciji sa staro$¢u. Sta-
riji, vi$e okrenuti tradiciji, ve¢i su konzumenti narodne umjetnosti nego mla-
di (r = 0,288; p< 0,000).

Mozemo zakljuéiti da su mladi vise skloni umjetni¢kim sadrzajima u ko-
jima je nagladenija individualna kreativnost i avangardnost, a stariji tradicio-
nalnijim formama umjetnic¢kog izrazavanja, sa izuzetkom $und kulture koja je
izgleda sli¢no ,zarazna” za sve uzraste. Smanjeno interesovanje mladih za in-
formativne programe ipak donekle iznenaduje. Moze se objasniti politickom
apatijom usljed osjecanja drustvene besperspektivnosti, narocito zbog visokih
stopa nezaposljenosti mladih, $to je, nazalost, evropski, pa i svjetski, a ne sa-
mo crnogorski fenomen.

Obrazovanje.

Tabela 40. Korelacije ukupnog skora skale obrazovanja sa faktorskim skorovima

Korelacije

faktorl | faktor2 | faktor3 | faktor4 | faktor 5

Koeficijent
korelacije

Znacajnost | ,000 ,063 ,000 ,000 ,020
N 795 801 796 797 802

,1927 ,066 3577 1-,2897 -,082

Spirmanov Ro | Obrazovanje
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Veze izmedu obrazovanja i kulturnih praksi ispitivali smo primjenom Spir-
manovog koeficijenta korelacije.

Prvi faktor je u pozitivnoj korelaciji sa obrazovanjem (Ro = 0,192; p < 0,000).
Sto su ispitanici obrazovaniji, to su ve¢i konzumenti pop kulture i obratno.

Izmedu obrazovanja i drugog faktora nijesu utvrdene statisti¢ki znacajne
veze. Vidjeli smo da kada je rije¢ o starosti te su veze bile statisticki znacajne i
pozitivne. Naime, stariji su ve¢i konzumenti informativnio-politi¢kih progra-
ma nego mladi iz razloga o kojima je bilo rije¢i. Izgleda da je danas potreba da
u pravom trenutku imamo pravu informaciju sli¢no zastupljena na svim obra-
zovnim nivoima, tako da je zato pozitivna veza izmedu obrazovanja i konzu-
miranja informativno-politi¢kih programa dosta relativna.

Tredi faktor je u visokoj pozitivnoj korelaciji sa obrazovanjem (r = 0,357; p
< 0,000). Prema o¢ekivanju, obrazovaniji su vise skloni potro$nji sadrzaja elit-
ne kulture nego manje obrazovani.

Cetvrti faktor je u relativno visokoj negativnoj korelaciji sa obrazovanjem (r
=-0,289; p < 0,000). Manje obrazovani su skloniji Sundu nego obrazovanij.

Izmedu petog faktora i obrazovanja postoji blaga negativna korelacija (r =
0,082; p < 0,020). Iako su manje obrazovani i stariji skloniji izvornoj narod-
noj umjetnosti nego mladi i obrazovaniji, izgleda da je distinkcija medu gene-
racijama u ovom slucaju ve¢a izmedu avangardnih, modernih i tradicionalnih
oblika umjetni¢kog stvaralastva nego u ukusima.

Slojevi i kulturne prakse. Glavni istrazivacki problem sa stanovista naseg te-
orijskog polazi$ta u ovom poglavlju, koje je najblize Burdijeovom teorijskom
konceptu, pokusaj je sagledavanja povezanosti odredenih kulturnih praksi sa
slojnom pripadno$¢u ispitanika. Da bismo utvrdili da li postoje slojne razlike
u pojedinim kulturnim praksama primijenili smo ANOVA test.

Prvi faktor. Medu slojevima u pogledu praktikovanja pop kulture postoje
statisti¢ki znacdajne razlike (F = 6,205; p < 0,000). Visa klasa manje upraznja-
va pop kulturu od sluzbenika itechni¢ara (I-] = -2,50676; p < 0,034), a vie od
poljoprivrednika (I-] = 5,30690; p < 0,020), dok se od svih ostalih slojeva zna-
¢ajno ne razlikuje, uklju¢ujudi i potklasu.

Sitni privatnici i samozaposljeni znacajno vise upraznjavaju sadrzaje pop kul-
ture nego kv. i vkv. radnici (I-] = 3,16133; p < 0,003), nkv. i pkv. radnici (I-J
=2,87510; p < 0,020) i poljoprivrednici (I-] = 7,62151; p < 0,000), dok se od
svih ostalih znacajno ne razlikuju.

Struénjaci su znadajno veéi poklonici pop kulture nego kv. i vkv. radnici (I-
J=2,78922; p < 0,003), nkv. i pkv. radnici (I] = 2,50299; p < 0,009), poljo-
privrednici (I-] = 7,62151; p < 0,000), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju.
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Od pripadnika potklase se znacajno ne razlikuju, iako su na samoj granici zna-
¢ajnosti (I-] = 1,40768; p < 0,051).

Sluzbenici i tehnidari se znacajno razlikuju od svih ostalih, izuzev sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih, ve¢ smo istakli da su znacajno veéi poklonici pop
kulture od pripadnika vi$e klase, kv. i vkv. radnika (I-] = 3,07137; p < 0,000),
nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,00286; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 7,90365;
p < 0,000) i potklase (I-] = 1,68983; p < 0,016).

Receno je da su kv. i vkv. radnici slabiji konzumenti pop kulture od sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih, stru¢njaka i sluzbenika, ali veéi od poljoprivrednika
(I = 4,83228; p < 0,018), dok se od nkv. i pkv. radnika i potklase ne razlikuju.

Pomenuli smo da nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje prate sadrzaje pop kul-
ture nego sitni privatnici i samozaposljeni, stru¢njaci, sluzbenici i tehnicari i
poljoprivrednici (I-] = 5,11852; p < 0,017), dok se ne razlikuju od pripadnika
vise klase, kv. i vkv. radnika i potklase.

Poljoprivrednici su najslabiji poklonici pop kulture; ve¢ smo kazali da su
znacajno slabiji konmzumenti od vi$e klase, sitnih privatnika i samozaposlje-
nih, stru¢njaka, sluzbenika itehnic¢ara, kv. i vkv. i nkv. i pkv. radnika, ali i od
ispitanika potklase (I-] = -0,62382; p < 0,002).

Pripadnici potklase su znacajno manje konzumenti pop kulture od stru¢-
njaka, sluzbenika i tehnicara, a znacajno vise od poljoprivrednika, dok se zna-
¢ajno ne razlikuju od pripadnika vise klase, sitnih privatnika i samozaposlje-
nih, kv. i vkv. i nkv. i pkv. radnika.

Uz odredeni izuzetak (pripadnike vise klase), zapaza se da su pripadnici ,vi-
$ih” slojeva (sitni privatnici i samozapo$ljeni, stru¢njaci, sluzbenici i tehni¢a-
ri) znadajno vedi konzumenti sadrzaja pop kulture od kv. i vkv. radnika, nkv.
i pkv. radnika, poljoprivrednika, dok su pripadnici potklase podijeljeni, iako

su bliZi ,,nizim” socijalnim slojevima.

Drugi faktor. Prema drugom faktoru razlike medu slojevima su visoko zna-
¢ajne (F = 6,205; p < 0,000). Pripadnici vi$e klase u znacajno veéoj mjeri pra-
te informativne programe nego kv. i vkv. radnici (I-] = 2,67980; p < 0,012),
nkv. i pkv. radnici (I-] = 3,52107; p < 0,003) i poljoprivrednici (I-] = 5,96552;
p < 0,002), dok se od svih ostalih znacajno ne razlikuju.

Sitni privatnici i samozaposljeni takode su znac¢ajno veéi konzumenti infor-
mativnih sadrzaja u mas-medijima nego kv. i vkv. radnici (I-] = 2,20365; p <
0,013), nkv. i pkv. radnici (I-] = 3,04492; p < 0,003) i poljoprivrednici (I-] =
6,48936; p < 0,002). Od svih ostalih se znacajno ne razlikuju.

Kao i prethodna dva sloja, stru¢njaci znacajno vise prate informativne pro-

grame nego kv. i vkv. radnici (I-] = 2,45503; p < 0,000), nkv. i pkv. radnici (I-]
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=3,29630; p < 0,000) i poljoprivrednici (I-] = 5,74074; p < 0,001), dok se od
svih ostalih znacajno ne razlikuju.

Sluzbenici i tehnicari su takode veéi poklonici informativnih programa u
mas-medijima nego kv. i vkv. radnici (I-] = 1,55212; p < 0,007), nkv. i pkv. rad-
nici (I-] = 2,2,39339; p < 0,002) i poljoprivrednici (I-] = 4,83784; p < 0,004).
Od svih ostalih se znac¢ajno ne razlikuju, mada su pripadnici potklase nesto
skloniji praéenju informativnih programa (I-] = -1,13797; p < 0,051, na grani-
ci zna¢ajnosti — prim. autora).

Kv. i vkv. radnici znadajno manje prate informativne programe nego pripad-
nici viSe klase, sitni privatnici i samozapo$ljeni, stru¢njaci, sluzbenici i tehni-
¢ari i pripadnici potklase (I-] = 2,69009; p < 0,000). Ne razlikuju se od nkv.
i pkv. radnika i poljoprivrednika.

Nkv. i pkv. radnici takodeznacajno manje prate informativne programe ne-
go pripadnici vi$e klase, sitni privatnici i samozaposljeni, stru¢njaci, sluzbeni-
ci i tehnicari i pripadnici potklase (I-] = -3,53136; p < 0,000), a znacajno se
ne razlikuju od kv. i vkv. radnika i poljoprivrednika.

Poljoprivrednici takode zna¢ajno manje prate informativne programe od svih
ostalih, osim od kv. i vkv., nkv. i pkv. radnika, od kojih se znac¢ajno ne razlikuju.

Najzad, pripadnici potklase znacajno viSe prate informativne programe u
mas-medijima nego kv. i vkv., nkv. i pkv. radnici i poljoprivrednici, dok se ne
razilikuju od svih ostalih, iako nesto vi$e prate informativne programe od sluz-
benika i tehnicara, ali je ta razlika na granici znacajnosti.

U pogledu praéenja informativnih programa ,visi” slojevi u ve¢oj mjeri prate
informativne programe nego ,nizi” i tu polarizaciju mogli smo zapaziti i kod
prvog faktora, sa izuzetkom vise klase kod prvog faktora, $to se vjerovatno mo-
ze objasniti starosnom strukturom ove populacije koja je srednjih ili starijih go-
dina, a pop-kultura je nesto vi$e vezana za mladu populaciju.

Sluzbenici i tehnicari su bliZi ,vi$im” slojevima u ova dva faktora, iako pred-
stavljaju srednje slojeve.

Tredi faktor. Socijalni slojevi se znacajno razlikuju po konzumiranju sadr-
zaja elitne kuleure (F = 13,801; p < 0,000). Pripadnici vise klase su znacaj-
no vedi poklonici elitne kulture nego sitni privatnici i samozaposljeni (I-] =
2,04696; p < 0,040), sluzbenici i tehnic¢ari (I-] = 2,14758; p < 0,010), kv. i
vkv. radnici (I-] = 3,35264; p < 0,000), nkv. i pkv. radnici (I-] = 04,88186; p
< 0,000), poljoprivrednici (I-] = 6,34483; p < 0,000) i pripadnici potklase (I-
J = 1,88202; p < 0,031).

Sitni privatnici i samozaposljeni su skloniji upraznjavanju sadrzaja elitne kul-

ture od nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,83491; p < 0,001) i poljoprivrednika (I-J
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=4,29787; p < 0,004), a znacajno manje od pripadnika vise klase i stru¢njaka
(IJ = -2,00371; p < 0,004), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju.

Struénjaci su znac¢ajno skloniji upraznjavanju zanrova elitne kulture nego sit-
ni privatnici i samozapo$ljeni, sluzbenici i tehnicari (I-] = 2,10434; p < 0,000),
kv. i vkv. radnici (I = 3,30940; p < 0,000), nkv. i pkv. radnici (I-] = 4,83862;
p < 0,000), poljoprivrednici (I] = 6,30159; p < 0,000) i pripadnici potklase
(IJ = 1,83878; p < 0,000). Jedino se ne razlikuju od pripadnika vise klase.

Sluzbenici i tehnicari su manje konzumenti elitne kulture nego pripadnici
vide klase i stru¢njaci, a zna¢ajno vise od kv. i vkv. radnika (I-] = 3,30940; p <
0,010), nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,73428; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] =
4,19725; p < 0,002). Ne razlikuju se od sitnih privatnika i potklase.

Kv. i vkv. radnici manji su poklonici elitne kulture od pripadnika vise kla-
se, sitnih privatnika i samozaposljenih, stru¢njaka i potklase (I-] = -1,47062;
p < 0,006), a znadajno vedi od nkv. i pkv. radnika (J = 1,52922; p < 0,026) i
poljoprivrednika (I-] = 2,99219; p < 0,031).

Nkv. i pkv. radnici su manji konzumenti elitne kulture od pripadnika vise
klase, sitnih privatnika i samozapo$ljenih, stru¢njaka, kv. i vkv. radnika i pot-
klase (I-] = -2,99985; p < 0,000), a ne razlikuju se samo od poljoprivrednika.

Poljoprivrednici su kao i nkv. i pkv. radnici manji konzumenti elitne kultu-
re od svih ostalih, a ne razlikuju se samo od nkv. i pkv. radnika.

Pripadnici potklase su manje skloni elitnoj kulturi od pripadnika vise kla-
se i stru¢njaka, a vie od kv. i vkv.,, nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika, dok
se od ostalih znacajno ne razlikuju.

Drustveni slojevi se najdosljednije diferenciraju prema potrosnji sadrzaja elit-
ne kulture, sa izuzetkom potklase: pripadnici vise klase i stru¢njaci su veéi po-
klonici elitne kulture; od svih ostalih znacajno se ne razlikuju, dok su u tom
pogledu sitni privatnici i samozapo$ljeni bliZi sluzbenicima i tehni¢arima ne-
go visoj klasi i stru¢njacima, $to je izvjesno odstupanje od ove dosljednosti.

Potklasa je najprotivrje¢niji socijalni sloj u pogledu recepcije kulturnih sadr-
Zzaja u veéini faktora, o ¢emu Ce i kasnije biti rije¢i. Prema rezultatima su rela-
tivno najblizi sluzbenicima i tehni¢arima, $to je neoc¢ekivano, ali u pojedinim
faktorima bliZi su niZim socijalnim slojevima. Prema nasem misljenju, ove pro-
tivrje¢nosti proisti¢u iz velike obrazovne heterogenosti potklase.

Cetvrti faktor. Prema konzumiranju $und kulture socijalni slojevi se znacaj-
no razlikuju (F = 4,099; p < 0,000). Pripadnici vise klase ne razlikuju se od
svih ostalih socijalnih slojeva u pogledu konzumiranja $und kulture, $to se mo-
ze redi i za sitne privatnike i samozapo$ljene. Sitni privatnici i samozaposlje-
ni ne razlikuju se u pogledu potrosnje sund kulture od svih ostalih. Stru¢njaci
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su manji konzumenti Sund kulture od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = -1,34019;
p < 0,000) i pripadnika potklase (I-J= -1,63525; p < 0,000), dok se od ostalih
znacajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehnidari su skloniji $und kulturi od stru¢-
njaka, kv. i vkv. radnika (I-] = 0,92629; p < 0,010). Od ostalih seznac¢ajno ne
razlikuju. Kv. i vkv. radnici su manje skloni $und kulturi od sluzbenika i teh-
ni¢ara i potklase (I-] = -1,22136; p < 0,003), a od ostalih se znacajno ne razli-
kuju. Nkv. i pkv. su manje skloni $und kulturi od pripadnika potklase, iako je
razlika na granici zna¢ajnosti (I-] = -1,04167; p <0,047). Od svih ostalih zna-
¢ajno se ne razlikuju. Poljoprivrednici se ne razlikuju od svih ostalih. Pripad-
nici potklase vie konzumiraju $und kulturu od stru¢njaka, kv. i vkv., nkv. i
pkv. radnika. Od svih ostalih znadajno se ne razlikuju.

Elitna kultura relativno najbolje razdvaja socijalne slojeve po kulturnoj po-
tro$nji, a Sund kultura relativno najdosljednije nivelise te razlike. Kao $to smo
ve¢ pomenuli, pripadnici potklase su najkontradiktorniji socijalni sloj u pogle-
du kulturne potrosnje jer su konzumiranju $und kulture skloniji od pripadni-
ka ,nizih” socijalnih slojeva.

Peti faktor. U pogledu potro$nje sadrzaja narodne umjetnosti slojevi se bla-
go razlikuju (F = 02,156; p < 0,036). Pripadnici vise klase prema konzuma-
ciji sadrzaja narodne umjetnosti ne razlikuju se od svih ostalih. Strué¢njaci su
znadajno manje poklonici narodne umjetnosti nego pripadnici potklase (I-] =
-0,53944; p < 0,032), dok se od svih ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Sitni pri-
vatnici i samozaposljenimanje su skloniji narodnoj umjetnosti od kv. i vkv. rad-
nika i pripadnika potklase, a od svih ostalih se znacajno ne razlikuju. Sluzbe-
nici i tehni¢ari su manji konzumenti narodne kulture samo od potklase (I-] =
-0,66480; p < 0,006), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Kv. i vkv. radni-
ci su vedi poklonici narodne umjetnosti od stru¢njaka, dok se od ostalih zna-
¢ajno ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici ne razlikuju se od svih ostalih. Poljopri-
vrednici se takode ne razlikuju od svih ostalih. Pripadnici potklase znacajno
manje konzumiraju narodnu umjetnost nego sitni privatnici i samozaposlje-
ni, stru¢njaci, sluzbenici i tehnicari, nkv. i pkv. radnici. Ne razlikuju se od pri-

padnika vise klase i poljoprivrednika.

Tip naselja. Naselja u Crnoj Gori u ovom istrazivanju klasifikovali smo u
tri kategorije: Podgorica, drugi gradovi i sela. Iz Podgorice je bilo 29,8% ispi-
tanika, iz drugih gradova 52,3% i iz sela 17,9% ispitanika. Da bismo utvrdi-
li razlike izmedu ispitanika razli¢itih tipova naselja i njihovih kulturnih prak-
si, primijenili smo ANOVA test. Razlika medu ispitanicima razli¢itih tipova
naselja u pogledu prihvatanja pop kulture je zna¢ajna (F = 8,075; p < 0,000).
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Primjenom ANOVA testa pokazalo se da ispitanici koji Zive u manjim gra-
dovima vi$e konzumiraju sadrzaje pop kulture od onih iz Podgorice (I-] =
2,05387; p < 0,000), dok se od ispitanika koji zive u selima znadajno ne razli-
kuju. Druge razlike nijesu utvrdene. Posebno je neocekivano da izmedu ispi-
tanika koji Zive u selima i ispitanika iz Podgorice nijesu nadene razlike.

U pogledu recepcije informativno-politickih programa takode nijesu nade-
ne statisticki zna¢ajne razlike medu ispitanicima tri razlicita tipa naselja (F =
2,058; p < 0,128). Treba ipak zapaziti da je primjenom ANOVA testa utvrde-
no da ispitanici u manjim gradovima imaju blago izrazeniju tendenciji ka ve¢em
pracenju informativno-politickih programa nego oni u Podgorici (I-] = 0,174; p
< 0,058, na granici znadajnosti, iako nije statisti¢ki zna¢ajan — prim. autora).

Pralenje sadrzaja elitne kulture izrazenije je u drugim gradovima nego u
selima Crne Gore (I-] = 1,76281; p < 0,000). Takode, ispitanici iz Podgori-
ce znadajno vise konzumiraju sadrzaje vrhunske kulture nego u selima (I-] =
1,19904; p < 0,010). Zanimljivo je da izmedu ispitanika drugih gradova i Pod-
gorice na tre¢em faktoru nijesu nadene znacajne razlike.

Treba ista¢i da su najznadajnije razlike izmedu ispitanika Podgorice i drugih
nasclja nadene kada je re¢ o $und kulturi (F = 55,673; p < 0,000). Ispitanici
Podgorice manje konzumiraju $und kulturu od pripadnika drugih gradova (I-
J =-2,34501; p < 0,000), kao i od ispitanika sela (I-] = -2,82827; p < 0,000).

U pogledu recepcije narodne umjetnosti nadena je razlika izmedu ispitanika
tri tipa naselja (F = 5,025; p < 0,007). Ispitanici drugih gradova vie konzumi-
raju narodnu umjetnost nego ispitanici Podgorice (I-] = 0,39598; p < 0,024),
a ispitanici koji Zive u selima takode (I-] = 0,69541; p < 0,002).

Prema o¢ekivanju, ispitanici iz Podgorice znacajno vise su publika koja par-
ticipira u vrhunskoj kulturi nego svi ostali. To je dobrim dijelom artefakt ¢i-
njenice da su institucije elitne kulture najve¢im dijelom stacionirane u Podgo-
rici. Kada su odredene kulturne Prakse dostupne svima, onda se ispitanici u
Podgorici znac¢ajno ne razlikuju. Stovise, sadrzaji pop kulture znacajno vise se
prate u drugim gradovima nego u Podgorici, a ispitanici u Podgorici se u tom
pogledu znacajno ne razlikuju ¢ak ni od ispitanika u selima. Takode je znacaj-
no zapaziti da je glad za aktuelnim informacijama jednako prisutna u svim ti-
povima naselja. Cak postoji blaga tendencija da je nesto izrazenija u drugim
gradovima nego u Podgorici. Ipak, ¢injenica da je elitna kultura dominantni-
ja u Podgorici, a $und kultura zna¢ajno manje, sugerie da je Podgorica i kul-
turna prestonica Crne Gore. To je uslovljeno koncentracijom vrhunskih insti-
tucija kulture u Podgorici, ali i relativno najve¢om koncentracijom kulturnog
kapitala u Podgorici, ako kao najznadajni indikator kulturnog kapitala uzme-
mo obrazovni nivo.
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Tako su kulturne prakse uslovljene socioloskim, socioekonomskim i socio-
demografskim ¢iniocima, ne treba izgubiti iz vida njihova univerzalna svojstva
koja su ,,proizvod” postindustrijskih drustava, koja niveli$u stratifikacijske ra-
zlike u kulturnim praksama, i antropoloskih ¢inilaca. Crna Gora je daleko od
ovog nasljeda postindustrijskih drustava, ali bar jedan aspekt kulturnih prak-
si tih drustava se u Crnoj Gori osje¢a — a to je stalna glad za novim aktuel-
nim informacijama, prije svega iz sfere politike, a zatim i svih ostalih oblasti
drustvenog Zivota

Kulturne prakse i indeks potrosnje. Dali se ispitanici koji uprznjavaju razli¢i-
te kulturne sadrzaje znac¢ajno razlikuju prema indeksu potros$nje? Kao $to ¢ée-
mo vidjeti, u veéini slu¢ajeva da. Poklonici pop kulture imaju znacajno visi in-
deks potro$nje (Ro = 0,188; p < 0,000). U kontekstu ¢injenica da visi indeks
potro$nje imaju pripadnici visih slojeva ovaj rezultat je oéekivan jer se pokazalo
da poklonici pop kulture znacajno ¢esée pripadaju visim socijalnim slojevima.

Ispitanici koji prate politicko-informativne programe imaju blago visi indeks
potrosnje (Ro = 0,069; p < 0,050, na ivici znacajnosti). lako politi¢ko-infor-
mativne programe znacajno viSe prate visi drustveni slojevi, ta korelacija nije
narocito korespondentna sa indeksom potrosnje, iako se pokazalo da su pri-
padnost visim slojevima i visi indeks potro$nje u visokoj pozitivnoj korelaci-
ji. Objasnjenje se moze na¢i u ¢injenici da stepen potrosnje nije uslov sticanja
uvida u politicko-informativne sadrzaje jer su ti osnovni sadrzaji lako dostu-
pni svima putem najpopularnijih televizijskih emisija i ne zavise od finansij-
skih mogu¢nosti porodice kao $to je nabavka relativno skupljih nedjeljnih po-
litickih magazina i sl.

Poklonici elitne kulture imaju zna¢ajno visi indeks potro$nje (Ro = 0,263;
p < 0,000). Osim po visoj slojnoj pripadnosti, poklonici elitne kulture se zna-
¢ajno diferenciraju i po indeksu potrosnje jer su programi elitne kulture skupi
i ¢esto zato nedostupni nizim socijalnim slojevima.

Izmedu $und kulture i indeksa potro$nje postoji negativna povezanost (Ro
=-0,084; p < 0,017). Poklonici $und kulture imaju zna¢ajno manji indeks po-
tro$nje jer njena potro$nja zahtijeva manje finansijskih sredstava i zato je lak-
Se dostupna svim socijalnim slojevima.

Poklonici narodne umjetnosti imaju znacajno manji indeks potrosnje (Ro
=-0,121; p < 0,001). Iako su kv. i vkv. radnici znacajno veéi poklonici narod-
ne umjetnosti, u cjelini medu socijalnim slojevima nijesu nadene neke znacaj-
nije razlike u pogledu prihvatanja narodne umjetnosti. Manji indeks potrosnje
zato je teze povezivati sa nizim socijalnim slojem, iako kv. i vkv. radnici njima
ipak pripadaju, ve¢ jednostavno sa relativno ve¢om dostupnoséu i jeftinijom
potro$njom kulturnih sadrZaja narodne umjetnosti.
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Nacin slusanja, nabavljanja muzike

Budu¢i da je muzika onaj vid kulturnog praktikovanja koji po Burdijeu naj-
bolje pokazuje distinkciju medu socijalnim slojevima, Zeljeli smo da ispitamo:
1. koliko su nacini slusanja i nabavljanja muzike povezani sa kulturnim
praksama;
2. koliko se socijalni slojevi medusobno razlikuju prema nacdinu slusanja
i nabavljanja muzike.
Prvo ¢emo lapidarno iznijeti distribucije koje opisuju nacin slusanja i na-
bavljanja muzike. Pitanje 74. sadrzi pet potpitanja u vidu petostepene skale od
»svakog dana” do ,,nikada” (vidjeti upitnik, prilog na kraju rada).

Tabela 41. Uéestalost na¢ina slu$anja i nabavljanja muzike

R.  |Nalin slu$anja, | Svakidan | Vide puta | Vie puta | Vise puta Nikada

broj | nabavljanja sedmi¢no mjeseno godisnje
muzike

74.1 | Slusam na radiju, | 477 (59,3% | 176 (21,9%) | 63 (7.8%) | 44 (5.5%) | 44 (5.5%)
TV-u

742 |Kupujem CD, | 10 (13%) | 24 (3.0%) | 43 (5.4%) | 147 (18.4%) | 576 (72%)
kasete

74.3 |Razmjenjujem's | 61 (7,6%) | 55 (6,9%) |100 (12,5%) | 110 (13,8%) | 473 (59,2%)
prijateljima

744 | Skidam s inter- | 107 (13,4% | 106 (13,3%) | 143 (17.9)% | 65 (8,1%) | 379 (47.%)
neta, narezujem

745 | Odlazim na 15 (19%) | 6(0.8%) | 42 (5.3%) |296 (37,0%) | 440 (55.%)
koncerte

Kao $to se iz tabele 41 vidi, ispitanici najée$ée slusaju muziku na radiju i
TV-u, a zatim skidaju muziku sa interneta. Znatno rjede odlaze na koncerte i
kupuju CD i kasete. Osim novih tehnoloskih moguénosti, razlog za rjedu ku-
povinu je i finansijska situacija ve¢eg dijela stanovnistva.

Ispitanici koji vole odredenu vrstu muzike koriste razli¢ite nadine slusanja,
a narocito nabavljanja te vrste muzike. Zapazaju se visoke pozitivne korelacije
svakog pitanja sa svakim, izuzev pitanja 74.1 i 74.4, gdje je ta povezanost slabi-
ja (tabela 42). Ta slabija povezanost je oéekivana ako se zna da oni koji skida-
ju s Interneta i narezuju odredenu vrstu muzike nju i ne slusaju na radiju i te-
leviziji. Medutim, ipak se zapaza da su neke korelacije osjetno izrazenije: 74.4
sa74.2; 74.2 sa 74.3; 74.5 sa 74.4; 74.5 sa 74.4 te 74.4 sa 74.2. Rije¢ je o ispita-

nicima — poklonicima muzike, koji na najekonomi¢niji, najefikasniji i najbrzi
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Tabela 42. Interkorelacija 74. pitanja o na¢nima slu$anja i nabavljanja muzike
primjenom Spirmanovog koeficijenta korelacije

pit74_1 | pit74_2 | pit74_3 | pit74_4 | pit74_5

Slusanje na ra- | 74.1 | Koeficijent korelacije 1,000 |[,152" |,144" |,080" |,145"
diju, televiziji Znatajnost . 000 [,000 |,024 |,000

N 804 800 799 800 799
Kupovanje 74.2 | Koeficijent korelacije 1527 1,000 |[,458" |[,318" |,247"
CD-a, kaseta Znatajnost 000 | 000 [,000 [,000

N 800 800 799 800 799
Razmje- 74.3 | Koeficijent korelacije 1447 1,4587 | 1,000 |,6147  |,4397
njivanje sa Znatajnost 000 |,000 |. 000 [,000
prijaccljima N 799|799 [799 |79 |798
Skidanje sa 74.4 | Koeficijent korelacije ,080° ,3187 ,614” 1,000 |,589"
interneta, Znacajnost 024,000 [,000 |. ,000
harezivane N 800 [800  [799  |800  [799
Odlasci na Koeficijent korelacije |,145" 2477 |,4397 |,589” 1,000
koncerte Znacajnost ,000 ,000 ,000 ,000 .

N 799 799 798 799 799

x Korelacija je znacajna na 0,01 stepeni
* Korelacija je zna¢ajna na 0,05 stepeni

na¢in zele da dodu do onih muzi¢kih sadrzaja koji najvie odgovaraju njiho-
vim estetskim ukusima i muzi¢kim interesovanjima.

Nacini slusanja i nabavljanja muzike i kulturne prakse

Nas je posebno interesovala povezanost kulturnih praksi i na¢ini nabavlja-
nja, odnosno slusanja muzike. U tom cilju smo izvrsili korelacionu analizu.
Fakrtori kulture u toj analizi uklju¢eni su preko faktorskih skorova. Koris¢en
je Pirsonov koeficijent korelacije.

Iz tabele 43 moze se zapaziti da sa savremenim oblicima muzi¢kog stvara-
lastva raste pozitivna povezanost izmedu ucestalosti nabavljanja i slusanja mu-
zike i vrste muzike. Kao $to vidimo, pozitivne korelacije su najveée sa prvim
faktorom — faktorom pop kulture, manje sa elitnom kulturom, koja ukljucuje
klasi¢nu muziku i operu, a najmanje, pa i negativne sa narodnom umjetnoséu.
Muzicki sadrzaji pop kulture viSe su povezani sa savremenim tehnologijama i
po nastanku i po na¢inu izvodenja. Koliko su nacini slusanja i nabavljanja mu-
zike povezani sa polom, staro$¢u, obrazovanjem, slojnom pripadno$éu i mje-
stom stanovanja?
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Tabela 43. Korelacije izmedu faktorskih skorova za pet faktora kulture sa pet
modaliteta uéestalosti slu$anja i nabavljanja muzike

Natini slu$anja i nabavljanja muzike

Red. Fakrtori Svaki dan | Vise puta | Vise puta | Vise puta | Nikada
broj sedmi¢no | mjese¢no | godisnje
74.1 Zapadna pop kultura 0,236 0,226 0,423 0,479 0,389
0,000 0,000 0,000 0,000 0,000

74.2 Informativno-politicki 0,191 -0,12 -0,068 -0,126 0,003
programi 0,000 0,739 0,055 0,000 0,932

74.3 Elitna kultura 0,020 0,119 0,211 0,223 0,304
0,565 0,001 0,000 0,000 0,000

74.4 Sund kultura 0,261 0,133 0,198 0,038 0,083
0,000 0,000 0,000 0,292 0,019

74.5 Narodna umjetnost 0,030 -0,19 -0,170 -0,168 -0,081

0,389 0,594 0,000 0,000 0,022

Pol. Primijenili smo T-test. Medu polovima u pogledu slusanja i nabavljanja
muzike nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike.

Starost. Primijenili smo Pirsonov koeficijent korelacije. Sa starenjem opada
kupovina CD-ova (r = -0,204; p < 0,000), smanjuje se razmjenjivanje muzi¢-
kih sadrzaja sa prijateljima (r = -0,424; p < 0,000), smanjuje se interesovanje
za skidanje muzickih sadrZaja sa interneta (r = -0,613; p < 0,000), kao i inte-
resovanje za odlaske na koncerte (r = -0,425; p < 0,000). U pogledu gledanja
i slusanja T'V-a i radija nijesu nadene statisticki znacajne razlike. Zapaza se da
interesovanje za savremenu muziku znac¢ajno opada sa staro$¢u, $to je uoceno
i u drugom istrazivanju (116).

Obrazovanje. Primijenili smo ANOV test. Prema slusanju na radiju i TV-u
nijesu nadene statisticki znac¢ajne razlike. Ispitanici razli¢itog obrazovnog ni-
voa medusobno se znadajno razlikuju prema ulestalosti kupovine CD-ova (F
= 5,472; p < 0,004). Niskoobrazovani zna¢ajno manje kupuju CD-ove nego
ispitanici sa srednjim i vi$im obrazovanjem (I-] = -0,23762; p < 0,001) i oni
sa visokim obrazovanjem (I-] = -0,19653; p < 0,012). Ispitanici sa srednjim i
visim obrazovanjem ne razlikuju se od onih sa visokim.

Ispitanici razli¢itog obrazovnog nivoa medusobno se razlikuju u pogledu
ucestalosti razmjene muzickih sadrzaja sa prijateljima (F = 9,185; p < 0,000).
Niskoobrazovani znacajno rjede razmjenjuju muzicke sadrzaje sa prijateljima
nego srednjeobrazovani (I-] = -0,31242; p < 0,007) i visokoobrazovani (I-] =
-0,51800; p < 0,000), a oni sa srednjim i vi§im obrazovanjem znadajno rjede
nego oni sa visokim obrazovanjem (I-] = -0,20559; p < 0,051), iako je znacaj-
nost na samoj granici, te se ovaj nalaz skoro moze zanemariti.
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Ispitnici koji skidaju s interneta i narezuju muzicke sadrzaje zna¢ajno se me-
dusobno razlikuju po obrazovnom nivou (F = 25,199; p < 0,000). Ponovo ni-
skoobrazovani ispitanici znacajno rjede skidaju i narezuju muzicke sadrzaje sa
interneta od onih sa srednjim i vi$im obrazovanjem (I-] = -0,71273; p < 0,000)
i onih sa visokim (I-J = -0,95100; p < 0,000), a ispitanici sa srednjim i vi§im
obrazovanjem znacajno rjede od onih sa visokim (I-] = -0,23827; p < 0,000).

Najzad, ispitanici razli¢itog obrazovnog nivoa znacajno se razlikuju po uce-
stalosti posje¢ivanja koncerata i muzickih priredbi (F = 16,581; p < 0,000).
Niskoobrazovani znacajno rjede posje¢uju koncerte od onih sa srednjim i vi-
$im obrazovanjem (I-] = -0,29696; p < 0,000) i onih sa visokim (I-] = 0,000),
dok se oni sa srednjim i vi$im i visokim, medusobno znacajno ne razlikuju u
pogledu ucestalosti posjeéivanja koncerata. Generalno, mozemo zakljuc¢iti da
sa obrazovnim nivoom raste ucestalost interesovanja za sve nacine sluanja i
nabavljanja muzike.

Nacini slusanja i nabavljanja muzike — slojna pripadnost

Slusanje muzike. Primijenjena je ANOVA. Medu slojevima postoje stati-
sticki znacajne razlike prema nadinima sluSanja radija i TV-a (F = 4,997; p <
0,000). Pripadnici vi$e klase zna¢ajno manje slusaju muziku i gledaju TV od
pripadnika potklase (I-] = -5,7842; p < 0,013), dok se od svih ostalih znacaj-
no ne razlikuju. Stru¢njaci znacajno vise slusaju muziku na radiju i gledaju mu-
zitke emisije na TV-u od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,34225; p < 0,009), nkv. i
pkv. radnika (I-] = 0,49962; p < 0,004), poljoprivrednika (I-] = 0,70319; p <
0,056 (na granici), a jedino manje od pripadnika potklase (I-J = 0,30971; p <
0,018), dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Sitni privatnici i samozaposlje-
ni znacajno vise slusaju muziku na radiju i gledaju muzicke emisije na televizi-
ji od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,49430; p < 0,028). Od ostalih se zna¢ajno ne
razlikuju. Sluzbenici i tehnic¢ari znacajno vise slusaju muziku na radiju i gle-
daju muzi¢ke emisije na TV-u od kv. i vkv. radnika (I-J = 0,33636; p < 0,008)
i nkv. i pkv. radnika (I-J = 0,49370; p < 0,004), a zna¢ajno manje od potklase
(IJ = -0,31651; p < 0,013), dok se od ostalih znac¢ajno ne razlikuju.

Kv. i vkv. radnici zna¢ajno manje slusaju muziku na radiju i gledaju muzicke
emisije na T'V-u od pripadnika potklase (I-] = -0,65197; p < 0,000), dok se od
ostalih znacajno ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje slusaju muzi-
ku na radiju i gledaju muzi¢ke emisije na T'V-u od stru¢njaka, sitnih privatnika
i samozaposljenih, sluzbenika i tehni¢ara i pripadnika potklase (I-] = -0,65197;
p < 0,000), dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Poljoprivrednici znacajno
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manje slu$aju muziku na radiju i gledaju muzicke emisije na TV-u od pripadni-
ka potklase (I-] = 1,01290; p < 0,007), dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju.

Najzad, pripadnici potklase znacajno vise slusaju muziku na radiju i gleda-
ju muzicke emisije na TV-u od pripadnika vi$e klase, stru¢njaka, sluzbenika i
tehnicara, kv. i vkv. radnika, nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika, dok se zna-
¢ajno ne razlikuju samo od sitnih privatnika i samozaposljenih.

Zapaza se da pripadnici donjeg dijela drustvene ljestvice u cjelini znadaj-
no manje slusaju muziku od pripadnika gornjeg dijela, sa izuzetkom potklase.
Potklasu jednim dijelom ¢ine i uéenici i studenti, $to onda objasnjava njihovu
znacajno veéu participaciju u slusanju muzike od svih ostalih.

Kupovanje CD-a i kaseta. Medu slojevima nijesu nadene statisti¢ki znacajne
razlike u pogledu ucestalosti kupovine CD-a i kaseta (F = 1,081; p < 0,373).

Razmjenjivanje muzickib sadrzaja sa prijateljima. Medu slojevima postoje
statisticki znacajane razlike u pogledu uéestalosti razmjenjivanja muzickih sa-
drzaja (F = 2,573; p < 0,013). Visa klasa se u pogledu razmjene muzickih sa-
drzaja sa prijateljima ne razlikuje od svih ostalih. Stru¢njaci zna¢ajno manje
razmjenjuju muzicke sadrzaje sa prijateljima od sluzbenika i tehnicara (I-] =
-0,41926; p < 0,001), dok se od ostalih ne razlikuju. Sitni privatnici i samoza-
posljeni u pogledu razmjene muzickih sadrzaja sa prijateljima ne razlikuju se od
svih ostalih. Sluzbenici i tehnidari znacajno vi$e razmjenjuju muzicke sadrza-
je od stru¢njaka, kv. i vkv. radnika (I-J = 0,34382; p < 0,016), nkv. i pkv. rad-
nika (I-J = 0,38623; p < 0,045), poljoprivrednika (I-] = 0,87195; p < 0,036) i
pripadnika potklase (I-] = 0,44244; p < 0,002), dok se ne razlikuju samo od
pripadnika vi$e klase i sitnih privatnika i samozaposljenih. Kv. i vkv. radnici
znacajno manje razmjenjuju muzicke sadrZaje sa prijateljima od sluzbenika i
tehnicara, a od svih ostalih znacajno se ne razlikuju.

Nkv. i pkv. kao i kv. i vkv., samo zna¢ajno manje, razmjenjuju muzicke sa-
drzaje od sluzbenika i tehnicara. Od ostalih se znacajno ne razlikuju. Poljopri-
vrednici su identi¢ni sa radnic¢kim slojevima, ali i pripadnici potklase.

Jedini sloj koji pokazuje potpuno drugadije tendencije u pogledu razmjene
muzickih sadrzaja su sluzbenici i tehnic¢ari. Ovaj sloj povremeno pokazuje po-
nasanja koja odstupaju od oéekivanih obrazaca za taj sloj.

Skidanje muzickih sadrZaja s interneta i narezivanje. Medu slojevima su na-
dene statisti¢ki znacajne razlike prema udestalosti skidanja s interneta i na-
rezivanju muzickih sadrzaja (F = 2,573; p < 0,000). Pripadnici vise klase ne
razlikuju se od svih ostalih prema ucestalosti skidanja muzickih sadrzaja s in-
terneta i narezivanja. Stru¢njaci samo vise skidaju s interneta i narezuju mu-
zi¢ke sadrzaje od poljoprivrednika (I-] = 0,99247; p < 0,041), a od svih osta-

lih se znacajno ne razlikuju.
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Sitni privatnici i samozaposljeni znacajno vise skidaju s interneta i narezu-
ju muzicke sadrzaje od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,61284; p < 0,038), poljopri-
vrednika (I-] = 1,30213; p < 0,012) i pripadnika potklase (I-J = 0,56392; p <
0,006), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehnicari zna¢ajno
vide skidaju s interneta i narezuju muzicke sadrzaje od kv. i vkv. radnika (I-] =
0,36743; p < 0,027), nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,51252; p < 0,022), poljoprivred-
nika (I-] = 1,20181; p < 0,013) i pripadnika potklase (I-] = 0,46360; p < 0,0006).

Kv. i vkv. radnici zna¢ajno manje skidaju s interneta i narezuju muzicke sadr-
zaje samo od sluzbenika i tehnicara. Od ostalih se znacajno ne razlikuju. Nkv.
i pkv. radnici zna¢ajno manje skidaju s Interneta i narezuju muzicke sadrzaje
od sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, dok se od osta-
lih znadajno ne razlikuju. Poljoprivrednici zna¢ajno manje skidaju muzicke sa-
drzaje s interneta i narezuju od stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposlje-
nih, sluzbenika i tehnicara, a od ostalih se znacajno ne razlikuju. Pripadnici
potklase zna¢ajno manje skidaju i narezuju muzicke sadrzaje od sitnih privat-
nika i samozaposljenih. Od ostalih se znac¢ajno ne razlikuju.

Zapaza se tendencija da pripadnici visih slojeva drustva vise skidaju muzi¢-
ke sadrzaje s interneta i narezuju ih, ne samo iz finansijskih razloga, ve¢ i zbog
ce$céeg koriS¢enja kompjutera i u$tede vremena za obilazak muzi¢kih i sli¢nih
prodavnica. Opet su sluzbenici i tehni¢ari u tom pravcu najaktivniji, iako se
nalaze na sredokraéi socijalne slojevitosti.

Odlasci na koncerte. Postoje statisticki znacajne razlike medu slojevima u
pogledu posje¢ivanja koncerata i drugih muzi¢kih manifestacija (F = 4,656;
p < 0,000). Pripadnici vi$e klase znacajno ¢esée posje¢uju koncerte nego nkv.
i pkv. radnici (I-] = 36946; p < 0,038) i poljoprivrednici (I-] = 0,55517; p <
0,051, na granici zna¢ajnosti), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Stru¢-
njaci zna¢ajno edée posjecuju koncerte od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,29286;
p < 0,001), nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,389996; p < 0,001), poljoprivrednika
(IJ = 0,57568; p < 0,023; p < 0,023) i pripadnika potklase (I-] = 0,18787; p
< 0,038), a od ostalih se znacajno ne razlikuju. Sitni privatnici i samozaposlje-
ni znadajno ¢eSée posjecuju koncerte od kv. i vkv. radnika (I-] = 042570; p <
0,001), nkv. i pkv. radnika (I-J = 0,52280; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] =
0,70851; p < 0,009) i pripadnika potklase (I-] = 0,32071; p < 0,016), dok se
od ostalih znacajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehnicari zna¢ajno ¢esée posje-
¢uju koncerte od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,29592; p < 0,001), nkv. i pkv. rad-
nika (1J = 0,39302; p < 0,001), poljoprivrednika (1] = 0,57873; p < 0,021) i
pripadnika potklase (I-] = 0,19093; p < 0,029), dok se od ostalih ne razlikuju.

Kv. i vkv. radnici znacajno rjede posjecuju koncerte od stru¢njaka, sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, dok se od ostalih znacajno
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ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici znacajno rjede posjecuju koncerte od pripad-
nika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i
tehnicara, a od ostalih se znacajno ne razlikuju. Poljoprivrednici znacajno rje-
de posjecuju koncerte od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i
samozapos$ljenih. Od ostalih se znac¢ajno ne razlikuju. Pripadnici potklase zna-
¢ajno rjede posje¢uju koncerte od sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbe-
nika i tehnicara, dok se od ostalih znacajno ne razlikuju.

Najvazniji zaklju¢ak je da pripadnici gornjeg dijela drustvene ljestvice uz iz-
vjesne varijacije ipak znacajno viSe koriste razne nacine slusanja i nabavljanja
muzike nego donjeg dijela, uz napomenu da sluzbenici i tehni¢ari u tom po-
gledu prije pripadaju gornjem nego donjem dijelu drustvene ljestvice. Ovaj za-
klju¢ak u cjelini vazi i za posjeéivanje koncerata.

Mjesto stanovanja i nacini slusanja i nabavljanja muzike. Primijenili smo
Spirmanov koeficijent korelacije. Nadene su korelacije na pitanjima 74,1 i 74,5.
Sa veli¢inom naselja znacajno se manje slusa radio i TV (Ro = -0,204; p <
0,000). Pored ove jake negativne korelacije nadena je i blaga negativna korela-
cija sa pitanjem 74,5; $to je naselje vece, znadajno manje se odlazi na koncerte
(Ro = -0,071; p < 0,044).

Dok se prva negativna korelacija donekle mozZe objasniti ve¢om raznovr-
sno$¢u kulturnih praksi i drugih interesovanja publike u veéim gradovima, u
kojima onda nema prevelikog prostora za dugotrajno slusanje radija i gleda-
nje televizije, osim kod starijih, mada se i to objasnjenje s obzirom na stereoti-
pnost provodenja slobodnog vremena moze dovesti u pitanje, dosta je neoce-
kivan nalaz da sa veli¢inom naselja opada interesovanje za muzicke koncerte.
Jedino potencijalno obja$njenje je da stanovni$tvo kada su im odredeni kul-
turnih sadrzaji, u ovom slu¢aju muzicki, rjede dostupni vise koriste te rjede
sanse da odu na takve priredbe nego ako su im takve priredbe ¢esto dostupne.
Ako za takve priredbe ¢esto ima prilike, koristi se ona poznata racionalizaci-
ja: ,Sada nemam vremena, ali tih priredbi ima ¢esto pa ¢u to vrijeme nekom
drugom prilikom nadi.”

Duvostepena klaster analiza uzorka prema faktorima kulture

Kako bismo ispitali kako se ispitanici grupi$u prema izdvojenim faktorima
kulturnog sadrzaja, izveli smo dvostepenu klaster analizu. Izdvojeno je Sest
klastera. Dobijeni koeficijent siluete iznosi 0,3, $to je zadovoljavajuéi rezultat.
Dakle, mozemo zakljuditi da je ovakva podjela uzorka po klasterima oprav-
dana, ali moramo imati na umu da kohezivnost unutar klastera nije sasvim
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zadovoljavajuéa. Od kori$¢enih faktora svi su imali u¢e$¢a u formiranju kla-
stera pri ¢emu su faktori 5, 3 i 4 imali veceg uticaja, dok su faktori 1 i 2 bili
od manjeg znacaja.

Tabela 44. Dvostruka klaster analiza faktora kulturnih praksi i indeks znacajnosti

Faktor Indeks znadajnosti
Faktor S — narodna kultura 1,00
Faktor 3 — elitna kultura 0,93
Faktor 4 — $und kultura 0,91
Faktor 2 — informativno-politi¢ki programi 0,58
Faktor 1 — zapadna pop kultura 0,44

Odnos izmedu veli¢ina klastera je dobar; srazmjera veli¢ine najveceg i naj-
manjeg klastera iznosi 1,68, $to je ispod pozeljne granice od 3 jer najve¢i kla-
ster ne bi trebalo da je viSe od tri puta vedi od najmanjeg klastera.

Tabela 45. Dvostruka klaster analiza kulturnih
praksi — klasteri izrazeni u procentima

Klasteri Veli¢ina izrazena u
procentima
Klaster 1 14,7%
Klaster 2 15,2%
Klaster 3 14,3%
Klaster 4 24,1%
Klaster S 16,0%
Klaster 6 15,8%

Tabela 46. Dvostruka klaster analiza — fakrori i klasteri

Klasteri

Faktori | Klaster 1 | Klaster 2 | Klaster 3 | Klaster 4 | Klaster 5 | Klaster 6 | Ukupni

kulture uzorak
Faktor 5 4,71 2,77 7,31 3,12 3,27 6,29 4,44
Faktor 3 17,68 10,99 14,07 8,61 11,22 7,69 11,38
Faktor 4 4,46 10,48 10,69 6,10 4,50 7,76 7,21
Fakrtor 1 22,5 26,49 21,69 16,49 19,00 13,87 19,61
Faktor 2 21,7 24,08 24,13 16,66 24,67 22,92 21,84

Slijedi opis karakteristika svakog izdvojenog klastera.
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Klaster 1 odlikuje izrazito izrazen skor na faktoru elitne kulture kao i ne-
zanemarljiv pad na faktoru $unda. Dakle, ovaj klaster karakteri-
$e onaj dio populacije koji je zainteresovan za klasi¢nu umjetnost
sa ¢ime je u vezi i odbacivanje Sunda.

Klaster 2 odlikuju poveé¢ani skorovi na faktorima $unda i pop kulture. Da-
kle, ovaj dio uzorka se zanima popularnim, ¢esto jeftinim i Siro-
ko dostupnim oblicima kulture.

Klaster 3 sa sobom nosi poveéanje na faktorima narodne i $und kulture, ali
interesantno je i to da je za ovaj klaster blago povec¢an skor i na
elitnoj kulturi.

Klaster 4 je klaster koji se odlikuje prosje¢nim skorovima na svim faktori-
ma, izuzev jednog. Faktor koji razdvaja ovu grupu od apsolutnog
prosjeka je faktor informativnih i obrazovnih programa, gdje ovaj
klaster ima nesto nize skorove.

Klaster 5 odlikuju prosje¢ni rezultati na svim faktorima, pri ¢emu je rezul-
tat na faktoru $und kulture blago snizen.

Klaster 6 odlikuju smanjeni skorovi na faktorima elitne kulture i pop kul-
ture, kao i povecanje na faktoru narodne kulture.

Poslije ovih najvaznijih slojnih razlika medu kulturnim praksama nas je in-
teresovalo da li medu klasterima postoji razlika prema polu, starosti, obrazo-
vanju i tipu naselja.

Pol. Primjenom X*-testa medu klasterima nijesu utvrdene znacajne razli-
ke po polu.

Starost. Da bismo ispitali razlike izmedu klastera po starosti, primijenili smo
ANOVA test. Razlike izmedu klastera su znaéajne (F = 15.071; p < 0,000). Is-
pitanici koji pripadaju prvom klasteru — klasteru klasi¢ne, uz odbacivanje Sund
kulture, zna¢ajno su mladi nego na tre¢em klasteru — klasteru narodne i $und
kulture (I-] = -8,12613; p < 0,000), a takode i od ispitanika na $estom klaste-
ru — klasteru prvenstveno narodne kulture (I-] = -13,84553; p < 0,000). Pri-
padnici drugog klastera — klastera Sunda i pop kulture znacajno su mladi od
pripadnika treé¢eg klastera (I-] = -6,51313; p < 0,001), a pogotovo $estog klaste-
ra (I-] = -12,23253; p < 0,00).

Kao $to smo kazali, pripadnici tre¢eg klastera su znacajno stariji od pripad-
nika prvog i drugog klastera, ali i od pripadnika ¢etvrtog — klastera prosje¢-
nih skorova na svim faktorima izuzev informativnih programa sa smanjenim
skorom (I-] = 5,51472; p < 0,002) i petog klastera — klastera sa prosje¢nim
skorovima na svim faktorima, izuzev sniZenog na faktoru Sunda (p < 0,002).
Jedino su zna¢ajno mladi od Sestog klastera (I-] = -5,71940; p < 0,003). Pored

toga $to su znacajno mladi od pripadnika treéeg klastera, pripadnici ¢etvrtog
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klastera su zna¢ajno mladi od pripadnika $estog klastera (I-] = -11,23412; p
< 0,000). Od svih ostalih se zna¢ajno ne razlikuju. Sli¢no ¢etvrtom klasteru,
pripadnici petog klastera su pored pripadnika tre¢eg znac¢ajno mladi i od pri-
padnika Sestog klastera (I-] = -10,83478; p < 0,000).

Najzad, pripadnici $estog klastera — klastera koji se odlikuje smanjenim
skorovima na faktorima elitne i pop kulture, kao i pove¢anjem na faktoru na-
rodne kulture znacajno su stariji od pripadnika svih ostalih klastera.

Mozemo zakljuc¢iti da su pripadnici narodne kulture relativno najstariji, a
zatim $und kulture.

Obrazovanje, Izmedu obrazovanja i klastera postoji statisticki znacajna po-
vezanost (X?=121,99; df = 10; p < 0,000). Ispitanici sa niskim obrazovanjem
znacajno su zastupljeniji od o¢ekivanih frekvencija na $estom i ¢etvrrom kla-
steru, a zna¢ajno manje na prvom i petom klasteru. Moze se re¢i da se nisko-
obrazovani ¢e$¢e nalaze medu onima koji se odlikuju manjim interesovanjem
za informativne programe (za neke vrste Stampanih medija vjerovatno je ogra-
nic¢avajuéi fakror i nisko obrazovanje — prim. B. ), kao i pove¢anim intere-
sovanjem za narodnu umjetnost, a smanjenim za sadrzaje elitne kulture, ali i
za Sund kulturu. Ispitanici sa srednjim obrazovanjem znacajno su zastupljeni-
ji od ocekivanih frekvencija na tre¢em i $estom klasteru, iako je ovdje znalaj-
nost razlika blaga, a zna¢ajno manje od o¢ekivanog zastupljeni su na prvom i
¢etvrtom klasteru. Suprotno prethodnim obrazovnim kategorijama, visokoo-
brazovani su znacajno vi$e zastupljeniji od o¢ekivanih frekvencija na prvom i
petom klasteru, ali zato su znac¢ajno manje zastupljeni na $estom, a donekle i
tre¢em i ¢etvrtom klasteru.

Generalno se moze zakljuditi da se najobrazovaniji, od niskoobrazovanih i
dijelom srednjeobrazovanih prvenstveno razlikuju po znacajno vec¢oj zaintere-
sovanosti za elitnu, a zna¢ajno manjoj za narodnu umjetnost i Sund kulturu.

Slojna pripadnost. U analizi slojnih razlika medu klasterima primijenili smo
X?2-test koji iznosi 122,346; df = 35; p < 0,000. Dakle, razlike medu slojevi-
ma u pogledu pripadnosti klasterima su visoko znadajne.

Pripadnici viseg sloja su znacajno manje zastupljeni od o¢ekivanih frekvencija
na ¢etvrtom klasteru. Dakle, oni su zainteresovaniji za informativne programe
od ostalih. Zanimljivo je da visi slojevi pokazuju veée interesovanje prema na-
rodnoj muzici (20,7% ispitanika), a manje prema pop i klasi¢noj muzici (3esti
klaster). U svijetlu nekih kasnijih rezultata ovaj naizgled neo¢ekivani rezultat
afirmise crnogorski nacionalni identitet, jaci je motiv za prihvatanje ove vrste
muzike od estetskih. Dakle, ovdje je vie rije¢ o potrebi konformiranja preovla-
dujuéim ideoloskim obrascima elite, nego o estetskim kriterijumima i ukusima.
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Stru¢njaci pokazuju primjetan skok na prvom klasteru: znacajno vise od
ocekivanih na prvom klasteru otpada ¢ak 1/3 stru¢njaka. Odlikuju se i ve-
¢im uleséem od ocekivanih frekvencija i na petom klasteru — klasteru koji
se odlikuje prosje¢nim rezultatima na svim faktorima, pri ¢emu je rezultat na
klasteru $und kulture blago snizen. Osim toga, stru¢njaci znacajno podbacu-
ju na cetvrtom klasteru. To ukazuje da stru¢njaci, sli¢no pripadnicima visih
slojeva, pokazuju veée interesovanje za informativne programe od oc¢ekivanih
frekvencija. Takode su znacajno manje zastupljeni od ocekivanih frekvencija
na tre¢em klasteru, $to znadi da pokazuju smanjena interesovanja za narodnu
umjetnost i $und kulturu. O¢igledno je da je drustveni sloj stru¢njaka najve-
¢i protivnik $und kulture.

Sitni privatnici i samozaposljeni znacajno su zastupljeniji od oéekivanih fre-
kvencija na ¢etvrtom klasteru (27,4%) i petom (21,3%), koji ukazuju na smanje-
no interesovanje za informativne programe i $und kulturu. Medutim, znacaj-
no manje od ocekivanih frekvencija zastupljeni su na $estom i tre¢em klasteru.
Iako u manjoj mjeri nego stru¢njaci, sitni privatnici i samozaposljeni su pro-
tivnici Sund kulture.

Sluzbenici i tehnicari su zastupljeni sa 22,4% na ¢etvrtom klasteru, na ko-
me pokazuju tendencije prema manjim frekvencijama od ocekivanih, dok su-
protne tendencije prema frekvencijama veéim od oéekivanih pokazuju na dru-
gom i tre¢em, a zatim prvom klasteru (10,7%). Mogli bismo ih opisati kao sloj
koji je pove¢ano zainteresovan za informativne programe, za $und, narodnu i
pop kulturu, a nesto smanjeno za elitnu kulturu.

Kvalifikovani i visokokvalifikovani radnici su sa 38,4% zastupljeni na cetvr-
tom klasteru. Na ovom faktoru pokazuju frekvencije znacajno vise od ocekiva-
nih. Veée frekvencije od o¢ekivanih pokazuju i na Sestom klasteru (zastuplje-
ni sa 21,6%), a zna¢ajno manje frekvencije od ocekivanih pokazuju na prvom
klasteru. Kv. i vkv. radnici pokazuju poveano interesovanje za informativne
programe, nesto manje za elitnu kulturu.

Nekvalifikovani i polukvalifikovani radnici sli¢ni su kvalifikovanim i vi-
sokokvalifikovanim. Takode, znacajno su zastupljeniji na ¢etvrtom klasteru
(36,5%), a zatim na $estom (21,2%). Znac¢ajno manje od oéekivanih frekvenci-
ja zastupljeni su na prvom i dugom klasteru. Kao i sloj kv. i vkv. radnika, nkv.
i pkv. radnici pokazuju poveéano interesovanje za informativne programe i na-
rodnu umjetnost. Znacajno manje interesovanje pokazuju na klasterima koji
opisuju elitnu, pop kulturu i Sund kulturu. Kao $to vidimo, sli¢ni su kv. i vkv.
radnicima, a razlikuju se jedino po tome §to kv. i vkv. radnici relativno manje
odbacuju pop i $und kulturu.
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Poljoprivrednici pokazuju znacajno vele interesovanje od ocekivanih fre-
kvencija na ¢etvrtom klasteru — klasteru koji odlikuju prosje¢ni skorovi na
svim faktorima, izuzev informativnih i obrazovnih programa (60%), i na dru-
gom klasteru (40%) koji odlikuju poveéani skorovi na faktorima $unda i pop
kulture. Poljoprivrednici se karakteri$u prosje¢nim interesovanjima za sve kul-
turne prakse, a posebno za informativno-politi¢ke programe, ali i natprosje¢-
nim interesovanjem za $und i pop kulturu.

Pripadnici potklase pokazuju nesto manje frekvencije od oéekivanih na ce-
tvrtom klasteru (22,4%), dok znacajno veée na tre¢em klasteru (21,6%). Naj-
manje ih je na petom klasteru (11,2%) na kome imaju nesto manje frekvenci-
je od oéekivanih. MoZzemo kazati da pripadnici potklase prosje¢no preferiraju
razli¢ite kulturne sadrzaje, ali manje informativno-edukiativne programe, a vi-
$e narodnu i Sund kulturu.

Ako bismo pokusali da ukazemo na dominantne kulturne sadrzaje u pojedi-
nim klasterima, onda se ipak kao najznalajnije moze zapaziti da su pripadnici
drustvenih slojeva u gornjem dijelu socijalne stratifikacije (visi slojevi, stru¢nja-
ci, sitni privatnici i samozaposljeni) znatno skloniji odbacivanju $und kulture.
Sa izuzetkom visih slojeva, slojevi u gornjem dijelu socijalne stratifikacije ma-
nje su zainteresovani i za narodnu umjetnost nego pripadnici koji pripadaju
donjem dijjelu socijalne ljestvice.

Zajednicki imenitelj za gotovo sve socijalne slojeve je ¢etvrti klaster. Sa izu-
zetkom pripadnika potklase i stru¢njka, ostali socijalni slojevi imaju znadaj-
no vie frekvencije od o¢ekivanih na ovom klasteru. Pored ranije iznesenih
razlika, ovaj klaster odlikuju prosje¢ni skorovi na svim faktorima. To ukazu-
je na znacajan stepen neodredenosti i, mozda, konfuzije razli¢itih socijalnih
slojeva prema ispitivanim kulturnim sadrzajima. Drugi zajednic¢ki imenitel]
je poveéano interesovanje socijalnih slojeva za informativno — edukativne
programe, sa izuzetkom pripadnika potklase i sitnih preduzetnika i samo-
zaposljenih. Pripadnici potklase, koju pored penzionera sadinjavaju ulenici i
studenti, iz razli¢itih motiva su apoliti¢ni, a sitni preduzetnici i samozaposlje-
ni imaju potrebe za informacijama koje tesko mogu na¢i u mas-medijima, ve¢
mnogo vise u neposrednoj razmjeni iskustava i informacija. Svi ostali poka-
zuju nagladenu potrebu za pravim i aktuelnim informacijama, bez obzira na
to kom sloju pripadaju.

Najzad, treba istaéi da sloj sluzbenika i tehnicara vise li¢i na slojeve u do-
njem dijelu socijalne ljestvice nego gornjem jer pokazuju veéa interesovanja za
narodnu, $und i pop kulturu nego pripadnici u gornjem dijelu socijalne ljestvi-
ce, a manja za elitnu kulturu, dok im je zajedni¢ko poveéano interesovanje za
informativno-edukativne programe.
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Zavrsne napomene

Za potrebe istrazivanja kulturnih praksi konstruisali smo petopstepenu in-
tervalnu skalu sa 25 ajtema (pitanje 73, upitnik na kraju rada). Primjenom
varimaks faktorske analize izdvojilo se pet faktora sa visokim saturacijama
(pretezno iznad 0,500). Faktori su dosta ,.¢isti” i lako interpretabilni. Kiser-
Meyer-Olkin test je visok i iznosi 0,809, $to ukazuje da je uzorak vrlo pogodan
za faktorizaciju. Svih pet faktora objasnjavaju 61,518% varijanse.

Na prvom, najjaem faktoru, koji objasnjava 19,744% varijanse, najveée sa-
turacije imaju ajtemi koji opisuju ispitanike — filmofile, kao i ljubitelje pop
muzike i sli¢nih muzi¢kih zanrova. Ovaj prvi faktor smo zato nazvali fakto-
rom zapadne pop kulture.

Gotovo svi ajtemi sa visokim saturacijama odnose se na participaciju is-
pitanika u informativno-politickim programima. Zato ovaj drugi faktor, ko-
ji nosi 14,412% varijanse, mozemo nazvati faktorom informativno-politickih
programa.

Na tre¢em faktoru, koji objasnjava 12,18% varijanse, sa saturacijama iznad
0,500 izdvojili su se ajtemi koji opisuju poklonike onih kulturnih sadrzaja &iji
se estetski nivo tesko moze dovesti u pitanje i zato ovaj faktor mozemo uslov-
no nazvati faktorom elitne kulture.

Na ¢etvrtom faktoru, koji objasnjava 9,156% varijanse, sa saturacijama iznad
0,600 izdvojili su se ajtemi koji se odnose na folk, turbo-folk muziku i rijali-
ti programe i ovaj faktor mozemo u nesto proSirenijem znacenju nazvati fak-
torom $und kulture.

Najzad, na petom faktoru, koji objasnjava 6,01% varijanse, sa vrlo visokim
saturacijama iznad 0,800 izdvojili su se ajtemi koji u nesto slobodnijoj inter-
pretaciji ukazuju na izvorno narodno stvaralastvo, te ovaj peti faktor mozemo
nazvati faktorom narodne umjetnosti.

Pripadnike razli¢itih kulturnih praksi poredili smo po socijalno-demograf-
skim i socioloskim obiljezjima. Zene su sklonije da prihvte polarzovane kul-
turne prakse — elitnu, ali i $und kulturu, a muskarci informativno-politicke
programe, dok su stariji ispitanici manje privrzeni pop i elitnoj kulturi, a vise
informativno-politickim progrmima. Obrazovaniji su vise skloni pop i elitnoj
kulturi, a manje obrazovani $undu, pa i narodnoj umjetnosti. Visi slojevi sklo-
niji su elitnoj kulturi, a manje $undu, dok se slojevi znacajnije ne razlikuju u
pogledu pracenja informativno-politickih programa. Pripadnici potklase do-
nekle odstupaju od ove pravilnosti. Elitna kultura relativno najbolje razdvaja
socijalne slojeve po kulturnoj potro$nji, a $und kultura relativno najdosljednije
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niveliSe te razlike. Ispitanici iz Podgorice vi$e konzumiraju sadrzaje elitne kul-
ture, a manje Sunda od pripadnika drugih gradova Crne Gore.

Uz izvjesne simplifikacije, mogli bismo da zaklju¢imo da su mladi i obrazo-
vaniji iz visih socijalnih slojeva i Podgorice skloniji elitnoj i pop kulturi, dok
se ispitanci prema polu jasno ne diferenciraju. Zapaza se da pripadnici donjeg
dijela drustvene ljestvice u cjelini zna¢ajno manje slusaju muziku od pripadni-
ka gornjeg dijela, sa izuzetkom potklase. Potklasu jednim dijelom ¢ine i ude-
nici i studenti, $to onda obja$njava njihovu znacajno veéu participaciju u slu-
$anju muzike od svih ostalih.

Najvazniji zakljuc¢ak je da pripadnici gornjeg dijela drustvene ljestvice uz iz-
vjesne varijacije ipak znacajno viSe koriste razne nacine slusanja i nabavljanja
muzike nego donjeg dijela, uz napomenu da sluzbenici i tehni¢ari u tom po-
gledu prije pripadaju gornjem nego donjem dijelu drustvene ljestvice. Ovaj za-
klju¢ak u cjelini vazi i za posjecivanje koncerata.

Kako bismo ispitali kako se ispitanici grupi$u prema izdvojenim faktorima
kulturnog sadrzaja izveli smo dvostepenu klaster analizu. Medu klasterima se
kao najznacajnije moze zapaziti da su pripadnici drustvenih slojeva u gornjem
dijelu socijalne stratifikacije (visi slojevi, stru¢njaci, sitni privatnici i samozapo-
$ljeni) znatno skloniji odbacivanju $und kulture, a manje su zainteresovani i za
narodnu umjetnost nego pripadnici koji pripadaju donjem dijelu socijalne lje-
stvice. Zajednicki imenitelj za gotovo sve socijalne slojeve je Cetvrti klaster. Sa
izuzetkom pripadnika potklase i stru¢njka, ostali socijalni slojevi imaju zna-
¢ajno vece frekvencije od oéekivanih na ovom klasteru. Pored ranije iznesenih
razlika, ovaj klaster odlikuju prosje¢ni skorovi na svim faktorima. To ukazuje
na znacajan stepen neodredenosti i, mozda, konfuzije razli¢itih socijalnih slo-
jeva prema ispitivanim kulturnim sadrzajima.

Drugi zajednic¢ki imenitelj je pove¢ano interesovanje socijalnih slojeva za in-
formativno-politicke programe, sa izuzetkom pripadnika potklase, sitnih pre-
duzetnika i samozaposljenih. Pripadnici potklase, koju pored penzionera sadi-
njavaju ucenici i studenti, iz razli¢itih motiva su apoliti¢ni, a sitni preduzetnici
i samozaposljeni imaju potrebe za specificnom vrstom poslovnih informacija-
ma koje tesko mogu na¢i u mas-medijima, ve¢ mnogo vise u neposrednoj raz-
mjeni iskustava. Svi ostali pokazuju naglasenu potrebu za pravim i aktuelnim
informacijama, bez obzira na to kom sloju pripadaju. Najzad, treba istaéi da
sloj sluzbenika i tehni¢ara vise li¢i na slojeve u donjem dijelu socijalne ljestvice
nego gornjem jer pokazuju veéa interesovanja za narodnu, $und i pop kulturu
nego pripadnici u gornjem dijelu socijalne ljestvice, a manja za elitnu kulturu,
dok im je zajedni¢ko sa ostalima poveéano interesovanje za informativno-edu-
kativne programe.
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Poslije svega iznesenog, mozemo zaklju¢iti da se starosno, obrazovno i sloj-
no ispitanici diferenciraju na pripadnike savremenijih i tradicionalnih kultur-
nih praksi. Mladi, obrazovaniji iz visih socijalnih slojeva i Podgorice skloniji
su pop i elitnoj kulturi, a stariji narodnoj umjetnosti i Sundu i dolaze iz dru-
gih gradova Crne Gore. Kao $to smo kazali, elitna kultura najvise, a Sund kul-
tura najmanje odvaja socijalne slojeve. Izvjesna odstupanja od ovih tendencija
pokazuju pripadnici potklase i donekle sluzbenici i tehnicari.

Bez obzira na sva ogranicenja naseg istrazivanja, te to Sto su uklju¢eni do-
sta uopsteni i nedovoljno diferencirani kulturni sadrzaji, $to istrazivanje nije
ukljuéilo i introspektivne dozivljaje odredenih kulturnih praksi, nesumnjivo
je da osnovni rezultati potvrduju Burdijeova stanovista (16, 82, 88, 89, 90, 91,
92, 117, 119). Prvi, najznadajniji nalaz koji ide u prilog ovom generalnom za-
klju¢ku je da su sadrzaji elitne kulture znacajno prisutniji medu pripadnicima
visih slojeva, koji bastine vi$i materijalni, kulturni i socijalni kapital, ¢ime se
oni dosta jasno distingviraju od nizih drustvenih slojeva. Podsjetimo se da je
rije¢ o mladim, obrazovanijim ljudima iz vi$ih drustvenih slojeva, iz Podgori-
ce. Drugi nalaz koji takode treba uzeti u obzir je i da savremenije kulturne sa-
drzaje, kao $to je pop muzika, opet relativno vi$e bastine pripadnici visih drus-
tvenih slojeva, mladi, koji imaju ve¢i kulturni kapital.

Burdijeovu teoriju takode potkrepljuju i nalzi koji se ti¢u nadina slusanja i
nabavljanja muzike. Izuzetak je da su sluzbenici i tehnidari veéi poklonici mu-
zike nego pripadnici nekih visih drustvenih slojeva, $to se u pojedinim aspek-
tima moze reéi i za pripadnike potklase. Pomenuli smo da medu pripadnicima
potklase ima i daka i studenata, $to objasnjava ovo odstupanje. Medutim, kada
je rije¢ o sloju sluzbenika i tehnicara, vidjeli smo jasno izrazenu tendenciju da
pripadnici ovog srednjeg sloja vr$e preraspodjelu dostupnih resursa, prije sve-
ga u korist kumuliranja kulturnog kapitala. Takvom preraspodjelom ovaj sloj
nastoji da boljim intergeneracijskim transferom kapitala postigne ve¢u interge-
neracijsku pokretljivost i bolje slojne pozicije potomaka. S druge strane, oni su
prema dominantnim kulturnim praksama sli¢niji nizim socijalnim slojevima.

Klaster analiza nam je pokazala da bi ¢etvrti klaster prije i$ao u prilog teori-
jama omnivora Pitersona (122) jer se socijalni slojevi na ovom klasteru znacaj-
no ne razlikuju po kulturnim praksama. Takode, u prilog ovoj teoriji i$ao bi i
nalaz da se slojevi znadajno ne razlikuju u pogledu praéenja informativnih pro-
grama. Treba imati u vidu da je crnogorsko drustvo sa kolektivistickih kultur-
nih obrazaca u toku tranzicije prihvatilo obrasce masovne kulture koji su done-
kle nivelisali klasno-slojne barijere. Medutim, dominantnije su bile tendencije
klasnog raslojavanja i nastojanja da ukusi, kulturne prakse prate te tendencije
ka dosta o$trom raslojavanju u crnogorskom drustvu, gdje je srednja klasa slaba.



VRIJEDNOSNE PREFERENCIJE
SOCIJALNIH SLOJEVA

Na osnovu brojnih definicija vrijednosti, koje su date u jednoj studiji vri-
jednosti u Crnoj Gori (31), moze se izvesti zaklju¢ak da su kultura, drustvo
i li¢nost putem vrijednosti povezane brojnim vezama i da se ne moze zami-
sliti niti integrisana li¢nost niti integrisano drustvo bez razvijene hijerarhije
vrijednosti. Izmedu mnogih, podsjetimo se definicije Rota i Havelke: ,,Vri-
jednosti su trajan, izrazito pozitivan odnos prema objektima koje ocjenju-
jemo kao vazne i za ije ostvarenje postoji izrazito li¢no angazovanje” (31,
str. 157). Nesto prosirenije znacenje daje prof. Kuzmanovié: ,Vrijednosti su
shvatanja o li¢no i drustveno pozeljnim oblicima ponasanja, oblicima ak-
tivnosti i kona¢nim stanjima drustva ili pojedinca.” Za nas su ovom prili-
kom posebno vazne jer direktno ili indirektno uplivisu sve aktivnosti u sva-
kodnevnom zZivotu. Povezane su sa kvaliteom Zivota i Zivotnim stilovima.
Miles i sradnici vrijednosti posmatraju kao motivacione sile koje uti¢u na
mnoga ponasanja pojedinaca i grupa i na stvaranje socijalnog identiteta (123).
Niz drugih istraziva¢a smatra da su vrijednosti u tom kontekstu zanemarene
(124, 125, 126). U ranije navedenoj studiji (123) Miles isti¢e da su teorijski i
empirijski napredak od sredine XX vijeka omogudili da se istrazivanje vrijed-
nosti odvoji od svog funkcionalisti¢kog nasljeda i da se izgradi nov i uvjerljiv
teorijski okvir. Dosta je dokaza da drustva Sirom svijeta prepoznaju iste op-
ste kategorije vrijednosti, ¢ak iako nijesu saglasni u vezi sa njihovim priorite-
tima (127). Miles smatra da se izbor vrijednosti kao motiva za akciju pretezno
odvija brzo, bez napora, gotovo na nesvjesnom nivou, te se ovakvo objasnje-
nje uglavnom prihvata od istrazivaca koji se orijentiSu na situacione strukture
(128, 129). Nedostatak paznje sociologa za istrazivanje vrijednosti moze ote-
zati objasnjenje drustveno vaznih pojava, od interesa za sociologe, kao $to su
socijalno raslojavanje i drustveni konflikti (130, 131). Npr. na individualnom
nivou vrijednosti omogucavaju predvidanje politickih akcija, kao $to je glasa-
nje na izborima (134, 133,132) ili u¢esée u politickim grupama i pokretima
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(134), aktivizam (135,132). Na $irem planu analiza vrijednosti moze doprini-
jeti razumijevanju procesa demokratizacije drustva.

Neka vazna pitanja su pokrenuta u ovim studijama, kao $to je pitanje da li
vrijednosti doprinose politickoj mobilizaciji. Kakvu ulogu igraju u formirnju
i odrzavanju kolektivnog identiteta? Kako popularne vrijednosti uti¢u na du-
goro¢nu efikasnost, politicke i drustvene promjene koje sprovodi elita? Koliko
god da se ovim novim pristupima postize bolje razumijevanje brojnih drustve-
nih pojava, ostaje problem kako se vrijednosti mogu integrisati u nove socio-
logke teorije (135).

Sva ova istrazivanja naveli smo da bismo ukazali na socijalno-psiholoske pri-
stupe koji predstavljaju zna¢ajnu dopunu socioloskim pristupima u kojima se
cesto jasno ne vide individualni ili grupni mehanizmi uticaja odredenih vri-
jednosti na drustvene pojave i procese, ve¢ se o tim uticajima ili posredno za-
klju¢uje ili se o njima zaklju¢uje na osnovu statistickih analiza. Nazalost, toj
zamci nijesmo umakli ni u ovom istrazivanju jer su nam za takve minuciozne
analize nedostajali i sredstva, i kadrovi, i vrijeme.

Burdije povezuje vrijednosti sa konvertibilno$¢u razlicitih vrsta kapitala
(drustvenih, kulturnih, simboli¢kih i ekonomskih) (86, 137). Jedan od glav-
nih aspekata svih projekata drustvenih vrijednosti je socijalni identitet. Pove-
zivanje posebnog repertoara znakova za odredene socijalne identitete je ¢esto
jedan od glavnih ciljeva takvih projekata socijalnih vrijednosti. Ovim projek-
tima nastoji se do¢i i do drustveno pozeljnih oblika li¢nosti. Posebno je zani-
mljivo istrazivanje transformacije vrijednosti u postliberalnoj Indiji primjenom
detaljne etnografske analize (138).

Nas$ pristup vrijednostima bio je manje ambiciozan iz razloga o kojima je
ranije bilo rije¢i. Mi smo ih vezali za svakodnevni Zivot i stilove zivota primje-
nom statistickih analiza. Poznavanje vrijednosnih preferencija povezano je sa
sistemom potreba, a time i sa svakodnevnim rutinama, te zivotnim stilom li¢-
nosti. Medutim, vrijednosne preferencije pruzaju trajnije orijentire za odnos
li¢nosti prema uzoj i $iroj socijalnoj sredini jer su svakodnevne Zivotne rutine i
zivotni stilovi odredeni dominatnim vrijednosnim orijentacijama. U tom cilju
konstruisali smo jednu petostepenu skalu Likertovog tipa (pitanje 78, upitnik
na kraju rada), kojom smo prije svega nastojali da mjerimo dominantne vrijed-
nosne orijentacije od autoritarnosti i nacionalizma na jednom polu do indivi-
dualizma na drugom.

Veliki problem u konstrukciji skale bio je njen tematski okvir. Izbor ajtema
kojima se mjere autoritarnost i nacionalizam je konzistentan. Medutim, ajte-
mi kojima se mjere individualisticko-liberalistike vrijednosne orijentacije ni-
je sasvim konzistentan jer tvrdnje koje se odnose na porodi¢ni Zivot, a koje
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mjere individualisti¢ke vrijednosne orijentacije nijesu sasvim ,¢iste” jer indi-
rektno uklju¢uju i neke tradicionalisticke vrijednosne obrasce. Mi smo toga
bili svjesni prilikom izbora ajtema za skalu. Medutim, porodica i profesija su
vazni konstituenti Zivotnog stila te smo ih zato uklju¢ili u skalu. Sa stanovista
dosljedne operacionalizacije tematski izbor porodi¢nog Zivota ¢inio je opera-
cionalizaciju individualisti¢ke orijentacije donekle problemtai¢nom. Mi smo
napravili kompromis da bismo optimalizovali saznajnu vrijednost skale ne sa-
mo u pravcu mjerenja individualisti¢ke vrijednosne orijentacije, nego i u prav-
cu sagledavanja nekih vaznih aspekata porodi¢nog zivota, relevantnih za opis
zivotnih stilova.

Pomenuta skala sadrzi 19 ajtema. Tvrdnjama od 78.1 i 78.2 mjeri se nacio-
nalizam. Tvrdnje 78.10, 78.11, 78.17 i 78.19 mjere autoritarne vrijednosne ori-
jentacije. Tvrdnje od 78.3 do 78.9 i od 78.12 do 78.16, kao i tvrdnja 78.18 mje-
re individualisticko-liberalisti¢ke vrijednosne orijentacije. Nesrazmjera izmedu
malog broja tvrdnji kojima se mjere autoritarne, a naro¢ito nacionalisti¢ke vri-
jednosne orijentacije i relativno velikog broja kojima se mjere individualisti¢-
ko-liberalisti¢ke vrijednosne orijentacije uslovljena je usmjerenos¢u istrazivanja
na vrijednosne orijentacije prema dva vazna segmenta zivotnih stilova — po-
rodi¢nom i profesionalnom.

Prvo smo nastojali da ispitamo internu konzistentnost skale. Interna konzi-
stentnost skale je zadovaljavaju¢a (Krombahova alfa = 0,6). Da bismo izdvoji-
li potencijalne vrijednosne orijentacije, izvr$ili smo faktorizaciju petostepene
skale Likertovog tipa od 18 ajtema (pitanje 78, upitnik na kraju rada), prime-
njujudi varimaks faktorsku analizu. Kaiser — Meyer — Olkin = 0,796. Dakle,
dosta je visok, $to ukazuje na pogodnost rezultata za faktorizaciju.

Izvrsili smo na osnovu Scree plot-a i smislenosti faktora. bor faktora

Izdvojila su se éetiri faktora sa saturacijama ve¢im od 0,500, sa izuzetkom jed-
nog ajtema (78.9) ¢ija je saturacija iznad 0,300. Sva Cetiri faktora nose 52,581%
varijanse. Na prvom faktoru izdvojili su se ajtemi sa saturacijama iznad 0,600,
ajtemi 78.13; 78.12; 78.15; 78.14; 78.16; 78.18:

— meni je vazno da djeca dobiju stalni i dobro pla¢en posao — 0,805 ;

— meni je u zivotu vazno da djeca postignu $to veée i kvalitetnije profe-
sionalno obrazovanje — 0,767 ;

— posebno su mi vazni sloga i razumijevanje medu ¢lanovima porodi-
ce — 0,707;

— posebno mi je vazno moje zdravlje i zdravlje ¢lanova porodice — 0,687;

— posebno mi je vazno da zivim u zemlji u kojoj nema potresa i sukoba da
bi svi ¢lanovi porodice mogli da ostvare svoje Zivotne ciljeve — 0,637;

— vazni su sloga, ljubav i razumijevanje u braku — 0,604;
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Tabela 47. Matrica faktorskih zasi¢enosti ajtema

Component

1 2 3 4

pit 78_13 Meni je vazno da djeca dobiju stalni i dobro plaéen ,805| ,130]| -,013| -,053
posao.

pit 78_12 Meni je u Zivotu vazno da djeca postignu $to veée i ;767 137 -,048 | ,047
kvalitetnije profesionalno obrazovanje.

pit 78_15 Posebno su mi vazni sloga i razumijevanje medu ¢la- | ,703| ,157| -175| ,107
novima porodice.

pit 78_14 Posebno mi je vazno moje zdravlje i zdravlje ¢lanova ,687 | ,218| -,206| -,027
porodice.

pit 78_16 Posecbno mi je vazno da Zivim u zemlji u kojoj ne- ,637 | -,088| ,052| ,249
ma potresa i sukoba, da bi ¢lanovi porodice mogli da
ostvare svoje zivotne ciljeve.

pit 78_18 Vazni su ljubav, sloga i razumijevanje u braku. ,604| ,233| -,032| -,088
pit 78_6 Meni je vazno da posao koji radim volim i uzivam u 141 ,749 | -,100| ,091
njemu.

pit 78_7 Uspjesno obavljanje posla treba da bude glavni krite- | ,075| ,747| -127| ,089
rijum napredovanja svakog pojedinca u drugtvu.

pit78_4 Vaznije mi je da li se po$tuju moja gradanska prava ,261| ,603| ,022| -,197
nego kojoj naciji pripadam.

pit 78_3 Ljude ne cijenim po tome kojoj naciji i narodu 247 | 543 ,117| -119
pripadaju.

pit 78_8 Mnogo mi je vaznije da sam prihva¢en od svojih pro- | -,132| ,362| ,274| -321
fesionalnih kolega nego od ljudi koji su naroéito ve-
zani za naciju, pleme ili bratstvo.

pit 78_9 Mislim da je najvaznije da ostvarim svoje li¢ne inte- | -117| -134| ,791| ,112
rese, bez obzira na to da li su sredstva koja se za to
koriste moralno prihvatljiva ili ne.

pit 78_10 Treba slusati ljude koji su moéni i uticajni u drustvy, | -,093| -,047| ,775| ,223
¢ak i ako nijesu u pravu.

pit 78_11 Vazno mi je da budem prihvaéen od drugova, prija- | -,121| ,035| ,759| -,120
telja i rodbine, bez obzira na to koje zrtve za to treba
da podnesemo moja porodica i ja.

pit 78_17 Mislim da je vlast vlast i da svi treba da je sluSamo. -,0291| -,020| ,380| ,311
pit 78_1  Za mene je vazno da sam pripadnik crnogorske nacije. | ,051| ,071| ,263| ,732

pit 78_2 Ja sam vrlo vezan/na za svoje brastvo i pleme. ,059| -,009| ,174| ,727

Prvi, najjaci fakeor, koji nosi 22,224% varijanse, odnosi se na postignuce in-
dividualne uspjesnosti i sreée ¢lanova porodice, posebno djece, kao i slaganje
medu ¢lanovima porodice. Ovaj faktor, koji je indikator individualisti¢ke vri-
jednosne orijentacije, nazvali smo porodi¢nim faktorom.
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Na drugom faktoru, koji nosi 14,172% varijanse, izdvojili su se ajtemi: 78.5;
78.6; 78.7; 78.4,78.3; 78.8:

— meni je posebno vazno da imam stalan i dobro pla¢en posao — 0,757;

— meni je vazno da posao koji radim volim i uZivam u njemu — 0,749;

— uspjesno obavljanje posla treba da bude glavni kriterijum napredova-
nja svakog pojedinca u drustvu — 0,747,

— vaznije mi je da li se postuju moja gradanska prava nego kojoj naciji
pripadam — 0,603;

— ljude ne cijenim po tome kojoj naciji i narodu pripadaju — 0,503;

— mnogo mi je vaznije da sam prihvaéen od svojih profesionalnih kolega
nego od ljudi koji su narocito vezani za naciju, pleme i bratstvo — 0,362.

Na drugom faktoru sa saturacijama iznad 0,500 (izuzev ajtema 78.8) izdvojile
su se tvrdnje koje opisuju profesionalnu uspjesnost i individualna prava pojedin-
ca, te smo ga nazvali faktorom profesionalne uspjesnosti i individualnih prava.

Tre¢i faktor, koji nosi 10,224% varijanse, obuhvata ajteme 78.9; 78.10; 78.11
i 78.17 sa saturacijama iznad 0,500 (samo jedna, a ostale tri sa saturacijama
iznad 0,700):

— mislim da je vazno da ostvarim svoje li¢ne interese, bez obzira na to
da li su sredstva koja se za to koriste prihvatljiva ili ne — 0,791;

— treba slusati ljude koji su moéni u drustvu, ¢ak i ako nijesu u pra-
vu — 0,775;

— vazno mi je da budem prihva¢en/na od drugova, prijatelja i rodbi-
ne, bez obzira na to koje zrtve treba da podnesemo moja porodica i
ja— 0,759;

— mislim da je vlast vlast i da svi treba da je slusamo — 0,537.

Tredi faktor je najmanje ,,¢ist” jer uklju¢uje tvrdnju 78.9 koja je tipi¢no indi-
kator individualisticke vrijednosne orijentacije. Ipak, primarno je rije¢ o fakto-
ru autoritarnosti sa elementima individualizma. Tako ovaj faktor mozemo na-
zvati faktorom dominantno autoritarnih vrijednosnih orijentacija.

Na ¢etvrtom faktoru koji nosi 5,961% varijanse, sa saturacijama iznad 0,700
izdvojila su se prvi i drugi ajtem:

— za mene je vazno da sam pripadnik crnogorske nacije — 0,732;

— ja sam vrlo vezana/na za svoje bratstvo i pleme — 0,727.

Tako samo sa dva ajtema, ¢etvrti faktor je ,,¢ist” i mozemo ga nazvati fakto-
rom nacionalizma.

Nas je dalje interesovalo da li postoje statisticki znacajne razlike prema po-
lu, starosti, obrazovanju i slojnoj pripadnosti po faktorskim skorovima.

Pol. Da bismo ispitali postojanje razlika za éetiri faktorska skora po polu,
primijenili smo t-test. Nadene su razlike samo na prvom faktoru (t = -3,202;
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p < 0,001), dok za ostala tri nijesu. Zene su znacajno zastupljenije na prvom,
porodi¢nom faktoru, nego muskarci, $to je o¢ekivano. U strukturi vrijedno-
snih orijentacija porodi¢ne vrijednosti, o kojima je ranije bilo rije¢i, imaju do-
minantno mjesto. Medutim, prili¢no je neocekivano da se prema drugom fak-
toru — faktoru profesionalne uspjesnosti i individualnih prava muskarci i zene
znacajno ne razlikuju. Rezultati jednog istrazivanja o rodnim odnosima u Cr-
noj Gori u periodu tranzicije (139) takode pokazuju veliku vitalnost Zena u
profesionalnom podrudju svakodnevnog Zivota.

Donekle su neocekivani nalazi da nijesu utvrdene znacajne razlike prema
polu izmedu faktorskih skorova za autoritarnost i nacionalizam. Da bi sma-
njile polnu diskriminaciju i stigmatizaciju, jedan od naj¢es¢ih obrazaca pona-
$anja zena u Crnoj Gori je da prihvate muske obrasce ponasanja. Ta ,identifi-
kacija” sa muskarcima, naro¢ito u nizim socijalnim slojevima, ide tako daleko
da vlastite uspjehe pripisuju muskarcima kada je god moguée da ti uspjesi osta-
nu nedovoljno socijalno vidljivi ili skriveni za socijalno okruzenje. Time zene
svjesno i/ili nesvjesno cementiraju postojece rodne nejednakosti.

Starost. Povezanost godina i faktorskih skorova za skalu autoritarnosti, na-
cionalizma i individualizma ispitivali smo primjenom Pirsonovog koeficijenta
korelacije. Pirsonov koeficijent korelacije za prvi faktorski skor je r = 0,148; p
< 0,000, za drugi r =-0,192; p < 0,000; za tredi nije znacajan (r = 0,015; p <
0,0679) i za etvrti r = 0,096; p < 0,006). Prema ocekivanju, stariji su znacaj-
no zastupljeniji na prvom porodi¢nom faktoru, naprosto zato $to se brak i po-
rodica formiraju u zrelijim mladim godinama.

Mladi su znacdajno skloniji ostvarenju indiviidualnih prava i postignu¢u pro-
fesionalnog uspjeha nego stariji (r = -0,192; p < 0,000), $to je takode oéeki-
van rezultat.

Nije o¢ekivano da izmedu mladih i starijih ne postoje statisti¢ki znacajne
razlike u pogledu autoritarnosti. Da li je to posljedica nekoherentnosti ovog
faktora — ve¢ smo istakli da je na ovom faktoru sa visokom saturacijom i jed-
na tvrdnja koja je indikator izrazite individualisti¢ke vrijednosne orijentacije
(78.9) — tesko je reéi. Ako se time ne moze objasniti, onda je mogude da je au-
toritarnost tvrdo jezgro vrijednosnih orijentacija svih uzrasta u crnogorskom
drustvu, ma koliko da su u posljednje dvije decenije uocljive i individualisti¢-
ko-liberalisti¢ke vrijednosne tendencije, iako one nijesu tako ¢vrsto strukturi-
sane kao autoritarne (140).

Analizom distribucija pitanja 78.9 ¢ak je 576 (71,7%) ispitanika odgovorilo
da uopite nijesu saglasni (42,7%) ili nije saglasni (29%) sa datom tvrdnjom, a
samo 75 (9,3%) je odgovorilo da su saglasni ili su saglasni u potpunosti. Cinje-
nica da manje od 10% ispitanika pokazuje jasne individualisticke vrijednosne
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preferencije, a da je vise od 70% sklonije autoritarizmu, objasnjava zasto je ova
tvrdnja na faktoru autoritarnosti, je i indirektna potvrda malo ranije iznesenog
stava o tvrdom autoritarnom jezgru u svijesti crnogorskih gradana.

Najzad, stariji su zna¢ajno skloniji nacionalizmu nego mladi, iako vrijedno-
sti Pirsonovog koeficijenta nijesu narocito visoke (r=0,096; p<0,006) $to in-
direktno govori o generalnoj rasprostranjenosti nacionalizma i autoritarnosti
medu stanovnistvom Crne Gore.

Obrazovanje. Povezanost izmedu obrazovanja i faktorskih skorova skale na-
cionalizma, autoritarnosti i individualizma ispitivali smo primjenom Spirma-
novog koeficijenta korelacije. Nadena je korelacija izmedu obrazovanja i dru-
gog faktorskog skora (Ro = 0,216; p < 0,000), dok za ostala tri faktora nije.
Ovaj rezultat za drugi faktor je svakako ocekivan jer su obrazovaniji general-
no i profesionalno uspjesniji, ali i skloniji postovanju individualnih prava. Ta-
kode je donekle prihvatljivo da na prvom porodi¢nom faktoru nijesu nadene
statisticki znacajne razlike prema obrazovanju jer su teznja ka visokom profe-
sionalnom postignucu ispitanika, a pogotovu njihove djece, zdravlje ¢lanova
porodice i harmoni¢ni bra¢no-porodi¢ni odnosi vrijednosne preferencije koje
su invarijantne za sve socijalne slojeve, bez obzira na slojne razlike u vrijedno-
snim znacenjima. Medutim, zanimljivo je da nijesu nadene statisticki znacaj-
ne razlike izmedu razli¢itih obrazovnih kategorija crnogorskog stanovnistva u
pogledu autoritarnosti i nacionalizma, iako bi trebalo ocekivati da su visoko-
obrazovani znacajno manje skloni nacionalistickim i autoritarnim vrijedno-
snim preferencijama. Ovaj nalaz osnazuje nasu ranije iznesenu pretpostavku
o jednom tvrdom jezgru autoritarno-nacionalisti¢kih vrijednosnih preferenci-
ja, ma koliko da je to jezgro u kvantitativnom smislu manje rasprostranjeno.
Na takav zaklju¢ak upuéuju i rezultati jednog naseg istrazivanja sa samog kra-
ja XX vijeka, $to ukazuje da to jezgro vjerovatno ostaje koherentno uprkos ¢i-
njenici da je od tog istrazivanja proteklo 18 godina (140).

Slojna pripadnost. Da bismo utvrdili da li se faktori na skali autoritarno-
sti — nacionalizma i individualizma razlikuju po slojnoj pripadnosti primije-
nili smo ANOVA test. Ispitanici se po prvom faktoru zna¢ajno ne razlikuju (F
= 1,583; p < 0,137). Ipak treba zapaziti neke interesantne razlike kada je rije¢
o potklasi. Na prvom faktoru pripadnici potklase imaju veée skorove od svih
klasa. Oni vi$e preferiraju porodicu od sluzbenika i tehnicara (I-] = -0,76674;
p < 0,007), kv. i vkv. radnika (I-] = -0,97646; p < 0,013), nkv. i pkv. radnika
(I = -1,15464; p < 0,023) i poljoprivrednika (I-] = -1,99464; p < 0,047). Pri-
padnici potklase vjerovatno pripadaju onim socijalnim grupacijama koje dozZiv-
ljavaju niz osjecenja koje kompenzuju ja¢anjem unutarporodi¢ne kohezivnosti i
podizanjem porodi¢nih o¢ekivanja u razli¢itim aspektima porodi¢nog Zivota.
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Prema drugom faktoru postoje statisticki znacajne razlike medu slojevima
(F =2,428; p < 0,018). Prema ocekivanju, stru¢njaci imaju zna¢ajno vece sko-
rove na drugom faktoru — faktoru profesionalne uspjesnosti i individualnih
prava od kv. i vkv. radnika (I-] = 1,01859; p < 0,013), nkv. i pkv. radnika (I-
J = 1,09817; p < 0,042) i poljoprivrednika (I-] = 3,49459; p < 0,002). Sitni
privatnici i samozaposljeni znacajno vise preferiraju profesionalnu uspjesnost
i individualna prava od poljoprivrednika (I-] = 2,95225; p < 0,010). Kv. i vkv.
radnici imaju znadajno manje skorove na ajtemima profesionalne uspjesnosti i
individualnih prava od stru¢njaka, a znadajno veée od poljoprivrednika (I-] =
2,39643; p < 0,048). Poljoprivrednici imaju zna¢ajno manje skorove od svih
ostalih, uklju¢ujuéi i potklasu (I-] = 2,81667; p < 0,016). Najzad, potklasa
ima ve¢i skor od poljoprivrednika.

Prema tre¢em faktoru takode nijesu nadene statisticki znacajne razlike (F
= 1,586; p < 0,136). Sli¢no prvom faktoru, neke razlike pomenuéemo vise ilu-
strativno. Na faktoru autoritarizma pripadnici viSe klase imaju ve¢e skorove
od stru¢njaka (I-] = 2,01224; p < 0,030) i nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,29680;
p < 0,031). Od ostalih se znadajno ne razlikuju. Kao $to smo pomenuli, stru¢-
njaci su manje skloni autoritarnosti nego pripadnici vise klase i potklase (I-] =
-1,09494; p < 0,042), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Sitni privatnici,
sluzbenici, tehnicari, kv. i vkv. radnici u pogledu autoritarnosti ne razlikuju se
od svih ostalih. Nkv. i pkv. radnici su zna¢ajno manje autoritarni od pripad-
nika vi$e klase. Poljoprivrednici nijesu znacajno autoritarniji od svih ostalih.
Najzad, pripadnici potklase su znacajno autoritarniji od stru¢njaka, dok se od
svih ostalih znacajno ne razlikuju.

Prema cetvrtom faktoru medu slojevima su nadene razlike, ali su one na
granici znadajnosti (X*= 2,038; p < 0,048). Pripadnici viSe klase skloniji su
nacionalizmu od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 0,81267; p < 0,048), kv. i vkv.
radnika (I-J = 0,83675; p < 0,050) i nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,31219; p <
0,000). Struénjaci su blago skloniji nacionalizmu od sluzbenica i tehnicara (I-
J=0,39980; p < 0,052) i nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,89932; p < 0,005). Sitni
privatnici i samozaposljeni nijesu znacajno skloniji nacionalizmu od svih osta-
lih. Sluzbenici i tehnicari su u relativno manjoj mjeri nacionalisti od pripadni-
ka viSe klase i stru¢njaka, iako su razlike na granici znacajnosti. Kv. i vkv. rad-
nici su manje skloni nacionalizmu od pripadnika vise klase, dok se od ostalih
znacajno ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici su zna¢ajno manji nacionalisti od pri-
padnika vise klase, stru¢njaka i pripadnika potklase (I-] = -0,75518; p < 0,024).
Najzad, pripadnici potklase su skloniji nacionalizmu od nkv. i pkv. radnika.

Analizom distribucije frekvencija na oba pitanja, kojima se mjeri nacionali-
zam, oko 1/3 ispitanika su tvrdi nacionalisti, 1/3 neopredijeljeni, a 1/3 nijesu.
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Pripadnici potklase vise preferiraju porodicu od ostalih jer zbog osujeéenja i
socijalno-ekonomskih problema u porodi¢noj solidarnosti vide zastitu od fru-
stracija, stresova povezanih sa njihovom nepovoljnom socijalnom pozicijom.
Ocekivano je da struénjaci, sitni privatnici i samozaposljeni pokazuju znacaj-
no vece aspiracije prema profesionalnom uspjehu i individualnim pravima ne-
go drugi. Ostvarenje individualnih prava je pretpostavka za afirmaciju predu-
zetnic¢kog duha i individualnih sposobnosti u profesiji.

Posebno su zanimljivi rezultati vezani za skale nacionalizma i autoritarno-
sti prije svega kada je rije¢ o pripadnicima vi$e klase. Oni su znacajno vedi na-
cionalisti od sluzbenika, tehni¢ara i radnickih slojeva, ali su autoritarniji i od
nkv. i pkv. radnika i stru¢njaka. Ako se autoritarnost donekle moze objasniti
njihovim sadasnjim i ranijim rukovode¢im funkcijama, jer ne treba zaboraviti
da manji ili veéi dio rukovodeée nomenklature (ve¢ zavisno od zemlje u tran-
ziciji) poti¢e od rukovodedih slojeva ranijeg socijalistitkog perioda, pojacani
nacionalizam na prvi pogled nije lako objasnjiv, bez obzira na to $to autorita-
rizam i nacionalizam ¢esto idu ruku pod ruku (141). Cini se da autoritarnost
i naglasenija nacionalna retorika predstavlja obaveznu legitimaciju za zauzi-
manje znacajnijih funkcija u razli¢itim podruéjima drustvenopolitickog Zivo-
ta, kao konstitutivnog elementa izgradnje nacionalnog identiteta na podrudju
Balkana, prije svega zemalja bivse SFRJ. To moze objasniti $to su i stru¢njaci
skloni nacionalizmu, iako uopste nijesu autoritarniji od drugih. Najzad, ve¢a
autoritarnost i nacionalizam pripadnika potklase moze se objasniti ¢injenicom
da je u zna¢ajnom procentu ¢ine stariji (penzioneri, domadice i sl.), koji su ina-
¢e skloniji tradicionalizmu.

Mjesto stanovanja. Postoje li razlike na skali nacionalizma — autoritarnosti i
individualizma prema mjestu stanovanja ispitali smo primjenom ANOVA testa.
ANOVA test smo izvrsili preko faktorskih skorova. Znacajnost je nadena sa-
mo za prva dva faktora — porodi¢ni faktor i faktor profesionalne uspjesnosti
i ljudskih prava, dok za druga dva nema statisti¢ki znacajnih razlika.

Prui faktor. Prema prvom — porodi¢nom faktoru postoje statisticki znacaj-
ne razlike (F = 4,777; p < 0,009). Nasuprot Podgorici, gradani drugih grado-
va Crne Gore znacajno su zastupljeniji na prvom faktoru (I-] = 0,77432; p <
0,002). Stanovnici sela znadajnije su prisutni na prvom faktoru nego stanov-
nici Podgorice, iako ova razlika ne dostize stepen statisticke znacajnosti, ve¢ je
blizu granice (I-] = 0,62032; p < 0,055).

Drugi faktor. Razlike prema mjestu stanovanja izrazitije su na drugom fak-
toru — faktoru individualne uspjesnosti i ljudskih prava (F = 6,243; p <
0,002). Gradani drugih gradova vi$e su zastupljeni na faktoru profesionalne
uspjesnosti i [judskih prava od grdana Podgorice (I-] = 0,68982; p < 0,017),
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ali jo§ vise gradani sela u Crnoj Gori, $to je jo$ neobi¢niji rezultat (I-] =
1,29582; p < 0,001).

Oba rezultata, a pogotovu na drugom faktoru, na prvi pogled su neoceki-
vana. Posto smo pomenuli da ova dva faktora mjere individualisticke tenden-
cije (pogotovu drugi), dolazi se do zaklju¢ka da gradani Podgorice imaju rela-
tivno slabije izrazene individualisti¢ke vrijednosne preferencije nego stanovnici
drugih naselja u Crnoj Gori. Pripadnici visih slojeva natprosje¢no su zastuplje-
niji u Podgorici, a vidjeli smo da su kod znadajnog dijela tih slojeva naglasene
tendencije prema autoritarnosti i nacionalizmu. U manjem opsegu je moguce
da gradani ostalih naseljenih mjesta u Crnoj Gori dozZivljavaju da su u odno-
su na glavni grad defavorizovani u realizaciji niza zivotnih aspiracija, pa razvi-
jaju individualisticke vrijednosne preferencije kao ,,odgovor” na takvu nerav-
nopravnu poziciju u odnosu na Podgoricane, ali i kao podstrek individualnoj
motivaciji da se ta disproporcija prevazide ili bar ublazi.

Duoostruka klaster analiza skale autoritarnosti —
nacionalizma i individualizma

Posebno nas je zanimalo kako se grupisu ispitanici prema navedena Cetiri fak-
tora. U tom cilju izvrsili smo dvostruku klaster analizu. Izdvojena su 4 klaste-
ra, dobijeni koeficijent siluete iznosi 0,3, $to je zadovoljavajudi rezultat. Dakle,
mozemo zakljuciti da je ovakva podjela uzorka po klasterima opravdana, ali
moramo imati na umu da kohezivnost unutar klastera nije sasvim zadovoljava-
juca. Od kori$¢enih faktora svi su imali u¢es¢a u formiranju klastera, pri ¢emu
su faktori 1 i 4 imali veeg uticaja, dok su faktori 3 i 2 bili od manjeg znacaja.

Tabela 48. Doprinos faktora klasterisanju

Faktori Indeks znacajnosti
Faktor 1 — porodi¢ni faktor 1,00
Faktor 4 — nacionalizam 0,98
Faktor 2 — profesinalna uspjesnost i individualizam 0,52
Faktor 3 — autoritarna vrijednosna orijentacija 0,51

Odnos izmedu veli¢ina klastera nije veoma dobar: srazmjera veli¢ine najve-
¢eg i najmanjeg klastera iznosi 4,03, $to je ispod pozeljne granice od 3, jer naj-
vedi klaster ne bi trebalo da bude vise od tri puta veéi od najmanjeg klastera.
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Tabela 49. Klasteri skale autoritarnosti — individualizma

Klasteri Veli¢ina izraZena u procentima
Klaster 1 12,2%
Klaster 2 49,1%
Klaster 3 23,5%
Klaster 4 15,2%

Slijedi opis karakteristika svakog izdvojenih klastera.

Klaster 1 odlikuje poviSenje na nacionalizmu i autoritarnosti.

Klaster 2 odlikuje prosje¢nu populaciju koja nema znacajnih isticanja ni na
jednom od faktora.

Klaster 3 odlikuje manjak interesovanja za porodicu, ali i za profesionalni
uspjeh i individualizam. To nas upuéuje da je ovo klaster povu-
¢enih i blago pasivnih ljudi.

Klaster 4 odlikuje veoma niska etnocentri¢nost i pove¢ana individualnost.
Pripadnici ovog klastera pokazuje odlike individualista.

Analizira¢emo povezanost klastera sa polom, staro$¢u, obrazovanjem, sloj-
nom pripadno$¢u i mjestom stanovanja.

Pol. Izmedu muskaraca i Zena postoje statistic¢ki znacajne razlike na ska-
li autoritarnosti — nacionalizma i individualizma (X*= 11,448; p < 0,010).
Muskarci imaju znacajno veée frekvencije od oéekivanih na tre¢em klasteru —
klasteru smanjenih interesovanja za porodicu, kao i za poslovni uspjeh i indi-
vidualizam, a Zene na drugom — klasteru koji odlikuje prosje¢nost na svim
faktorima. Ovaj rezultat je oéekivan ako se ima u vidu da u vrijednosnim pre-
ferencijama porodica zenama ipak ima vaznije mjesto, a muskarcima profesi-
onalna uspjesnost.

Starost. Primjenom ANOVA testa nadene su statisticki znacajne razlike iz-
medu razli¢itih klastera prema starosti (F = 9,342; p < 0,000). Ispitanici ko-
ji pripadaju prvom klasteru — klasteru autoritarnosti i nacionalizma znacaj-
no su stariji od onih koji pripadaju drugom klasteru — klasteru koji odlikuje
prosje¢nost na svim faktorima (I-] = 5,34340; p < 0,000), i na tre¢em klaste-
ru koji karakteri$e manjak interesovanja za porodicu i profesionalni uspjeh (I-
J = 742889; p < 0,000). Kao to je re¢eno, pripadnici drugog klastera znacaj-
no su mladi od pripadnika prvog klastera, dok se od svih ostalih znacajno ne
razlikuju. Pripadnici treéeg klastera znacajno su mladi od pripadnika prvog
klastera, a znacajno (ali skoro na granici zna¢ajnosti) i od pripadnika éetvrtog

klastera koga karakterise naglaseni individualizam (I-] = -4,35139; p < 0,042).
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Osnovni zakljucak je da su autoritarci i nacionalisti o¢igledno stariji mus-
karci, a mladi — prosje¢ni na svim faktorima, djelimi¢no anomiéni, a u jo§
manjoj mjeri sa izrazenom individualno$éu i samosvijes¢u.

Obrazovanje. Medu klasterima postoje statisticki znacajne razlike prema
obrazovanju (X?=29,291; df = 6; p < 0,000). Niskoobrazovani su zna¢ajno rje-
de zastupljeni na tre¢em klasteru koji opisuje manjak interesovanja za porodicu,
profesionalni uspjeh i smanjeni individualizam, dok su visokoobrazovani zna-
¢ajno zastupljeniji na prvom klasteru — klasteru autoritarnosti i nacionalizma.

Slojna pripadnost. Slojevi se znatajno razlikuju po klasterisanju (X*= 34,769;
df = 21; p < 0,030). Pripadnici vise klase zastupljeniji su na prvom klasteru,
a nkv. i pkv. na tre¢em koji ¢ine povuleni i blago pasivni ljudi. Na kraju, ura-
dili smo korelacionu analizu izmedu faktorskih skorova na &etiri faktora i in-
deksa potro$nje. Primjenom Spirmanovog koeficijenta korelacije pokazalo se
da postoji staitisti¢ki znacajna povezanost samo sa Cetvrtim faktorom — fak-
torom nacionalizma (Ro = 0,084; p < 0,017). Sa porastom nacionalizma raste
i indeks potro$nje. Poznato je da u odredenim politickim konstelacijama na-
cionalizam donosi i znacajne finansijske benefite.

Tri najvaznije tvrdnje sa skale autoritarnosti —
nacionalizma i individualizma

Na kraju, interesovalo nas je koje tri tvrdnje sa skale autoritarnosti — naci-
onalizma i individualizma ispitanici smatraju najznacajnijim. Dobijen je slje-
dedi redosljed.

Prvi izbor — 78.14:  Posebno mi je vazno moje zdravlje

i zdravlje ¢lanova porodice.............. 28,3%.
Drugi izbor — 78.18: Vazni su ljubav, sloga i razumijevanje

ubraku......... ... 11,37%.
Tre¢i izbor — 78.15: Posebno su mi vazni sloga i razumije-

vanje medu ¢lanovima porodice. ... .. .. 10,49%.

Sve tri tvrdnje odnose se na dobro funkcionisanje porodice, pri ¢emu s ra-
zlogom zdravlje ¢lanova porodice dobija centralnu poziciju. Sve ove tvrdnje iz-
dvojile su se na prvom, najja¢em porodi¢nom faktoru. Zajednicki vrijednosni
imenitelj ovih tvrdnji je ipak individualisticki, jer u kolektivistickom obrascu
nema mnogo prostora za ljubav, slogu i razumijevanje medu bra¢nim partne-
rima, pa ni zdravlje nije u prvom planu, ve¢ konformizam, poslusnost ¢lanova
prema dominantnoj porodi¢noj figuri.
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Budu¢i da se u tri kategorije kod svakog izbora javljaju sli¢ni odgovori, mi
smo po demografskim i socioloskim obiljezjima poredili ispitanike samo u pr-
vom izboru.

Pol. Nijesu nadene statisticki znacajne razlike.

Starost. Primjenom ANOVA testa nadene su znacajne razlike u prvom izbo-
ru skale autoritarnosti — individualizma (F = 3,420; p 0,002). Ispitanici koji-
ma je vaznije da se postuju njihova gradanska prava nego kojoj naciji pripadaju
znacajno su mladi od onih kojima je vazno da im djeca postignu $to kvalitet-
nije i vece profesionalno obrazovanje (I-] = -7,00458; p < 0,016) i od onih ko-
jima je vazno da im djeca imaju stalni i dobro plaéeni posao (I-] = -10,50000;
p < 0,002). Od ostalih se zna¢ajno ne razlikuju. Oni kojima je najvaznije da
imaju stalan i dobro pla¢en posao znacajno su mladi nego oni kojima je najvaz-
nije da im djeca postignu $to vece i kvalitetnije profesionalno obrazovanje (I-]
= 7,99493; p < 0,001), nego oni da im djeca dobiju stalni i dobro plaéeni po-
sao (I-J = -11,49035; p < 0,000) i od onih kojima je najvaznije zdravlje ¢lano-
va porodice (I-] = -4,61836; p 0,031), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju.

Onima kojima je u zivotu posebno vazno da im djeca postignu $to veée i
kvalitetnije profesionalno obrazovanje stariji su od onih kojima je vaznije da
se postuju njihova gradanska prava nego kojoj naciji pripadaju i od onih koji-
ma je prvenstveno vazno da imaju stalan i dobro pla¢en posao, a od ostalih se
znacajno ne razlikuju.

Ispitanici kojima je vazno da im djeca dobiju stalan i dobro plaéen posao
stariji su od onih kojima je posebno vazno li¢no zdravlje i zdravlje ¢lanova po-
rodice (I-] = 6,87199; p < 0,008) od onih kojima su posebno vazni sloga i ra-
zumijevanje medu ¢lanovima porodice (I-] = 7,67368; p < 0,025) i onih ko-
jima su vazni ljubav, sloga i razumijevanje u braku (I-] = 7,28233; p < 0,014).
Od ostalih se znacajno ne razlikuju.

Onima kojima je vazno li¢no zdravlje i zdravlje ¢lanova porodice znacajno
su stariji od onih kojima je vazno da imaju stalani dobro pla¢en posao, a zna-
¢ajno mladi od onih kojima je vazno da im djeca dobiju stalni i dobro pla¢eni
posao, dok se od ostalih znacajno ne razlikuju.

Ispitanici kojima su vazni sloga i razumijevanje medu ¢lanovima porodice
znacajno su mladi od onih kojima je posebno vazno da djeca dobiju stalan i
dobro plaéen posao, dok se od ostalih ne razlikuju.

Oni kojima su vazni sloga i razumijevanje u braku znacajno su mladi od
onih kojima je posebno vazno da djeca dobiju stalan i dobro pla¢en posao, a
od ostalih se znacajno ne razlikuju.

Zapaza se da se vrijednosne preferencije mijenjaju sa uzrastom: mladi su
usmjereni na ostvarenje svojih gradanskih prava, prvenstveno stalnog i dobro
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pladenog posla, $to ocigledno percipiraju kao osnovu za sve druge zivotne pla-
nove, dok su stariji orijentisani prema porodi¢nim vrijednostima, gdje se opet
stalan i dobro plaéen posao djece implicitno dozivljava kao osnova za dobro
porodi¢no funkcionisanje.

Ispitanici se prema obrazovanju i slojnoj pripadnosti znacajno ne razlikuju
prema prvom izboru (79.1) na skali autoritarnosti — individualizma, te ih za-
to neéemo prikazivati.

Mjesto stanovanja. Ispitanici kojima je u Zivotu posebno vazno da im djeca
postignu $to vece i kvalitetnije profesionalno obrazovanje znacajno rjede Zive
na selu, a znacajno ¢e$ée u drugim gradovima, osim Podgorice (X* = 23,494;

df = 12; p < 0,024).

Zavrsne napomene

Za potrebe ovog istrazivanja konstruisali smo petostepenu skalu Likertovog
tipa od 18 ajtema, kojom smo mjerili dominantne vrijednosne orijentacije, pri
¢emu smo u konstrukeiji napravili kompromis izmedu dosljedne operacionali-
zacije dominantnih vrijednosnih orijentacija i specifi¢nih istrazivackih ciljeva
da opiSemo zivotne stilove ispitanika. Interna konzistentnost skale je zadova-
ljavaju¢a (Krombahova alfa = 0,6). Da bismo izdvojili potencijalne vrijednosne
orijentacije, izvrsili smo faktorizaciju petostepene skale Likertovog tipa od 18
ajtema (pitanje 78, upitnik na kraju rada), primijenjujuéi varimaks faktorsku
analizu. Kaiser — Meyer — Olkin = 0,796. Dakle, dosta je visok, $to ukazu-
je na pogodnost rezultata za faktorizaciju.

Izbor faktora vrsili smo na osnovu skri plota i smislenosti faktora. Satura-
cije na faktorima su, sa jednim izuzetkom, iznad 0,500, a ¢esto i iznad 0,600 i
0,700. Prvi, najjaci faktor, koji nosi 22,224% varijanse, odnosi se na postignu-
¢e individualne uspjesnosti i sreée ¢lanova porodice, posebno djece, kao i slogu
medu ¢lanovima porodice. Ovaj faktor, koji je indikator individualisti¢ke vri-
jednosne orijentacije, nazvali smo porodi¢nim faktorom. Na drugom faktoru,
koji nosi 14,172% varijanse, izdvojile su se tvrdnje koje opisuju profesionalnu
uspjesnost i individualna prava pojedinca, te smo ga nazvali faktorom profe-
sionalne uspjesnosti i individualnih prava. Treéi faktor, koji nosi 10,224% va-
rijanse, najmanje je ,¢ist” jer ukljucuje tvrdnju 78.9 koja je tipi¢no indikator
individualisti¢ke vrijednosne orijentacije. Ipak, primarno je rije¢ o faktoru au-
toritarnosti sa elementima individualizma. Tako ovaj faktor moZemo nazvati
faktorom dominantno autoritarnih vrijednosnih orijentacija. Cetvrti faktor, ko-
ji nosi 5,961% varijanse, ,.ist” je i mozemo ga nazvati faktorom nacionalizma.



SVAKODNEVNI ZIVOT I STILOVI ZIVOTA SOCIJALNIH SLOJEVA U CRNOJ GORI 265

Faktorske skorove smo poredili prema sociodemografskim i socioloskim obi-
ljezjima. Prema polu jedina znacdajna razlika nadena je na prvom faktorskom
skoru: prema oéekivanju, Zene su znacajno zastupljenije na prvom porodié-
nom faktoru. Na druga tri nema razlika prema polu, $to ukazuje da u profesi-
onalnim aspiracijama muska dominacija nestaje, a zene se sve vise identifikuju
sa muskarcima i u autoritarno-nacionalistickim vrijednosnim orijentacijama.

Iako su mladi zastupljeniji na drugom faktoru — faktoru profesionalne
uspjesnosti i individualnih prava, znacajno je da se u pogledu autoritarnosti
ne razlikuju od starijih. Bez obzira na to $to su stariji znacajno ¢e$ée naciona-
listi, postoji jezgro autoritarnosti i nacionalizma medu stanovnistvom Crne
Gore, na $to ukazuje i prosta distribucija odgovora na tvrdnje kojima se mjere
ove dvije vrijednosne orijentacije.

Obrazovaniji su znac¢ajno vise zastupljeni na drugom faktoru profesionalne
uspje$nosti i individualnih prava. Vazno je da u pogledu autoritarnosti i naci-
onalizma nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike medu razli¢itim obrazov-
nim kategorijama crnogorskog stanovnistva.

Posebno su zanimljivi rezultati vezani za skale nacionalizma i autoritarno-
sti, prije svega kada je rije¢ o pripadnicima vie klase. Pripadnici vise klase su
znacajno vedi nacionalisti od sluzbenika, tehni¢ara i radnickih slojeva, ali su
autoritarniji i od nkv. i pkv. radnika i stru¢njaka. Cini se da autoritarnost i na-
glasenija nacionalna retorika, izmedu ostalog, predstavljaju gotovo obaveznu
legitimaciju za zauzimanje znadajnijih funkcija u razli¢itim podru¢jima drus-
tvenopolititkog zivota. Cak je i sloj stru¢njaka skloniji nacionalizmu od pri-
padnika nizih slojeva. Inale, stru¢njaci i sitni privatnici i samozaposljeni zna-
¢ajno su zastupljeniji na drugom faktoru — faktoru profesionalne uspjesnosti
individualnih prava.

Zanimljivo je da su ispitanici iz drugih gradova i sela takode znadajno zastu-
pljeniji na drugom faktoru — faktoru profesionalne uspjesnosti i individual-
nih prava, $to je na prvi pogled neobi¢an rezultat. Medutim, njihove aspiracije
u ovom pravcu su ocekivane posljedice pojacanih frustracija u manjim sredi-
nama te Zeljom za profesionalnom i li¢cnom afirmacijom. Znacajniji razlog je
da su pripadnici visih slojeva ¢e$ée stanovnici Podgorice.

Posebno nas je zanimalo kako se grupi$u ispitanici prema navedena Cetiri
faktora. U tom cilju izvrsili smo dvostruku klaster analizu.

Klaster 1, koji obuhvata 12,2% ispitanika, odlikuje povi$enje na naciona-

lizmu i autoritarnosti.

Klaster 2, koji obuhvata 49,1% ispitanika, odlikuje prosje¢nu populaciju ko-

ja nema znacajnih isticanja ni na jednom od faktora.
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Klaster 3, koji obuhvata 23,5% ispitanika, odlikuje manjak interesovanja za
porodicu, ali i za profesionalni uspjeh i individualizam. To nas
upuéuje da je ovo klaster povucenih i blago pasivnih ljudi.

Klaster 4, koji obuhvata 15,2% ispitanika, odlikuje veoma niska etnocen-
tri¢nost i pove¢ana individualnost. Pripadnici ovog klastera po-
kazuju odlike individualista.

Gotovo dvostruko veéi znacaj za klasterisanje imali su prvi i Cetvrti klaster,

nego drugi i tredi.

Osnovni zaklju¢ak analize klastera prema polu i starosti je da su autoritarci
i nacionalisti o¢igledno stariji muskarci, a mladi — prosje¢ni na svim faktori-
ma, djelimi¢no anomi¢ni, a u jo§ manjoj mjeri sa izrazenom individualnos¢u i
samosvijes¢u. Pripadnici viSe klase zastupljeniji su na prvom klasteru — kla-
steru autoritarnosti i nacionalizma, a nkv. i pkv. na tre¢em klasteru, u kome
se grupisu povuceni i blago pasivni ljudi. Analiza prema mjestu stanovanja
ukazuje na neke zanimljive tendencije: stanovnici drugih gradova, osim Pod-
gorice, znacajno su zastupljeniji na drugom klasteru, a zna¢ajno manje na tre-
¢em, dok su stanovnici sela najzastupljeniji na prvom klasteru — klasteru au-
toritarnosti i nacionalizma. Najzad, Podgori¢ani su znacajno viSe zastupljeni
na tre¢em klasteru koji opisuje manjak intresovanja za porodicu, profesional-
ni uspjeh i individualizam, a zna¢ajno manje na ¢etvrtom klasteru — klaste-
ru individualizma. U cjelini, preovladuju tendencije pasivnosti i anomi¢nosti.

Indeks potro$nje pozitivno korelira sa autoritarno$¢u i nacionalizmom. Vi-
djeli smo da je visa klasa nagla$eno autoritarno i nacionalisti¢ki nastrojena, a
ona ima vedi indeks potro$nje, tako da je ova veza vrlo jasna.

Na pitanje o tri najvaznije tvrdnje sa skale autoritarnosti — individualizma
prema redosljedu znacaja ispitanici su izdvojili: zdravlje ¢lanova porodice; lju-
bav, sloga i razumijevanje u braku, kao i slogu i razumijevanje medu ¢lanovi-
ma porodice. Sve ove tvrdnje izdvojile su se na prvom, najja¢em porodi¢nom
faktoru. Zajednicki vrijednosni imenitelj ovih tvrdnji je ipak individualisti¢-
ki, jer u kolektivistickom obrascu nema mnogo prostora za ljubav, slogu i ra-
zumijevanje medu bra¢nim partnerima, pa ni zdravlje nije u prvom planu, ve¢
konformizam, poslusnost ¢lanova dominantnoj porodi¢noj figuri.

Za razliku od svih dosada istrazivanih aspekata svakodnevnog Zivota, vri-
jednosne orijentacije ne ukazuju na jasnu distinkciju medu socijalnim slojevi-
ma, ve¢ bi se prije moglo re¢i da je ona atipi¢na, a zatim fluidna i konfuzna.
Najznacajniji je rezultat da su pripadnici vise klase, a polovi¢no i stru¢njaci,
relativno vie nosioci nacionalisti¢kih, a zatim autoritarnih tendencija, za koje
bi vi$e trebalo ocekivati da su vrijednosne orijentacije nizih slojeva (samo pri-
padnici potklase zna¢ajno dijele takve orijentacije sa vi$im slojevima) zato $to
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su u ranijem socijalistickom periodu oni bili nosioci dominantnih kolektivi-
stickih obrazaca, bilo da je rije¢ o personalnim ili dru$tvenim vrijednosnim
orijentacijama. U tom pogledu Burdijeovi teorijski stavovi (16) nijesu u skladu
sa ovim nalazima, ako ne uklju¢imo $iri istorijski kontekst. Prije svega, crno-
gorsko drustvo (i ve¢ina drustava Balkana — prim. B. .) je karakeerisala blo-
kirana transformacija, koja je na vrijednosnom planu imala za posljedicu nor-
mativno-vrijednosnu disonancu (vi$e o tome, Lazi¢, M., Petrovié, L., 3). Zbog
zastoja u izgradnji novog kapitalistickog drustva, iz razloga o kojima ovdje ne
moze biti vise rijec¢i, da bi zadrZala svoje vodece pozicije, nomenklatura je ina-
ugurisala vrijednosne obrasce koji nijesu odgovarali dru$tvenim promjenama,
ali su bili ,,funkcionalni” sa stanovista odrzavanja grupnih interesa nomenkla-
ture. Nije onda neobi¢no $to su u znacajnom stepenu pripadnici visih slojeva
prihvatili nacionalisti¢ke i autoritarne obrasce kao isplative sa stanovista ocu-
vanja i uveéanja materijalnog, kulturnog i socijalnog kapitala. Istini za volju,
medu najobrazovanijim ima u zna¢ajnom procentu i onih koji su nosioci in-
dividualisti¢ko-liberalnih tendencija, $to bi islo u prilog Burdijeovoj teoriji, ali
oni su ipak medu vi$im slojevima marginalni. Da ovdje ipak nije rije¢ o istin-
skim vrijednosnim opredjeljenjima ve¢ o politickom konformizmu, najbolje
govori pitanje o tri najvaznije tvrdnje sa skale autoritarnosti — nacionalizma i
individualizma, gdje medu pripadnicima razli¢itih socijalnih slojeva ne posto-
je znacajne razlike u prioritetima u sva tri izbora koja su na liniji individuali-
stickih vrijednosnih orijentacija.

Nista manje nije znacajan nalaz da dominantni drugi klaster, u kome nijed-
na vrijednosna orijentacija nije dominantna, ve¢ je ona amalgam svih, a ¢esto, i
protivrje¢nih otpada 49,1%. Na tre¢i, koji karakteriSe nedostak jasnih vrijedno-
snih orjentacija kada je rije¢ o prodici i poslu, dolazi skoro ¢etvrtina ispitanika
(23,5%). Drugi klaster bi karakterisala vrijednosna konfuziija, a tre¢i vrijedno-
sno anomi¢na stanja. Na taj na¢in skoro se % ispitanika nalaze se u vrijedno-
snom vakuumu. To je o¢ekivano ako postoji vrijednosno-normativna disonanca.

Treba zapaziti da je analiza kulturnih praksi takode pokazala njihovu izmi-
jeSanost i konfuziju, iako u manjoj mjeri, jer u cjelini nasi nalazi vezani za kul-
turne prakse ipak prvenstveno idu u prilog ukupnom Burdijeovom teorijskom
nasljedu (16, 82, 88, 89, 90, 91, 92, 119), dok se za analizu vrijednosnih orijen-
tacija to ne moze redi, ve¢ idu vi$e u prilog teoreti¢arima omnivora (122, 142).

Na kraju, jos jedanput treba napomenuti da je u istrazivanju svakodnevnog
zivota i stilova Zivota vazno u istrazivatkom dizajnu uzeti u obzir kulturno-
istorijski (116) i antropoloski kontekst (138).






BUDZET VREMENA

Iaxo0 budzZet vremena u razlid¢itim teorijskim pristupima svakodnevnom
zivotu ima razli¢ita znadenja, mi smo nastojali da ga analiziramo na pojav-
nom nivou — kao prosje¢no vrijeme koje ispitanici provode u najvaznijim
dnevnim aktivnostima. Nase je uvjerenje da u proucavanju stilova Zivota
treba neizostavno ukljuditi i budZet vremena, bez obzira na to $to se izra-
cunavanje budZeta vremena smatra tipi¢nim izrazom pozitivistiékog pristu-
pa, bududi da se brojni isprepletani segmenti svakodnevnog zivota nastoje
vjestacki odvojiti i staviti u posebne vremenske okvire, usljed ¢ega se dobija
vjestacka cjelina. To nije neta¢no. Medutim, ma koliko da mehanicko zbra-
janje cesto artificijelno izdvojenih vremenskih sekvenci za pojedine svakod-
nevne zivotne aktivnosti daje vrlo uproséenu sliku svakodnevnog zivota, ona
je, ma koliko simplizikovana, objektivna i samjerljiva slika svakodnevnog zi-
vota za istrazivace razli¢itih teorijskih orijentacija, koji s njom mogu dalje
krenuti u skladu sa svojim teorijsko-metodoloskim pristupom. Ma koliko
upro$éen, ovaj izrazito pozitivisticki pristup je dostupan najlaksoj, najjed-
nostavnijoj operacionalizaciji.

Tabela 50. Prosje¢no vrijeme provedeno na osnovne dnevne Zivotne aktivnosti

Dnevne aktivnosti N |[Min. |Maks. |Aritmeti¢ka | Standardna
sredina devijacija

76.1 Pripreme za odlazak na posao 432| 5,00| 180,00 373958 |  23,68075

76.2 Odlazak i povratak sa posla 438| 1,00 350,00 48,3562 |  41,58360

76.3 Vrijeme provedeno na poslu 428 | 60,00| 750,00 480,3505 84,83967

76.4 Honorarni (dopunski) rad 2211 30,00 | 600,00 148,8688 | 106,14457

76.5 Utenje za sticanje $kolske spreme i 175 20,00 | 480,00 150,6286 99,98795
kvalifikacija

76.6 Obavljanje svih porodi¢nih 737 | 30,00 | 900,00 2255292 | 142,12381
aktivnosti

76.7 Sve aktivnosti u slobodnom 7471 30,00| 720,00 211,01 125,89
vremenu
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Budzet vremena pokazuje da su zaposljeni ispitanici veoma optereceni. Pro-
sje¢no, na poslu ostaju osam sati, a na pripremu, odlazak i povratak sa posla
utrose jo$ skoro sat i po. Pod pretpostavkom da su ozenjeni, na porodi¢ne oba-
veze i slobodno vrijeme trose jos oko sedam sati, §to je sve zajedno Sesnaest i po
sati. Budu¢i da gotovo polovina i honorarno radi, to je jo§ dva i po sata. Da-
kle, petini ispitanika dan traje najmanje 18 sati u neprestanim aktivnostima.
Ako uz sve ovo treba da provedu i prosje¢no vrijeme za uéenje i sticanje kva-
lifikacija, onda im za noéni odmor ostaje veoma malo vremena. Medutim, to
je ipak manji dio populacije. U daljoj analizi ispita¢emo da li postoje razlike
prema socijalno-demografskim i socioloskim obiljezjima ispitanika u pogledu
rasporeda budZeta vremena.

Pol. Primijenili smo t-test. Muskarci tro$e manje vremena na pripreme za
odlazak na posao nego zene (t = -5,405; p < 0,000). Znac¢ajno manje vreme-
na provode na odlazak i dolazak sa posla nego Zene (t = -1,970; p < 0,049), a
znadajno vise vremena provode na poslu nego zene (t = 3,481; p < 0,001). U
pogledu honorarnog (dopunskog) rada i vremena za uéenje i sticanje $kolske
spreme i kvalifikacija nijesu nadene statisti¢ki znacajne razlike. Muskarci zna-
¢ajno manje vremena provode u obavljanju porodi¢nih aktivnosti nego zene (t =
-8,945; p < 0,000), dok se ne razlikuju u duzini provodenja slobodnog vremena.

Najznacajnija razlika je u obavljanju porodi¢nih aktivnosti, gdje izrazito do-
miniraju zene, o ¢emu je veé ranije bilo rije¢i, dok muskarci dominiraju u obav-
ljanju profesionalnih obaveza, iako razlike medu polovima nijesu toliko izrazene
kao kada je rije¢ o obavljanju porodi¢nih poslova. Jo$ uvijek se u osnovi odr-
zava tradicionalna podjela na ,,muske” i ,,Zenske” poslove, iako su zene izgleda
osjetno optereéenije od muskaraca jer su brojnim porodi¢nim poslovima pri-
dodale i profesionalne obaveze u zna¢ajnom procentu slucajeva.

Starost. Izmedu starosti i vremena provedenog na poslu postoji pozitivna po-
vezanost: stariji zna¢ajno viSe vremena provode na poslu (r = 0,104; p < 0,032,
pitanje 76.3) i u obavljanju porodi¢nih poslova (r = 0,226; p < 0,000, pitanje
76.6), obavljaju vi$e aktivnosti u slobodno vrijeme (r = 0,119; p < 0,001, pita-
nje 76.7), ali zna¢ajno manje u uéenju (r = -0,422; p < 0,000). U pogledu vre-
mena potrebnog za odlazak na posao i dolazak s posla i vremena provedenog
u dopunskom (honorarnom) radu nijesu nadene korelacije.

Obrazovanje. Obrazovaniji manje honorarno rade (Ro = -0,140; p < 0,037,
pitanje 76.4) i manje vremena posvecuju porodi¢nim aktivnostima (Ro =
-0,143; p < 0,000, pitanje 76.6). U ostalim pitanjima nijesu utvrdene korelacije.

Slojevi. Sto je sloj nizi, ispitanici vise honorarno rade (Ro = 0,214; p < 0,000,
pitanje 76.4), viSe vremena provode uéeéi (Ro = 0,237; p < 0,002, pitanje 76.5),

vide vremena provode u porodi¢nim aktivnostima (Ro = 0,186; p < 0,000).
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Kada je rije¢ o vremenu utro$enom za odlazak na posao i dolazak sa posla, te
vremenu provedenom na poslu, nijesu nadene korelacije.

Mjesto stanovanja. Primjenom ANOVA testa nijesu nadene statisti¢ki zna-
¢ajne razlike prema mjestu stanovanja u duzini priprema za odlazak na posao,
ali u duzini vremena za vraéanje sa posla jesu (F = 9,723; p < 0,000). Podgo-
ri¢anima treba znacajno manje vremena za odlazak na posao i povratak sa po-
sla nego stanovnicima drugih gradova (I-] = 13,34801; p < 0,002) i sela (I-] =
25,61458; p < 0,000), a stanovnicima sela znacajno vise vremena i od drugih
gradova (I-] = 12,26658; p < 0,034).

Prema vremenu provedenom na poslu postoje statisticki znacajne razlike iz-
medu stanovnika razli¢itih tipova naselja (F = 3,928; p < 0,020). Podgori¢ani
provode vise vremena na poslu od pripadnika drugih gradova (I-] = 25,39286;
p< 0,005).

Medu stanovnicima razli¢itih tipova naselja nadene su statisti¢ki znacajne
razlike prema vremenu provedenom na honorarnim (dopunskim) poslovima (F
= 9,244; p < 0,000). Pripadnici drugih gradova trose znacajno manje vreme-
na na honorarni (dopunski) rad od Podgori¢ana (I-] = -41,29267; p < 0,034),
ali i od stanovnika sela (I-] = -88,26914; p < 0,000).

Primjenom ANOVA testa nadeno je da postoje statisticki znalajne razli-
ke izmedu stanovnika razli¢itih tipova naselja prema ucenju i sticanju skolske
spreme i kvalifikacija (I-] = 6,177; p < 0,003). Stanovnici drugih gradova tro-
$e manje vremena na ulenje i sticanje Skolske spreme i kvalifikacija od Podgo-
ritana (-] = -36,57489; p < 0,031) i od sela (I-J= -75,20755; p < 0,002).

Prema duzini vremena za obavljanje porodi¢nih aktivnosti medu stanovni-
cima razli¢itih tipova naselja nadene su statisti¢ki znadajne razlike (F = 5,673;
p < 0,004). Stanovnici drugih gradova tro$e zna¢ajno manje vremena na po-
rodi¢ne aktivnosti nego Podgoric¢ani (I-] = -29,42452; p < 0,015) i stanovnici
sela (I-] = -41,67069; p < 0,003).

ANOVA je pokazala da medu stanovnicima razli¢itih tipova naselja posto-
je statisti¢ki znacajne razlike u budZetu vremena za aktivnosti provedene u do-
kolici (F = 6,873; p < 0,001). Stanovnici drugih gradova troSe zna¢ajno ma-
nje vremena od Podgori¢ana (I-] = -27,95383; p < 0,008) i stanovnika sela (I-]
= -40, 87013; p < 0,001).

Indeks potrosnje i budzet vremena
Primijenjen je Pirsonov koeficijent korelacije. Izmedu pitanja 76.01, 76.02,

76.03 i indeksa potrosnje nijesu nadene korelacije. Sto ispitanici imaju visi in-
deks potro$nje, manje honorarno rade (r = -0,325; p < 0,000, pitanje 76.04).
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Ispitanici koji imaju visi indeks potro$nje manje vremena tro$e na ucenje i sti-
canje Skolske spreme i kvalifikacija (r = -0,273; p < 0,000, pitanje 76.05). Is-
pitanici koji imaju visi indeks potro$nje manje vremena provode na porodi¢ne
aktivnosti (r = -0,278; p < 0,000, pitanje 76.06). Najzad, ispitanici koji imaju
vi$i indeks potro$nje manje imaju slobodnog vremena (r = -0,222; p < 0,000,

pitanje 76.07).

Zavrsne napomene

Budzet vremena pokazuje da su zaposljeni ispitanici veoma optereceni. Pro-
sje¢no na poslu ostaju osam sati, a na pripremu, odlazak na posao i povratak sa
posla utrose jos$ skoro sat i po. Pod pretpostavkom da su oZenjeni, na porodi¢-
ne obaveze i slobodno vrijeme tro$e jo§ oko sedam sati, $to je sve zajedno $e-
snaest i po sati. Budu¢i da gotovo polovina i honorarno radi, to je jo$ dva i po
sata. Dakle, petini ispitanika dan traje najmanje 18 sati u neprestanim aktiv-
nostima. Ako uz sve ovo treba da provedu i prosje¢no vrijeme za ucenje i sti-
canje kvalifikacija, onda im za noéni odmor ostaje veoma malo vremena. Me-
dutim, to je ipak manji dio populacije.

Najznadajnija razlika je u obavljanju porodi¢nih aktivnosti, gdje izrazito do-
miniraju zene, o ¢emu je veé ranije bilo rije¢i, dok muskarci dominiraju u obav-
ljanju profesionalnih obaveza, iako razlike medu polovima nijesu toliko izrazene
kao kada je rije¢ o obavljanju porodi¢nih poslova. Jo$ uvijek se u osnovi odr-
zava tradicionalna podjela na ,,muske” i ,zZenske” poslove, iako su Zene izgleda
osjetno optereéenije od muskaraca jer su brojnim porodi¢nim poslovima pri-
dodale i profesionalne obaveze u znacajnom procentu.

Prema oéekivanju, stariji zna¢ajno viSe vremena na posao (jer su Cesce za-
posljeni) i na porodicu (jer su ¢e$ée u braku) zbog ¢ega imaju i bolje struktu-
risan budZet vremena u kome slobodne aktivnosti zauzimaju posebno mjesto.
Obrazovaniji su viSe posveceni osnovnom poslu zbog ¢ega manje honorarno
rade i zato im manje vremena ostaje i za porodi¢ne aktivnosti.

Pripadnici nizih socijalnih slojeva su znacajno vie angazovani u honorar-
nom radu. Prema oéekivanju, imaju i potrebu za dodatnim profesionalnim
obrazovanjem. Medutim, znacajno viSe vremena provode u profesionalnim ak-
tivnostima i aktivnostima u slobodno vrijeme, $to su svojevrsne kompenzacije
za frustracije na profesionalnom planu. Veée angazovanje u porodi¢nim aktiv-
nostima je i potreba veée kooperacije i solidarnosti medu ¢lanovima porodica
nizih slojeva, kako bi lakse prebrodile razlicite krizne situacije, od kojih su fi-
nansijske najéesce.
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Prema mjestu stanovanja o¢ekivano je da stanovnicima Podgorice treba ma-
nje vremena za odlazak na posao i povratak sa posla, pa i da tamo provode vise
vremena, vjerovatno i zato $to imaju atraktivnije i bolje pla¢ene poslove. Me-
dutim, neo¢ekivani su rezultati da stanovnici drugih gradova (osim Podgorice)
po svim drugim oblastima potro$nje budZeta vremena troe znacajno manje
vremena ne samo od Podgori¢ana, nego i od stanovnika sela. Oni su pasivni-
ji i u profesionalnom osposobljavanju i u porodi¢nom angazovanju, pa ¢ak i u
aktivnostima u slobodno vrijeme i od Podgori¢ana i od stanovnika sela. Tes-
ko je ponuditi bilo koje objasnjenje.

Najznacajniji nalaz je da vremenska organizacija i podjela svakodnevnih zi-
votnih aktivnosti stvara dosta jasnu distinkciju medu socijalnim slojevima i
predstavlja jednu od linija razgrani¢enja medu vi$im i niZim socijalnim sloje-
vima, kao $toje to slucaj sa ve¢inom drugih aspekata svakodnevnog zivota. Pri-
padnici nizih slojeva znacajno se razlikuju od visih po tome $to trose znacajno
viSe vremena na honorarni dopunski rad, kako bi povecali nov¢ana primanja i
dostigli kakav-takav materijalni standard. Znadajno vi$e trose vremena na po-
stizanje viSeg stru¢nog obrazovanja (kako bi uveéali svoj kulturni kapital) nego
pripadnici vi$ih socijalnih slojeva. Stovise, trose i nesto vise vremena za odla-
zak na posao i dolazak s posla, iako te razlike nijesu naro¢ito izrazene. Uz sve
to, pripadnici nizih socijalnih slojeva su jo$ znacajno vise optereéeni porodi¢-
nim obavezama jer obavljanje nekih porodi¢nih aktivnosti nijesu u moguéno-
sti da plate ili kompenzuju drugim oblicima razmjene. Te razlike postaju vrlo
jasne i kada se porede navedene aktivnosti sa indeksom potro$nje. Ranije smo
vidjeli da pripadnici visih socijalnih slojeva imaju visi indeks potrosnje, a sve
navedene aktivnosti zna¢ajno manje obavljaju oni sa vi§im indeksom potros-
nje. Javlja se i jedno naizgled paradoksalno odstupanje, a ono se ogleda u &i-
njenici da, uprkos tome $to pripadnici visih drustvenih slojeva trose znacajno
manje vremena na navedene svakodnevne aktivnosti, ostaje im manje vremena
za dokolicu. U neformalnim intervjuima saznali smo da pripadnici visih slo-
jeva u slobodno vrijeme nastoje da poveéaju svoj socijalni kapital time $to na-
stoje da uspostave i uévrste veze sa znacajnim li¢nostima kako bi ostvarili lak-
$i pristup vaznim institucijama i time povecali konvertibilnost i materijalnog
i kulturnog kapitala, koje inace posjeduju u ve¢oj mjeri nego pripadnici nizih
drustvenih slojeva. Generalno, mozemo zaklju¢iti da vremenska organizacija i
distribucija budZeta vremena empirijski potvrduje Burdijeove teorijske stavo-
ve o kojima je bilo rijedi.






ZADOVOLJSTVO SVAKODNEVNIM ZIVOTOM

U dosadasnjim poglavljima uglavnom smo se orijentisali na prikaz podata-
ka o razli¢itim aspektima svakodnevnog zivota, ukoliko se izuzme prethod-
no poglavlje o vrijednosnim orijentacijama. Ovim poglavljem Zeljeli smo da
obuhvatimo i psiholosku dimenziju — stepen zadovoljstva ispitanika razli-
¢itim aspektima svakodnevnog Zivota, §to nam se ¢inilo vaznim bar iz dva
razloga. Prvo, vazno je sagledati da li pretezno osnovne linije razdvajanja iz-
medu slojeva po osnovu ekonomskog, kulturnog i socijalnog kapitala prate

i odgovaraju¢i subjektivni dozivljaji ili izmedu ta dva plana postoji kolizija.

Ako postoji, u kojim aspektima. Odgovor na ovo pitanje je vazan sa stanovi-

$ta na$e osnovne teorijske pozicije, ma koliko ona bila samo implicitno pri-

sutna — Burdijeovog teorijskog nasljeda. Drugi prakti¢ni aspeke je takode
znacajan: ukoliko su ispitanici zadovoljni razli¢itim aspektima svakodnev-
nog zivota, to ima veliku motivacionu snagu da se te pozicije odrze, uévrste

i profili$u u posebne Zivotne stilove. Nasuprot tome, nezadovoljstvo u jed-

nom ili viSe podrudja svakodnevnog Zivota moze u konstelaciji odredenih

drustvenih uslova motivisati na dru$tvene promjene. U tom pogledu, stepen
zadovoljstva svakodnevnim zivotom predstavlja, sli¢no vrijednosnim orijen-

tacijama, najsiru i najvazniju motivacionu osnovu za promjene ponasanja u

razli¢itim aspektima svakodnevnog Zivota.

Na kraju ovog rada postavili smo pitanje o zadovoljstvu u razli¢itim Zivot-
nim oblastima (pitanje 77, upitnik na kraju rada). Stepen zadovoljstva je mjeren
na skali od 1 (potpuno nezdovoljstvo) do 10 (potpuno zadovoljstvo). Obuhva-
¢ene su sljedece Zivotne oblasti: ljubavni Zivot, finansijska situacija, profesio-
nalni status, zdravstveno stanje, posao, ostvarenje gradanskih prava u Crnoj
Gori, efikasnost rada drzavnih institucija u rje$avanju njihovih svakodnevnih
problema, politi¢ka situacija u zemlji, svakodnevni Zivot u cjelini.

Srednja vrijednost svih 9 aritmetickih sredina je 5,7319 (tabela 51). Dakle,
ispitanici su u ¢jelini nesto iznad prosjeka zadovoljni ukupnom Zzivotnom situa-
cijom. Najmanje su zadovoljni polititkom situacijom u zemlji, efikasno§¢u rada
drzavnih institucija, ostvarenjem gradanskih prava i finansijskom situacijom, a



276 BorisLav DukaNovI¢

Tabela 51. Aritmetitke sredine za desetostepenu skalu zadovoljstva
zivotom u devet razlic¢itih Zivotnih oblasti

pit77_1|pit77_2|pit77_3|pit77_4|pit77_5 |pit77_6|pit77_7 | pit77_8 |pit77_9
N ukupno 800 804 794 804 775 804 804 803 803
N nepoznato 5 1 11 1 30 1 1 2 2
6,7100 | 5,3358 | 5,7343 | 7,2500 | 5,8026 | 4,9938 | 4,6443 | 4,3138 | 6,8032

relativno najviSe zdravstvenim stanjem, svakodnevnim Zivotom u cjelini i lju-
bavnim zivotom. Posebno nas je zanimalo da li postoje razlike prema, polu,
starosti, obrazovanju, slojnoj pripadnosti, mjestu stanovanja.

Pol. Primjenom Pirsonovog koeficijenta korelacije nijesu utvrdene statisti¢-
ki znacajne veze izmedu pola i bilo kojeg od devet zivotnih podruc¢ja.

Starost. Zanimljivo je napomenuti da su u samo tri podruédja nadene stati-
sticki znadajne razlike prema starosti. Sasvim je o¢ekivano da su mladi zado-
voljniji ljubavnim Zivotom nego stariji (r = -0,149; p < 0,000). Sli¢no tome,
mladi su znadajno zadovoljniji svojim zdravstvenim stanjem nego stariji (r =
-0,425; p < 0,000). Mladi su u cjelini zadovoljniji svakodnevnim Zivotom (r
=-0,106; p < 0,003), $to je vjerovatno uslovljeno i sadrzajnijim emotivnim Zi-
votom i boljim zdravstvenim stanjem.

U svim ostalim podrudjima nijesu ustanovljene znacajne povezanosti izme-
du starosti i tih podru¢ja, $to ukazuje da mladi nemaju veca oéekivanja od sta-
rijih u bilo kojoj od $est oblasti: finansijskoj, profesionalnom polozaju, poslu
koji obavljaju, ostvarenju gradanskih prava, efikasnosti rada drzavnih instituci-
ja i politi¢koj situaciji u zemlji. Zanimljivo je napomenuti da je nezadovoljstvo
finansijskom i politickom situacijom, stanjem gradanskih prava i efikasnoséu
rada drzavnih organa nezavisno i od pola i od starosti.

Obrazovanje. Obrazovanje je dobar pokazatelj stepena zadovoljstva u ra-
zli¢itim Zivotnim podruédjima. Da bismo ovu povezanost ispitali, upotrijebili
smo Pirsonov koeficijent korelacije. U ¢jelini, Zivotom je osjetno zadovoljniji
obrazovaniji dio populacije. Obrazovaniji su zadovoljniji ljubavnim zivotom (r
= 0,110; p < 0,02), a posebno finansijskom situacijom (r = 0,194; p < 0,000),
profesionalnim statusom (r = 0,269; p < 0,000), zdravstvenim stanjem (r =
0,296; p < 0,000), poslom koji obavljaju (r = 0,202; p < 0,000) i svakodnev-
nim Zzivotom (r = 0,225; p < 0,000), dok su te povezanosti slabije kada je ri-
je¢ o ostvarivanju gradanskih prava (r = 0,091; p < 0,010), a uopste ne posto-
je kada je rije¢ o procjeni efikasnosti drzavnih institucija i politi¢koj situaciji
u zemlji, oblastima u kojima je nezadovoljstvo stanovnistva relativno najveée,
bez obzira na pol, starost obrazovanje.
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Slojna pripadnost

Da bismo ispitali slojne razlike u pogledu zadovoljstva razli¢itim Zivotnim
podrudjima primijenili smo ANOVA test.

Ljubavni zivor. ANOVA je pokazala da postoje znacajne slojne razlike u za-
dovoljstvu ljubavnim Zivotom (F = 3,153; p < 0,003). Pripadnici vi$e klase su
znacajno zadovoljniji nego kv. i vkv. radnici (I-] = 1,43198; p < 0,015), nkv. i
pkv. radnici (IJ = 1,93227; p < 0,003), poljoprivrednici (I-] = 3,19655; p <
0,002) i pripadnici potklase (I-] = 1,64035; p < 0,006), a od ostalih se znacaj-
no ne razlikuju. Stru¢njaci su znacajno zadovoljniji seksualnim Zivotom od nkv.
i pkv. radnika (I-J = 0,92460; p < 0,034) i poljoprivrednika (I-] = 2,18889;
p < 0,019), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Sitni privatnici i samoza-
posljeni su znacajno zadovoljniji seksualnim Zivotom od nkv. i pkv. radnika
(IJ = 1,36180; p < 0,017), poljoprivrednika (I-] = 2,62609; p < 0,009) i pri-
padnika potklase (I] = 1,06989; p < 0,031). Sluzbenici i tehni¢ari su znadaj-
no zadovoljniji seksaulnim Zivotom od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,97716; p <
0,023), poljoprivrednika (I-] = 2,24144; p < 0,015) i pripadnika potklase (I-]
= 0,68524; p < 034). Kv. i vkv. radnici su zna¢ajno manje zadovoljni seksual-
nim zivotom od pripadnika vi$e klase. Od svih ostalih znacajno se ne razlikuju.

Nkv. i pkv. radnici su znac¢ajno manje zadovoljni seksualnim Zivotom od
pripadnika vi$e klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbe-
nika i tehnicara. Poljoprivrednici su zna¢ajno manje zadovoljni seksualnim zi-
votom od pripadnika viSe klase, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbe-
nika i tehnicara, dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Pripadnici potklase
su zna¢ajno manje zadovoljni seksualnim Zivotom od pripadnika vise klase,
sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, dok se od ostalih
znadajno ne razlikuju.

Finansijska situacija. Na osnovu ANOVA testa postoje znacajne slojene ra-
zlike u pogledu zadovoljstva finansijskom situacijom (F = 11,128; p < 0,000).
Pripadnici vi$e klase su znacajano zadovoljniji finansijskom situacijom od stru¢-
njaka (I-] = 1,9834; p < 0,000), sitnih privatnika i samozaposljenih (I-] =
1,28936; p < 0,018), sluzbenika i tehnicara (I-] = 2,59351; p < 0,000), kv. i
vkv. radnika (I-] = 2,3257; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 3,58128; p <
0,000), poljoprivrednika (I-] = 3,92414; p < 0,000) i pripadnika potklase (I-
J = 3,00640; p < 0,000).

Struénjaci su znacajno manje zadovoljni finansijskom situacijom od pripad-
nika vi$e klase, a vi$e od sluzbenika i tehnic¢ara (I-] = 0,61011; p < 0,008), nkv.
i pkv. radnika (I-J = 1,59788; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 1,94074; p



278 BorisLav DukanNovi¢

< 0,010) i pripadnika potklase (I-] = 1,02300; p < 0,000), dok se od sitnih
privatnika i samozapo$ljenih, kao i kv. i vkv. radnika znadajno ne razlikuju.

Sitni privatnici i samozaposljeni su zna¢ajno manje zadovoljni finansijskom
situacijom od pripadnika vise klase, a znac¢ajno vise od sluzbenika i tehnicara
(IJ = 1,30415; p < 0,000), kv. i vkv. radnika (I-J = 1,03635; p < 0,009), nkv.
i pkv. radnika (I-] = 2,29193; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 2,63478; p
< 0,001) i pripadnika potklase (I-] = 1,71704; p < 0,000), dok se jedino zna-
¢ajno ne razlikuju od stru¢njaka.

Sluzbenici i tehnicari su zna¢ajno manje zadovoljni finansijskom situaci-
jom nego pripadnici vise klase, stru¢njaci i sitni privatnici i samozaposljeni, a
znadajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,98777; p < 0,004), dok se znacaj-
no ne razlikuju od kv. i vkv. radnika, poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Kv. i vkv. radnici znacajno su nezadovoljniji finansijskom situacijom od pri-
padnika vise klase, sitnih privatnika i samozaposljenih, a znacajno vise od nkv.
i pkv. radnika (I-] = 1,25558; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] = 1,59844; p <
0,015) i pripadnika potklase (I-J = 0,68070; p < 0,019). Znacajno se ne razli-
kuju od stru¢njaka i sluzbenika i tehnicara.

Nkv. i pkv. radnici zna¢ajno manje su zadovoljni od svih ostalih, osim od
poljoprivrednika i pripadnika potklase. Poljoprivrednici su su zna¢ajno manje
zadovoljni finansijskom situacijom od pripadnika vie klase, stru¢njaka, sitnih
privatnika i samozaposljenih, kv. i vkv. radnika, dok se znac¢ajno ne razlikuju
od sluzbenika i tehnic¢ara, nkv. i pkv. radnika i pripadnika potklase. Pripadni-
ci potklase su znaajno manje zadovoljni finansijskom situacijom od pripad-
nika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, kv. i vkv. rad-
nika, a od svih ostalih se znacajno ne razlikuju.

Profesionalni status. Primjenom ANOVA testa nadene su statisticki znacaj-
ne razlike medu slojevima u pogledu zadovoljstva profesionalnim statusom (F
=9,504; p < 0,000). Pripadnici viSe klase znac¢ajno su zadovoljniji profesional-
nim statusom nego strucnjaci (I-J = 1,35002; p < 0,007), sitni privatnici i sa-
mozaposljeni (I-] = 1,28036; p < 0,032), sluzbenici i tehnicari (I-] = 2,09953;
p < 0,000), kv. i vkv. radnici (I-] = 2,31768; p < 0,000), nkv. i pkv. radnici (I-
J =3,47291; p < 0,000), poljoprivrednici (I-] = 3,53640; p < 0,000) i pripad-
nici potklase (I-] = 2,60160).

Struénjaci su manje zadovoljni profesionalnim statusom od pripadnika vise
klase, a zadovoljniji su od sluzbenika i tehni¢ara (I-J = 0,74951; p < 0,003), kv.
i vkv. radnika (I-] = 0,96766; p < 0,001), nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,12289;
p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 2,18638; p < 0,011) i pripadnika potkla-
se (I] = 1,25158; p < 0,000), a ne razlikuju se samo od sitnih privatnika i
samozaposljenih.
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Sitni privatnici i samozaposljeni su zna¢ajno manje zadovoljni profesional-
nim statusom od pripadnika vise klase, a znacajno vise od sluzbenika i tehni-
¢ara (I = 0,81917; p < 0,045), kv. i vkv. radnika (I-] = 1,03732; p < 0,017),
nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,49253; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 2,25604;
p < 0,014) i pripadnika potklase (I-] = 1,32124; p < 0,002), dok se znacajno
ne razlikuju od stru¢njaka.

Sluzbenici i tehnicari imaju znacajno losiji status od pripadnika vise klase,
stru¢njaka i sitnih privatnika i samozaposljenih, a znacajno bolji od nkv. i pkv.
radnika (I-] = 1,37338; p < 0,000). Znacajno se ne razlikuju od kv. i vkv. rad-
nika, poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Kv. i vkv. radnici su znacajno nezadovoljniji profesionalnim statusom ne-
go pripadnici vise klase, struénjaci, sitni privatnici i samozaposljeni, a znacaj-
no su zadovoljniji od nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,15523; p < 0,004), dok se se
ne razlikuju od sluzbenika i tehnicara, poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Nkv. i pkv. radnici su znacajno manje zadovoljni profesionalnim statusom
nego pripadnici viSe klase, struénjaci, sitni preduzetnici i samozaposljeni, kv.
i vkv. radnici, sluzbenici i tehnicari i pripadnici potklase, a znac¢ajno se ne ra-
zlikuju samo od poljoprivrednika.

Poljoprivrednici su znac¢ajno manje zadovoljni profesionalnim statusom ne-
go pripadnici vise klase, stru¢njaci, sitni privatnici i samozaposljeni, dok se od
svih ostalih znacajno ne razlikuju. Pripadnici potklase su znacajno nezadovolj-
niji profesionalnim statusom nego pripadnici viSe klase, stru¢njaci, sitni privat-
nici i samozapo$ljeni, a zna¢ajno viSe nego nkv. i pkv. radnici, dok se od svih
ostalih znacajno ne razlikuju.

Zdravstveno stanje. Na osnovu ANOVA testa utvrdene su statisticki zna-
¢ajne slojne razlike u pogledu zadovoljstva zdravstvenim stanjem (F = 3,903;
p < 0,000). Pripadnici vi$e klase znac¢ajno su zadovoljniji zdravstvenim sta-
njem od nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,29865; p < 0,002), poljoprivrednika (I-]
= 1,83793; p < 0,027) i pripadnika potklase (I-] = 1,25890; p < 0,007), dok
se od ostalih znacajno ne razlikuju. Stru¢njaci su znacajno zadovoljniji zdrav-
stvenim stanjem od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,83908; p < 0,001), nkv. i pkv.
radnika (I-J = 0,69511; p < 0,044) i pripadnika potklase (I-] = 0,65536; p <
0,013), dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Sitni preduzetnici i samozapo-
Sljeni znacajno su zadovoljniji zdravstvenim stanjem od kv. i vkv. radnika (I-]
= 1,21773; p < 0,002), nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,07376; p < 0,018), poljopri-
vrednika (I-] = 1,61304; p < 0,042) i pripadnika potklase (I-] = 1,03401; p <
0,008), dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehnic¢ari znacaj-
no su zadovoljniji zdravstvenim stanjem od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,73262;
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p < 0,004) i pripadnika potklase (I-] = 0,54890; p < 0,031), dok se od osta-
lih znacajno ne razlikuju.

Kv. i vkv. radnici su znac¢ajno manje zadovoljni svojim zdravstvenim stanjem
od pripadnika vi$e klase, stru¢njaka, sitnih preduzetnika i samozaposljenih,
sluzbenika i tehnicara, dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Nkv. i pkv. rad-
nici su znacajno manje zadovoljni svojim zdravstvenim stanjem od pripadni-
ka vise klase, stru¢njaka, sitnih preduzetnika i samozaposljenih, a od ostalih
se znac¢ajno ne razlikuju. Poljoprivrednici su znac¢ajno manje zadovoljni zdrav-
stvenim stanjem od pripadnika vi$e klase, sitnih preduzetnika i samozaposlje-
nih, dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Pripadnici potklase su znacajno
manje zadovoljni zdravstvenim stanjem od pripadnika viSe klase, stru¢njaka,
sitnih preduzetnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnic¢ara, dok se od osta-
lih se znacajno ne razlikuju.

Zadovoljstvo poslom. ANOVA je pokazala da postoje znacajne slojne razli-
ke u zadovoljstvu poslom (F = 9,134; p < 0,000). Pripadnici vise klase zna-
¢ajno su zadovoljniji poslom nego sluzbenici i tehnicari (I-] = 1,41173; p <
0,000), kv. i vkv. radnici (I-] = 1,65712; p < 0,002), nkv. i pkv. radnici (L] =
2,52853; p < 0,000), poljoprivrednici (I-] = 3,31034; p < 0,001) i pripadnici
potklase (I-] = 2,72106; p < 0,000). Stru¢njaci su zna¢ajno zadovoljniji poslom
od sluzbenika i tehnic¢ara (I-] = 0,61504; p < 0,020), kv. i vkv. radnika (I-] =
0,86044; p < 0,005), nkv. i pkv. radnika (I-J = 1,73184; p < 0,000), poljopri-
vrednika (I-] = 2,51366; p < 0,003) i pripadnika potklase (I-] = 1,92438). U
pogledu zadovoljstva poslom jedino se ne razlikuju od pripadnika vise klase i
sitnih preduzetnika i samozaposljenih. Sitni privatnici i samozaposljeni zna-
¢ajno su zadovoljniji poslom od kv. i vkv. radnika (I-] = 0,90233; p < 0,049),
nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,77374; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] = 2,55556;
p < 0,006) i pripadnika potklase (I-] = 1,96627; p < 0,000).

Sluzbenici i tehnicari su manje zadovoljni poslom nego pripadnici vise kla-
se, stru¢njaci, a vi$e nego nkv. i pkv. radnici (I] = 1,11680; p < 0,005), poljo-
privrednici (I-] = 1,89862; p < 0,026) i pripadnici potklase (I-] = 1,30933; p
< 0,000). Kv. i vkv. radnici su manje zadovoljni poslom nego pripadnici vise
klase, stru¢njaci, sitni privatnici i samozaposljeni, a znacajno vise od nkv. i pkv.
radnika (I-J = 0,87141; p < 0,041) i pripadnika potklase (I-] = 1,06394; p <
0,002), dok se znacajno ne razlikuju od sluzbenika i tehnicara i poljoprivred-
nika. Nkv. i pkv. radnici su znac¢ajno manje zadovoljni poslom od pripadnika
vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehni-
¢ara, kv. i vkv. radnika, a jedino se ne razlikuju od poljoprivrednika i pripad-

nika potklase.
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Poljoprivrednici su zna¢ajno manje zadovoljni poslom od pripadnika vise
klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara,
a ne razlikuju se od kv. i vkv. radnika, nkv. i pkv. radnika i pripadnika potkla-
se. Pripadnici potklase su relativno najmanje zadovoljni poslom: nezadovljni-
ji su od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih,
sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. radnika. Jedino nijesu nezadovoljniji od nkv.
i pkv. radnika i poljoprivrednika.

Ostvarenje gradanskib prava u Crnoj Gori. U pogledu ostvarenja gradan-
skih prava medu slojevima postoje statisti¢ki znacajne razlike (F = 5,991; p <
0,000). Pripadnici viSe klase su zna¢ajno zadovoljniji ostvarenjem gradanskih
prava u Crnoj Gori od stru¢njaka (I-] = 1,58183, p < 0,001), sitnih privatnika
(I = 1,25712; p < 0,032), kv. i vkv. radnika (I-] = 1,98572; p < 0,000), nkv. i
pkv. radnika (I-] = 3,00246; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 2,73103; p <
0,003) i pripadnika potklase (I-] = 2,43103; p < 0,000). Dakle, pripadnici vi-
Se klase pozitivnije procjenjuju ostvarenje gradanskih prava u Crnoj Gori na-
prosto zato §to su dio vladajuée nomenklature.

Struénjaci su znacajno manje zadovoljni ostvarenjem grdanskih prava u Cr-
noj Gori od pripadnika vise klase, a znacajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-]
= 1,14921; p < 0,000) i pripadnika potklase (I-] = 0,84921; p < 0,006), dok
se od ostalih znacajno ne razlikuju. Sitni privatnici i samozaposljeni su znacaj-
no manje zadovoljni ostvarenjem gradanskih prava od pripadnika vise klase,
a znacajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-J = 1,74534; p < 0,000) i pripadnika
potklase (I] = 1,17391; p < 0,006), dok se od svih ostalih zna¢ajno ne razli-
kuju. Sluzbenici i tehnidari su zna¢ajno manje zadovoljni ostvarenjem gradan-
sskih prava u Crnoj Gori od pripadnika vi$e klase i sitnih preduzetnika i samo-
zaposljenih, a zna¢ajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,97683; p < 0,008).
Od svih ostalih znacajno se ne razlikuju. Kv. i vkv. radnici su znac¢ajno manje
zadovoljni ostvarenjem gradanskih prava od pripadnika vise klase, a znacajno
vie od nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,01674; p < 0,010). Od svih ostalih znadaj-
no se ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici su znacajno nezadovoljniji ostvarenjem
gradanskih prava u Crnoj Gori od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. radnika. Jedino se
ne razlikuju od poljoprivrednika i pripadnika potklase. Poljoprivrednici su je-
dino manje zadovoljni ostvarenjem gradanskih prava od pripadnika vise klase,
dok se od svih ostalih znacajno ne razlikuju. Pripadnici potklase su znacajno
manje zadovoljni ostvarenjem gradanskih prava od vise klase, stru¢njaka, sit-
nih preduzetnika i samozaposljenih, a znacajno se ne razlikuju od svih ostalih.

Efikasnost rada dréavnib institucija u rjesavanju svakodnevnib problema gra-
dana. Primjenom ANOVA testa nadene su znacajne razlike medu slojevima
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u pogledu zadovoljstva efikasno$¢u drzavnih institucija u rje$avanju svakod-
nevnih problema gradana (F = 5,157; p < 0,000). Visa klasa je znac¢ajno za-
dovoljnija efikasno$¢u drzavnih organa u rjesavanju svakodnevnih problema
gradana od stru¢njaka (I-] = 1,70261; p < 0,002), sitnih preduzetnika i samo-
zapo$ljenih (I-] = 12969; p < 0,057), sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 2,19432; p
< 0,000), kv. i vkv. radnika (L] = 1,82839; p < 0,0,000), nkv. i pkv. radnika
(IJ = 2,71121; p < 0,000) i potklase (I-J = 2,30395; p < 0,000).

Strué¢njaci su zna¢ajno manje zadovoljni efikasno$éu drzavnih institucija u
rje$avanju svakodnevnih problema gradana nego pripadnici vi$e klase, a zna-
¢ajno vise od sitnih preduzetnika i samozaposljenih (I-] = 0,49171; p < 0,047).
Sitni privatnici i samozaposljeni su znac¢ajno manje zadovoljni efikasnos¢u dr-
zavnih institucija od pripadnika vise klase, stru¢njaka, od sluzbenika i tehnicara
(IJ = 1,06963; p < 0,009), nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,58152; p < 0,001), po-
ljoprivrednika (I-] = 1,75652; p < 0,044) i pripadnika potklase (I-] = 1,17426;
p < 0,007), dok se od ostalih zna¢ajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehnicari su
znacajno manje zadovoljni efikasnos$¢u rada drzavnih organa od pripadnika
vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, a od ostalih se zna-
¢ajno ne razlikuju. Kv. i vkv. radnici su znacajno manje zadovoljni efikasnoséu
rada drzavnih organa od pripadnika vise klase, a zna¢ajno vise od nkv. i pkv.
radnika (I-] = 0,88281; p < 0,021). Od svih ostalih se zna¢ajno ne razlikuju.
Nkv. i pkv. su zna¢ajno manje zadovoljni efikasno$¢u rada drzavnih organa u
rjeSavanju svakodnevnih problema gradana od pripadnika vise klase, stru¢nja-
kaikv.ivkv. radnika, dok se od ostalih znacajno ne razlikuju. Poljoprivrednici
su znacajno manje zadovoljni efikasno$éu rada drzavnih organa od pripadnika
vise klase, sitnih preduzetnika i samozaposljenih, dok se od ostalih znacajno
ne razlikuju. Pripadnici potklase su zna¢ajno manje zadovoljni efikasno$¢u ra-
da drzavnih organa u zastiti prava gradana od pripadnika vise klase, stru¢nja-
ka, sitnih privatnika i samozaposljenih, a od ostalih se znacajno ne razlikuju.

Politicka situacija u zemlji. ANOVA je pokazala da medu pripadnicima ra-
zlicitih slojeva postoje znacajne razlike u pogledu zadovoljstva politickom situ-
acijom u Crnoj Gori (F = 4,711; p < 0,000). Pripadnici vise klase su zna¢ajno
zadovoljniji politickom situacijom u Crnoj Gori od stru¢njaka (I-] = 1,73588;
p < 0,001), sitnih privatnika i samozaposljenih (I-] = 1,46252; p < 0,016), sluz-
benika i tehni¢ara (I-] = 2,15719; p < 0,000), kv. i vkv. radnika (I-] = 2,02128;
p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 2,68534; p < 0,000), poljoprivrednika
(IJ = 3,71034; p < 0,000) i pripadnika potklase (I-] = 2,29422; p < 0,000).

Struénjaci su znacajno manje zadovoljni politickom situacijom od pripadni-
ka vise klase, a znacajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-] = 0,94947; 0,015) i po-
ljoprivrednika (I-] = 1,97447; p < 0,017), a od ostalih se znacajno ne razlikuju.
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Sitni preduzetnici i samozaposljeni su zna¢ajno manje zadovoljni politickom
situacijom od pripadnika vi$e klase, a zna¢ajno vise od nkv. i pkv. radnika (I-
J = 1,22283; p < 0,010), poljoprivrednika (I-] = 2,24783; p < 0,012), dok se
od ostalih znacajno ne razlikuju. Sluzbenici i tehni¢ari su zna¢ajno manje za-
dovoljni politi¢ckom situacijom u Crnoj Gori nego pripadnici viSe klase, dok
se od svih ostalih znacajno ne razlikuju. Kv. i vkv. radnici su znac¢ajno manje
zadovoljni politickom situacijom od pripadnika vise klase, a znacajno vise od
poljoprivrednika (I-] = 1,68906; p < 0,044), dok se od svih ostalih zna¢ajno
ne razlikuju. Nkv. i pkv. radnici su zna¢ajno manje zadovoljni politickom situ-
acijom od pripadnika vi$e klase, stru¢njaka, sitnih preduzetnika i samozapo-
Sljenih, a od svih ostalih znacajno se ne razlikuju. Poljoprivrednici su znacaj-
no manje zadovoljni politickom situacijom od svih ostalih, izuzev nkv. i pkv.
radnika i pripadnika potklase, od kojih se zna¢ajno ne razlikuju. Najzad, pri-
padnici potklase znac¢ajno su manje zadovoljni politickom situacijom u Crnoj
Gori od pripadnika vise klase, dok se od svih ostalih znacajno ne razlikuju.

Zadovoljstvo svakodnevnim Zivotom. Slojevi se statisticki znacajno razliku-
ju u pogledu zadovoljstva svkodnevnim Zivotom (F = 6,576; p < 0,000). Pri-
padnici viSe klase zna¢ajno su zadovoljniji svakodnevnim Zivotom od stru¢-
njaka (I-] = 0,78723, p < 0,000), sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 1,27477; p <
0,001), kv. i vkv. radnika (I] = 1,50781; p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] =
1,78571; p < 0,000), poljoprivrednika (I-] = 2,20000; p < 0,003) i pripadni-
ka potklase (I-] = 1,64516; p < 0,000), a jedino se ne razlikuju od sitnih pri-
vatnika i samozaposljenih.

Struénjaci su znacajno manje zadovoljni svakodnevnim Zivotom od pripad-
nika vie klase, a znacajno vise od sluzbenika i tehnicara (I-] = 0,48754; p <
0,014), kv. i vkv. radnika (I-] = 0,72058; p < 0,002), nkv. i pkv. radnika (I-] =
0,99848; p < 0,001), poljoprivrednika (I-] = 1,41277; p < 0,029) i pripadni-
ka potklase (I-] = 0,85793; p < 0,000). Ne razlikuju se samo od sitnih predu-
zetnika i samozaposljenih.

Sitni preduzetnici i samozapo$ljeni znacajno su zadovoljniji svakodnevnim
zivotom od sluzbenika i tehni¢ara (I-] = 1,03564; p < 0,001), kv. i vkv. radnika
(IJ = 1,26868, p < 0,000), nkv. i pkv. radnika (I-] = 1,54658; p < 0,000), po-
ljoprivrednika (I-J = 1,96087; p < 0,005) i pripadnika potklase (I-] = 1,40603;
p < 0,000).

Sluzbenici i tehnidari znacajno su manje zadovoljni svakodnevnim Zivotom
od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, dok
se znacajno ne razlikuju od svih ostalih. Kv. i vkv. radnici znac¢ajno su manje
zadovoljni svakodnevnim Zivotom od pripadnika vise klase, stru¢njaka, sitnih
privatnika i samozaposljenih, a zna¢ajno se ne razlikuju od svih ostalih. Nkv.
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Tabela 52. Korelacije slojne pripadnosti i zadovoljstva u devet razli¢itih Zivotnih podruéja
primjenom Spirmanovog koeficijenta korelacije

Redni Zadovoljstvo u devet Zivotnih podru¢ja Spirmanov | Znadajnost
broj Ro
771 Ljubavni Zivot 0,128 0,000
77.2 | Finansijska situacija 0,235 0,000
77.3 | Profesionalni status 0,253 0,000
774 | Zdravstveno stanje 0,145 0,000
775 | Posao koji obavlja 0,278 0,000
77.6 | Ostvarenje gradanskih prava u Crnoj Gori 0,190 0,000
777 | Efikasnost rada drzavnih institucija u rjesavanju svakod- 0,143 0,000
nevnih problema gradana
77.8 | Politi¢ka situacija u zemlji 0,145 0,000
779 | Svakodnevni zivot gradana 0,210 0,000

i pkv. radnici su identi¢ni sa kv. i vkv. radnicima: znacajno su manje zadovolj-
ni svakodnevnim Zivotom od pripadnika viSe klase, stru¢njaka, sitnih privat-
nika i samozaposljenih, dok se ne razlikuju od svih ostalih. Isti rezultati kao
za dva prethodna radnicka sloja vaze i za poljoprivrednike i pripadnike pot-
klase, te ih ne¢emo navoditi.

Generalno, mozemo zakljuc¢iti da su u gotovo svim od devet navedenih
zivotnih oblasti pripadnici socijalnih slojeva koji se nalaze u gornjem dije-
lu drustvene ljestvice zadovoljniji od onih koji se nalaze u donjem, pri ¢emu
sluzbenici i tehnicari, kv. i vkv. radnici donekle zauzimaju sredi$nju pozici-
ju: sluzbenici i tehnicai nesto ¢esée blize gornjem, a kv. i vkv. radnici donjem
dijelu drustvene ljestvice, iako bi taj zaklju¢ak trebalo uslovno prihvatiti. U
cjelini, najzadovoljnija je vi$a klasa, a najnezadovoljniji nkv. i pkv. radnici. Ia-
ko su poljoprivrednici u cjelini nezadovoljniji i pripadaju u tom pogledu do-
njem dijelu drustvene ljestvice, moZe se zapaziti da njihovo nezadovoljstvo u
nekim oblastima Zivota ipak nije toliko koliko bi se o¢ekivalo, npr: ostvare-
njem gradanskih prava i polititckom situacijom u zemlji. Da li je to posljedi-
ca manje drustvene zainteresovanosti i angazovanosti poljoprivrednika, tes-
ko je re¢i. Takode, oni su zadovoljniji i svojim zdravstvenim stanjem nego $to
bi se ocekivalo, $to je vjerovatno uslovljeno i slabijom informisano$éu o svom
zdravstvenom stanju.

Pripadnici viSe klase su najzadovoljniji politickom situacijom u zemlji, $to
je otekivano, bududi da su dio vladajuée nomenklature. Ve¢ istaknutu pove-
zanost izmedu slojne pripadnosti i stepena zadovoljstva mozemo potvrditi i
primjenom Spirmanovog neparametrijskoj testa, gdje se jasno vidi da izmedu
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slojne pripadnosti i stepena zadovoljstva u devet navedenih podrudja postoji
visoka korelacija. Ta¢nije, $to je slojna pozicija ispitanika visa, to je stepen za-
dovoljstva veéi (vidjeti tabelu 52).

Zapaza se da su relativno najveée korelacije na onim ajtemima kojima se de-
fini3e slojna pripadnost (77,2; 77,3 i 77.5), $to predstavlja tautologiju.

Posebno nas je zanimalo da li izmedu samopercepcije slojne pripadnosti (vi-
djeti 64. pitanje na kraju rada) i zadovoljstva zivotom u devet navedenih po-
drugja postoji povezanost. Da bismo ispitali ove veze koristili smo Spirmanov
koeficijent korelacije.

Tabela 53. Korelacije samopercepcije slojne pripadnosti i zadovoljstva u devet razli¢itih
zivotnih podrudja primjenom Spirmanovog koeficijenta korelacije

Redni Zadovoljstvo u devet Zivotnih podruéja Spirmanov | Znadajnost
broj Ro
77.1 Ljubavni Zivot 0,157 0,000
77.2 | Finansijska situacija 0,475 0,000
77.3 | Profesionalni status 0,479 0,000
774 | Zdravstveno stanje 0,157 0,000
775 | Posao koji obavlja 0,387 0,000
77.6 | Ostvarenje gradanskih prava u Crnoj Gori 0,303 0,000
77.7 | Efikasnost rada drzavnih institucija u rje$avanju 0,226 0,000
svakodnevnih problema gradana
77.8 | Politi¢ka situacija u zemlji 0,218 0,000
779 | Svakodnevni Zivot gradana 0,219 0,000

Korelacije izmedu samopercepcije slojne pripadnosti i zadovoljstva zivotom
u devet navedenih podru¢ja (tabela 53) ¢ak su izrazitije (finansijska situacija,
profesionalni status, posao koji obavlja, ostvarenje gradanskih prava i dr., upo-
rediti tabelu 52 i 53), §to je jo$ jednom indirektni pokazatelj da ispitanici ima-
ju veoma dobru percepciju svoje slojne pripadnosti, ali i jo§ izrazitija potvrda
nalaza da sa rastom pozicije sloja u socijalnoj stratifikaciji znac¢ajno raste i ste-
pen zadovoljstva u svih devet navedenih Zivotnih podruéja. Treba napomenu-
ti da je negativni predznak posljedica skorovanja, gdje su visoj slojnoj poziciji
pridavani manji brojevi, a manjoj ve¢i.

Mjesto stanovanja i zadovoljstvo u devet Zivotnib podrucja. Da bismo sazna-
li postoje li statisticki znalajne razlike izmedu ispitanika koji zive na selu, u
Podgorici i drugim gradovima Crne Gore u pogledu zadovoljstva u devet na-
vedenih zivotnih podruéja primijenili smo ANOVA test.
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Pokazala je da postoje statisticki znacajne razlike samo na pitanju 77.2 —
finansijska situacija (F = 9,312; p < 0,000), dok u svih ostalih osam pod-
rudja nijesu utvrdene statisti¢ki znacajne razlike. Ispitanici koji Zive u dru-
gim gradovima Crne Gore imaju znacajno lo$iju finansijsku situaciju nego
oni u Podgorici (I-] = -0,76161; p < 0,000), ali i oni koji Zive na selima (I-
J =-0,85953; p < 0,000). Ovaj rezultat je sasvim oé¢ekivan. Medutim, nije
ocekivano da se te razlike ne pojave i u drugim oblastima koje se znacaj-
nim dijelom mogu smatrati indikatorima kvaliteta Zivota. Na kraju, nasto-
jali smo da ispitamo povezanost indeksa potro$nje sa zadovoljstvom zivotom
u devet zivotnih podru¢ja. Primijenili smo Pirsonov koeficijent korelacije

(tabela 54).

Tabela 54. Zadovoljstvo zivotom i indeks potro$nje

Zadovoljstvo zivotom u devet zivotnih Indeks potro$nje |  Znacajnost
podrudja Pirsonov r
77.01 | Vadim ljubavnim Zzivotom 0,070 0,037
77.02 Finansijskom situacijom 0,302 0,000
77.03 Profesionalnim statusom 0,238 0,000
77.04 | Zdravstvenim stanjem 0,075 0,033
77.05 Poslom koji obavljate 0,252 0,000
77.06 | Ostvarenjem gradanskih prava u Crnoj Gori 0,216 0,000
77.07 | Efikasno$éu rada drzavnih instuitucija u rjesa- 0,211 0,000
vanju njihovih svakodnevnih problema
77.08 Politickom situacijom u zemlji 0,188 0,000
77.089 | Svakodnevnim Zivotom kojim Zivite u ¢jelini. 0,178 0,000

Uocavaju se relativno visoke pozitivne korelacije izmedu zadovoljstva zivo-
tom i indeksa potro$nje. Najslabije su kada je rije¢ o ljubavnom Zivotu i zdrav-
stvenom stanju, ali ipak su i u ovim slu¢ajevima nadene blage pozitivne kore-
lacije. Cini se da su oba ova podruéja u pozitivnoj povezanosti sa godinama;
mladi imaju manje moguc¢nosti za tro$enje, a zdravstveno stanje je sa malim
izuzecima najbolje u mladosti.

U savremenim potro$ackim drustvima jedan od klju¢nih indikatora kvali-
teta Zivota je stepen potro$nje. Ove nase korelacije idu u prilog tom stavu, ia-
ko bi se osnovna dogma savremenih liberalnih kapitalistickih drustva da je
uspjeh novac, a novac uslov za sve ve¢u potro$nju — mogao podvrdi kritici sa
jednog Sireg humanisti¢ko-antropoloskog stanovista, $to su jo$ dosta ranije udi-
nili From, Markuze i dr.
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Zavrsne napomene

Na kraju ovog rada postavili smo pitanje o zadovoljstvu u razli¢itim Zivotnim
oblastima (pitanje 77, upitnika na kraju rada). Stepen zadovoljstva je mjeren na
skali od 1 (potpuno nezdovoljstvo) do 10 (potpuno zadovoljstvo). Obuhvade-
ne su sljedece zivotne oblasti: ljubavni zivot, finansijska situacija, profesional-
ni status, zdravstveno stanje, posao, ostvarenje gradanskih prava u Crnoj Gori,
efikasnost rada drzavnih institucija u rjeSavanju njihovih svakodnevnih pro-
blema, politicka situacija u zemlji, svakodnevni Zivot u cjelini. Srednja vrijed-
nost svih devet aritmetickih sredina je 5,7319. Dakle, ispitanici su u cjelini ne-
$to iznad prosjeka zadovoljni ukupnom Zivotnom situacijom.

Ispitali smo povezanost izmedu socijalno-demografskih i socioloskih obi-
ljezja i stepena zadovoljstva Zivotom. Medu polovima nijesu nadene statisticki
znacajne razlike, a samo u tri oblasti mladi su zadovoljniji od starijih — ljubav-
nim zivotom, zdravstvenim stanjem i svakodnevnim Zzivotom u ¢jelini, $to je
vjerovatno najvise uslovljeno prethodnim dvjema oblastima. Nazalost, u svim
ostalim oblastima mladi nemaju veca oéekivanja od starijih. U ¢jelini, Zivotom
je osjetno zadovoljniji obrazovaniji dio populacije. Obrazovaniji su zadovoljni-
ji ljubavnim zivotom, a posebno finansijskom situacijom, profesionalnim sta-
tusom, zdravstvenim stanjem, poslom koji obavljaju i svakodnevnim Zivotom,
dok su te povezanosti slabije kada je rije¢ o ostvarivanju gradanskih prava, a
uopste ne postoje kada je rije¢ o procjeni efikasnosti drzavnih institucija i po-
litickoj situacije u zemlji, oblastima u kojima je nezadovoljstvo stanovnistva re-
lativno najveée, bez obzira na pol, starost i obrazovanje.

Generalno mozemo zakljuciti da su u gotovo svim od devet navedenih Zivot-
nih oblasti pripadnici socijalnih slojeva koji se nalaze u gornjem dijelu drustve-
ne ljestvice zadovoljniji od onih koji se nalaze u donjem. U cjelini, najzadovolj-
nija je vi$a klasa, a najnezadovoljniji nkv. i pkv. radnici. Pripadnici vise klase
su najzadovoljniji politickom situacijom u zemlji, $to je oéekivano, buduéi da
su dio vladajué¢e nomenklature. Medutim, zanimljivo je napomenuti da su iz-
medu ostalih drustvenih slojeva razlike u pogledu zadovoljstva politickom si-
tuacijom najmanje od svih ostalih osam podrugja, $to indirektno ukazuje na
dominantno anomi¢na raspoloZenja stanovnistva Crne Gore prema politickoj
situaciji u zemlji. Izmedu samopercepcije svoje slojne pozicije, koja se u znacaj-
noj mjeri poklapa sa realnom slojnom pozicijom, i zadovoljstva u devet nave-
denih podrudja veoma su visoke i pozitivne korelacije, a takode i sa indeksom
potro$nje: ispitanici koji sebe percipiraju kao pripadnike visih slojeva znacaj-
no su zadovoljniji Zivotom u svih devet navedenih podrucja, a ista je situacija i
sa indeksom potro$nje. Prema mjestu stanovanja postoji samo jedna znac¢ajna
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razlika: ispitanici u drugim gradovima Crne Gore znacajno su manje zadovoljni
ﬁnansijskom situacijom od onih koji Zive u Podgorici i onih koji zive u selima.

Bez obzira na to $to su ispitanici prosje¢no zadovoljni razli¢itim aspektima
svakodnevnog Zivota, taj prosjek je na liniji razdvajanja vi$ih i nizih socijalnih
slojeva. Visi slojevi se nalaze iznad tog prosjeka, a nizi ispod. Razlike medu slo-
jevima su osjetno manje kada je rije¢ o zadovoljstvu ostvarenjem gradanskih
prava u Crnoj Gori, a narocito o zadovoljstvu efikasno$¢u rada drzavnih or-
gana u rje$avanju svakodnevnih problema gradana, dok nema razlike kada je
rije¢ o zadovoljstvu politickom situacijom u zemlji, kojom su zadovoljni samo
pripadnici nomenklature. Izmedu pripadnika onih koji su nosioci materijal-
nog bogastva, kulturnog i socijalnog kapitala i zadovoljstva Zivotom u gotovo
svim pomenutim podru¢jima svakodnevnog Zivota postoje visoke pozitivne
korelacije. Iste pozitivnme korelacije nalazimo izmedu indeksa potro$nje i za-
dovoljstva zivotom u veéini navedenih podrudja, a znamo da je indeks potros-
nje takode u visokoj pozitivnoj korelaciji sa slojnom pripadno$éu. Najzad, vi-
djeli smo da je samopercepcija nasih ispitanika u visokoj korelaciji sa njihovom
realnom slojnom pripadnos$¢u. I ova samopercepcija visoko pozitivno koreli-
ra sa zadovoljstvom Zivotom u veéini navedenih podru¢ja svakodnevnog Zivo-
ta. O¢igledno, postoji znac¢ajna korespondentnost izmedu psiholoskih procje-
na i objektivnih situacija u razli¢itim podru¢jima svakodnevnog Zivota, kao,
uostalom, $to postoji i visoka korespondentnost izmedu kognitivne procjene
slojnog polozaja i realnog slojnog polozaja ispitanika. Sa malim izuzecima, svi
ovi nalazi idu u prilog ukupnom teorijskom opusu Pjera Burdijea (16, 82, 88,

89, 90, 91, 92, 119).



STILOVI ZIVOTA SOCIJALNIH SLOJEVA

U ovom istrazivanju posli smo od stila Zivota kao pojma koji prema nasem
uvjerenju omogucava da se operacionalno najbolje integri$u razli¢ite dimen-
zije svakodnevnog Zivota, a ne zato $to je ovaj pojam teorijski najprihvatlji-
viji. O razli¢itim znacenjima pojma stila Zivota kroz razvoj teorijske misli u
sociologiji ve¢ je bilo ranije rije¢i (1). Mi smo se primarno opredijelili ne za
ono pojmovno odredenje stila Zivota koje je bilo preovladujuce u nasoj soci-
oloskoj tradiciji, gdje je akcenat na zadovoljavanju potreba pojedinca (Pesic,
1977, prema Spasi¢ 1, str. 172), ve¢ za stil zivota kao oblik potro$nje i prak-
se koja definise te oblike potro$nje. Istovremeno, u ovo istrazivanje ukljucu-
jemo i onaj teorijski aspekt iz prvog, starijeg i kod nas dominantnijeg stano-
vista da su stilovi Zivota uslovljeni klasno-slojnom pripadnos$éu, koje je blize
marksistickim teoreti¢arima, Burdijeu i dr. Poznato je da ovo hibridno rje-
Senje nije teorijski konzistentno, niti kompatibilno, ali smo na njega bili
prinudeni prvenstveno iz metodoloskih razloga — lakse operacionalizacije.
U odredenju pojma stila Zivota polazi se od nadina zadovoljenja ljudskih po-
treba, pri ¢emu istrazivacki ostaje problemati¢no da li su potrebe univerzalne i
istorijski invarijantne ili su broj, vrsta i na¢ini zadovoljavanja potreba uslovljeni
datim istorijskim tipom drustva. Vedina teoreti¢ara prihvata ovo drugo odre-
denje. Oba odredenja dovode nas pred gotovo nerjesivi istrazivacki problem:
kako operacionalizovati broj, vrstu i na¢ine zadovoljenja potreba koje treba
ukljuéiti u istrazivacki dizajn. Drugi problem nije vezan samo za istraziveko-
operacionalni dizajn, nego je i teorijsko-epistemoloske prirode. Koncept stilo-
va zivota kao nacina na koji pojedinci i grupe zadovoljavaju te potrebe je u os-
novi kroz ¢itavu istoriju bio determinisan klasno-slojnom pripadno$éu. U tom
slu¢aju u velikoj mjeri gubi se iz teorijsko-istrazivatkog okvira antropoloska di-
menzija za koju ima mnogo vise prostora u nasem hibridnom odredenju poj-
ma stila Zivota jer je izucavanje stilova zivota doslo u fokus interesovanja onih
sociologa koji nijesu bili skloni analizi drustava u rigidnijim deterministi¢kim
okvirima. Uostalom, interesovanje za svakodnevni Zivot nastalo je sa ve¢om
otvoreno$¢u savremenih drustava u XIX, a narodito XX vijeku, u kojima su
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mnogo vise nego u ranijim dru$tvim dosle do izrazaja individualne slobode
i prava pojedinaca, ¢ije je realizovanje bilo moguée efikasno pratiti kroz sva-
kodnevne Zivotne aktivnosti. S druge strane, sve ve¢a otudenost ljudi u savre-
menim postindustrijskim drustvima, ¢ije funkcionisanje pojedinci sve manje
razumiju i prema kojima se osjecaju sve nemo¢nijim, o ¢emu su briljantne ana-
lize dali Risman, Makluan, Mils, From i drugi — aktualizovala je istrazivanja
svakodnevnog zivota ne samo da bi potvrdila ove teorijske paradigme, nego i
da bi ponudila mogude alternative. Naravno, podsticaji za istrazivanja svakod-
nevnog zivota i stilove Zivota dolazili su i sa drugih strana i sa drugadijim pred-
znacima, o ¢emu je ranije bilo rijei.

Istrazivanje svakodnevnog Zivota i stilova Zivota bilo je povezano sa otvore-
nim, razvijenim i relativno stabilnim savremenim drustvima, koja su uz to do-
sta jasno diferencirana na razli¢itim nivoma funkcionisanja. Sve se to ne moze
re¢i za veéinu drustava Jugoisto¢ne Evrope, pa ni za crnogorsko. Ova drustva
u tranziciji odlikuju se socijalno-ekonomskom nerazvijeno$éu, neizgradenoséu
institucija, nestabilnom, neizdiferenciranom socijalnom strukturom, sukobima
na vrijednosnom i, $ire, kulturnom planu, sa naglaSenom vrijednosnom konfu-
zijom i anomi¢nim raspoloZenjima stanovni$tva. Buduéi da se stil Zivota obi¢-
no vezuje za grupu ili sloj sa jasnim socioloskim i kulturoloskim obiljezjima,
dosta je tesko ocekivati da oni budu u ovim drustvima socioloski profilisani.

Medutim, kako je ovo prvo istrazivanje svakodnevnog Zivota i stilova zivo-
ta drustvenih slojeva u Crnoj Gori ono, je pored ¢injenice da je crnogorsko
drustvo u intenzivnim tranzicionim previranjima, suo¢eno sa nizom teorij-
skih, istrazivackih i prakti¢nih ogranic¢enja na koje jo$ jednom treba podsjetiti.

Budu¢i da je pionirsko, nase istrazivanje stilova Zivota i svakodnevnog zivo-
ta je eksplorativno i prvenstveno je opisnog karaktera, bez jedinstvene teorij-
ske osnove. Prije svega, istrazivanje koje bi predstavljalo dosljedniju operacio-
nalizaciju odredene teorije, koja ukljuc¢uje i socioloske i antropoloske aspekte,
zahtijevalo bi sloZeniju metodologiju, za koju nije bilo niti dovoljno vremena,
niti kadrova, a ponajmanje finansijskih sredstava. U tom slucaju, pored ovog
upitnika bilo je neophodno organizovati dosta fokus grupa, za$to nijesu po-
stojali uslovi. O subjektivnim, psiholoskim aspektima svakodnevnih Zivotnih
aktivnosti mogli smo najée$ée posredno zakljudivali, kao i o simboli¢kom zna-
¢aju tih aktivnosti. Istini za volju, zadovoljstvo Zivotom mjerili smo putem jed-
ne desetostepene intervalne skale, koju smo za potrebe ovog istrazivanja spe-
cijalno konstruisali.

Imajudi sve dosada re¢eno u vidu, do mnogih saznanja koja izmicu istrazi-
vanjima ovog problema putem upitnika pribjegli smo tako $to smo na osnovu
brojnih pitanja iz razli¢itih podru¢ja svakodnevnog zivota ispitanika (potrosnje,
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porodi¢nog Zivota, slobodnog vremena, odnosa gradana prema drzavi, kultur-
nih praksi, budZeta vremena, zadovoljstva zivotom) dobili podatke koje smo
poslije analitickih sagledavanja sklopili u osobeni mozaik koji nam je pruzao
sliku stila Zivota odredenog drustvenog sloja.

Sljedece vazno ogranicenje je nedovoljna reprezetantivnost uzorka zbog ve-
oma ogranicenih finansijskih sredstava. Zato su pojedini slojevi nedovoljno re-
prezentovani u uzorku, te se onda moze postaviti pitanje pouzdanosti zaklju-
¢ivanja na osnovu nedovoljnog broja ispitanika za taj drustveni sloj, prije svega
za poljoprivrednike. Bududi da smo mozaik o stilovima zivota socijalnih slo-
jeva donijeli na osnovu slaganja statistickih podataka o kljuénim podru¢jima
svakodnevnog zivota slojeva, mogucée je da bi njihov opis izgledao drugacije
da su bili prisutni slojevi srednjih i krupnih preduzetnika i vrha nomenklatu-
re i da su svi bili reprezentativno zastupljeni u uzorku kao u opstoj populaciji.
Problem djelimi¢ne reprezentativnosti ostaje trajan i nepopravljiv iz svih onih
finansijskih i drugih razloga o kojima je ranije bilo rije¢i. Medutim, moze se
opravdano pretpostaviti da kada bi se ova ostra polarizacija uspostavila na ni-
zem nivou diferencijacije (viSa klasa — nizi sloj, stru¢njaci, sitni privatnici i
samozapos$ljeni, sa jedne strane, a kv. i vkv., nkv. i pkv., poljoprivrednici, pot-
klasa, s druge), diferencijacija bi bila jo$ ostrija da su bili uklju¢eni srednji i vi-
$i privatnici i srednji i visi slojevi vise klase.

Iako smo preuzeli niz pitanja iz istrazivanja Cveji¢a i sradnika (2), kao i La-
zi¢a i Petrovi¢ke (3), na ¢emu im ponovo izrazavamo zahvalnost, za neke obla-
sti nijesmo imali adekvatne uzore sa stanovi$ta ekonomi¢nosti upitnika, te smo
za potrebe ovog istrazivanja konstruisali posebne serije pitanja sa petostepe-
nim intervalnim odgovorima (vidjeti pitanja o kulturnim praksama — pita-
nje 73, upitnik na kraju rada) i sli¢ne skale vrijednosnih preferencija (78. pita-
nje upitnika na kraju rada) — ve¢ pomenuta desetostepena skala zadovoljstva
zivotom (77. pitanje), petostepena skala porodi¢nog funkcionisanja (44. pita-
nje upitnika), skala budZeta vremena (76. pitanje upitnika) kao i seriju pita-
nja o zavisnostima od psihoaktivnih supstanci i bihevioralnih zavisnosti (42.
i 43. pitanje upitnika).

Bez obzira na sva navedena ograni¢enja, mi ¢emo pokusati da opisemo sti-
love Zivota socijalnih slojeva koje smo ukljudili u nase istrazivanje, a zatim da
opiSemo i one aspekte svakodnevnog Zivota stanovni$tva Crne Gore koji nije-
su povezani sa slojnom pripadnoscu. Prije toga, vazno je istaéi neke znacajne
teorijske razlike u pristupu klasi/sloju, jer se one direktno reflektuju na nasu
temu odnosa klase/sloja i stila Zivota.

U klasi¢nim socioloskim analizama preovladivao je stav o povezanosti naci-
na Zivota i polozaja drustvenih klasa. Ovaj stav je dosao pod udar kritika da su
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drustvene klase izgubile unutra$nju koherentnost i opsti znacaj da bi predstav-
ljale drustveni Zivot, tako da shvatanja o povezanosti drustvenih klasa sa stilo-
vima zivota postaju suvisna (143, 144). Kritika klasne analize dovodi u pitanje
tradicionalno shvatanje drustvene klase, pod koju se podvode druge dimenzi-
je drustvenog diferenciranja kao $to su: pol, godine starosti, etni¢ko porijeklo,
nacionalnost, seksualnost. Rasa, nacionalnost, religioznost, pol, uzrast po po-
jedinim istrazivad¢ima izgleda da imaju veéi uticaj nego klasa (145, 146, 147).

Nasuprot takvim shvatanjima, Burdije nastoji da u novim okvirima rehabi-
lituje klasnu analizu, redefini$uéi drustvenu klasu u njenim granicama i nje-
nom uticaju na nacin zivota. Burdije daje snaznu inspiraciju za taj poduhvat
(16). U njegovom radu se prepli¢e nekoliko teorijskih tradicija (Marks, Dir-
kem, Veber). Burdijeov rad je bio inspiracija ¢itavoj plejadi teoretic¢ara i empi-
rijskih istrazivaca (66,148, 144, 149, 150, 151, 152, 153).

Teorija klasa Burdijea zasniva se na tri klju¢ne konceptualne kategorije: po-
lja, oblici kapitala i habitus. Polja su specifi¢ne drustvene arene u kojima lju-
di zive svoje Zivote i na kojima se odvija svakodnevna borba za resurse. Ona
su prije svega odredena, mada ne obavezno, na bazi ekonomskih zanimanja i
profesija. Hijerarhijski odnosi mo¢i unutar polja umrezeni su $irom drustve-
nom diferencijacijom, uklju¢ujudi i klase. Oblici kapitala uklju¢uju ekonom-
ski, socijalni i kulturni kapital (91). Habitus instinktivno odreduje socijalne
orijentacije pojedinca, $to se manifestuje u svakodnevnom ponasanju, stavo-
vima, praksi potro$nje, meduljudskim udruZivanjima i dr. Oblici kapitala,
polja i habitus medusobno se odnose na proizvodnju i ispoljavanje drustve-
nog raslojavanja.

Ovi lapidarno izneseni stavovi implicitno su sadrzani i u na$em teorijskom
pristupu, te ¢emo nase osnovne nalaze komentarisati u svijetlu Burdijeovog te-
orijskog nasljeda.

Visi sloj

Stil Zivota pripadnika vise klase najviSe odreduje potro$nja u svim njenim
dimenzijama. Pripadnici ove klase imaju najvisi indeks potrosnje, ali se od dru-
gih socijalnih slojeva razlikuju najviSe po tome $to potro$nja za njih ima i du-
boko simboli¢no statusno znacenje: insistiraju na kvalitetu bez obzira na cije-
nu proizvoda i vrstu robe. Kupuju je u specijalizovanim prodavnicama velikih,
reprezentativnih $oping-centara. Osim toga, i izbor hrane za kupovinu odvi-
ja se u najboljim radnjama, pri ¢emu vise od ostalih izbjegavaju brzu hranu.
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Za visi sloj obavljanje distribucije porodi¢nih poslova i donosenje porodi¢-
nih odluka obavijeni su velom tajanstvenosti, $to moze da bude izraz potrebe
da je privatnost u tim sferama porodi¢nog zivota dio simboli¢kog dozivljaja nji-
hove socijalne izuzetnosti. Ipak, treba primijetiti da uprkos visokom indeksu
potro$nje imaju gotovo protestantsku sklonost ka Stednji i planiranju ekonom-
skih aktivnosti u domaéinstvu: detaljno planiraju mjese¢ni porodi¢ni budzet
i mnoge popravke i radove u domacéinstvu ¢esto samostalno obavljaju kako bi
smanjili finansijske izdatke i podigli materijalni standard.

Visoki indeks potrosnje za ovaj sloj simbolise mo¢, uspjeh i prestiz, zbog ¢e-
ga su materijalne dobiti visoko vrednovane. Kao pokazatelji uspjeha i mo¢i pri-
padnici ovog sloja pokazuju protestantsku racionalnost sa novcem u planiranju
mjese¢nog porodi¢nog budzeta i spremni su na poslovne rizike (prodaja stana
da bi u novom biznisu ostvarili dobit).

Oni imaju najmanji indeks deprivacije od svih socijalnih slojeva i, istovreme-
no, najzadovoljniji su u gotovo svim Zivotnim sferama od drugih drustvenih
slojeva. Kao i sferu porodi¢nog Zivota, sadrzaje koje upraznjavaju u slobodno
vrijeme i na¢ine provodenja slobodnog vremena pripadnici ovog sloja brizljivo
prikrivaju. Oni su pripadnici nomenklature i vladajuée partije DPS-a i jedini
sloj koji najpozitivnije ocjenjuje ostvarenje gradanskih prava, efikasnost u radu
drzavnih organa u za$titi prava gradana i politicku situaciju u zemlji.

Kada je rije¢ o kulturnim praksama, pripadnici ovog sloja najvise preferiraju
elitnu kulturu koja je u funkciji potvrde njihove drustvene izuzetnosti. Tako-
de nastoje da budu $to bolje informisani o politickim dogadajima. Zanimljivo
je da pored toga preferiraju i izvornu narodnu muziku, $to je dio jednog Sireg
kulturno-vrijednosnog sindroma, povezanog sa jakom nacionalnom identifi-
kacijom. Vrijednosne preferencije su im dominantno autoritarne i nacionali-
sticke, $to je u funkciji o¢uvanja materijalnog i socijalnog kapitala, te o¢uvanja
mo¢i i dominacije. Sve to pojacava osje¢anja drustvene izuzetnosti i grupnog
narcizma pripadnika ovog sloja.

Na kraju, stice se utisak da je stil Zivota pripadnika viSeg sloja prije svega u
funkciji o¢uvanja jedne idealizovane slike o sebi, koja se ogleda prvenstveno u
steri potro$nje, glorifikaciji drzavnih institucija, kulturnim praksama i domi-
nantnim vrijednosnim autoritarno-nacionalisti¢kim identifikacijama.

Njihov stil Zivota karakterisu etablivani oblici potrosnje i etablirane kultur-
ne prakse, ukusi i simbolicki obrasci sa njima povezani, sto je sve u funkciji po-
torde njihove drustvene izuzetnosti kojom i na simbolicki nalin nastoje da po-
tvrde drustvenu mo¢.
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Strucnjaci

Pripadnici sloja stru¢njaka samo na prvi pogled li¢e viSem sloju, ali se od
njega vise sustinski razlikuju jer imaju jedan jasno profilisan i neprotivurje¢an
zivotni stil. Struénjaci poslije pripadnika vise klase imaju najvisi indeks po-
tro$nje. Takode preferiraju kvalitet, ali ih od pripadnika viSeg sloja razlikuje
to Sto vrste i nacini potro$nje ne simboli$u samo dominantnu slojnu poziciju,
nego sluze i zadovoljenju razvijenijih i sadrzajnijih potreba; pored raznovrsno-
sti, nastoje u ve¢oj mjeri da zadovolje i diferenciranije estetskih potreba, koje
su viSe uslovljene naglasenijom individualno$éu, nego nastojanjem da nacini i
mjesta potro$nje simboli¢no pokazu i dominantnu slojnu poziciju u drustvu.
Imaju veée potrebe od drugih drustvenih slojeva da upoznaju evropska i va-
nevropska drustva i kulture.

Tako se osje¢aju manje depriviranim od pripadnika nizih socijalnih slojeva,
istovremeno smatraju da su viSe socijalno deprivirani od drugih visih drustve-
nih slojeva i imaju subjektivni osje¢aj da to nijesu zasluzili. Zivotni stil ovog
sloja karakterise se naglasenim individualizmom, koji se ne ogleda samo u sferi
potro$nje materijalnih dobara, ve¢ i u raspodjeli porodi¢nog budzeta. Ona se
zasniva na zadrzavanju novca, a postoji dogovor $to ko plaéa u porodici. Stru¢-
njaci taj naglaseni individualizam ispoljavaju i u odnosu na porodi¢ne obaveze,
prije svega kada je rije¢ o podizanju i vaspitanju djece, brizi o njihovim skolskim
i vanskolskim aktivnostima koje prepustaju starijim odraslim ¢erkama. Taj na-
glaseni individualizam ogleda se i u nastojanjima da se distanciraju od rodbine,
pa i od roditelja, sa kojima dolaze u sukob vjerovatno zato $to roditelji nastoje
da ih usmjeravaju u Zivotnim aktivnostima i da umanje njihov individualizam.

Naglaseni individualizam je prvenstveno u funkciji ostvarenja profesionalnih
aspiracija i posebnih znanja i vjestina, koji ih u profesiji ¢ine jo§ konkurentni-
jim. Pripadnici ovog sloja su zato relativno najzadovoljniji svojim profesional-
nim zivotom. Pokazuju tendenciju da dugoro¢no planiraju profesionalno usa-
vrsavanje, ali bi rado sami ili sa drugim osnovali privatnu firmu. Po§to smatraju
da nijesu plaéeni prema svojim sposobnostima, nemaju zadovoljavajuca finan-
sijska sredstva. Zbog nedostatka finansijskih sredstava nijesu u stanju da samo-
stalno otvaraju firme. Medutim, ipak o ozbiljnim profesionalnim promjenama
ne bi samostalno odlu¢ivali ve¢ sa ¢lanovima porodice, $to ukazuje da njihov
individualizam ipak ima granice. Osciliraju izmedu izrazene aktivnosti i ne-
aktivnosti u dru$tvenim organizacijama. Aktivni su posebno u onim drustve-
nim organizacijama u kojima se afirmi$u profesionalni interesi.

Pripadnicima viSeg sloja su sli¢ni u tome $to su sadrzaji i nac¢ini kori$¢enja
slobodnog vremena obavijeni velom tajnosti. Sude¢i po tome da u slobodno
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vrijeme natprosjecno slusaju radio i gledaju televiziju, sti¢e se utisak da je pro-
vodenje slobodnog vremena u sjenci njihovih profesionalnih interesovanja.

U pogledu kulturnih praksi sli¢ni su viSem sloju jer preferiraju sadrzaje elit-
ne i pop kulture i politicko-informativnih programa. Pop kulture i zato $to se
stru¢njaci ¢e$cée nalaze medu mladima. Medutim, u znac¢ajno veéoj mjeri od-
bacuju $und kulturu.

U vrijednosnim preferencijama se vrlo razlikuju od pripadnika viseg sloja:
dok su pripadnici viseg sloja skloni autoritarnosti, stru¢njaci akcenat stavljaju
na profesionalnu uspjesnost i ostvarivanje individualnih prava.

Sa pripadnicima viSeg sloja sli¢ni su po tome $to naginju nacionalizmu, ia-
ko u znacajno manjoj mjeri. S obzirom na njihovu naglaseno individualisticku
orijentaciju, sti¢e se utisak da je to konformiranje sa oéekivanjima nomenkla-
ture koja u cilju pojacanja nacionalne identifikacije o¢ekuje da vodeéi drustve-
ni slojevi otvorenije isti¢u obiljezja nacionalnog identiteta. Time dobijaju odre-
dene privilegije razli¢itih vrsta i pove¢avaju socijalni kapital u pogledu lakseg
i brzeg uspostavljanja kontakata s institucijama radi ostvarivanja razli¢itih in-
teresa. Podsjetimo jo§ jednom da je za sloj stru¢njaka to mnogo manje karak-
teristi¢no nego za pripadnike viSeg sloja.

Stil Zivota ovog sloja primarno je usmjeren prema ostvarenju propesionﬂlne
uspjesnosti i realizaciji individualnih prava, a ostale Zivotne oblasti su u funkci-

Ji ostvarenja tibh osnovnih Zivotnib ciljeva. Ako nijesu u toj funkciji, onda igraju
sekundarnu ulogu u Zivotnom stilu strucnjaka.

Sitni privatnici i samozaposljeni

Sitni privatnici i samozaposljeni pokazuju niz sli¢nosti u stilu zivota sa stru¢-
njacima, ali se od njih i razlikuju prije svega po manjem samopouzdanju i in-
dividualizmu. Imaju nizi indeks potro$nje samo od pripadnika vise klase i pri-
padnicima ovog sloja lice po tome $to u potro$nji favorizuju kvalitet robe, ne
pitajudi za cijenu. Za razliku od stru¢njaka, koji potro$njom zadovoljavaju i ra-
zvijene estetske potrebe, sitnim privatnicima su naéini potro$nje i izbor robe
vise statusni simbol, po ¢emu su sli¢niji pripadnicima vieg sloja.

Kao $to smo kazali, klju¢na razlika u stilu Zivota stru¢njaka i sitnih privat-
nika je u tome $to sitni privatnici gotovo sve porodi¢ne i profesionalne odluke
donose zajedno sa drugim ¢lnovima porodice. Stavise, u porodi¢nom odludi-
vanju, ako nije rije¢ o najvaznijim odlukama, dominantnu rije¢ imaju supru-
ge. Javlja se jedna zanimljiva tendencija u porodicama visih slojeva crnogor-
skog drustva: Zenskim ¢lanovima porodice prepustaju se porodi¢ne funkcije i
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odluke — stru¢njaci gotovo cjelokupno podizanje i vaspitanje prepustaju odra-
slim ¢erkama, a sitni privatnici i samozaposljeni porodi¢no odludivanje Zenama.
Ipak, vaznije porodi¢ne i profesionalne odluke donose se porodi¢nim konsen-
zusom, tako da su porodice sitnih privatnika i samozaposljenih najblize egali-
tarnom tipu porodi¢nog odlu¢ivanja. Medutim, neki elementi modernog ma-
trijarhata ipak su prisutni u crnogorskim porodicama visih slojeva drustva, a
kao $to ¢emo kasnije vidjeti i nizim.

Druga razlika u Zivotnom stilu privatnika u odnosu na stru¢njake je $to su
sitni preduzetnici i samozaposljeni spremniji da udu u nove poslovne aranzma-
ne i da rizikuju. Skloniji su planiranju u profesionalnoj i drugim Zivotnim obla-
stima od pripadnika svih slojeva, uklju¢ujuéi i stru¢njake. Zato posebnu pa-
znju poklanjaju dobijanju pravovremenih poslovnih informacija.

Zarazliku od pripadnika vieg sloja, znacajno ¢esée su ¢lanovi Socijaldemo-
kratske partije. Poklonici su pop kulture, politicko-informativnih programa,
a u manjoj mjeri i narodne umjetnosti. Za razliku od pripadnika viseg sloja,
opredjeljenje za kulturne prakse ne proizilazi iz potrebe za simbolickim izra-
zavanjem vi$ih socijalnih pozicija u drustvuy, $to ih u odnosu na pripadnike
viseg sloja ¢ini manje konformisti¢kim i konvencionalnim. U ¢jelini, oni su
poslije pripadnika viseg sloja prosje¢no najzadovoljniji razli¢itim podrudjima
svakodnevnog zivota.

Uolljivo je da naglaseni preduzetnicki dub kao glavna odlika stila Zivota ovog
socijalnog sloja nije u velikom skladu sa donosenjem vaznib profesionalnib i poro-
dicnib odluka, gdje sitni privatnici i samozaposljeni rizik Zele da podijele sa bli-
skim osobama iz porodicnog okruzenja. To je donekle razumljivo ako se ima u
vidu da su materijalni resursi za ispravljanje pogresnib poslovnih podubvata vr-
lo ograniteni. Njihov socijalni identitet i stil Zivota nijesu tako konzistentni kao
viseg sloja i struinjaka, pri Cemu znalajnije podsjecaju na visu klasu, ali njibov
preduzetnicki dub ¢ini da je njibov Zivotni stil uprkos svemu ipak jedinstven, pri-

Jje svega zbog najvece spremnosti na poslovni rizik.

Sluzbenici i tehnicari

Stil zivota sluzbenika i tehni¢ara karakteriSe se nizom protivurje¢nosti, ta-
ko da je njihov stil Zivota najmanje konzistentan od svih drustvenih slojeva,
$to je vjerovatno posljedica toga $to ovaj prelazni sloj ima karakeeristike visih
i nizih socijalnih slojeva. Iako imaju relativno visok indeks potro$nje, koji se
znacajno ne razlikuje od sitnih privatnika i samozapasljenih, ipak hranu, koz-
metiku, tehni¢ku robu kupuju na buvljim pijacama, a godi$nji odmor provode
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kod rodbine i prijatelja. Cime se moze objasniti izbor objekata i nizak kvalitet
robe koji je ispod njihovog drustvenog statusa? Da li je potreba za takvom ra-
cionalizacijom u kupovini razlicite robe izraz njihove psiholoske podijeljeno-
sti ili nastojanja da velikim u$tedama obezbijede i finansijska sredstva za stica-
nje posebnih znanja i vjestina djece (kulturnog kapitala), koja u tom pogledu
prednjace nad djecom bilo kog drugog drustvenog sloja? Odgovor je vjerovat-
no i jedno i drugo. Kao prelazni drustveni sloj o¢igledno im je veoma stalo da
svojoj djeci stvore bolje osnove za profesionalnu utakmicu i preskoce socijalnu
ljestvicu u vise socijalne slojeve, buduéi da im je aktuelni kulturni, a pogoto-
vu socijalni kapital oskudan.

Sli¢no prethodnim socijalnim slojevima, sluzbenici i tehnicari odgajanje i
vaspitanje djece znacajno ¢e$ée prepustaju odraslim ¢erkama koje odlucuju o
raspodjeli novca za svakodnevnu potro$nju, a supruge o dono$enju drugih po-
rodi¢nih odluka. I u ovom drustvenom sloju savremeni matrijarhat je jo$ vi-
Se zastupljen.

Jedan od glavnih razloga prepustanja porodi¢nih obaveza zenskim ¢lano-
vima porodice je nastojanje da honorarnim poslovima, koje uglavnom ne bi-
raju, pobolj$aju finansijski status porodice. Iako razmisljaju o privatnoj inici-
jativi, u nju se o¢igledno ne upustaju zbog slabe osnove i prevelikog rizika od
neuspjeha.

Njihova podijeljenost kao dominantno obiljezje njihovog Zivotnog stila ogle-
da se i u ¢injenici da smatraju da sve drustvene i drzavne institucije tite in-
terese ¢lanova drustva, a ipak su prevashodno ¢lanovi opozicionog Demosa.
Veliku podijeljenost pokazuju i u upraznjavanju kulturnih praksi. Iako favo-
rizuju pop kulturu, ni$ta manje nijesu zainteresovani ni za $und, a nalaze se i
na onim klasterima koji uklju¢uju elitnu kulturu, pa i narodnu. Ipak je pored
pop kulture najdominantnija $und kultura. Da li je kombinacija pop i $und
kulture kao najfavorizovanijih ventil da se uz laku i neobaveznu zabavu pri-
vremeno oslobode unutra$njih tenzija zbog podijeljenosti po raznim osnova-
ma, tesko je reci.

Na kraju, treba ista¢i da su manji nacionalisti od pripadnika visih drustve-
nih slojeva jer ocigledno nacionalizam osjetno teze mogu konvertovati u ma-
terijalne privilegije i poveéanje socijalnog kapitala.

Zivotni stil sluzbenika i tehnitara dominantno se karakterise podijeljenoséu
i ambivlencijom u gotovo svim pravcima. Imaju relativno visok indeks potros-
nje, a po izboru robe, cijenama i mjestu kupovine su na najnizoj socijalnoj po-
zicifi. Ambivalenciju osjecaju u porodicnom Zivotu. Imaju neizgradene ukuse u
sferi materijalne potrosnje, a vrlo su angafovani na uwvelanju kulturnog kapita-
la djece, ali i vlastitog. Konformiraju se viadajucim institucijama, a preferiraju
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opozicione partije. Imaju preduzetnicke aspivacije, ali ne i materijalni i socijal-
ni kapital da to realizuju, niti su spremni na poslovni rizik. Takode su pokloni-
ci razliditib i Cesto opozitnih kulturnib praksi.

Kuv. i vkv. vadnici

Kv. i vkv. radnici imaju manji indeks potro$nje od visih slojeva i zato se osjecaju
vi$e depriviranim u zadovoljenju Zivotnih potreba od pripadnika visih drustvenih
slojeva. Zbog ograni¢enog budzeta ¢e$ée traze robu u kineskim radnjama, a go-
di$nji odmor u skladu sa svojim mogu¢nostima i statusom provode u Crnoj Gori.

Kao i u nekim ranije pomenutim drustvenim slojevima, supruge se bave ras-
poredivanjem novca za svakodnevnu potrosnju. U roditeljskim porodicama
ovog socijalnog sloja prisutnije su socijalno-patoloske pojave, a kv. i vkv. rad-
nici su &esto zavisnici od duvana.

Za razliku od sluzbenika i tehnicara, koji bi paralelno radili viSe poslova u
viSe firmi, kv. i vkv. radnici bi prihvatili samo dodatni posao uz redovni. Ra-
zlog je veéa preopterecenost kv. i vkv. radnika, zbog ¢ega im ostaje malo ener-
gije i vremena za prihvatanje vise poslova.

Zbog nesigurne egzistencije nijesu skloni dugoro¢nijem planiranju — u na-
rednih pet godina, po¢ev od prosirenja broja ¢lanova porodice do ostalih poro-
di¢nih i profesionalnih planova. Zbog toga $to smatraju da je klju¢ napredova-
nja u crnogorskom drustvu naporan rad, ispod prosjeka su aktivni u razli¢itim
organizacijama i udruzenjima, pored navedenog i zbog nedostatka vremena i
prezaposljenosti.

Nemaju jasnije izgradene kriterijume u izboru kulturnih praksi. Nesto vise
su zainteresovani za narodnu umjetnost, a manje za pop i elitnu kulturu. Da-
kle, skloniji su tradicionalnim kulturnim vrijednostima. Izvjesna neodredenost
i anomi¢nost indirektno se ogleda i u vrijednosnim preferencijama: manje pre-
feriraju profesionalne vrijednosti i individualna prava, ali su manje skloni i na-
cionalizmu od pripadnika visih drustvenih slojeva.

Zivotni stil kv. i vkv. radnika karakterise se neizrgradenoséu ukusa zbog se-
lektivne potrosnje, usmjerene na zadovoljenje osnovnijibh potreba, opreznosiu u
nastojanjima da se prilagode postojecim nepovoljnim ekonomskim i profesional-
nim uslovima, slabom planiranju buduinosti zbog manjka materijalnib sred-
stava i socijalnih veza, neizgradenoséu estetskib kriterijuma kada je rijec o kul-
turnim pmkmmﬂ, uz 1zvjesno prej%rimnje narodne umjetnosti, ali 1 svojevrsnu
vrijednosnu konfuziju. Osjecanje da ne mogu nista da promijene u nepovoljnom
okruZenju praceno je nastojanjem da se njemu prilagode putem napornog rada.
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Nkv. i pkv. radnici

Nkv. i pkv. radnici imaju najnizi indeks potro$nje zajedno sa poljoprivred-
nicima i pripadnicima potklase. Njihov stil potrosnje karakteri$e kupovanje
samo najneophodnijih roba, od li¢ne higijene, do hrane, a glavni kriterijum za
izbor su im niske cijene, a ne mjesta kupovine, iako se zbog niskih cijena ¢esto
snabdijevaju u kineskim radnjama.

Kao i kv. i vkv. radnici godi$nji odmor provode u Crnoj Gori, ako za to uop-
ste imaju priliku. Stil Zivota nkv. i pkv. radnika je najkarakteristi¢niji po svoje-
vrsnom Zenskom patrijarhatu. Zbog ograni¢enosti porodi¢nog budzeta novac
se sliva u zajednicku kasu i o njegovoj svakodnevnoj distribuciji vise odlucu-
ju muskarci. Medutim, o ve¢im kupovinama i ulaganjima oni znac¢ajno ma-
nje odlu¢uju. Gotovo sve druge vazne porodi¢ne poslove i odluke vode babe
ispitanika: od podizanja i $kolovanja djece, o tome koje ¢e specifi¢éne vjestine
i znanja djeca usvajati, do provodenja godis$njeg odmora. Zajedno sa poljopri-
vrednicima i pripadnicima potklase najvise su deprivirani. Relativno ¢esto su
zavisnici od alkohola.

Neaktivni su u razli¢itim organizacijama i udruzenjima, a poznanstvo dru-
gih im je vazno zbog pozajmica novca i kada su im potrebni njihov savjet i po-
drska za rjeSavanje problema, dakle da bi poboljsali finansijsku situciju i da bi
eventualno uvedali socijalni kapital, buduéi da kulturni ne posjeduju. Nemaju
povjerenja u drustvene organizacije i drzavne organe i zato smatraju da se je-
dino mogu osloniti na sebe, bez obzira na to §to im planovi propadaju, prema
njihovom misljenju, zato $to nijesu imali sre¢e. Dosta su pasivni i u provode-
nju slobodnog vremena. Sto se ti¢e kulturnih praksi veoma su sli¢ni kv. i vkv.
radnicima. Ne posjeduju posebna znanja i vjestine, $to im otezava nalazenje
adekvatnih poslova i zbog ¢ega se osje¢aju frustriranim, a posebno zbog vrlo
neredovnih isplata plata. Najzad, manje su skloni autoritarnosti i nacionaliz-
mu od pripadnika visih slojeva. Obiljezje stila Zivota nkv. i pkv. radnika je su-
ocavanje sa brojnim finansijskim i profesionalnim problemima i opste osjec¢a-
nje nemodi da ih rijese, zbog ¢ega su pasivni i anomi¢ni.

Da li bi se za sloj nkv. i pkv. radnika moglo rei da je njihov stil Zivota odsu-
stvo izgradenog stila? Ukuse nijesu mogli da razviju jer naprosto za to nijesu po-
stojali osnovi: kupuju samo najneophodnije stvari za puko prezivljavanje, koje su
lisene svake druge funkcije osim puke upotrebne vrijednosti. Ne posjeduju eko-
nomski, kulturni ni socijalni kapital: ekonomski se vidi po strukturi, vrstama
roba, mjestima kupovine i niskom indeksu potrosnje, opstoj deprivaciji porodice
u kojoj je ekonomska deprivacija najznalajnija, a kulturni po niskom obrazov-
nom statusu i nedostatku osnovnih znanja i viestina. Zbog nedostatka socijalnih
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veza nepreduzimljivi su da planiraju i bilo sto znacajnije poboljsaju u razlititim
sferama svakodnevnog Zivota. Kulturna potrosnja je relativno slaba, neodrede-
na i konfuzna, a u slobodno vrijeme pokazuju naglasenu pasivnost. Vrijednosne
orijentacije su im neizdijerencirane i konfuzne, iako im autoritarno-nacionali-
sticki obrasci nijesu bliski. Zbog sega navedenog pasivni su i nepovjerljivi prema
drustvenim organizacijama i drZavnim institucija, sto rezultira njihovim nagla-
Senim odbacivanjem, pracenim snazenim osjelanjima besperspektivnosti i ano-
mije prema tim organizacijama i institucijama i zato oslanjanjem samo na sebe.

Poljoprivrednici

Budu¢i da je broj poljoprivrednika u uzorku vrlo mali, ovaj opis njihovog
stila Zivota vi$e ima ilustrativni karakter. Prema izboru roba i mjestima ku-
povine, poljoprivrednici su vrlo sli¢ni nkv. i pkv. radnicima; kupuju najneop-
hodnije stvari za li¢nu higijenu i za ishranu. U prvi plan kod kupovine dolazi
cijena, a kvalitet im nije vazan. Zato se ¢esto snabdijevaju u kineskim radnja-
ma. Paradoksalno, manje nego ostali proizvode hranu i pi¢e za vlastite potre-
be. Cerkama prepustaju odlucivanje o vannastavnim aktivnostima mlade djece.

Bududi da ne posjeduju posebna znanja i vjestine (kulturni kapital), osje-
¢aju se nesigurnim i neuklopljenim u drustvo. Zato teze da se konformiraju
drustvenim zahtjevima. Smatraju da je najsigurniji put napredovanja u crno-
gorskom drustvu poslusnost. Poznanstvo drugih osoba im je vazno zbog po-
modi u obavljanju administrativnih poslova. Na taj nadin izvjesnim sticanjem
socijalnog kapitala kompenzuju nedostatk kulturnog.

U provodenju slobodnog vremena pasivniji su od pripadnika svih ostalih
drustvenih slojeva. Takode, posebno su pasivni u politickom Zivotu jer najée-
$¢e nijesu ¢lanovi nijedne politicke stranke. Pokazuju nedostatak interesova-
nja za kulturne sadrzaje i lake zabave oli¢ene u $und i pop kulturi. Kao i nkv.
i pkv. radnici manje su autoritarni i nacionalisti od pripadnika nekih visih so-
cijalnih slojeva. Prema izboru roba i mjestima kupovine poljoprivrednici su vr-
lo sli¢ni nkv. i pkv. radnicima: kupuju najneophodnije stvari za li¢cnu higije-
nu i za ishranu.

Stil Zivota poljoprivrednika karakterise se egzistencijalnim problemima. Po
izboru roba, mjestima kupovine i indeksu potrosnje poljoprivrednici su vrlo sli¢-
ni nkv. i pkv. radnicima: kupuju najneophodnije stvari za licnu higijenu i za
ishranu. Karakterise ibh profesionalna nesigurnost, nesnalazenje u drustvu zbog
niskog obrazovanja i nedostatka socijalnib veza. Iz slicnib razloga kao i pripad-
nici radnickib slojeva slabo planiraju buduinost, u cemu su posebno slicni nkv. i
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pkv. radnicima. Zbog svega toga teZe socijalnoj izolaciji i neucestvovanju u drus-
tvenom i politickom Zivotu. Konformizam i poslusnost prema drzavnim instu-
cijama im je garancija da Ce biti drustveno pribvaceni. Pasivnost u provodenju
slobodnog vremena, nedostatak interesovnja za kulturne sadrzaje, neizgradenost
i izvjesna konfuznost u vrijednosnim orijentacijama su im zajednicke sa slojem
nkv. i pkv. radnika. U cjelini, pokazuju velike slicnosti sa nkv. i pkv. radnicima,
tako da se i za ovaj sloj moze reci da je nihov stil Zivota u stvari da nemaju iz-
graden Zivotni stil. Jedina manja razlika je da odnos nkv. i pkv. radnika prema
driavnim i drustvenim institucijama karakterise nepovjerenje, povlacenje u se-
be i anonmija, a poljoprivrednike zbog ocigledno slabije, nejasnije percepcije svog
ocijalnog polozaja u odnosu na drzavne institucije veéi strah od njib i zato na-
glaseniji konformizam.

Potklasa

Pripadnici potklase predstavljaju demografski i socioloski dosta $arolik sloj,
od penzionera i domadica do ucenika i studenata. Ta Sarolikost uti¢e na neu-
skladenosti u razli¢itim aspektima svakodnevnog Zivota, ali najvise na vrijed-
nosne preferencije. Kao $to smo ve¢ kazali, zajedno sa nkv. i pkv. radnicima i
poljoprivrednicima pripadnici potklase imaju najnizi indeks potro$nje i sa nji-
ma imaju najvi$i indeks deprivacije. Stil potro$nje karakteriSe prvenstveno tra-
ganje za najnizim cijenama proizvoda, kupovina najneophodnijih proizvoda za
li¢nu higijenu, uz izbjegavanje svakog luksuza u kupovini roba uopste i kupo-
vina najneophodnijih prehrambenih namirnica.

Zbog posljedica lose socijalno-ekonomske situacije pripadnici potklase ni-
jesu u stanju da planiraju unaprijed raspodjelu porodi¢nog budzeta, ve¢ novac
rasporeduju prema trenutnim potrebama, u ¢emu presudnu rije¢ imaju ¢lano-
vi blize rodbine (baba, a rjede djed), kao i kod kupovine trajnijih potro$nih
dobara. Preraspodjelu stambenog prostora ¢e$ée obavljaju svi zajedno, a odlu-
ke o provodenju godisnjeg odmora donosi Zena, iako rjede od drugih slojeva
idu na godisnji odmor. I u porodicama potklase pretezno vlada svojevrsni sa-
vremeni matrijarhat. O¢igledno da pripadnici potklase zbog Zenske domina-
cije u odludivanju ¢esée dolaze sa zenskom rodbinom u sukobe. Ti sukobi su
dijelom ,naslijedeni” iz roditeljskih porodica jer su znacajno ¢esée nego pri-
padnici drugih slojeva iskusili razvod roditelja. Jedina oblast samostalnog od-
lu¢ivanja muskaraca je profesionalna sfera. Mogude je da je to posljedica de-
mografske heterogenosti pripadnika potklase u kojoj ima ucenika i studenata,
koji su danas osjetno nezavisniji u dono$enju odluka o budu¢em zanimanju.
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Neobi¢no, ali pripadnici potklase ne nastoje da svoj nepovoljni socijalni po-
lozaj poboljsaju samoprovizijom — ¢lanovi domadinstva ne popravljaju niti
odjecu, niti obu¢u. Mozda se vi$e od svih drugih socijalnih slojeva stil Zivota
pripadnika potklase karakteri$e pasivno$cu, jer ovaj sloj pretezno ¢ine profesi-
onalno neaktivni (penzioneri, domadice i dr.). Osim $to su znacajno &esée ne-
zaposljeni, oni su, ako su zapo$ljeni, spremni da redovni posao napuste i rade
privremeni, ali znatno bolje plaéen, ali nijesu spremni da pored redovnog ra-
de honorarne poslove, iako im je to potrebnije nego pripadnicima veéine dru-
gih slojeva.

Njihova djeca slabije posjeduju posebna znanja i vjestine, posebno poznavanje
stranih jezika, te im je kulturni kapital u ¢jelini nizak. Poznanstva sa drugim
osobama vazna su im da im obezbijede lak$u dostupnost zdravstvenim usta-
novama. Sli¢no poljoprivrednicima, pa i nkv. i pkv. radnicima, na li¢nu akciju
ih pokre¢e moguénost povecanja socijalnog kapitala u cilju lakseg zadovolje-
nja nekih svakodnevnih potreba, u ovom slu¢aju zdravstvenih.

Politi¢cku pripadnost vide kao jedini na¢in napredovanja u crnogorskom
drustvu, a masovne pobune kao jedini na¢in promjene sadasnjeg stanja. Mo-
gude je da su nosioci ovih ,,revolucionarnih” tendencija mladi unutar potklase.

Dominantno su zainteresovani za lake oblike zabave — $und i pop kultu-
ru, manje za politicko-informativne programe, a manjim dijelom za elitnu kul-
turu. Vise od svih socijalnih slojeva preferiraju porodi¢ne vrijednosti, $to pre-
sudno uti¢e na stil Zivota pripadnika potklase. Pripadnici potklase pripadaju
onim socijalnim grupacijama koje dozivljavaju niz osujeéenja koje kompenzu-
ju ja¢anjem unutarporodi¢ne kohezivnosti i podizanjem porodi¢nih oéekiva-
nja u razli¢itim aspektima porodi¢nog Zivota. Medutim, pripadnici potklase
karakterisu se i nekim protivrje¢nim vrijednosnim preferencijama koje ne na-
lazimo kod ostalih drustvenih slojeva. Vise od pripadnika nekih niZih slojeva
preferiraju profesionalnu uspjesnost i individualna prava (vjerovatno zbog pri-
sutva mladih), ali su autoritarniji od pripadnika stru¢njaka i skloniji naciona-
lizmu od nkv. i pkv. radnika. I jedan i drugi nalaz netipi¢an je za pripadnike
druga dva najniza sloja.

Stil zivota pripadnika potklase nije konzistentan zbog velike socijalno-de-
mografske $arolikosti ovog sloja. Stalni egzistencijalni problemi uti¢u na povla-
¢enje unutar porodice i trazenje rjeSenja u unutarporodi¢nim aranZmanima,
koje nije lako ostvariti bez intergeneracijskih sukoba. Velika pasivnost prema
drustvenim organizacijama i neucestvovanje u drustvenom Zivotu posljedi-
ca su jakih frustracija i uvjerenja da se na drustvo i drzavne institucije ne mo-
gu osloniti, §to pojacava pasivnost i anomiju, sli¢no sloju nkv. i pkv. radnika.
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Kulturne prakse ovog sloja djelimi¢no odudaraju od druga dva najniza
drustvena sloja, ali su raznovrnije jer uklju¢uju u manjoj mjeri i elitnu kul-
turu. Vrijednosne preferencije su razlicite i kontradiktorne. Iako su porodi¢-
ne vrijednosti i ostvarenje profesionalnih prava dominantna odlika u stilu zi-
vota i pona$anju pripadnika potklase, suo¢avamo se i sa svim ostalim, pa i sa
autoritarno-nacionalisti¢kim.

Stil Zivota pripadnika potklase nije usaglasen zbog velike socijalno-demograf-
ske heterogenosti, tako da se prije moZe govoriti o neizgradenosti Zivotnog stila,
kao i kod nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika sa kojima su sliéni u nizu as-
pekata svakodnevnog Zivota, pa i sa slojem kv. i vkv. radnika, ali postoje i ne-
ke znacajnije razlike: pripadnici potklase su za razliku od nkv. i pkv. radnika
sklooniji otvorenom suprotstavljanju drustvu i drzavi zbog svog veoma nepovolj-
nog socijalnog polozaja, tako da ako ista lini specifiino obiljegje Zivotnog stila
ovog sloja, onda je to buntovnistvo. Druga specificnost je veéa heterogenost kul-
turnib praksi, koja ukljucuje u manjoj mjeri i sadrzaje elitne kulture. U ostalom
lice na nkv. i pkv. radnike i poljoprivrednike, a prije svega u vrlo niskoj potrosnji
materijalnibh dobara i usluga, izboru i vrsti roba, mjestima kupovine i indeksu
potrosnje, u Cemu su veoma slicni nkv. i pkv. radnicima i poljoprivrednicima.
Zive od danas do sjutra i tesko bilo sto mogu da planiraju zbog nedostatka eko-
nomskog, kulturnog i socijalnog kapitala i njib i njihove djece. U dokolici su pa-
sivni, ali su u vrijednosnim orijentacijama vise orijentisani na porodicu i posao
nego pripadnici drugih socijalnib slojeva, ali pokazuju i neke autoritarno-na-
cionalisticke tendencije. Kulturna potrosnja im je sarolika, iako nesto vise ten-
dira i prema elitnoj kulturi (prisustvo studenata). Politicku korupciju vide kao
glavni razlog nepovolinog polozaja i zato se zalazu za otvorene masovne pobu-
ne (ovdje je opet prisustvo studenata najvagnije). Zbog odbacivanja drustvenih
organizcija, politickih partija i udruZenja u kojima vide glavne uzrocnike svoje
opste socijalne deprivacije, okrecu se unutarporodicnim odnosima u kojima tra-
Ze resurse za izlazak iz svog loseg socijalno-ekonomskog polozaja. Nazalost, zbog
ogranilenih mogucnosti da to ispune, dolazi do unutarporodicnih sukoba, kao
u svim nizim, a vidjecemo kasnije i visim socijalnim slojevima, ali su u ovom
posebno intenzivni.

Na kraju, tesko je odrediti stil Zivota pripadnika potklase. U nizu podrudja,
kao i kod nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika, karakterise se odsustvom bitnih
socijalno-identiteskih elemenata po kojima bismo ih mogli razlikovati od dru-
gih, posebno nkv. i pkv. radnika i poljoprivrednika. Medutim, u sistemu kul-
turnib praksi, vrijednosnib preferencija njihov stil Zivota se slicno sluzbenicima
i tehnilarima karakterise protivurjecnoséu, a u odnosu prema drustvu, politic-
kim organizacijama i drgavi izrazitom buntovnoséu, te bi ove protivurjecnosti
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i buntovnosti koje nije lako dovesti u medusobnu vezu kod pripadnika potkla-
se predstavijale jedine specificnosti u osnovi nejasno profilisanog stila Zivota pri-

padnika potklase.
Visi i niZi socijalni slojevi

Ne ulazedi u pojedinosti, sintetisa¢emo bitnije razlike izmedu visih (visi sloj,
struénjaci, sitni privatnici i samozapo$ljeni) i nizih slojeva (kv. i vkv. radnici,
nkv. i pkv. radnici, poljoprivrednici, potklasa), dok sluzbenici i tehnicari ¢ine
prelazni sloj. Prije svega, pripadnici vi$ih slojeva imaju znatno visi indeks po-
tro$nje od pripadnika nizih slojeva, $to uslovljava znatno diferenciraniji i ra-
znovrsniji stil potros$nje pripadnika visih slojeva. Najvisi od najnizih socijal-
nih slojeva &etiri i po puta vi$e mjese¢no izdvajaju za hranu. Izdaci za hranu,
stan i komunalne usluge su u visokoj pozitivnoj povezanosti sa pozicijom slo-
ja u socijalnoj stratifikaciji i visinom indeksa potros$nje.

Pripadnici vi$ih slojeva u prvi plan isti¢u kvalitet, raznovrsnost i estetski
izgled proizvoda, a cijena im je sekundarna. Snabdijevaju se u velikim Soping-
centrima i elitnim specijalizovanim radnjama ako ih u gradu ima, a ako ih ne-
ma, idu u druge ve¢e gradove, Podgoricu, okolne zemlje i druge evropske zemlje.
Godisnji odmor ¢e$ée provode u luksuznijim hotelima van Crne Gore. Hranu
¢e$ée narucuju ili se hrane u dobrim restoranima.

S druge strane, stil potro$nje nizih slojeva karakterise se primarnim intereso-
vanjem za nize cijene, a ne za kvalitet, raznovrsnost i estetski izgled proizvoda.
Kupuju u kineskim radnjama ili na buvljim pijacama, eventualno u najblizim
prodavnicama u blizini stana. Kupuju samo najneophodniju hranu, proizvode
za higijenu i jeftinu tehni¢ku opremu. Ako provode godisnje odmore, provo-
de ih kod rodbine i prijatelja ili u svojoj vikendici.

Zapaza se da se sa porastom sloja na drustvenoj ljestvici pobolj$ava finan-
sijska i stambena situacija, raste otvorenost, bliskost, povezanost i solidarnost
medu ¢lanovima porodice, $to se ogleda i u ¢e$¢em zajednickom odlucivanju
o vaznim poslovima, ali i u uskladenosti metoda roditelja u vaspitanju djece.
Rastu i zajednicka interesovanja roditelja. Uocava se i bolje zdravstveno stanje
¢lanova porodice visih slojeva.

Zapaza se da su pripadnici visih slojeva skloniji novim preduzetni¢kim
poslovima, dijelom zbog boljeg socijalno-ckonomskog statusa, boljeg polo-
zaja u socijalnoj stratifikaciji, ali i zbog veéeg samopouzdanja usljed posjedo-
vanja specijalnih znanja i vjestina i boljih socijalnih veza za pristup vaznim
poslovnim informacijama i odgovarajué¢im vaznim drzavnim institucijama.
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Osim toga, realnije procjenjuju svoje poslovne neuspjehe nego pripadnici ni-
zih slojeva.

[zuzev sitnih privatnika i samozaposljenih, koji su ¢e$ée pripadnici SDP-a,
ostala dva visa sloja su ¢e$ée pripadnici DPS-a, dok su pripadnici radni¢kih slo-
jeva ¢eSce pripadnici ,,drugih partija” (bez konkretnog navodenja koje), a po-
ljoprivrednici i pripadnici potklase ¢e$¢e ne pripadaju nijednoj. Zanimljivo je
napomenuti da izmedu samopercepcije pripadnosti odredenom sloju i stvarne
pripadnosti tom sloju postoji visoka korelacija.

Visi slojevi generalno su aktivniji u drustvenim organizacijama i udruzenji-
ma, ali i u provodenju slobodnog vremena od nizih slojeva. U pogledu kultur-
nih praksi visi slojevi se od nizih najviSe diferenciraju po ¢e$¢em upraznjava-
nju sadrzaja elitne kulture, polititko-informativnih programa i pop kulture.
Istovremeno, pripadnici visih slojeva viSe slusaju muziku na radiju i televiziji,
razmjenjuju muzicke sadrzaje sa prijateljima, narezuju i kupuju muzicke disko-
ve i idu na koncerte. Pripadnici nizih slojeva su vi$e poklonici $und kulture i
narodne umjetnosti, a sli¢ni su vi$§im slojevima po upraznjavanju pop kulture.

U ¢jelini, visi slojevi su od nizih slojeva znacajno zadovoljniji u devet nave-
denih Zzivotnih podrudja: ljubavnim Zivotom, finansijskom situacijom, profe-
sionalnim statusom, zdravstvenim stanjem, poslom, ostvarenjem gradanskih
prava u Crnoj Gori, efikasno$¢u rada drzavnih institucija u rjeSavanju svakod-
nevnih problema gradana, politickom situacijom u Crnoj Gori i, najzad, sva-
kodnevnim Zivotom u ¢jelini.

Generalno, mozemo zakljuciti da je stil Zivota najvi$e odreden slojnom pri-
padnosc¢u. Stil Zivota visih slojeva je bogatiji, raznovrsniji i sadrzajniji u go-
tovo svim ispitivanim aspektima od stila Zivota nizih slojeva. Navedeni nala-
zi gotovo u potpunosti idu u prilog Burdijeovim teorijskim stavovima. Prije
svega, osnovna linija diferencijacije je slojna. Ako smo stepen skolske spreme
uzeli kao klju¢ni pokazatelj kulturnog kapitala, onda je obrazovanje skoro
jednako kao i sloj osnova distinkcije medu slojevima. Slojne razlike u najve-
¢oj mjeri pozitivno koreliraju sa distribucijom ekonomskog, socijalnog i kul-
turnog kapitala i njihovom konvergencijom (16, 88, 89, 90, 91, 92, 119). Koja
vrsta kapitala u crnogorskom drustvu relativno najvi$e doprinosi ovoj sloj-
noj diferencijacijiz Cini se da je to ekonomska u razli¢itim aspektima: sloje-
vi se najjasnije i najjace diferenciraju prema posjedovanju nov¢anih i materi-
jalnih resursa i, paralelno sa time, svim ispitivanim aspektima potro$nje. To
se moze redi i za socijalni kapital: lakse preduzimaju nove poslove i poslov-
ne rizike ne samo zbog veéeg bogastva, obrazovanja i dodatnih znanja i vje-
Stina, ve¢ prvenstveno zbog boljih i raznovrsnijih formalnih i neformalnih
veza prema vaznim li¢nostima i institucijama, koji su im u tom pogledu od
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znadajne pomodi. Kada je rije¢ o kulturnom kapitalu u najsirem znacenju
ovog pojma, onda mozemo zapaziti i odredene tendencije koje nije moguce
objasniti Burdijeovim teorijskim stavovima, ukoliko ne uzmemo u obzir §i-
ri kulturno-istorijski kontekst. Iako se kulturne prakse diferenciraju prema
obrazovnom i slojnom nivou, valja zapaziti da one sadrze i mjesavine razlici-
tih i opre¢nih kulturnih sadrzaja sa stanovista slojne diferencijacije; relativ-
no najvedi broj ispitanika karakterise se upraznjavanjem razli¢itih kulturnih
sadrzaja koje nije moguce diferencirati po osi slojne pripadnosti — na ,visu”
i ,nizu” kulturu. Jo$ izrazitija je tendencija kada je rije¢ o vrijednosnim ori-
jentacijama. Suprotno ocekivanjima, visi sloj, pa djel¢imi¢no i stru¢njaci, ima
dominantno autoritarno-nacionalisti¢ke orijentacije, a pripadnici nizih slo-
jeva ili su bez profilisanih vrijednosnih orijentacija ili su skloniji demokrat-
skim i egalitarnim vrijednosnim orijentacijama. Najzad, iako o tome nije bi-
lo rije¢i u ovom odjeljku, ve¢ ¢e o tome biti rije¢i u sljedeéem, treba imati u
vidu da neki aspekti porodi¢nog zivota (prije svega porodi¢no odludivanje,
a zatim sukobi u porodici) takode nijesu kongruentni sa Burdijeovom teori-
jom. Ovom prilikom pomenuéemo da su obrasci porodi¢nog odludivanja, pa
i sukoba u porodici atipi¢ni sa stanovista preovladuju¢ih kulturnih obrazaca
i, $to je sa stanovista prihvadenog teorijskog pristupa vaznije, ti obrasci ¢esto
ne diferenciraju slojeve medusobno.

Cini se da ova odstupanja najbolje objasnjava prof. Mladen Lazi¢ svojim sta-
vovima o blokiranoj transformaciji crnogorskog drustva i kao posljedica toga
vrijednosno normativnoj disonanci (3). U razli¢itom obimu i intenzitetu ovih
pojava, to je zajednitko vedini postsocijalistickih drustava Jugoisto¢ne Evro-
pe. Pored toga, nase je uvjerenje da u Crnoj Gori djeluju i specifi¢ni kulturno-
istorijski obrasci koji nam omogucavaju da izvjesnu nekongruentnost izmedu
razlicitih vrsta kapitala u Crnoj Gori bolje razumijemo. Tek uzimajuéi u obzir
sve ove ¢inioce izvejsna odstupanja od Burdijeovog teorijskog nasljeda postace
nam prihvatljivija i razumljivija, $to onda neée uéiniti Burdijeovu teoriju dis-
tinkcije izli$nom, ve¢ naprotiv, prosiri¢e njenu saznajnu vrijednost na $iru em-
pirijsku osnovu savremenih drustava.

U drustveno-istorijskom smislu, neophodno je staviti i odredene stilove Zi-
vota nizih socijalnih slojeva. Vidjeli smo da kada je rije¢ o sloju nkv. i pkv.
radnika i poljoprivrednika nije moguée govoriti o stilu zivota jer ih uglavno
karakterise ili nedostatak bitnih obiljezja koja ukazuju na stil Zivota i njiho-
va nedovoljna povezanost i konzistentnost ili, jednostavno, njihovo nepostoja-
nje. To je u ve¢em stepenu prisutno i kod pripadnika potklase, a u ograni¢enoj
mjeri u sloju kv. i vkv. radnika. Na prvi pogled utisak je da ovi nalazi ne afir-
mi$u Burdijeova teorijska polazi$ta. Medutim, gubi se iz vida da sve klju¢ne
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Burdijeove kategorije (polja, kapital, habitus i dr.) podrazumijevaju razvijena
drustva, Sto se za crnogorsko tesko moze re¢i. Jednostavno, da bi se izgradili
ukusi, izmedu ostalog, potreban je i odredeni nivo i raznovrsnost potrosnje,
koja se, kao u veéini ovih slojeva, prvenstveno svodi na puko zadovoljavanje
osnovnih bioloskih potreba. LiSeni osnovnih materijalnih resursa, socijalno
izolovani sa niskim ili naikakvim kulturnim i socijalnim kapitalom, bez soci-
jalnog statusa, rezignirani i anomi¢ni prema drustvenim organizacijama i dr-
zavnim institucija, pripadnici ovih slojeva naprosto ne dolaze u pozicije da se
sagledaju medusobni odnosi i konvergencije razlic¢itih oblika kapitala, njiho-
vo sukobljavanje u poljima, uzajamna povezanost sa habitusom, bar ne u ak-
tualnom presjeku, a pogotovu ne uticaj kulturnih praksi i vrijednosnih orijen-
tacija na stilove potrosnje.






SVAKODNEVNI ZIVOT

SUDECI prema na$em uzorku ispitanika, koji nije reprezentativan, ali je
opravdano pretpostaviti da bi reprezentativan uzorak jo§ vise pokazivao
osnovnu karakteristiku crnogorskog drustva, a to je njegova izrazena pola-
rizacija po klju¢nim socioloskim obiljezjima i sa slabom srednjom klasom.
Najznacajnije vertikale te polarizacije su slojna pripadnost i obrazovanje, pa
i stepen urbanizovanosti, a zatim starost, iako u nesto majoj mjeri, dok je ta
polarizovanost najmanje jasna kada je rije¢ o polu.
Kao $to smo vidjeli, osnovna linija razlikovanja ispitanika je klasno-slojna,
o ¢emu je detaljno bilo rijedi u prikazu stilova Zivota drustvenih slojeva u Cr-
noj Gori u prethodnom poglavlju. Ako je klasno-slojna diferencijacija prema
Burdijeu osnova za razumijevanje geneze i oblika svakodnevnog zivota, onda
je stepen posjedovanja kulturnog kapitala, ¢iji je najznacajniji indikator u na-
sem istrazivanju stepen obrazovanja, tijesno povezan sa rastom slojne pozicije,
te je ovom prilikom ne¢emo ponovo prikazivati. Sa nekoliko manjih izuzetka,
ovo je potvrdeno u svim ispitivanim podru¢jima svakodnevnog Zivota; sadr-
zaj 1 raznovrsnost svakodnevnog Zivota su u pozitivnoj vezi sa obrazovanjem
u gotovo svim ispitivanim podruéjima: cijeni, raznovrsnosti i mjestima kupo-
vine roba, motivima za kupovinu, mjestima i kvalitetu objekata za provodenje
godi$njeg odmora, djelimi¢no planiranju i raspodjeli porodi¢nog budzeta, za-
dovoljstvu poslom, razrje$enju finansijskih kriza, posjedovanju posebnih zna-
nja i vjestina, uspjesnosti ranijih planova i dono$enju novih zivotnih planova,
aktivizmu u slobodnom vremenu, aktivizmu u nevladinim organizacijama i
udruZenjima, pripadnosti vladajuéim politickim partijama, zadovoljstvu u de-
vet ispitivanih podruéja svakodnevnog zivota. Postoji negativna povezanost iz-
medu socijalne deprivacije, porodi¢nih sukoba, nezaposljenosti i optere¢enosti
svakodnevnim aktivnostima u budZetu vremena. Ta¢nije, obrazovaniji su zna-
¢ajno manje socijalno deprivirani, manje imaju destruktivnih porodi¢nih su-
koba, imaju vise slobodnog vremena mjerenog distribucijom budzeta vremena.
Jedino se znadajnije ne razlikuju u pogledu zadovoljstva radom drzavnih orga-
na i politickom situacijom u zemlji. U pogledu kulturnih praksi obrazovaniji
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su znadajno ¢e$ée pripadnici ,elitne” kulture. Medutim, izrazena je i prili¢na
difuznost kulturnih praksi. Najveée odstupanje je u vrijednosnim orijentaci-
jama, gdje nasuprot vrijednosnoj konfuziji, pa i demokratskim tendencijama
niskoobrazovanih, imamo nagla$enu autoritarnost i nacionalizam dijela visih
slojeva. U svemu navedenom postoji veliki paralelizam izmedu nivoa slojne pri-
padnosti i obrazovanja.

Takode se pokazalo da je veli¢ina indeksa potrosnje visoko pozitivno po-
vezana sa slojnom pripadnos$¢u i obrazovanjem. Nije onda neobi¢no $to je in-
deks potro$nje u pozitivnoj vezi sa svim navedenim obiljezjima u devet ispiti-
vanih podruéja porodi¢nog zivota, bas kao i obrazovanje i slojna pripadnost,
te ga ovom prilikom ne¢emo posebno prikazivati.

Slojnu podijeljenost crnogorskog drustva u prili¢noj mjeri prati i stepen ur-
banizovanosti, mada ne u mjeri kao §to je to sluc¢aj sa slojnom pripadnoséu,
obrazovanjem i indeksom potrosnje. Ta razlika najprije se ogleda izmedu Pod-
gorice i sela, a zatim izmedu Podgorice i drugih gradova u Crnoj Gori. U Pod-
gorici, kao najvecoj i najurbanizovanijoj cjelini, najveca je koncentracija mate-
rijalnog bogatstva, kulturnog i socijalnog kapitala. Iako se slojne, obrazovne
i materijalne razlike dobrim dijelom prepli¢u sa razlikama izmedu Podgori-
ce i drugih naselja Crne Gore, ipak je zanimljivo napomenuti da su stanovnici
drugih gradova aktivniji u dru$tvenim organizacijama i profesionalnim udru-
zenjima nego Podgori¢ani, $to se mozZe objasniti nastojanjem da zadobijanjem
manjeg socijalnog kapitala kompenzuju inferiornost u distribuciji svih drugih
oblika kapitala. U prilog tome idu i uvjerenja gradana drugih gradova da am-
bicioznost i naporan rad nijesu putevi profesionalnog i drustvenog napretka,
ve¢ politicke i druge socijalne veze. S druge strane, u vrijednosnim preferenci-
jama stanovnici drugih gradova i sela su naglasenije individualisti¢ki nastroje-
ni nego Podgori¢ani (zbog toga $to su pripadnici nomenklature koncentrisani
u Podgorici) pa i vrijednosne orijentacije produbljuju podjele i antagonizme iz-
medu Podgorice i drugih naselja u Crnoj Gori. Ova diferencijacija takode ne-
¢e biti ovdje posebno prikazana.

Starost je takode osnovna distinkcija u pojavnim oblicima svakodnevnog
zivota, ali se u nizu oblasti svakodnevnog zivota ne mogu uo¢iti razlike na-
prosto zato $to mladi zbog godina ne ucestvuju u njima. Ipak, tamo gdje uce-
tvuju, pored oc¢ekivanih javljaju se i neki atipi¢ni obrasci u svakodnevnim ak-
tivnostima mladih.

Od o¢ekivanih je da mladi radije idu u kupovinu, znacajno su aktivniji u slo-
bodnom vremenu, viSe praktikuju sport, elitnu i pop muziku od starijih. Medu-
tim, veoma je neuobi¢ajeno da mladi kao najneomiljeniju aktivnost navode pro-
fesionalno usavravanje. Prema drzavnim institucijama pokazuju nepovjerenje,
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a prema politickom Zivotu nezainteresovanost i odbojnost, te vjeruju da se so-
cijalne prilike mogu pobolj$ati masovnim pobunama. Inace, u vrijeme dokoli-
ce ne pokazuju veliku mastovitost, ve¢ vise stereotipnost i odrzanje adolescen-
tnih obrazaca ponasanja, $to se djelimi¢no moze objasniti i relativno najve¢om
nezaposljeno$éu ove demografske kategorije.

Otigledno je da su mladi relativno najvecée zrtve slojne, obrazovne i urba-
ne podijeljenosti crnogorskog drustva. Ako prve tri ose distinkcije (slojna pri-
padnost, obrazovanje i urbanizovanost) potkrepljuju Burdijeovo teorijsko na-
sliede, onda bi demografska obiljezja starosti, a naro¢ito pola, tesko mogli da
dovedemo u tu vezu, ne uzimajudi u obzir $iri drustveno-istorijski i kulturno-
istorijski kontekst.

Najznacajnije pozitivne promjene u crnogorskom drustvu desile su se u po-
gledu rodne ravnopravnosti. Iako Soping tradicionalno Zenama pruza veée zado-
voljstvo, vazno je re¢i da su zene znadajno racionalnije jer traze optimalan odnos
izmedu kvaliteta, raznovrsnosti roba i cijene. Ako ne pune porodi¢ni budzet
viSe nego muskarci, bolje planiraju dnevnu i mjese¢nu potrosnju budzeta. U
obavljanju porodi¢nih poslova izrazito dominiraju. Iako nesto manje ucestvu-
ju u donosenju porodi¢nih odluka, jer se odrzavaju pseudoegalitarni obrasci,
ipak se njihovo u¢esée u odlucivanju osjetno povecéalo u svim socijalnim sloje-
vima, vise u vi§im nego u nizim. Vazno je istaéi da u svim socijalnim slojevi-
ma Zene i ¢erke imaju dominantnu ulogu u socijalizaciji djece, tako da se sve
viSe moze govoriti o savremenom matrijarhatu u vi$im, a anahroni¢nim ma-
trijarhalnim obrascima u nizim slojevima (dominacija baka u odlué¢ivanju). U
slu¢aju sukoba sa rodbinom i prijateljima Zene su mnogo vise okrenute zasti-
ti interesa i li¢nosti ¢lanova porodice nego muskarci, $to su principijelno zreli-
ji obrasci ponasanja. Ta¢nije nego muskarci percipiraju $to bi trebalo da budu
najvaznije stvari za napredovanje u crnogorskom drustvu. Aktivnije provode
slobodno vrijeme kada ga imaju. Vise preferiraju elitnu kulturu nego muskar-
ci (doduse i $und zbog rijaliti programa, koji su povezani sa spektaklom, a Zene
su vedi ljubitelji spektakla nego muskarci), ali su u vrijednosnim preferencija-
ma manje sklone autoritarnosti i nacionalizmu, a vi$e individualnim vrijedno-
stima nego muskarci. Muskarci u cjelini pokazuju ve¢u vrijednosnu konfuziju
i socijalnu apatiju nego Zene.

Crnogorski muskarci u niZima, a donekle i u srednjim slojevima su veliki
gubitnici tranzicije. Mnogi anahroni¢ni autoritarni vrijednosni obrasci, ko-
je su muskarci nastojali da odrze, u periodu tranzicije i naglog prodora libe-
ralnog kapitalizma u sve drustvene sfere uticali su da se ti obrasci rasprse kao
mjchur od sapunice. Bez obzira na izvjesne anahronizme (pervertirani obras-
ci matrijarhalnog paternalizma — dominantno odlu¢ivanje baka), nesumnjivo
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je da je rije¢ o najznacajnim i najdubljim pozitivnim promjenama crnogorskog
drustva prema modernosti.

Pokusaéemo da opisemo svakodnevni zivot gradana Crne Gore bar prema
bitnijim empirijskim rezultatima iz ve¢ine ispitivanih podru¢ja svakodnevnog
zivota. Dominantno obiljezje je prosje¢na relativno nepovoljna ekonomska po-
zicija jer se skoro polovina ispitanika nalazi u prve dvije najnize kategorije in-
deksa potrosnje, a sa tre¢om srediSnjom kategorijom taj procenat je veéi od
70%. Odnos izmedu najvi$e i najnize kategorije primanja je 1 : 4,5, §to nije pre-
vise veliki raspon, ali nije ni zanemarljiv ako se uzme u obzir da su prosje¢na
primanja dosta niska i da su prosje¢ne vrijednosti ekonomskog kapitala niske.
U tim slu¢ajevima relativne razlike u potro$nji su veoma izrazene. Tako npr.,
najvisi sloj trosi dva i po puta vise na hranu od najnizeg, a sli¢an je odnos i sa
ostalim vidovima potro$nje. To ograni¢ava da se oni aspekti potro$nje koji se
ticu ukusa ne mogu dovoljno razviti i sagledati jer ne postoje objektivne mo-
gucénosti za veéinu gradana da u kupovini roba istovremeno zadovolje potrebe
za kvalitetom, estetskim svojstvima i raznovrsnos$cu roba; vidi se po tome da
samo 9,6% ispitanika kupuje kvalitenu robu i robu &iji dizajn im se svida, ne
vodedi ratuna o cijeni, dok vise od polovine (54,6%) prvenstveno trazi nisku
cijenu, a ostali dobijaju robu kao pomo¢ ili na neki drugi na¢in. Skoro polovi-
na ispitanika trosi samo osnovna sredstva za li¢nu higijenu, osnovne kozmeti¢-
ke preparate i osnovna sredstva za ¢iséenje u domacdinstvu. S druge strane, vise
od % ispitanika uzima brzu hranu na ulici, a skoro 80% je nikada ili samo ne-
koliiko puta uzelo hranu u restoranu. Skoro 40% ispitanika kupuje stvari ad
hoc — prema potrebi, a tre¢ina jednom sedmi¢no. Preko % ne odlaze u druga
mjesta zbog kupovine. I kada odlaze, to su najéesée susjedna mjesta u Crnoj
Gori, a dosta rijetko susjedna prekograni¢na mjesta. Nikada ili rijetko kupovi-
ne se obavljaju u trznim centrima, u treéini slu¢ajeva, a jo$ oko tre¢ine povre-
meno. Preko polovine ¢esto kupuje u prodavnicama u blizini stana, a jo$ sko-
ro tre¢ina povremeno. U kineskim radnjama robu kupuje 41,9% domadinstava
ispitanika, a 58,1% ne kupuje. Tre¢ina ispitanika neprehrambenu robu kupu-
je na buvljim pijacama, a 2/3 ne kupuju ili rijetko kupuju. U Soping-centrima
oko tredine ispitanika kupuje tehni¢ku robu, opremu za domacéinstvo, a 45,8%
odje¢u i obuéu, dok ispod 20% kupuje sredstva za higijenu, hranu i kozmeti-
ku. Svu robu u prodavnicama u centru grada kupuje oko éetvrtine domadin-
stava, izuzev kozmetike koju kupuju u 39% slucajeva. Aparate za domacinstvo
i tehni¢ku robu kupuju u kineskim radnjama i na buvljim pijacama u prosje¢-
no nesto ispod 15% slucajeva, ali u sli¢nim procentima na buvljim pijacama ku-
pyju hranu, odje¢u i obuéu. Najzad, u prodavnicama u blizini stana u 71,3%
slucajeva se kupuje hrana, u 31,2% sredstva za higijenu i u 16,5% kozmetika.
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Osim §to se razli¢ita kupovna mo¢, odnosno indeks potrosnje, reflektuju na
ulestalost i mjesta kupovine, pa se hrana i pice éesée kupuju u prodavnicama u
blizini stana, a trajna potro$na roba ¢e$ée u prodavnicama u centru grada i So-
ping-centrima, moze se konstatovati da se roba bira ne samo u skladu sa cije-
nom, nego i sa odredenim estetskim standardima, odnosno relativno izgrade-
nim ukusima. Ukusi su relativno izgradeni jer o njihovom prisustvu mozemo
indirektno zaklju¢ivati; jaku motivaciju za kupovinu ispitanicima pruza kva-
litet robe u 95,7% slu¢ajeva i raznovrsnost u 93,1% slucajeva, $to indirektno
ukazuje na ukus, dok je biranje bas odredene marke robe (dakle biranje isklju-
¢ivo prema ukusu) zastupljeno u 55,2% slucajeva.

Prosle godine na godi$nji odmor nije i8lo 52,8% ispitanika. Od onih koji
su i8li samo je 22,4% odsjelo u hotelu, oko 30% u privatnom smjestaju, a osta-
li kod rodbine i prijatelja ili u sopstvenoj vikendici. Od svih koji su bili na go-
di$njem odmoru oko 15% je godi$nji odmor provelo u inostranstvu.

Porodi¢ni budZet se formira tako $to sva sredstva svih ¢lanova u 57,6% slu-
¢ajeva idu u zajednic¢ku kasu, dok jo§ ¢etvrtina daje dio za zajednicku kasu, a
dio zadrzava za sebe. Supruga u 49,1% slucajeva rasporeduje sredstva za svakod-
nevnu potros$nju, ¢erka u 5,3%, baka u 6,5%, a drugi zenski ¢lan u 0,3% slu-
¢ajeva. Dakle, Zenski ¢lanovi domac¢instva dominantno odlu¢uju o raspodje-
li porodi¢nog budzeta za svakodnevnu potrosnju — 61,2% slucajeva, a muz u
30,2%. Kada je rije¢ o ve¢im ulaganjima, muz odlu¢uje u 36,4% slucajeva, zena
u 44%, ¢erka u 3,1%, baka u 7,4% i drugi zenski ¢lan u 0,1%. Zenski ¢lanovi
dominiraju i u velikim kupovinama (54,6%), iako ne$to manje nego kod sva-
kodnevne raspodjele porodi¢nog budzeta. Cak 60,6% domacinstava ne planira
ili samo djelimi¢no planira raspodjelu porodi¢nog budzeta za naredni mjesec,
a 39,4% detaljno planira. Zapaza se da zbog ograni¢enih sredstava ne posto-
je ozbiljnije mogu¢nosti za detaljno planiranje dnevne ili mjese¢ne distribuci-
je porodi¢nog budzeta, ali zbog veée racionalnosti taj posao je u crnogorskim
domadinstvima vi$e prepusten zenama.

Od deprivacija u 11 podru¢ja svakodnevnog zivota gradani Crne Gore ima-
ju ozbiljne deprivacije u tri i vie, tako da je indeks deprivacije 3,62 (raspon od
0 do 11). Ispitanici su u 12,4% sluc¢ajeva izjavili da nemaju kvalitetnu ishranu,
45,9% da ne mogu da preurede stambeni prostor prema vlastitim potrebama,
28,6% da nemaju novca za uredenje stambenog prostora, 53,6% da nemaju
novca za nabavku boljeg automobila, 22,9% da ne mogu da nabave neophodne
kuéne aparate, 38,4% da ne mogu da nabave i druge kuéne aparate, 57,8% da
nemaju novca za ljetovanje ili zimovanje, 15,8% da nemaju novca za nabavku
odjece i obude, 33,8 % da nemaju novca za restorane i kafice, 15,8% za posje-
te prijateljima, a 40,9% za kulturne potrebe. Cak $est nezadovoljenih potreba
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ima blizu 40% do ¢ak 60% svih ispitanika. Kada nastupi finansijska kriza,
¢ak 54,4% ispitanika koristi nepovoljne nacine razrjeSavanja: redukuju osnov-
ne potrebe, pozajmljuju od rodbine i prijatelja ili podiZu nepovoljne kredite i
idu u minus, a samo 12,8% uspijeva da krizu djelimi¢no rijesi dodatnom za-
radom. Prodaja stana nije rjesenje za bilo koje bitno pitanje osim za nekoliko
procenata domacinstava. Samoprovizija u domaéinstvu je vazan nacin smanje-
nja deprivacija: ¢ak 60,3% domadinstava proizvodi hranu i pi¢e za sopstvene
potrebe, 49,5% obavlja popravku instalacija, kre¢enje i popravku aparata u do-
madinstvu, 55,2% popravku odjeée, uklju¢ujudi pletenje i Sivenje, a 67,1% re-
dovno ¢uvanje djece, njegu bolesnih i starih.

Svakodnevni zivot u sferi potro$nje karakterise se relativno skromnim sred-
stvima za potrosnju, pri cemu se najprije zadovoljavaju osnovne potrebe u pro-
davnicama blizu stana, dok se za kupovinu drugih trajnijih porodi¢nih doba-
ra nastoji naci optimalni odnos izmedu kvaliteta, cijene i raznovrsnosti robe.
U toj funkciji je i izbor mjesta za kupovinu. Sve to utic¢e na vrlo postepenu iz-
gradnju i diferenciranje ukusa, makar u ograni¢enom obimu. Zbog toga $to su
u et podrucja svakodnevnog Zivota ¢lanovi domadinstva deprivirani, ¢esto su
suoceni sa nepovoljnim na¢inima razrjeSavanja finansijskih kriza u vise od po-
lovine slu¢ajeva. Samoprovizijom proizvodnje hrane i obavljanja usluga u do-
madinstvu u prosje¢no blizu 60% domacinstava direktno il indirektno ubla-
zavaju neke vrste deprivacija.

Kada je rije¢ o obavljanju ku¢nih poslova onda Zene dominiraju u vise od
50% slucajeva, a sa svim zZenskim ¢lanovima i u preko70%; supruge kuvaju
u 55,9% slucajeva, a svi zenski ¢lanovi u domacdinstvu, uklju¢ujuéi i Zene, u
73,7%; peru sudove i garderobu u 53,3%, a svi Zenski ¢lanovi u 73,4%; ciste
u 50,8%, a svi zenski ¢lanovi u 72,1%; peglaju u 53,5%, a svi zenski ¢lanovi u
72,6%, brinu o maloj djeci u 49,2%, a svi zenski ¢lanovi u 60,9%; vrse kon-
trolu $kolskih obaveza djece u 45,7%, a svih zenskih ¢lanova u 56,7%. Muzevi
u svim kuénim poslovima ucestvuju izmedu 7% i 8%, izuzev u kontroli skol-
skih obaveza — 11%.

U donosenju odluka o vaznim poslovima u domaéinstvu opet su dominan-
tni zenski ¢lanovi, iako relativno nesto manje nego kada je rije¢ o obavljanju
kuénih poslova; zenski ¢lanovi u 60,1% slucajeva odlu¢uju o nadinima preure-
denja stambenog prostora, u 57,1% o podjeli prostora medu ¢lanovima doma-
¢instva, u 56,8% o nadinu kori$¢enja prostora ¢lanova domaéinstva, u 50,6% o
nacinu provodenja godisnjeg odmora, u 51,8% o skolovanju djece i u 52,8% o
dodatnim aktivnostima djece. MuzZevi u svim ovim odlukama ué¢estvuju u ras-
ponu od 27,5 do 30,5%, dok su ostale kombinacije pretezno vezane za egalitar-
no donosenje porodi¢nih odluka. Medutim, o razli¢itim vlastitim poslovnim
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aranzmanima ispitanici samostalno donose odluke u 72,9% slu¢ajeva, a u 25,3%
savjetuju se sa ¢lanovima porodice i rodbinom.

Skoro u 80% crnogorskih porodica javljaju se povremeni ili stalni konflikti:
u 37,8% su pretezno izmedu supruznika, a u 39,8% pretezno izmedu roditelja
i djece. Ti sukobi se prvenstveno javljaju zbog lose finansijske situacije, zatim
zbog raspodjele poslova u domacéinstvu medu supruznicima, ali gotovo trostru-
ko rjede i to ¢esée u visim slojevima. Sukobi izmedu roditelja i djece vezani su
za nedovoljno uéenje i nezadovoljavajuéi Skolski uspjeh, noéne izlaske, dzepa-
rac, medusobno nerazumijevanje i sl.

Poznanstvo drugih ljudi ispitanicima je najvaznije za pronalazenje redovnog,
dodatnog ili bolje pla¢enog posla, zatim za druzZenje u slobodno vrijeme. Kao
tre¢e po redosljedu znadaja je pruzanje savjeta i podrske, a kao ¢etvrto lakse
rje$avanje administrativnih poslova.

Djeca mlada od 15 godina posebna znanja i vjestine stekla su u relativno
skromnim procentima: 19,3% je udilo strane jezike, 10,3% je pohadalo ¢aso-
ve muzike, 10,9% ralunarstva, 7,5% sticalo je tehni¢ka znanja, a 16,6% bavi-
lo se sportom.

Zavisnosti od psihoaktivnih supstanci (naroc¢ito od alkohola) natprosje¢no
su prisutne u porodicama nasih ispitanika (54,8%), a kompulzivno upraznja-
vanje aktivnosti ispod prosjeka (25,5%). Treba posebno pomenuti da su razli-
¢ite socijalno-patoloske pojave bile prisutne u 9,3% roditeljskih porodica ispi-
tanika, $to nije zanemarljiv procenat.

Nasi ispitanici relativno nepovoljno ocjenjuju stanje u razli¢itim podrudjima
porodi¢nog Zivota: odnosi izmedu ¢lanova porodice manje ili vi$e su poreme-
¢eni u 19% slucajeva, stambena situacija ili je djelimi¢no losa ili losa u 33,7%,
finansijska u ¢ak 64,5%, bliskost medu ¢lanovima je poremedena u 26,4%, po-
vezanost i solidarnost u 24,2%; uskladenost roditelja u metodama vaspitanja
djece u 38,8%, nedovoljna ili nepostoje¢a zajednicka interesovanja roditelja u
42,7%, slaba povezanost ¢lanova porodice sa rodbinom u 37,9%, slaba poveza-
nost sa prijateljima u 26,9% i slabo zdravstveno stanje ¢lanova porodice u 34%
slu¢ajeva. Kao $to se vidi, najlosije je procijenjena porodi¢na situacija, ali i emo-
cionalne i socijalne veze medu ¢lanovima porodice: nedostatak zajednickih in-
teresovanja roditelja, neuskladenost metoda u vaspitanju djece, poremeéeni od-
nosi sa rodbinom, ali i lo$e zdravstveno stanje i stambena situacija. Ispitanici su
od svih ocijenjenih podrudja subjektivno kao najnegativnije procijenili ekonom-
sku, zatim stambenu situaciju i na kraju zdravstveno stanje ¢lanova porodice.

Najveée promjene u crnogorskom drustvu desile su se u porodi¢nom Zivo-
tu. U svakodnevnom porodi¢nom zivotu (obavljanju porodi¢nih poslova, do-
noenju vaznih porodi¢nih odluka, ali i u distribuciji porodi¢nog budzeta)
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dominiraju Zene, tako da je savremeni matrijarhat glavno obiljeZje svakodnev-
nog zivota u crnogorskim porodicama. Znacajnim dijelom i zbog toga crno-
gorske porodice se karakteri$u konfliktima izmedu roditelja i roditelja i djece
u brojnim aspektima koji uklju¢uju nedostatak zajednic¢kih interesovanja, su-
kobe oko podjele porodi¢nih poslova, a prije svega sukobe zbog lose finansij-
ske situacije, sukobe zbog neusaglasenih metoda vaspitanja, sukobe sa djecom
zbog nedovoljnog ucenja i uspjeha ispod prosjeka, sukobe zbog intergeneracij-
skog nerazumijevanja i dr. Uz ove sukobe naglasene su i zavisnosti od psiho-
aktivnih supstanci u porodicama ispitanika, kao i natprosje¢na zastupljenost
drugih socijalno-patoloskih pojava u roditeljskim porodicama ispitanika. Da
su porodice otudene i socijalno izolovane i nesigurne najbolje svjedo¢i nalaz da
je poznanstvo drugih ljudi, poslije nalazenja posla, vazno i za druzenje u slo-
bodno vrijeme i dobijanje savjeta i podrske od njih. Uz sve navedeno, ispitani-
cima posebno tesko pada losa finansijska i stambena situacija, kao i lose zdrav-
stveno stanje ¢lanova porodice.

Turbulencije u svakodnevnom Zivotu posebno su povezane sa profesional-
nim Zivotom jer je 30% radno sposobnih nezaposljeno, a taj procenat je jos ne-
povoljniji kada su u pitanju mladi. Osim toga, odnos izdrzavanog stanovnistva
i radno aktivnog prema rezultatima naseg istrazivanja je takode vrlo nepovo-
ljan (52% : 48%). Kod nalazenja novog posla ili dopunskog ako su zaposljeni
48,9% dobija te poslove preko rodaka i prijatelja, a jos 21,1% preko drugih ne-
formalnih veza. Dakle, 70% poslova dobija se zaobilaznim socijalnim kana-
lima. Zanimljivo je napomenuti da poslje viSegodi$njeg neuspjesnog trazenja
posla legalnim kanalima na kraju odustaju. U dvije treéine slu¢ajeva onih ko-
ji su ostali bez posla, posao su izgubili iz objektivnih razloga i bez svoje krivi-
ce (tehnoloski visak, poslodavac prestao da radi, dobio otkaz bez vlastite krivi-
ce), a u vise od ¢etvrtine slucajeva iz subjektivnih razloga, ali opet bez vlastite
krivice (bolest, povreda, starost i sl.). Kada je rije¢ o posebnim znanjima i vje-
Stinama vaznim za nalazenje novog posla, oko ¢etvrtine posjeduju ta znanja i
vjeStine, pretezno vezane za poznavanje stranih jezika i rad na racunaru (oko
treéine od onih koji ih posjeduju).

Koliko je profesija vazna, ako ne i najvaznija karika svakodnevnog Zivota jer
je presudna za smanjenje najvece deprivacije — finansijske, pokazuju podaci o
tome $to su sve ispitanici spremni da rade i u kojim procentima da bi osigura-
li neophodna sredstva za zivot: ¢ak 71% promijenili bi mjesto stanovanja ako
bi tako dosli do zaposljenja i ve¢e zarade, 55,6% radilo bi svaki pla¢eni posao,
79,1% radilo bi duze od normalnog radnog vremena, 63% istovremeno bi radilo
viSe poslova u viSe firmi, 69,7% radilo bi posao ispod svoje kvalifikacije, ali za
znatno vec¢u platu, 43% bilo bi spremni da iz stalnog radnog odnosa prede na
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privremeni, ali za znatno vecu platu, 79,1% radilo bi uz stalan posao i dodat-
ne poslove po ugovoru, honorarno, 38,2% radilo bi neformalno, u ,,sivoj eko-
nomiji”, 73,2% steklo bi nova znanja, vjestine i kvalifikacije, 73,20% zapoceli
bi neki samostalni posao — ,,samozaposlilo se”, 69,2% osnovalo bi sopstvenu
firmu ili sa nekim drugim vlasnicima, 65,4% pominje i niz drugih razloga po-
red navedenih da bi svojoj porodici osigurali dodatna sredstva za Zivot.

Ispitanici su dosta skepti¢ni prema drustvenim organizacijama i drzavi u po-
gledu zastite svojih interesa. U drzavu imaju relativno najveée povjerenje, ali
tek nesto viSe od petine ispitanika. Medutim, ¢etvrtina se uzda samo u sebe,
toliko isto ne zna jer su neodlu¢ni, skoro petina nije odgovorila jer u postoje-
¢oj situaciji ne moze da se opredijeli za bilo koga. Dakle, vise od 70% ispitanika
ne moze se osloniti na drustvene, politicke organizacije ili drzavne institucije.

Zaposljeni se na radnom mjestu suocavaju sa brojnim problemima: 25,2%
prima neredovnu platu, 34,1% ne dobija naknadu za prekovremeni rad, uskra-
¢ivanje bolovanja dozivjelo je 18,5% zaposljenih, a 19,7% uskraéivanje godis-
njeg odmora, 20,2% zali se na nedefinisane radne zadatke, 8,9% na omalova-
zavanje, 1,3% na seksualno uznemiravanje, a 12% na neuplacivanje doprinosa.

Zivotne planove u narednih pet godina napravilo je 45,2% u pogledu kari-
jere, 26,5% u pogledu skolovanja, 48,0% u pogledu stanovanja i 41,3% u po-
gledu planiranja porodice. Uprkos tome §to je veéini ve¢ propao neki vazni Zi-
votni plan, vidjeli smo da su spremni i dalje da planiraju: 19,2% je saopstilo da
uopste nijesu mogli da planiraju, a isto toliko da su im planovi propali jer ni-
jesu bili realni s obzirom na okolnosti, 11,3% je smatralo da su planovi bili re-
alni, ali su se okolnosti promijenile, dok je samo 26,5 saopstilo da su planovi
realizovani u skladu sa o¢ekivanjima.

Profesionalni Zivot je najvaznije podrudje svakodnevnog zivota, a istovreme-
no sa najveéim problemima. Veliki procenat ispitanika ili nema nikakav po-
sao ili povremeno radi poslove koji ne garantuju bilo kakvu egzistencijalnu si-
gurnost. Jedan od razloga pove¢ane nezaposljenosti je nedovoljno posjedovanje
specijalizovanih znanja i vjestina, iako nije zanemarljiv procenat onih koji po-
znaju strane jezike i rad na racunaru. Posto nezaposljenost traje vise godina,
do dopunskog ili novog posla najéesée se dolazi rodackim, prijateljskim ili dru-
gim dopunskim kanalima. Ako su izgubili posao, veéini se to desilo bez ikak-
ve vlastite krivice. Obeshrabreni visegodi$njom nezaposljeno$éu i nailazenjem
na stalne prepreke da institucionalnim kanalima nadu posao, vise od polovi-
ne nezaposljenih poslije vise godina potpuno odustaje od trazenja novog posla.

Da bi popravili lou finansijsku situaciju porodice, ispitanici su zbog veée
zarade spremni na nove ili dodatne poslove u u 2/3 slucajeva, bez obzira na to
$to su ti poslovi nesigurni i rizi¢ni.
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Mnogi su pokusali da ranije ostvare neke vazne Zivotne planove, ali vise
od polovine u tome nije uspjelo, uglavnom zbog spoljnih nepovoljnih okolno-
sti. Bez obzira na ova nepovoljna iskustva, skoro polovina ispitanika napravi-
la je Zivotne planove u narednih pet godina, prije svega u pogledu profesional-
ne karijere i stanovanja, planiranja porodice, a ¢etvrtina i u pogledu dodatnog
skolovanja.

U percepciji odnosa gradana prema drzavi posebno je izrazena diskrepan-
ca izmedu njihovog misljenja o tome koje su danas tri najvaznije stvari za na-
predovanje u crnogorskom drustvu i misljenja o tome koje bi to tri najvaznije
stvari trebalo da budu. Prema misljenju ispitanika, sada su tri najvaznije stva-
ri po redosljedu znadaja: poznavanje pravih ljudi (41,13%), porijeklo iz bogate
porodice (36,67%) i polititko angazovanje (34,2%). Istovremeno, prema mi-
Sljenju ispitanika to bi trebalo po redosljedu znac¢aja da budu: kvalitetno ob-
razovanje (43,8%), naporan rad (25,2%) i ambicioznost (16,2%). Dijelom kao
posljedica navedene diskrepance, ispitanici su vrlo malo aktivni u razli¢itim
drustvenim organizacijama i udruzenjima: 7,1% je aktivno u crkvenim orga-
nizacijama, 7,7% u sportskorekreativnim organizacijama, 4,1% u umjetnickim
udruzenjima, 2,5% u radni¢kim sindikatima, 3,6% u organizacijama za zasti-
tu okoline, 5,7% u profesionalnim organizacijama, 10,7% u humanitarnim or-
ganizacijama i 5,9% u nevladinim i sli¢nim organizacijama. Nepovjerenje se
ogleda u tome da ih je svega 2,5% aktivno u radni¢kim sindikatima, a u svim
profesionalnim udruzenjima jos 5,7%. Takode, nepovjerenje se ogleda i prema
¢lanstvu u politickim strankama jer 78,9% nijesu ¢lanovi bilo koje politicke
stranke. Sa ovim nepovjerenjem povezana je i ¢injenica da na pitanje o tome
koja politi¢ka stranka najbolje izrazava njihove interese vise od 50% je odbilo
da odgovori: ili su rekli da ne znaju, ili nijesu htjeli da otkriju ime stranke, ili
su jednostavno rekli ,nijedna stranaka”. Ta rezignacija i nepovjerenje vidi se i
po misljenju ispitanika o tome koje organizacije/ustanove najbolje $tite interese
¢lanova drustva: da je to drzava saopstilo je 25,1%, 6% politicke stranke, 4,3%
sindikati, 7,7% profesionalna udruZenja, 20,6% porodica i ¢ak 29,3% je odgo-
vorilo da oni sami najbolje $tite svoje interese. Polovina se u zastiti interesa uz-
da u sebe i porodicu. Posljedica takvog stava je izbor metoda djelovanja kojim
se najbolje mogu zastititi interesi ¢lanova drustva: 27,7% smatra da je to gla-
sanje, 3,4% uli¢ne demonstracije i protesti, 5,7% masovne pobune, 6,7% $traj-
kovi i drugi oblici borbe u preduzeéu, 22,2% li¢ne veze i poznanstva s pravim
ljudima, 31,9% vlastiti rad, zalaganje i uspjeh u poslu, a 0,6% na drugi nacin.
Samo nesto vise od cetvrtine smatra da je to mogude posti¢i putem demokrat-
skih procedura glasanja, a 38% na razne nelegalne nacine.
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U odnosu gradana prema drzavi postoji ostra diskrepanca izmedu nelegal-
nih kanala napredovanja u crnogorskom drustvu i njihovih uvjerenja kojim pu-
tevima bi trebalo napredovati. Dijelom kao posljedica te diskrepance javlja se
velika pasivnost u radu ¢ak i onih organizacija koje direktno $tite profesional-
ne interese ispitanika (sindikati i profesionalna udruzenja), slabo u¢lanjenje u
politi¢ke stranke zbog uvjerenja da one nedovoljno Stite ili uopste ne Stite in-
terese gradana i da te interese najbolje Stite oni sami i porodica. Ishod toga je
da skoro 40% nelegalne kanale zasitite interesa smatra najboljim na¢inom, ne-
Sto vise od Cetvrtine zalaze se za demokratsku proceduru glasanja, dok se sko-
ro tredina rezigniranih oslanja samo na vlastiti naporan rad.

Od brojnih aktivnosti u slobodnom vremenu ispitanici su u prvom izbo-
ru izbrali gledanje televizije (21,9%), Setnju (17,5%) i druZenje sa prijateljima
(14,8%). U drugom i treem izboru najomiljenijih aktivnosti druZzenje sa pri-
jateljima i Setnja zauzimaju prva mjesta. Zanimljivo je da je poslije ove tri spa-
vanje najomiljenija aktivnost. Treéina (32,7%) ispitanika ne uspijeva da po-
sveti omiljenim aktivnostima dovoljno slobodnog vremena koliko bi Zeljela.
Najznacajniji razlog je nedostatak slobodnog vremena zbog neophodnosti do-
datne zarade (45,9%), a zatim optereéenost porodi¢nim obavezama (33,7%),
dok se nemoguénost da upraznjava omiljenu aktivnost u slobodno vrijeme jer
nema potrebna finansijska sredstva nalazi na tre¢em mjestu (15,9%). Bez ob-
zira na dosta stereotipne i sadrzajno siromasne aktivnosti u slobodnom vre-
menu, ispitanici nastoje da slobodno vrijeme ipak provode na $to aktivniji na-
¢in: 30,9% provodi slobodno vrijeme na pasivan nacin, 30,1% na poluaktivan,
a 39% na aktivan nadin. Najneomiljenije aktivnosti su igranje kompjuterskih
igrica, kladionice i druge igre na sre¢u, dok pecanje i spremanje kulinarskih
specijaliteta dijele tre¢e mjesto. Podsjetimo se da su ispitanici/ce u odgovoru
na ovo pitanje u stvari isticali kao svoje najneomiljenije aktivnosti one koje je
rado praktikovao drugi bra¢ni parner/ka, $to takode svjedoéi o jakim prikri-
venim bra¢nim antagonizmima.

U najkreativnije vrijeme dokolice evidentna je prili¢na stereotipnost sadrza-
ja slobodnih aktivnosti, $to je, izgleda, vi$e uslovljeno objektivnim nov¢anim
deprivacijama nego nedostatkom i nerazvijeno$¢u ukusa. Tome indirektno ide
u prilog ¢injenica da gotovo dvije trecine ispitanika provodi slobodno vrijeme
na aktivan ili poluaktivan nadin uprkos objektivnim ograni¢enjima.

Kulturne prakse ispitivali smo primjenom jedne petostepene skale Likerto-
vog tipa koja sadrzi 25 tvrdnji. Primjenom varimaks faktorske analize dobijeno
je pet dosta ,,¢istih” faktora sa visokim saturacijama: prvi je faktor zapadne pop
kulture koji nosi 19,744 varijanse, drugi faktor informativno-politi¢kih progra-
ma sa 14,412% varijanse, tre¢i faktor elitne kulture sa 12,8; ¢etvrti faktor Sund
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kulture sa 9,156% i peti faktor narodne umjetnosti sa 6,1% varijanse. Skala je
pokazala ne samo raznovrsnost kulturnih praksi, nego i njihovu relativnu po-
sebnost, bar na strukturalnom nivou, $to ukazuje na postojanje posebnih uku-
sa u polju kulturnog kapitala. Medutim, posmatrano po klasterima ispitanika,
evidentna je prili¢na $arolikost kulturnih praksi u okviru klastera.

Klaster 1 odlikuje izrazito izrazen skor na faktoru elitne kulture kao i ne-
zanemarljiv pad na faktoru $unda. Dakle, ovaj klaster karakteri$e onaj dio po-
pulacije koji je zainteresovan za klasi¢nu umjetnost, sa ¢ime je u vezi i odba-
civanje Sunda.

Klaster 2 odlikuju poveéani skorovi na faktorima $unda i pop kulture. Da-
kle, ovaj dio uzorka se zanima popularnim, ¢esto jeftinim i $iroko dostupnim
oblicima kulture.

Klaster 3 sa sobom nosi povec¢anje na faktorima narodne i $und kulture, ali
interesantno je i to da je za ovaj klaster blago povec¢an skor i na elitnoj kulturi.

Klaster 4 je klaster koji se odlikuje prosje¢nim skorovima na svim faktorima,
izuzev jednog. Faktor koji razdvaja ovu grupu od apsolutnog prosjeka je faktor
informativnih i obrazovnih programa, gdje ovaj klaster ima nesto nize skorove.

Klaster 5 odlikuju prosje¢ni rezultati na svim faktorima, pri ¢emu je rezul-
tat na faktoru $und kulture blago snizen.

Klaster 6 odlikuju smanjeni skorovi na faktorima elitne kulture i pop kul-
ture kao i pove¢anje na faktoru narodne kulture.

Primjecuje se Sarolikost i konfuzija kulturnih praksi unutar klastera, pri ce-
mu u kvantitativnom smislu dominiraju razli¢iti oblici ,,lake” kulture.

Bududi da je muzika vazan indikator razvijenosti kulturnih ukusa, nasto-
jali smo da ispitamo nacine i uéestalost slusanja muzike. Cesto slusa muziku
na radiju i TV-u 59,3% ispitanika; CD éesto kupuju u 3,2% slu¢ajeva; muziku
razmjenjuju sa prijateljima u 9%; narezuju s interneta u 14,5% i idu na koncer-
te u 2,7% sluc¢ajeva. O¢igledno da su finansijska ograni¢enja za kupovinu CD-
a, a objektivna odlasci na koncerte, dok drugi nadini, koji ne zavise od ova dva
faktora, uti¢u da se u osjetno vecoj mjeri koriste i drugi na¢ini, $to indirektno
ukazuje da su kod crnogorskog stanovnistva relativno razvijeni ukusi za razli-
¢ite vrste muzike.

Postoje razlic¢ite kulturne prakse kod crnogorskog stanovnistva koje su u
strukturalnom pogledu relativno dobro definisane. Medutim, ako se posma-
traju kvantitativno prema klasterima njihovih poklonika, pokazuje se znacaj-
na Sarolikost i difuznost, gdje u kvantitativnom pogledu ipak dominiraju prvo
sund, a zatim i pop kultura. Kada je rije¢ o na¢inima i uc¢estalosti slusanja mu-
zike, onda izrazito dominira slu$anje muzike putem radija i televizije. Objek-
tive okolnosti (finansijska situacija i relativno rijetki ve¢i muzicki koncerti)
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presudno uti¢u na druge nacine slusanja muzike i njihovu ucestalost. Ako se
izuzmu ova spoljna ogranicenja, moze se zapaziti da kod crnogorskog stanov-
ni$tva postoji teznja i ka ucestalijim raznovrsnim nac¢inima slusanja muzike, $to
indirektno ukazuje na relativnu zastupljenost diferenciranih muzickih ukusa.

Primjenom petostepene skale Likertovog tipa od 19 tvrdnji ispitivali smo
vrijednosne orijentacije u rasponu od autoritarnosti i nacionalizma do indivi-
dualizma. Skalu smo podvrgli varimaks faktorskoj analizi i dobili smo ¢etiri
relativno ,¢ista” faktora. Prvi faktor, koji nosi 22,224 varijanse, nazvali smo
porodi¢nim faktorom. Drugi faktora sa 14,172 varijanse nazvali smo fakto-
rom profesionalne uspjesnosti i ljudskih prava. Tre¢i faktor sa 10,224% vari-
janse je faktor autoritarnosti, a ¢etvrti sa 5,961% faktor nacionalizma. Nedo-
voljno ,,¢istoj” faktorskoj strukeuri najvise doprinosi tre¢i faktor autoritarnosti.
Vjerujemo da je ova nedovoljna strukturalna izdiferenciranost faktora poslje-
dica i ve¢ pominjane vrijednosno-normativne disonance, ali i ¢injenice da nas
analiza svakodnevnog Zivota u gotovo svim dosada analiziranim podru¢jima
upucuje da su frustracije u ovim oblastima snazan katalizator ove vrijednosne
konfuzije, $to ¢e se jo§ upecatljivije vidjeti kada prikazemo dvostruku klaster
analizu. Izdvojila su se ¢etiri klastera.

Klaster 1 — odlikuje ih povisenje na nacionalizmu i autoritarnosti.

Klaster 2 odlikuje prose¢nu populaciju koja nema znacajnih isticanja ni na
jednom od faktora.

Klaster 3 odlikuje manjak interesovanja za porodicu, ali i za profesional-
ni uspjeh i individualizam. To nas upucuje da je ovo klaster povucenih i bla-
go pasivnih ljudi.

Klaster 4 odlikuje veoma niska etnocentri¢nost i pove¢ana individualnost.
Pripadnici ovog klastera pokazuje odlike individualista.

Vrijednosne orijentacije crnogorskog stanovni$tva dominantno karakteri-
Se osciliranje izmedu individualizma, s jedne, a autoritarnosti i nacionalizma,
s druge strane, pri ¢emu su individualisti¢ke vrijednosne tendencije izrazeni-
je, iako strukturalne razlike izmedu ovih vrijednosnih polariteta nijesu uvijek
dovoljno jasne. U kvantitativnom pogledu izrazena je svojevrsna vrijednosna
apatija i rezigniranost, a zatim blaga vrijednosna konfuzija, koje karakterisu
skoro 2/3 ispitanika.

Budzet vremena pokazuje da su zaposljeni ispitanici veoma optereceni. Pro-
sje¢no na poslu ostaju osam sati, a na pripremu, odlazak na posao i povratak sa
posla utrose jos$ skoro sat i po. Pod pretpostavkom da su oZenjeni, na porodi¢ne
obaveze i slobodno vrijeme tro$e jos§ oko sedam sati, $to je sve zajedno Sesnaest
i po sati. Budu¢i da gotovo polovina i honorarno radi, to je jos dva i po sata.
Dakle, petini ispitanika dan traje najmanje 18 sati u neprestanim aktivnostima.
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Na kraju, ispitivali smo stepen zadovoljstva u osam podruéja svakodnevnog
zivota, a zatim zadovoljstvo samim svakodnevnim Zivotom kao deveto. Koristi-
li smo desetostepenu intervalnu skalu. Zadovoljstvo Zivotom pratili smo preko
vrijednosti aritmetickih sredina. Aritmeticka sredina za zadovoljstvo ljubavnim
zivotom je 6,7100, za zadovoljstvo finansijskom situacijom 5,3358, profesio-
nalnom situacijom 5,7343, zdravstvenim stanjem 7,2500, poslom koji obavlja-
ju 5,8026, ostvarivanjem gradanskih prava u Crnoj Gori 4,9938, efikasnos¢u
rada drzavnih institucija 4,6443, politickom situacijom u zemlji 4,3138 i sva-
kodnevnim Zivotom u ¢jelini 6,8032. Ispitanici su relativno najnezadovoljniji
politickom situacijom u zemlji, efikasno$éu rada drzavnih institucija i ostvare-
njem gradanskih prava u Crnoj Gori, a zatim finansijskom situacijom, profesi-
onalnim statusom i poslom koji obavljaju. Relativno su najzadovoljniji zdrav-
stvenim stanjem, svakodnevnim zivotom u ¢jelini i ljubavnim Zivotom. Da li
su na relativno zadovoljavajudu situaciju svakodnevnim Zivotom najvise utica-
li zdravstveno stanje i ljubavni zivot, koji vjerovatno u vrijednosnoj hijerarhiji
zauzimaju centralna mjesta, tesko je reéi.

Na osnovu svih dosada iznesenih podataka, nastoja¢emo da prikazemo sli-
ku svakodnevnog zivota stanovnika Crne Gore.

Svakodnevni Zivot gradana karakterise se prosjecno niZim finansijskim sred-
stvima, sto najvise utice na obim, raznovrsnost i cijenu u kupovini proizvoda i
usluga. Prilikom odlucivanja o kupovini roba trazi se najoptimalniji odnos iz-
medu kvaliteta, raznovrsnosti i cijene, pri cemu u prvi plan ipak izbija cijena.
Hyanu i pice tesée kupuju u prodavnicama u blizini stana, a trajnu potrosnu ro-
bu cesée u prodavnicama u centru grada i Soping-centrima. MoZe se konstatovati
da se roba bira ne samo u skladu sa cijenom, nego i sa odredenim estetskim stan-
dardima, odnosno relativno izgradenim ukusom, ukoliko potrosali nijesu suvi-
se limitirani cijenom. Nepovoljna finansijska situacija ogranicava druge vidove
potrofnje, a narocito one vezane za turizam. U mkvoj situaciji porodice nalaze
unutrasnje resurse u boljoj prevaspodjeli, ustedama, u cemu se Zene mnogo bo-
lje snalaze nego muskarci. Zato u ekonomskom vodenju domacinstva (vaspodjeli
porodicnog budzeta, pa kupovini trajnib potrosnibh dobara) preuzimaju vodeiu
ulogu. IzraZenu deprivaciju u mnogim podrucjima svakodnevnog Zivota stanov-
nistvo djelimicno umanjuje samoprovizijom vaznib proizvoda i usluga, dok ve-
éim dijelom nepovoljnim mjevama smanjuje akutne finansijske krize. Te nepo-
voljne mjere u konacnom dovode do kumulativnib i bronicnih egzistencijalnih
kriza. Znacajnim dijelom i zbog toga crnogorske porodice se karakterisu konflik-
tima izmedu roditelja i roditelja i djece u brojnim aspektima koji ukljucuju ne-
dostatak zajednickib interesovanja, sukobe oko podjele porodicnih poslova, a pri-
Jje svega sukobe zbog lose finansijske situacije, sukobe zbog neusaglasenibh metoda
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vaspitanja, sukobe sa djecom zbog nedovoljnog ucenja i potprosjecnog uspjeha, su-
kobe zbog intergeneracijskog nerazumijevanja i dr. Uz ove sukobe naglasene su i
zavisnosti od psihoaktivnib supstanci u porodicama ispitanika, kao i natprosjecna
zastupljenost drugih socijalno-patoloskib pojava u roditeljskim porodicama ispi-
tanika. Da su porodice otudene, socijalno izolovane i nesigurne najbolje svjedoci
nalaz da je poznanstvo drugih ljudi, pored nalazenja posla, vazno i za druze-
nje u slobodno vrijeme i za dobijanje savjeta i podyske od njih. Uz sve navedeno,
ispitanicima posebno tesko pored lose finansijske pada i losa stambena situacija,
kao i lose zdravstveno stanje clanova porodice.

Profesionalni Zivot je najvaznije podrucje svakodnevnog Zivota, a istovreme-
no sa najveéim problemima. Veliki procenat ispitanika ili nema nikakav posao,
ili povremeno radi poslove koji ne garantuju bilo kakvu egzistencijalnu sigurnost.
Jedan od razloga poveéane nezaposljenosti je nedovoljno posjedovanje specijalizo-
vanih znanja i viestina, iako nije zanemarljiv procenat onih koji poznaju strane
Jjezike i rad na raéunaru. Posto nezaposljenost traje vise godina, do dopunskog ili
novog posla najéesce se dolazi rodackim, prijateljskim ili drugim dopunskim ka-
nalima. Ako su izgubili posao, velini se to desilo bez ikakve vlastite krivice. Obe-
shrabreni visegodisnjom nezaposlienoséu i nailazenjem na stalne prepreke da in-
stitucionalnim kanalima nadu posao, vise od polovine nezaposijenih poslije vise
godina potpuno odustaje od traZenja novog posla. Uprkos ovim nepovoljnim sa-
znanjima, da bi popravili losu finansijsku situaciju nalazenjem redovnog i/ili do-
datnog posla spremni su u 2/3 slulajeva da prihvate brojne, lesto nepovoljne i ri-
zicne Sanse da bi poveéali porodiini budzet.

Mnogi su pokusali da ranije ostvare neke vazne Zivotne planove, ali vise od
polovine u tome nije uspjelo, uglavnom zbog spoljnih nepovoljnibh okolnosti. Bez
obzira na ova nepovoljna iskustva, skoro polovina ispitanika napravila je Zivotne
planove u narednib pet godina, prije svega u pogledu profesionalne karijere i sta-
novanja, planiranja porodice, a etvrtina i u pogledu dodatnog obrazovanja. Do-
bija se utisak da se gradani u suolavanju sa teskom, nesigurnom profesionalnom
situacijom, koju ne znaju kako da razrijese u ,svoju korist”, ponasaju po prin-
cipu pokusaja i pogresaka, jer su znalajni planovi nerealizovani, a poslovi izgu-
bljeni gotovo bez ikakve viastite krivice.

Kao posljedica ovib preoviadujucih anomicnib raspoloZenja u odnosu gradana
prema drZavi postoji ostra diskrepanca izmedu nelegalnih kanala napredovanja
u crnogorskom drustvu i njibovibh uvjerenja kojim putevima bi trebalo napredo-
vati. Dijelom kao posljedica te diskrepance javlja se pasivnost ispitanika u radu
Cak i onih organizacija koje direkino stite njihove profesionalne interese (sindika-
ti i profesionalna udruzenja), slabo uclanjenje u politicke stranke zbog uvjerenja
da one nedovoljno stite ili uopste ne stite interese gradana, kao i uvjerenja da te
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interese najbolje stite oni sami i porodica. Ishod toga je da skoro 40% nelegalne
kanale zasite interesa smatra najboljim nacinom, nesto vise od letvrtine zalaze
se za demokratsku proceduru glasanja, dok se skoro trecina rezigniranib oslanja
samo na vlastiti naporan rad.

U najkreativnije vrijeme dokolice evidentna je prilicna stereotipnost sadrzaja
slobodnih aktivnosti, sto je, izgleda, vise uslovljeno objektivnim novianim depri-
vacijama, nego nedostatkom i nerazvijenoséu ukusa. Tome indirektno ide u pri-
log ¢injenica da gotovo dvije treéine ispitanika provods slobodno vrijeme na akti-
van ili poluaktivan nacin uprkos objektivnim ogranicenjima. Zanimljivo je da su
informacije o najneomiljenijim aktivnostima mnogo vise ukazivale na jake brac-
ne antagonizme nego na postojanje najneomiljenijib aktivnosti kod ispitanika.

Postoje razlitite kulturne prakse kod crnogorskog stanovnistva koje su u struk-
turalnom pogledu relativno dobro definisane. Medutim, ako se posmatraju kvan-
titativno prema klasterima njihovib poklonika, pokazuje se znacajna sarolikost i
difuznost, gdje u kvantitativnom pogledu ipak dominiraju prvo Sund, a zatim i
pop kultura. Kada je rije¢ o nacinima i ucestalosti slusanja muzike, onda izrazito
dominira slusanje muzike putem radija i televizije. Objektivne okolnosti (finan-
sifska situacija i relativno rijetki ve'i muzicki koncerti) presudno utiéu na druge
nacine slusanja muzike i njibovu ucestalost. Ako se izuzmu ova spoljna ogranice-
nja, moze se zapaziti da kod crnogorskog stanovnistva postoji teznja i ka ulestali-
Jim raznovrsnim nalinima slusanja muzike, sto indirektno ukazuje na relativnu
zastupljenost diferenciranih muzickih ukusa. Cini se vagnim istaci da ovdje bo-
gatiji i raznovrsniji kulturni kapital nije jedino generisan slojno-klasnim pola-
rizacijama i na njima nastalom ekonomskom bogatstvu, vel treba uzeti u obzir
i drustveno-istorijski kontekst — socijalisticko nasljede koje je favorizovalo uve-
anje kulturnog kapitala u raznim pravcima, pod uslovom da on nije dovodio u
pitanje odredene ideolosko-politicke obrasce. Pored kulturnih praksi, nasljede ra-
nijeg socijalistickog drustva imalo je pozitivne uticaje i na nastojanja da se na ra-
zlicite nacine zadovolje relativno diferencirani muzicki ukusi.

Vryijednosne orijentacije crnogorskog stanovnistva dominantno karakterise osci-
livanje izmedu individualizma, s jedne, a autoritarnosti i nacionalizma, s druge
strane, pri cemu su individualisticke vrijednosne tendencije izraZenije, iako struk-
turalne razlike izmedu ovih vrijednosnib polariteta nijesu uvijek dovoljno jasne.
U kvantitativnom pogledu dominantno je izrazena svojevrsna vrijednosna apa-
tija i rezignivanost, a zatim blaga vrijednosna konfuzija, koje karakterisu skoro
2/3 ispitanika. One su dijelom posljedica blokirane transformacije i stoga vrijed-
nosno-normativne disonance, o cemu je ranije bilo rijecs.

Uz sve navedeno, budzet vremena upotpunjuje ovu nepovoljnu sliku svakod-
nevnog Zivota gradana koji su veoma optereleni. Prosjecno na poslu ostaju osam
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sati, a na pripremu, odlazak na posao i povratak sa posla trose jos skoro sat i po.
Pod pretpostavkom da su oZenjeni, na porodiine obaveze i slobodno vrijeme tro-
se jos oko sedam sati, sto je sve zajedno Sesnaest i po sati. Bududi da gotovo polo-
vina i honovarno radi to je jos dva i po sata. Dakle, petini ispitanika dan traje
osamnaest sati u neprestanim aktivnostima.

Na kraju, ispitan je stepen zadovoljstva Zivotom u osam podrulja svakodnev-
nog Zivota te zadovoljstvo svakodnevnim Zivotom u cjelini. Ispitanici su relativ-
no najnezadovoljniji politickom situacijom u zemlji, efikasnoséu rada drzavnih
institucija i ostvarenjem gradanskibh prava w Crnoj Gori, a zatim finansijskom
situacijom, profesionalnim statusom i poslom koji obavljaju. Relativno su najza-
dovoljniji zdravstvenim stanjem, svakodnevnim givotom u cjelini i ljubavnim Zi-
votom. Da li su na relativno zadovoljavajuéu situaciju u svakodnevnom Zivotu
najvise uticali zdravstveno stanje i ljubavni Zivot, koji vierovatno u vrijednosnoj
hijerarhiji zauzimaju centvalna mjesta, tesko je reds.

Kao sto smo vidjeli, osnovna linija razlikovanja ispitanika je klasno-slojna, o
Cemu je detaljno bilo rijeli u prikazu stilova Zivota drustvenib slojeva u Crnoj
Gori u prethodnom poglavlju. Najznacajnije vertikale te polarizacije su slojna
pripadnost i obrazovanje, pa i stepen urbanizovanosti, a zatim starost, iako u ne-
Sto majoj mjeri, dok je ta polarizovanost najmange jasna kada je rije¢ o polu. Ovi
rezultati znacajno afirmisu Burdijeovo teorijsko nasljede (16, 82, 88, 89, 90, 91,
9, 119). Nalazi vezani za pol, a djelimiino starost, vise idu u prilog teoriji omni-
vora. Takode, rezultati o kulturnim praksama djelimiino, a o vrijednosnim ori-
Jentacijama u cjelini, vise idu u prilog teoriji omnivora (122).
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Rezime

Prvi cilj ovog istraZivanja je da se opi$u dominantna podrudja svakodnevnog Zivota ispitanika
i njihova strukeuralna svojstva: potro$nja, porodi¢ni zivot, profesionalni Zivot, odnos gradana pre-
ma drustvu i drzavi, slobodno vrijeme, kulturne prakse, vrijednosne preferencije socijalnih sloje-
va, budZet vremena i zadovoljstvo Zivotom.

Drugi cilj je da na osnovu integracije podataka, primjenom deskriptivne, neparametrijske stati-
stike i multivarijantnih statistickih metoda, opiSemo stilove zivota socijalnih slojeva u Crnoj Go-
ri: vise klase, stru¢njaka, privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnicara, kv. i vkv. radnika,
nkv. i pkv. radnika, poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Uzorak za ovo istrazivanje ¢ini 805 ispitanika iz sva tri regiona Crne Gore i Podgorice. Iz sje-
vernog regiona ispitan je 271 ispitanik (33,7%), iz centralnog 89 (11,1%), juznog 206 (25,6%) i Pod-
gorice 239 ispitanika (29,7%). Iz gradova je ispitano 653 (81,5%) ispitanika i iz sela 152 (18,9%).
Primijenjen je slu¢ajni izbor. U prvom stepenu su birane opstine, u drugom bira¢ka mjesta, a u
tre¢em slucajnim izborom sa svakog bira¢kog mjesta po 8 ispitanika.

Istrazivanje svakodnevnog zivota i stilova Zivota socijalnih slojeva u Crnoj Gori sprovedeno je
primjenom jednog obimnog upitnika koji je pored osnovnih socijalno-demografskih, socioloskih
i socioekonomskih obiljezja sadrzao pitanja o sedam podru¢ja svakodnevnog zivota: potro$nji, po-
rodi¢nom Zzivotu, profesionalnom Zivotu, odnosu gradana prema drustvu i drzavi, slobodnom vre-
menu, kulturnim praksama, vrijednosnim orijentacijama, budzetu vremena i zadovoljstvu Zivo-
tom u osam najvaznijih podru¢ja svakodnevice.

Na osnovu integracije empirijskih podataka dosli smo do saznanja da se svakodnevni Zivot gra-
dana karakteri$e posjedovanjem prosje¢no nizih finansijskih sredstava, $to najvise uti¢e na obim,
raznovrsnost i cijenu u kupovini proizvoda i usluga. Prilikom odlu¢ivanja o kupovini roba trazi
se najoptimalniji odnos izmedu kvaliteta, raznovrsnosti i cijene, pri ¢emu u prvi plan ipak izbi-
ja cijena. Hranu i pide ¢e$ée kupuju u prodavnicama u blizini stana, a trajnu potro$nu roba &e$ée
u prodavnicama u centru grada i $oping-centrima. MozZe se konstatovati da se roba bira ne samo
u skladu sa cijenom, nego i sa odredenim estetskim standardima, odnosno relativno izgradenim
ukusom, ukoliko potro$a¢i nijesu suvise limitirani cijenom. Nepovoljna finansijska situacija ogra-
nic¢ava druge vidove potro$nje, a narodito one vezane za turizam. U takvoj situaciji porodice nala-
ze unutrasnje resurse u boljoj preraspodjeli, uStedama, u ¢emu se Zene mnogo bolje snalaze nego
muskarci. Zato u eckonomskom vodenju domaéinstva (raspodjeli porodi¢nog budzeta, pa i kupo-
vini trajnih potro$nih dobara) preuzimaju vodeéu ulogu. Izrazenu deprivaciju u mnogim podrué-
jima svakodnevnog zivota stanovnistvo djelimi¢no umanjuje samoprovizijom vaznih proizvoda i
usluga, dok ve¢im dijelom nepovoljnim mjerama smanjuje akutne finansijske krize. Te nepovoljne
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mjere u kona¢nom dovode do kumulativnih i hroni¢nih egzistencijalnih kriza. Znacajnim dije-
lom i zbog toga crnogorske porodice se karakterisu konfliktima izmedu roditelja i roditelja i dje-
ce u brojnim aspektima koji uklju¢uju nedostatak zajedni¢kih interesovanja, sukobe zbog podjele
porodi¢nih poslova, a prije svega sukobe zbog lose finansijske situacije, sukobe zbog neusaglage-
nih metoda vaspitanja, sukobe sa djecom zbog nedovoljnog u¢enja i uspjeha ispod prosjeka, sukobe
zbog intergeneracijskog nerazumijevanja i dr. Uz ove sukobe naglasene su i zavisnosti od psihoak-
tivnih supstanci u porodicama ispitanika, kao i natprosje¢na zastupljenost drugih socijalno-pa-
toloskih pojava u roditeljskim porodicama ispitanika. Da su porodice otudene, socijalno izolova-
ne i nesigurne najbolje svjedodi nalaz da je poznanstvo drugih ljudi, pored nalazenja posla, vazno
i za druZenje u slobodno vrijeme i za dobijanje savjeta i podrske od njih. Uz sve navedeno, ispita-
nicima posebno tesko pored lo$e finansijske pada i loa stambena situacija, kao i lose zdravstve-
no stanje ¢lanova porodice.

Profesionalni Zivot je najvaznije podrudje svakodnevnog Zivota, a istovremeno sa najveéim pro-
blemima. Veliki procenat ispitanika ili nema nikakav posao, ili povremeno radi poslove koji ne
garantuju bilo kakvu egzistencijalnu sigurnost. Jedan od razloga pove¢ane nezaposljenosti je ne-
dovoljno posjedovanje specijalizovanih znanja i vjetina, iako nije zanemarljiv procenat onih koji
poznaju strane jezike i rad na ratunaru. Po$to nezapo§ljenost traje viSe godina, do dopunskog ili
novog posla najé¢e$ée se dolazi rodackim, prijateljskim ili drugim dopunskim kanalima. Ako su
izgubili posao, vedini se to desilo bez ikakve vlastite krivice. Obeshrabreni visegodi$njom nezapo-
$ljeno$¢u i nailaZenjem na stalne prepreke da institucionalnim kanalima nadu posao, vi$e od po-
lovine nezaposljenih poslije vise godina potpuno odustaje od trazenja novog posla. Uprkos ovim
nepovoljnim saznanjima, da bi popravili losu finansijsku situaciju nalazenjem redovnogi/ili dodat-
nog posla spremni su u 2/3 slu¢ajeva da prihvate brojne, ¢esto nepovoljne i rizi¢ne poslovne $anse.

Mnogi su pokusali da ranije ostvare neke vazne zivotne planove, ali vi$e od polovine u tome
nije uspjelo, uglavnom zbog spoljnih nepovoljnih okolnosti. Bez obzira na ova nepovoljna isku-
stva, skoro polovina ispitanika napravila je Zivotne planove u narednih pet godina, prije svega u
pogledu profesionalne karijere i stanovanja, planiranja porodice, a ¢etvrtina i u pogledu dodatnog
obrazovanja. Dobija se utisak da se gradani u suocavanju sa teskom, nesigurnom profesionalnom
situacijom, koju ne znaju kako da razrijese u ,,svoju korist”, ponasaju po principu pokusaja i pogre-
$aka, jer su znacajni planovi nerealizovani, a poslovi izgubljeni gotovo bez ikakve vlastite krivice.

Kao posljedica ovih preovladujuéih anomi¢nih raspoloZenja u odnosu gradana prema drzavi
postoji otra diskrepanca izmedu nelegalnih kanala napredovanja u crnogorskom drustvu i njiho-
vih uvjerenja kojim putevima bi trebalo napredovati. Dijelom kao posljedica te diskrepance javlja
se pasivnost ispitanika u radu ¢ak i onih organizacija koje direktno $tite njihove profesionalne in-
terese (sindikati i profesionalna udruzenja), slabo u¢lanjenje u politicke stranke zbog uvjerenja da
one nedovoljno Stite ili uopste ne tite interese gradana, kao i uvjerenja da te interese najbolje $ti-
te oni sami i porodica. Ishod toga je da skoro 40% nelegalne kanale zaite interesa smatra najbo-
ljiim na¢inom, nesto viSe od &etvrtine zalaze se za demokratsku proceduru glasanja, dok se skoro
treéina rezigniranih oslanja samo na vlastiti naporan rad.

U najkreativnije vrijeme dokolice evidentna je prili¢na stereotipnost sadrzaja slobodnih ak-
tivnosti, §to je, izgleda, vise uslovljeno objektivnim novéanim deprivacijama, nego nedostatkom
i nerazvijeno$¢u ukusa. Tome indirektno ide u prilog ¢injenica da gotovo dvije treéine ispitanika
provodi slobodno vrijeme na aktivan ili poluaktivan nadin uprkos objektivnim ograni¢enjima. Za-
nimljivo je da su informacije o najneomiljenijim aktivnostima mnogo vi$e ukazivale na jake bra¢-
ne antagonizme nego na postojanje najneomiljenijih aktivnosti kod ispitanika.

Postoje razlitite kulturne prakse kod crnogorskog stanovnistva koje su u strukturalnom po-
gledu relativno dobro definisane. Medutim, ako se posmatraju kvantitativno prema klasterima
njihovih poklonika, pokazuje se znacajna Sarolikost i difuznost, gdje u kvantitativnom pogledu
ipak dominiraju prvo $und, a zatim i pop kultura. Kada je rije¢ o na¢inima i ucestalosti slufanja
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muzike onda izrazito dominira slufanje muzike putem radija i televizije. Objektivne okolnosti (fi-
nansijska situacija i relativno rijetki ve¢i muzi¢ki koncerti) presudno uti¢u na druge nacine sluga-
nja muzike i njihovu ucestalost. Ako se izuzmu ova spoljna ograni¢enja, moZe se zapaziti da kod
crnogorskog stanovni$tva postoji teznja i ka ulestalijim raznovrsnim nadinima slufanja muzike,
$to indirektno ukazuje na relativnu zastupljenost diferenciranih muzi¢kih ukusa. Cini se vaznim
ista¢i da ovdje bogatiji i raznovrsniji kulturni kapital nije jedino generisan slojno-klasnim polari-
zacijama i na njima nastalom ekonomskom bogatstvu, ve¢ treba uzeti u obzir i drustveno-istorij-
ski kontekst — socijalisticko nasljede koje je favorizovalo uveéanje kulturnog kapitala u raznim
pravcima, pod uslovom da on nije dovodio u pitanje odredene ideolosko-politi¢ke obrasce. Pored
kulturnih praksi, nasljede ranijeg socijalistickog drustva imalo je pozitivne uticaje i na nastojanja
da se na razli¢ite na¢ine zadovolje relativno diferencirani muzicki ukusi.

Vrijednosne orijentacije crnogorskog stanovni$tva dominantno karakterise osciliranje izmedu
individualizma, s jedne, a autoritarnosti i nacionalizma, s druge strane, pri ¢emu su individuali-
sticke vrijednosne tendencije izrazenije, iako strukturalne razlike izmedu ovih vrijednosnih po-
lariteta nijesu uvijek dovoljno jasne. U kvantitativnom pogledu dominantno je izrazena svojevr-
sna vrijednosna apatija i rezigniranost, a zatim blaga vrijednosna konfuzija, koje karakteri$u skoro
2/3 ispitanika. One su dijelom posljedica blokirane transformacije i stoga vrijednosno-normativ-
ne disonance, o ¢emu je ranije bilo rijedi.

Uz sve navedeno, budZet vremena upotpunjuje ovu nepovoljnu sliku svakodnevnog Zivota gra-
dana koji su veoma optereceni ako su zapo§ljeni. Prosje¢no na poslu ostaju osam sati, a na pripre-
mu, odlazak na posao i povratak sa posla trose jo§ skoro sat i po. Pod pretpostavkom da su ozenje-
ni, na porodi¢ne obaveze i slobodno vrijeme trose jo§ oko sedam sati, $to je sve zajedno Sesnaest i
po sati. Budu¢i da gotovo polovina i honorarno radi, to je jo§ dva i po sata. Dakle, petini ispitani-
ka dan traje bar petnaest sati u neprestanim aktivnostima.

Na kraju, ispitan je stepen zadovoljstva Zivotom u osam podruéja svakodnevnog zivota i sva-
kodnevnim Zivotom u ¢jelini. Ispitanici su relativno najnezadovoljniji politickom situacijom u ze-
mlji, efikasno$¢u rada drzavnih institucija i ostvarenjem gradanskih prava u Crnoj Gori, a zatim
finansijskom situacijom, profesionalnim statusom i poslom koji obavljaju. Relativno su najzado-
voljniji zdravstvenim stanjem, svakodnevnim Zivotom u ¢jelini i [jubavnim Zivotom. Da li su na
relativno zadovoljavajuéu situaciju u svakodnevnom Zzivotu najvise uticali zdravstveno stanje i lju-
bavni zivot, koji vjerovatno u vrijednosnoj hijerarhiji zauzimaju centralna mjesta, tesko je redi.

Kao $to smo vidjeli, osnovna linija razlikovanja ispitanika je klasno-slojna. Najznacajnije verti-
kale te polarizacije su slojna pripadnost i obrazovanje, pa i stepen urbanizovanosti, a zatim starost,
iako u nesto majoj mjeri, dok je ta polarizovanost najmanje jasna kada je rije¢ o polu. Ovi rezulta-
ti znadajno afirmi$u Burdijeovo teorijsko nasljede. Nalazi vezani za pol, a djelimi¢no i starost, vi-
Se idu u prilog teoriji omnivora. Takode, rezultati o kulturnim praksama djelimi¢no, a o vrijed-
nosnim orijentacijama znacjno vise iduu prilog teoriji omnivora.

Takode, na osnovu sinteze dobijenih podataka opisani su stilovi Zivota socijalnih slojeva: vi-
Seg sloja, stru¢njaka, sitnih privatnika i samozaposljenih, sluzbenika i tehnidara, kv. i vkv. radni-
ka, nkv. i pkv. radnika, poljoprivrednika i pripadnika potklase.

Stil Zivota pripadnika viSeg sloja je prije svega u funkciji o¢uvanja jedne idealizovane slike o
sebi, koja se prvenstveno ogleda u sferi potrosnje, glorifikaciji drzavnih institucija, kulturnim prak-
sama i dominantnim vrijednosnim autoritarno-nacionalisti¢kim identifikacijama.

Nijihov stil zivota karakteri$u etablirani oblici potro$nje i etablirane kulturne prakse, ukusi i
simboli¢ki obrasci sa njima povezani, $to je sve u funkciji potvrde njihove drustvene izuzetnosti,
kojom i simboli¢ko nastoje da potvrde drustvenu moé.

Stil Zivota stru¢njaka primarno je usmjeren prema realizaciji profesionalne uspje$nosti i re-
alizaciji individualnih prava, a ostale Zivotne oblasti su u funkciji ostvarenja tih osnovnih zivot-
nih ciljeva. Ako nijesu u toj funkciji onda igraju sekundarnu ulogu u Zivotnom stilu stru¢njaka.
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Stil sitnih preduzetnika i samozaposljenih karakteriSe preduzetnicki duh, ali glavna odlika
stila Zivota ovog socijalnog sloja nije u velikom skladu sa donoSenjem vaznih profesionalnih i po-
rodi¢nih odluka, gdje sitni privatnici i samozapo§ljeni rizik zele da podijele sa bliskim osobama
iz porodi¢nog okruzenja. To je donekle razumljivo ako se ima u vidu da su materijalni resursi za
ispravljanje pogresnih poslovnih poduhvata vrlo ograni¢eni. Njihov socijalni identitet i stil Zivo-
ta nijesu tako konzistentni kao viSeg sloja i sloja stru¢njaka, pri ¢emu znacajnije podsjecaju na vi-
$u klasu, ali njihov preduzetni¢ki duh ¢ini da je njihov Zivotni stil uprkos svemu ipak jedinstven,
prije svega zbog najvecée spremnosti na poslovni rizik.

Zivotni stil sluzbenika i tehni¢ara dominantno se karakterise podijeljeno$éu i ambivlencijom
u gotovo svim pravcima. Imaju relativno visok indeks potro$nje, a prema izboru robe, cijenama i
mjestu kupovine su na najnizoj socijalnoj poziciji. Ambivalenciju pokazuju i u porodi¢nom Zivotu.
Imaju neizgradene ukuse u sferi materijalne potro$nje, a vrlo su angaZovani na uve¢anju kultur-
nog kapitala djece, ali i vlastitog. Konformiraju se vladaju¢im institucijama, a preferiraju opozicio-
ne partije. Imaju preduzetnicke aspiracije, ali ne i materijalni i socijalni kapital da to realizuju, ni-
ti su spremni na poslovni rizik. Takode su poklonici razli¢itih i &esto opozitnih kulturnih praksi.

Zivotni stil kv. i vkv. radnika karakteride se neizrgradeno$¢u ukusa zbog selektivne potrosnje,
usmjerene na zadovoljenje osnovnijih potreba, oprezno$¢u u nastojanjima da se prilagode posto-
je¢im nepovoljnim ekonomskim i profesionalnim uslovima, slabim planiranjem buduénosti zbog
manjka materijalnih sredstava i socijalnih veza, neizgradeno$éu estetskih kriterijuma kada je ri-
je¢ o kulturnim praksama, uz izvjesno preferiranje narodne umjetnosti, ali i svojevrsnom vrijed-
nosnom konfuzijom. Osje¢anje da ne mogu nista da promijene u nepovoljnom okruZenju prace-
no je nastojanjem da se njemu prilagode putem napornog rada.

Zivotni stil nkv. i pkv. radnika karakteriSe neizgradenost. Ukuse nijesu mogli da razviju jer
naprosto za to nijesu postojali osnovi; kupuju samo najneophodnije stvari za prezivljavanje, koje
su liSene svake druge funkcije osim puke upotrebne vrijednosti. Ne posjeduju ekonomski, kultur-
ni ni socijalni kapital; nedostatak ekonomskog vidi se po strukturi, vrstama roba, mjestima ku-
povine i niskom indeksu potro$nje, opstoj deprivaciji porodice u kojoj je ekonomska deprivacija
najznacajnija, a kulturni po niskom obrazovnom statusu i nedostatku osnovnih znanja i vjesti-
na. Zbog nedostatka socijalnih veza nepreduzimljivi su da planiraju i bilo $to znacajnije poboljsa-
ju u razli¢itim sferama svakodnevnog zivota. Kulturna potro$nja je relativno slaba, neodredena i
konfuzna, a u kori§¢enju slobodnog vremena pokazuju naglasenu pasivnost. Vrijednosne orijenta-
cije su im neizdiferencirane i konfuzne, iako im autoritarno-nacionalisti¢ki obrasci nijesu bliski.
Zbog svega navedenog pasivni su i nepovjerljivi prema drustvenim organizacijama i drzavnim in-
stitucija, §to rezultira njihovim naglaSenim odbacivanjem, pradenim snaznim osje¢anjima besper-
spektivnosti i anomije prema tim organizacijama i institucijama i zato oslanjanjem samo na sebe.

Zivotni stil poljoprivrednika karakeerie se egzistencijalnim problemima. Prema izboru ro-
ba, mjestima kupovine i indeksu potro$nje poljoprivrednici su vrlo sli¢ni nkv. i pkv. radnicima;
kupuju najneophodnije stvari za li¢nu higijenu i za ishranu. Karakterie ih profesionalna nesigur-
nost, nesnalazenje u drustvu zbog niskog obrazovanja i nedostatka socijalnih veza. Iz sli¢nih ra-
zloga kao i pripadnici radni¢kih slojeva slabo planiraju budu¢nost, u ¢emu su posebno sli¢ni nkv.
i pkv. radnicima. Zbog svega toga teze socijalnoj izolaciji i neuestvovanju u drustvenom i poli-
tickom Zivotu. Konformizam i poslu$nost prema drZavnim instucijama im je garancija da ¢e bi-
ti drustveno prihvaceni. Pasivnost u provodenju slobodnog vremena, nedostatak interesovnja za
kulturne sadrzaje, neizgradenost i izvjesna konfuznost u vrijednosnim orijentacijama su im zajed-
nicke sa slojem nkv. i pkv. radnika. U cjelini, pokazuju velike sli¢nosti sa nkv. i pkv. radnicima,
tako da se i za ovaj sloj moze redi da je njihov stil Zivota ustvari da nemaju izgraden Zivotni stil.
Jedina manja razlika je da odnos nkv. i pkv. radnika prema drzavnim i dru$tvenim institucijama
karakteri$e nepovjerenje, povlatenje u sebe i anomija, a poljoprivrednike zbog ocigledno slabije,
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nejasnije percepcije svog socijalnog poloZaja u odnosu na drzavne institucije veéi strah od njih i
zato naglaeniji konformizam.

Zivotni stil pripadnika potklase nije usaglasen zbog velike socijalno-demografske heteroge-
nosti, tako da se prije moZe govoriti o neizgradenosti Zivotnog stila, kao i kod nkv. i pkv. radni-
ka i poljoprivrednika sa kojima su sli¢ni u nizu aspekata svakodnevnog Zivota, pa i sa slojem kv. i
vkv. radnika, ali postoje i neke znacajnije razlike: pripadnici potklase su za razliku od nkv. i pkv.
radnika skloniji otvorenom suprotstavljanju drustvu i drzavi zbog svog veoma nepovoljnog soci-
jalnog polozaja, tako da ako i$ta ¢ini specifi¢no obiljezje zivotnog stila ovog sloja, onda je to bun-
tovni$tvo. Druga specifi¢nost je veéa heterogenost kulturnih praksi, koja uklju¢uje u manjoj mjeri
i sadrzaje elitne kulture. U ostalom, li¢e na nkv. i pkv. radnike i poljoprivrednike, a prije svega u
vrlo niskoj potrodnji materijalnih dobara i usluga, izboru i vrsti roba, mjestima kupovine i indek-
su potro$nje u ¢emu su veoma sli¢ni nkv. i pkv. radnicima i poljoprivrednicima. Zive od danas do
sjutra i tesko bilo §to mogu da planiraju zbog nedostatka ekonomskog, kulturnog i socijalnog ka-
pitala i njih i njihove djece. U dokolici su pasivni, ali su u vrijednosnim orjentacijama vise usmje-
reni na porodicu i posao nego pripadnici drugih socijalnih slojeva, ali pokazuju i neke autoritar-
no-nacionalistike tendencije. Kulturna potro$nja im je $arolika, iako nesto vise tendira i prema
elitnoj kulcuri (prisustvo studenata). Politi¢ku korupciju vide kao glavni razlog nepovoljnog po-
loZaja i zato se zalaZzu za otvorene masovne pobune (ovdje je opet prisustvo studenata najvaznije).
Zbog odbacivanja drustvenih organizcija, politickih partija i udruZzenja, u kojima vide glavne uz-
ro¢nike svoje opste socijalne deprivacije, okre¢u se unutarporodi¢nim odnosima u kojima traze
resurse za izlazak iz svog loseg socijalno-ckonomskog polozaja. Nazalost, zbog ograni¢enih mo-
guénosti da to ispune, dolazi do unutarporodi¢nih sukoba, kao u svim nizim, pa i vi§im socijal-
nim slojevima, ali su u ovom posebno intenzivni.

Na kraju, tesko je odrediti stil Zivota pripadnika potklase. U nizu podrugja, kao i kod nkv. i
pkv. radnika i poljoprivrednika, karakterise se odsustvom bitnih socijalno-identiteskih elemenata
prema kojima bismo ih mogli razlikovati od drugih, posebno nkv. i pkv. radnika i poljoprivred-
nika. Medutima, u sistemu kulturnih praksi, vrijednosnih preferencija njihov stil Zivota se sli¢no
sluzbenicima i tehni¢arima karakterise protivurje¢no$éu, a u odnosu prema drustvu, politickim
organizacijama i drzavi izrazitom buntovno$¢u, te bi ove protivurje¢nosti i buntovnost, koje nije
lako dovesti u medusobnu vezu kod pripadnika potklase, predstavljale jedine specifi¢nosti u os-
novi nejasno profilisanog stila Zivota pripadnika potklase.

Na osnovu integracije empirijskih podataka opisani su stilovi Zivota sljede¢ih socijalnih sloje-
va: vi§i, stru¢njaci, sitni privatnici i samozapo$ljeni, sluzbenici i tehnicari, kv. i vkv. radnici, nkv. i
pkv. radnici, poljoprivrednici, pripadnici potklase.





